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Kennzahlen MediGene AG

Kennzahlen
MediGene Konzern nach IFRS

InTE 2006 2005 Veranderung
Ertragslage

Umsatzerldse 30.549 19.555 56 %
Sonstige betriebliche Ertrage 675 127 >200 %
Bruttoergebnis 20.555 10.605 94 %
Beschaffungskosten der Erldse 10.669 9.077 18 %
Vertriebskosten und Allgemeine Verwaltungskosten 7.639 6.123 25%
Forschungs- und Entwicklungskosten 21.275 15.997 33 %
Betriebsergebnis (EBIT) -8.359 -11515 27 %
Ergebnis vor Steuern -7.606 -12.044 37 %
Jahresfehlbetrag -6.891 -12.045 43 %
Ergebnis je Aktie -0,31 -0,65 53 %
Gewichtete durchschnittliche Anzahl der Aktien 22.410.901 18.560.027 21 %
Personalaufwand 11.801 9.931 19 %
Kapitalfluss

Mittelabfluss aus laufender Geschaftstatigkeit -2.553 -11.217 77 %
Mittelzu-/-abfluss aus Investitionstatigkeit 1.996 -413 -583 %
Mittelabfluss aus Finanzierungstatigkeit 15.311 841 >200 %

Bilanzkennzahlen

Liquide Mittel, Zahlungsmittel und Wertpapiere 52.498 37.625 40 %
Bilanzsumme 124.136 57.062 118 %
Kurzfristige Schulden 14.358 4.973 189 %
Langfristige Schulden 1.266 312 >200 %
Eigenkapital 108.512 51.777 110 %
Eigenkapitalquote 87 % 91 % -4 %
Mitarbeiter zum 31.12. 17 14 50 %

MediGene-Aktie
Ausstehende Aktien zum Jahresende 28.653.630 18.766.172 53 %
Aktienkurs am Jahresende (Schlusskurs XETRA) 6,97 8,36 17 %
Dividende in € 0 0 -




Pipeline

MediGene AG

Breite Pipeline innovativer Medikamente

Produkt

Indikation

Klinische Phase Zulassung Markt Umsatz-

Eligard®?

siehe Seite 27

Prostatakrebs

Polyphenon® E-Salbe

siehe Seite 28

Genitalwarzen

Aktinische Keratose®

potenzial”

Oracea™ Rosazea
siehe Seite 29
EndoTAG®-1 Bauchspeicheldrisenkrebs
siehe Seite 30
Brustkrebs >1.000
Weitere solide Tumoren >400
RhuDex® Rheumatoide Arthritis >1.000
siehe Seite 31
HSV (NV1020) Lebermetastasen >300
siehe Seite 32
HSV (G207) Gehirntumoren (Glioblastom) >200
siehe Seite 32
mTCR Krebs- und Autoimmun- >1.000
siehe Seite 33 erkrankungen

Wahrscheinlichkeit, den Markt zu erreichen

10-30 % 30-60 %

60-80 % 80-90 %

! Pro Jahr; Peak Sales (bei Erreichen der Spitzenumsétze). Von den Umsétzen
derjenigen Produkte, die in Zusammenarbeit mit Biotech- oder Pharmafirmen
entwickelt bzw. vermarktet werden, wird MediGene anteilig profitieren.

2 Einlizenziert von QLT USA, Inc

3'Vermarktungspartnerschaft mit Astellas Pharma Europe Ltd.
4 Vermarktungspartnerschaft mit Bradley Pharmaceuticals, Inc.
® Vorstufe einer bestimmten Art von Hautkrebs

Gesamterlose

Forschungs- und Entwicklungskosten

In Mio. € In Mio. €
31,2
26,7
218
197 21,3
156 16,0
13,1
73
34
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Das Jahr 2006 im Uberblick

Januar
MediGene und Bradley Pharmaceuticals schlieRen US-Vermark-
tungspartnerschaft fir Polyphenon® E-Salbe ab.

Februar
MediGene erhalt europaisches Patent flir Polyphenon® E-Salbe.

Eligard® wird in Frankreich und anderen europaischen Landern
eingeflihrt.

Marz
MediGene AG setzt Kapitalmafinahme zur Erweiterung der Bar
mittel um 15,6 Mio. € erfolgreich um.

MediGene erhélt 1,4 Mio. € Fordermittel zur Weiterentwicklung
der EndoTAG® Technologie-Plattform.

MediGene verbessert Umsatz und Ergebnis von 2005 deutlich.

Mai
MediGene erzielt im ersten Quartal 2006 Umsatzanstieg von
73 %.

MediGene prasentiert positive Sicherheitsdaten der klinischen
Phase I/II-Studie fir krebszerstérenden Virus NV1020.

Juni
MediGene AG erhélt weitere Fordermittel zur Ausweitung der
EndoTAG®-Technologie.

FDA verlangert Prifungsfrist (PDUFA date) fur Polyphenon® E-
Salbe bis 31. Oktober 2006.

Juli
MediGene und Deutsches Krebsforschungszentrum entwickeln
Antikorper gegen Eierstockkrebs.

August
MediGene steigert Umsatz und Ergebnis im 1. Halbjahr 2006
deutlich.

MediGene unterzeichnet Vereinbarung zur Ubernahme von
Avidex Ltd.

September

Onkolytischer Virus NV1020 zeigt in Dosisfindungsstudie erste
deutliche Wirksamkeitshinweise bei Lebermetastasen.

MediGene erhalt US-Patent fur EndoTAG®-1.

Oktober
Orphan Drug Status fur MediGenes Medikamentenkandidat
EndoTAG®-1.

MediGene AG erhélt Marktzulassung fiir Polyphenon® E-Salbe
in den USA.

November
MediGene steigert Umsatz und Ergebnis in den ersten neun
Monaten 2006.

MediGene AG baut Patentportfolio zum Schutz krebszerstorender
Viren (onkolytische HSV) aus.

Dezember
Sechsmonatsdosierung von MediGenes Krebsmedikament
Eligard® erhalt Zulassung in Deutschland.

Markteinflihrung von Eligard® in den grofden europdischen Lan-
dern abgeschlossen.

MediGene und Sanofi Pasteur vereinbaren Forschungskooperation
fir mTCR-Technologie.

MediGene gibt mit Erwerb des Medikaments Oracea™ Start-
schuss flr Aufbau der eigenen Vertriebsorganisation.

Positive Zwischenergebnisse fur klinische Phase II-Studie mit
EndoTAG®-1 gegen Bauchspeicheldrisenkrebs.

2007

Januar
MediGene startet klinische Phase Ila-Studie mit RhuDex® in
rheumatoider Arthritis.

Februar
MediGene setzt Kapitalmalinahme zur Erweiterung der Barmittel
um 12,6 Mio. € erfolgreich um.



Geschaftsbericht 2006 Mission 1

Wir mochten durch die Entwicklung und Vermarktung innovativer Medi-
kamente Patienten helfen, ein besseres Leben zu fiithren, und fiir unsere
Anteilseigner ein erfolgreiches Biotechnologie-Unternehmen schaffen,
an dessen Wertschopfung sie teilhaben konnen.

MediGene besitzt ein ausgewogenes Portfolio, das marktreife Medika-
mente enthalt und Innovationen fiir die Zukunft ermaglicht. Wir verfiigen
als erstes deutsches Biotech-Unternehmen iiber ein Medikament auf
dem Markt, das von einem Pharmapartner vertrieben wird, sowie iiber
weitere Therapeutika, die kurz vor der Markteinfithrung stehen. Zudem
hat MediGene mehrere Projekte in der klinischen Entwicklung und
besitzt eigene Technologien zur Wirkstoffentwicklung. Mit Hilfe eines
eigenen Vertriebs sowie durch Entwicklungs- und Marketingpartner-
schaften sollen weitere Innovationen finanziert werden. In der Balance
zwischen Marktstirke und Innovationskraft liegt MediGenes Zukuntft.
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»Multiplizieren« — das Motto des diesjahrigen Geschaftsberichts
steht flr das Wachstum unseres Unternehmens im Jahr 2006.
Wir haben uns vergroRert — durch die Ubernahme eines Unter
nehmens. Wir haben unsere Produktpalette angereichert — durch
Zukaufe sowie durch die Ausweitung der eigenen Entwicklung.
Wir haben viel investiert und dadurch MediGenes Chancen ver-
vielfacht. Das verdandert MediGenes Zukunft.

Was brachte 2006 an weiteren, konkreten Ergebnissen? Sel-
ten war MediGenes Geschaftsentwicklung so erfolgreich: Wir
erhielten die erste Medikamentenzulassung in den USA fir
ein deutsches Biotech-Unternehmen. Diese Marktzulassung
fir Polyphenon® E war — nach der europaischen Zulassung fir
Eligard® — die zweite Medikamentenzulassung fir MediGene.
Wir schlossen eine Partnerschaft zur Vermarktung dieses Me-
dikaments mit einem kompetenten US-Unternehmen ab. Wir
berichteten gleich zweimal Uber positive Zwischenergebnisse
laufender klinischer Studien mit unseren innovativen Krebsmedi-
kamenten. Wir erhielten mehrere wichtige Patente. Wir gingen
zwei attraktive Forschungskooperationen ein. Wir verbesserten
erneut unser Jahresergebnis deutlich: Der Umsatz stieg um Uber
50 Prozent auf 31 Millionen Euro, der Verlust sank um mehr als
40 Prozent auf sieben Millionen Euro. Zudem konnten wir unse-
re Unternehmenskasse durch erfolgreiche KapitalmaRnahmen
weiter starken.

War dies genug? Bei einer, wie ich meine, sehr beeindrucken-
den Kette positiver Nachrichten fiel MediGenes Aktienkurs trotz
einiger Hochs auf Jahressicht um 16 Prozent. Ich gebe offen zu,
dass ich diese sehr enttduschende Entwicklung nur zumTeil ver
stehe. Offensichtlich hat die langanhaltende Unsicherheit tber
die Zulassbarkeit unserer Polyphenon® E-Salbe und unsere damit
verbundene Ergebniswarnung zu einer starken Abwartsbewe-
gung des Kurses geflihrt, die selbst durch das hervorragende
Ereignis der erteilten Marktzulassung nur teilweise ausgeglichen
wurde. Wir hielten nun die US-Zulassung fur die Polyphenon® E-
Salbe in der Hand! Was fir ein Erfolg! Kein anderes deutsches
und nur wenige europaische Biotech-Unternehmen haben bisher
Vergleichbares geschafft. Der Kurs der MediGene-Aktie erholte
sich, jedoch nur verhalten. Zum Jahresende verlief die Kursent-
wicklung erneut negativ trotz Zwischenhochs nach einer Reihe
positiver Unternehmensmeldungen. Mit dieser Kursentwicklung
kdénnen weder Sie noch ich zufrieden sein.

Dennoch: Das Thema »Wachstum« flihren wir schon zum zweiten
Mal in Folge im Titel. Fir das Jahr 2006 hatten wir Wachstum
angeklndigt — und sind noch starker gewachsen als versprochen.
Dazu hat der Kauf der britischen Biotech-Firma Avidex erheblich
beigetragen. Wir gewannen damit einen klinischen Medika-
mentenkandidaten mit Milliardenpotenzial — RhuDex® — sowie
eine hochinnovative Technologie-Plattform hinzu, aus der bereits



einige Medikamentenkandidaten hervorgegangen sind. Diese
Qualitat hat ihren Preis. Der Firmenkauf kostete MediGene rund
50 Millionen Euro in Form neu ausgegebener MediGene-Aktien.
Und einen weiteren Preis war uns dieser Zuwachs wert: Die
Gewinnschwelle, die wir fir 2006 anvisiert hatten, verschob
sich. Dies enttauschte viele Aktionare. Und ich raume ein: Im
letzten Aktionarsbrief vor einem Jahr hatte ich die Perspektive
der Gewinnschwelle selbst geschaffen. Doch stellte ich zugleich
in Aussicht, die Mdglichkeiten von Firmenkaufen zu prifen, um
MediGenes Produktportfolio zu starken. MediGene hat sich fir
diese Alternative entschieden und damit fir eine Investition
in die Zukunft. Dies ging auf Kosten des schnell erreichbaren
Profits. Doch wir erweiterten MediGenes Mdglichkeiten, Inno-
vationen zu schaffen und dadurch langfristig hohe Renditen zu
erzielen. Ich bin sehr stolz, dass uns diese wichtige Akquisition
gelungen ist.

Stolz bin ich auch auf eine weitere wichtige Entwicklung unseres
Unternehmens: Durch den Erwerb der europaischen Vermark-
tungsrechte an dem Medikament Oracea™ Ende 2006 hat
MediGene die Basis flir einen eigenen Vertrieb geschaffen. Wir
haben mittlerweile begonnen, eigene Vertriebsstrukturen aufzu-
bauen und gehen davon aus, im laufenden Geschéftsjahr bereits
mit der ersten Produkteinfiihrung beginnen zu kénnen. Damit
setzen wir den letzten Schritt unserer langjéhrigen Strategie um,
alle Kernbereiche der modernen Medikamentenentwicklung im
Unternehmen zu integrieren: von der Forschung uber die Ent-
wicklung von Medikamenten bis hin zu deren Vermarktung.

Ich werde manchmal gefragt, warum dieses Ziel so erstrebens-
wert sei. Die Antwort ist einfach: Im Verkauf von Medikamenten
wird die hdchste Wertschopfung im Pharmageschéft erzielt.
Um ein nachhaltig profitables und wachsendes Pharmageschéft
aufzubauen, das in der Lage ist, Mehrwert zu erzielen und auch
neue Forschungs- und Entwicklungsprojekte zu finanzieren, sind
Einnahmen aus einem reinen Lizenzgeschéft langfristig nicht
ausreichend. Durch den eigenen Vertrieb in ausgewahlten Lan-
dern werden wir kilinftig sehr viel stérker von unseren Produkten
profitieren und zudem unsere Attraktivitat als Lizenznehmer und
Vermarktungspartner fir weitere Medikamente steigern.

»Innovation x Investition = Wachstum«. Die Formel, die wir
diesem Geschaftsbericht vorangestellt haben, wird auch fir
das laufende Geschaftsjahr gelten. Sie benennt zwei wichtige
Faktoren flr MediGenes erzieltes und klnftiges Wachstum:

»Innovation« steht fir unsere Entwicklungsprojekte. Diese haben
wir im Jahr 2006 deutlich vorangetrieben. Darlber informiert
Sie ausfuhrlich dieser Bericht. Im Jahr 2007 stehen weitere
Ziele an: Nach dem Start einer Phase lla-Studie fir RhuDex®
im Januar 2007 wird im ersten Quartal eine Phase II-Studie
mit EndoTAG®-1 zur Behandlung von Brustkrebs beginnen. Fir
die Polyphenon® E-Salbe wird MediGene Zulassungsantrage in
Europa einreichen. In den USA soll das Medikament im zweiten

Halbjahr auf den Markt kommen. Fir Oracea™ rechnen wir mit
einer baldigen Marktzulassung in Europa, so dass die Marktein-
fihrung in Deutschland noch 2007 erfolgen kann. Bis dahin steht
der Aufbau einer MediGene-Vertriebsorganisation an. Diese
Plane erfordern Einsatz.

Den Wachstumsfaktor »Investition« haben wir bereits 2006 durch
den Kauf von Avidex erhoht. 2007 werden die Aufwendungen
weiter sehr deutlich steigen: Durch den Aufbau unseres Medika-
mentenvertriebs, durch die Ausweitung klinischer Studien sowie
durch héhere Forschungs- und Entwicklungskosten aufgrund
der Avidex-Projekte. Bei moderat wachsenden Umséatzen von
35 Millionen Euro werden wir den Jahresverlust 2007 erstmals
seit Jahren ausweiten auf rund 35 Millionen Euro. Bereits im
Folgejahr 2008 wird MediGene diesen Fehlbetrag wieder sehr
deutlich senken. Ab dann planen wir, den Verlust sehr zlgig und
stetig abzubauen.

Die deutsche und europaische Biotechnologie-Branche hat sich
2006 insgesamt positiv entwickelt. Es gab deutliche Fortschritte
in Medikamentenprojekten und etliche Finanzierungsrunden.
MediGene nimmt in diesem Umfeld eine starke, zum Teil fih-
rende Rolle ein und mdchte diese Position weiter ausbauen.

Wir werden im laufenden Geschéftsjahr weiter gezielt investie-
ren, um eine erfolgreiche Zukunft fir MediGene zu gestalten.
Dieser Einsatz wird sich auszahlen, davon bin ich Uberzeugt. Mit
einem breiten Portfolio aus innovativen Produkten und eigenen
Technologieplattformen sowie mit unseren hervorragenden Mit-
arbeitern und Partnern sehe ich MediGene sehr gut aufgestellt,
um unsere ehrgeizigen Ziele fir 2007 und dartber hinaus zu
erreichen. Ich freue mich sehr, wenn Sie uns auf diesem Weg
begleiten!

Vielen Dank far Ihr Vertrauen.

Mit freundlichen GriRen
lhr

Dr. Peter Heinrich



Management

Dr. Peter Heinrich
Vorstandsvorsitzender und Mitgriinder der MediGene AG

Dr. Peter Heinrich ist Mitgrinder und seit 1995 Vorsitzender des
Vorstands der MediGene AG. Dem voraus ging eine knapp acht-
jahrige Tatigkeit bei der Wacker Chemie AG, Minchen, wo er ver
schiedene Positionen in der biopharmazeutischen/biochemischen
Forschung sowie im Management bekleidete. Bei Wacker zeich-
nete Dr. Heinrich unter anderem fur den Aufbau des Bereichs
Biotechnologie verantwortlich und war im internationalen Alliance-
Management tétig. Nach dem Studium der Biologie und Chemie
an der Universitat Minchen und der Promotion im Fachgebiet
Biochemie arbeitete er als Wissenschaftler an der Universitat
Harvard, USA.

Dr. Heinrich ist Mitgriinder und Sprecher des Vorstands der BIO-
Deutschland, einem unabhangigen Interessenverband der deut-
schen Biotechnologie-Industrie mit Geschéftsstelle in Berlin. Er ist
Mitglied des Vorstandes der EBE (European Biopharmaceutical
Enterprises) — der Interessenvertretung europaischer biopharma-
zeutischer Unternehmen. Von 2003-2006 war Dr. Heinrich Prasident
der EBE. Dr. Heinrich ist zudem Mitglied im Beirat des Verbands der
Chemischen Industrie (VCI) und im Kuratorium der Bayern Innovativ
GmbH. Er engagiert sich als Mitglied im Beirat des Wirtschaftsrats
Deutschland (Bundesfachkommission Wachstum & Innovation),
als Mentor und Tutor bei der Bayerischen Eliteakademie sowie als
Aufsichtsrat des MBA-Programms der Universitat Augsburg.



Dr. Ulrich Delvos
Vorstand fiir Forschung und Entwicklung

Dr. Ulrich Delvos ist seit Oktober 2004 Vorstand fir Forschung
und Entwicklung (F&E) bei der MediGene AG. Der habilitierte
Mediziner und erfahrene Medikamentenentwickler war zuvor
Vorstandsmitglied und Geschaftsfiihrer der Aventis Behring
GmbH, Marburg, und zugleich Senior Vice President und Chief
Scientific Officer der Aventis Behring LLC in King of Prussia,
USA. Dr. Delvos verfligt Gber mehr als 20 Jahre internationale
Flhrungserfahrung in grofen Pharmafirmen sowie in Biotech-
Unternehmen in Deutschland und den USA. In seiner beruflichen
Laufbahn war er fir die erfolgreiche Umsetzung mehrfacher
Lizenzierungsaktivitaten, Medikamentenzulassungen, den Auf-
oder Umbau von F&E-Organisationen und den Abschluss von
Finanzierungsrunden verantwortlich.

Alexander Dexne
Finanzvorstand

Alexander Dexne ist seit Mai 2002 im Vorstand der MediGene AG
und leitet die Bereiche Finanzen und Business Development. Nach
seinem Studium in Géttingen und einem MBA in Neuseeland
sammelte der Diplom-Volkswirt zehn Jahre Erfahrung im inter
nationalen Finanzmanagement. Nach einer Beratertatigkeit bei
Pricewaterhouse verantwortete er als Prokurist den Finanzbereich
der Olympus Diagnostica GmbH. Spéter wechselte er als General
Manager Finance & Controlling Europe in die Europazentrale des
Olympus Konzerns, wo er fur Controlling, Konzernrechnungs-
legung undTreasury zustandig war. Zuletzt zeichnete Herr Dexne
im Vorstand der Softwarefirma Kiwilogic AG fir Finanzen und das
operative Geschaft verantwortlich.



Abbildung: Damit ein neues Medikament zugelassen werden kann, muss jeder

Hersteller Wirksamkeit, Vertraglichkeit und pharmazeutische Qualitdt nachweisen.
Ob die Anforderungen fir die Marktzulassung erfllt sind, entscheiden staatliche
Behorden. In den USA ist dies die Food and Drug Administration (FDA).

Wir erobern Markte.

Medikamentenzulassung Markteinfiihrung . Steigender Umsatz




Medikamente umsetzen

Marktzulassung fiir ein zweites Medikament

Seit Jahren nimmt MediGene eine Vorreiterrolle ein. Als ers-
tes deutsches Biotech-Unternehmen verfligt MediGene seit
2004 mit dem Krebsmittel Eligard® Uber ein Medikament auf
dem Markt. Diese Spitzenposition hat MediGene weiter aus-
gebaut: 2006 erhielt das Unternehmen die Marktzulassung
flr die Polyphenon® E-Salbe in den USA — und damit die erste
Medikamentenzulassung der US-amerikanischen Zulassungs-
behorde FDA an ein deutsches Biotech-Unternehmen. Fiir 2007
rechnet MediGene mit einer weiteren Marktzulassung: Das
Medikament Oracea™ wird voraussichtlich die Genehmigung fur
den Verkauf in Deutschland und weiteren europaischen Landern
erhalten. MediGene, ein forschendes Biotech-Unternehmen, ist
so nahe am Markt wie wenige Unternehmen dieser Branche
in Europa.

MediGene hat damit bewiesen, dass es die Instrumentarien aller
Stufen der Medikamentenentwicklung beherrscht: Uber sieben
Jahre lang flihrte das Unternehmen die Polyphenon® E-Salbe
durch alle drei Phasen der klinischen Entwicklung — testete die
Vertraglichkeit des Medikaments, ermittelte die richtige Dosierung
und untersuchte die Wirksamkeit des Produkts am Patienten.
Auch Formulierung und Herstellungsprozess der Polyphenon® E-
Salbe entstanden unter der Regie von MediGene. Mehr als 1.000
Patienten lieRen sich in klinischen Studien mit der Polyphenon® E-

Salbe behandeln. Uber 100 Kliniken in 15 Landern nahmen an
den Studien teil. Die Ergebnisse des umfassenden Studienpro-
gramms waren Uberzeugend: Die Polyphenon® E-Salbe zeigte
sehr gute Wirkung in der Behandlung von Genitalwarzen bei
nur geringen Nebenwirkungen. Dies war der Ausgangspunkt
fur die entscheidende Phase der Medikamentenentwicklung:
den Zulassungsprozess.

MediGene konnte bereits auf Erfahrungen aus dem erfolgreichen
Zulassungsprozess von Eligard® in Europa zurtickgreifen. Doch
handelte es sich nun, fur die Polyphenon® E-Salbe, um einen
Zulassungsantrag in den USA und damit um andere Anforde-
rungen und Ablaufe: Weite Teile der Dokumentation werden in
anderer Weise aufbereitet, manche Daten anders gewichtet
und bestimmte regionale Auswertungen gefordert. Auch der
Kommunikationsprozess mit der Zulassungsbehdrde ist an-
ders geregelt und erfordert ldnderspezifisches Know-how und
Erfahrung. So nahm MediGenes Niederlassung in den USA,
MediGene, Inc., eine sehr wichtige Rolle im amerikanischen
Zulassungsprozess flr die Polyphenon® E-Salbe ein. In enger
Zusammenarbeit erstellten die beiden MediGene-Teams in den
USA und in Deutschland das umfangreiche Zulassungsdossier
und flihrten den Antrag erfolgreich durch den Zulassungsprozess.
Allein die Vorbereitung des Antrags erforderte ein Jahr. Die ei-
gentliche Zulassungsphase dauerte ebenso lang. Sie begann im



September 2005 mit der Einreichung des Antrags und endete
erfolgreich im Oktober 2006 mit einer direkten Marktzulassung.
Weit weniger als die Hélfte aller Zulassungsantrdage in den USA
werden direkt zugelassen, die Uberwiegende Zahl geht mit
einer langen Mangelliste der FDA in eine zweite Runde des
Prozesses. Die direkte Zulassung spricht also flr die Qualitat
der Arbeit, die MediGene geleistet hat, und flr ein gutes Pro-
dukt. Die Polyphenon® E-Salbe trifft den medizinischen Bedarf
zur Behandlung einer sexuell Ubertragbaren Krankheit, deren
Verbreitung stark zunimmt. Das jahrliche Umsatzpotenzial des
Medikaments flr die Behandlung von Genitalwarzen schatzen
Experten bei Erreichen der Spitzenumsatze auf rund 150 Mio. €
weltweit.

Marktreifes Medikament erworben

Es gibt verschiedene Wege, um ein Produktportfolio mit markt-
reifen Medikamenten zu flllen. Der klassische Weg ist die Eigen-
entwicklung. Sie ist langwierig, teuer und vergleichsweise riskant,
verspricht im Erfolgsfall jedoch hohe Gewinne. Eine Alternative ist
der Erwerb von reifen oder fertigen Produkten: Das Unternehmen
erhalt in diesem Fall Marktlizenzen fir ein Produkt, das sich in der
fortgeschrittenen Entwicklung befindet oder schon zugelassen
wurde. Dieser Weg ermdglicht es, lange Entwicklungszeiten zu
Uberspringen, Risiken deutlich zu mindern und schnell Umsétze
zu erzielen, die jedoch geteilt werden missen. MediGene ist in
der Lage, beide Wege zu gehen.

Im Jahr 2006 hat das Unternehmen diese Moglichkeiten ge-
nutzt: Die Polyphenon® E-Salbe, zugelassen im Oktober 2006,
wurde 1997 als Wirkstoff von der kanadischen Firma Epitome
lizenziert und ist eine klinische Eigenentwicklung der MediGene
AG. Dagegen erwarb MediGene im Dezember 2006 ein fertiges
Produkt von der US-Firma Collagenex: Das Hautmedikament
Oracea™ besal} zu diesem Zeitpunkt bereits die Marktzulassung
in den USA und befand sich im Zulassungsprozess in Europa.
Rund 4 Mio. € zahlte MediGene fir das Recht, das Medikament
gegen die Hautkrankheit Rosazea in Europa zu vertreiben. Das
Umsatzpotenzial fir Oracea™ in Europa wird auf mindestens
20 Mio. € pro Jahr geschatzt. In den USA wurde das Produkt
mittlerweile erfolgreich auf den Markt gebracht. Mit der Lizenzie-
rung von Oracea™ verfolgt MediGene ein wichtiges strategisches
Ziel: den Grundstein zu legen flir den Aufbau einer eigenen
Vertriebsorganisation.

STUFEN DER MEDIKAMENTENENTWICKLUNG:

Aufbau eines eigenen Vertriebs begonnen

Der Vertrieb ist der gewinntrachtigste Bereich des Pharma-
geschafts. Der eigene Verkauf von Medikamenten war deshalb
seit ihrer Grindung Ziel der MediGene AG. Diesem hat sich
MediGene in den letzten Jahren in mehreren Etappen gené-
hert: Durch die Einlizenzierung des Medikaments Eligard® im
Jahr 2001 und dessen Zulassung im Jahr 2003 sicherte sich
MediGene damals den Zugang zum Markt durch ein marktreifes
Medikament. Den Vertrieb des Medikaments zur Behandlung von
Prostatakrebs Gbernahm MediGenes Partner Astellas Pharma
Europe, eine der fiihrenden Firmen flr urologische Medikamente
in Europa. Astellas bot hervorragende Expertise und die noti-
gen Marketingressourcen, die MediGene zu diesem Zeitpunkt
noch nicht zur Verfligung standen. Die guten Verkaufszahlen von
Eligard® bestéatigen die Kompetenz des Partners, und MediGene
partizipiert durch Anteile am Umsatz.

PHARMAVERTRIEB

Die zweite Etappe auf MediGenes Weg zum Markt war deut-
lich langer. Sie umfasste die gesamte klinische Entwicklung
der Polyphenon® E-Salbe und deren Zulassungsprozess in den
USA. Die Markteinfiihrung wird ein weiterer Partner, Bradley
Pharmaceuticals, in den USA Ubernehmen. Doch die europa-
ischen Rechte der Polyphenon® E-Salbe liegen nach wie vor bei
MediGene. Das Unternehmen bereitet derzeit die Zulassungs-
antrage flr Europa vor.

Die Lizenzierung von Oracea™ bedeutete eine weitere Etappe
auf dem Weg zum Markt. Mit Oracea™ und der Polyphenon® E-
Salbe verfligt MediGene nun Uber zwei innovative und marktreife
Produkte, die gemeinsam eine ausreichende Basis flr einen ei-
genen Vertrieb bilden. Beide Medikamente werden tberwiegend
von Hautérzten verschrieben, so dass sie gemeinsam vertrieben
werden kdnnen. Insgesamt bieten sie in Europa ein jahrliches
Umsatzpotenzial von in der Spitze 50 Mio. €. Hierflr lohnt sich
der Aufbau eigener Vertriebsstrukturen.

Diesen letzten Schritt zum Markt wagen wir im Jahr 2007.
MediGene wird sich zunachst auf ausgewahlte Lander wie
Deutschland und Grof3britannien sowie die kleineren deutsch-
und englischsprachigen Markte in Europa konzentrieren. Rund
30 neue Mitarbeiter sollen die beiden Medikamente schrittweise
in diesen Landern bewerben. Der Aufbau einer entsprechenden
Marketinginfrastruktur soll in den nachsten zwei Jahren rund
5 Mio. € kosten, danach soll der Vertrieb profitabel wirtschaften.
Die Vorbereitungen zur Markteinfiihrung von Oracea™ laufen
bereits. Wir arbeiten weiter daran, neue Méarkte zu erobern.
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Abbildung: Ein Vertriebspartner ist ein selbststandiger Handler, der Produkte eines Partner-

unternehmens vertreibt. Der Vertriebspartner fihrt einen Teil des erzielten Umsatzes sowie
Meilensteinzahlungen an den Partner ab.




Durch Partnerschaften wachsen

Vertriebspartnerschaft fiir den US-Markt

Strategische Partnerschaften gehoren zu MediGenes Starken.
2006 ging MediGene drei wichtige Kooperationen ein, von denen
die erste unmittelbar die weitere Unternehmensentwicklung
beeinflusste: Im Januar unterzeichnete MediGene einen Part-
nerschaftsvertrag mit dem US-Unternehmen Bradley Pharma-
ceuticals zum Vertrieb der Polyphenon® E-Salbe in den USA.

Bradley ist eines der am schnellsten wachsenden Spezialpharma-
Unternehmen in den Vereinigten Staaten mit einer besonders
starken Position im Verkauf dermatologischer Medikamente.
Uber 100 hochqualifizierte Pharmareferenten werden die
Polyphenon® E-Salbe in den USA bewerben und vertreiben.
MediGene wird am Umsatz des Medikaments beteiligt. Dar(-
ber hinaus sieht der Vertrag Zahlungen an MediGene von bis
zu 69 Mio. US-$ vor. 5 Mio. US-$ hat MediGene mit Abschluss
des Vertrags bereits erhalten, 14 Mio. US-$ flossen bei der Zu-
lassung der Polyphenon® E-Salbe im Oktober 2006. Weitere
Zahlungen an MediGene stehen bei Erreichen sogenannter
Meilensteine an. Dazu gehéren bestimmte Umsatzziele. Etwa
ein Drittel der Gesamtsumme des Vertragsvolumens bezieht
sich auf Fortschritte in der Entwicklung der Polyphenon® E-Salbe
fr weitere Hauterkrankungen, insbesondere fir die Indikation
Aktinische Keratose. Bradley Pharmaceuticals wird nach der

Markteinfiihrung des Medikaments Uber weitere Schritte in
diese Richtung beraten. Im Fall einer Ausweitung der klinischen
Entwicklung der Polyphenon® E-Salbe fir die Behandlung anderer
Hauterkrankungen wird Bradley den Hauptteil der anfallenden
Entwicklungskosten tragen.

BRADLEY PHARMACEUTICALS

MediGenes Unterschrift unter der Kooperationsvereinbarung mit
Bradley Pharmaceuticals markierte den Abschluss eines langen
und sorgfaltigen Auswahlprozesses. Bereits lange im Vorfeld
prifte und kontaktierte MediGene Firmen, die als Vertriebs-
partner geeignet sein konnten. Neben der hervorragenden



Marketing-Expertise Uberzeugte Bradley Pharmaceuticals durch
die hohe Bereitschaft, MediGenes Produkt in den Mittelpunkt der
eigenen Tatigkeiten zu stellen. Die Polyphenon® E-Salbe nimmt in
Bradleys Produktportfolio eine Schlisselstellung ein. MediGene
sieht darin einen groRen Vorteil gegeniber grofken Pharma-
konzernen und ist Uberzeugt, dass Bradley Pharmaceuticals die
Polyphenon® E-Salbe hervorragend vermarkten wird.

Forschungskooperation mit dem Deutschen
Krebsforschungszentrum

Neben der Orientierung zum Markt lasst MediGene auch die
Forschung nicht aus den Augen. Das Unternehmen unterhélt eine
eigene Forschungsabteilung und nutzt zugleich Partnerschaften,
um die eigenen Ressourcen zu erweitern. So startete MediGene
im Juli 2006 eine Kooperation mit dem renommierten Deutschen
Krebsforschungszentrum (DKFZ) in Heidelberg, um einen Anti-
korper zur Behandlung von Eierstockkrebs zu entwickeln. Ziel
der Zusammenarbeit ist die Entwicklung eines monoklonalen
Antikérpers gegen das Protein L1.

L1 zeigt Eierstock- und Gebarmutterkrebs an, denn es befindet
sich vor allem auf Zellen dieser bdsartigen Tumoren, weniger
aber in gesundem Gewebe oder in gutartigen Tumoren. Als
neuer Tumormarker in Diagnose und Therapie scheint das L1-
Protein also besonders geeignet und konnte eine groRRe Liicke
in der Therapie gegen Eierstockkrebs schlieBen. Das DKFZ hat
bereits Antikorper gegen L1 entwickelt und deren Wirksamkeit
gegen Tumoren in Tiermodellen nachgewiesen. Gemeinsam
mit MediGene wird nun der Wirkmechanismus der Antikdrper
untersucht und deren klinische Entwicklung vorbereitet.

PROTEIN L1

Die Forschungskooperation ist zunachst auf zwei Jahre angelegt.
MediGene hat dann die Option, eine exklusive, weltweite Lizenz
auf die Anwendung von Anti-L1-Antikdrpern zu erwerben. Damit
sichert sich MediGene den Zugriff auf eine sehr vielverspre-
chende Technologie und erschliet die Moglichkeit, die eigene
Pipeline durch einen attraktiven Medikamentenkandidaten zu
erganzen.

Forschungskooperation mit Sanofi

Im Dezember 2006 startete MediGene eine Kooperation mit
Sanofi Pasteur, dem Impfstoffbereich des Sanofi-Aventis-
Konzerns. Die beiden Unternehmen haben vereinbart, MediGenes
mTCR-Technologie fir die Prifung von Impfstoffen zu entwickeln.
MediGene wird mTCR (monoklonale T-Zell-Rezeptoren) entwi-
ckeln, die bestimmte Antigene erkennen und binden. Diese
mTCR sollen zum Nachweis von Antigenstrukturen dienen,
die fUr die Entwicklung und Prifung der Impfstoffe von Sanofi
Pasteur wichtig sind. Bisher wurden mTCR als Medikamen-
tenkandidaten entwickelt.

SANOFI

Die Kooperation mit Sanofi eroffnet weiteres Potenzial und unter
streicht die Vielseitigkeit von MediGenes mTCR-Technologie. Die
Vereinbarung zeigt auch, dass es moglich ist, MediGenes mTCR
bereits in frihen Entwicklungsstadien kommerziell zu verwerten.
Die Sanofi-Aventis-Gruppe ist der weltweit drittgroRte Pharma-
konzern, der groRte in Europa. Damit hat MediGene einen der
bedeutendsten Pharmapartner an der Hand.

PARTNERSCHAFTEN MIT PHARMA- UND
BIOTECH-UNTERNEHMEN
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Abbildung: Das menschliche Gehirn bildet ein komplexes Zentrum f(

Forscherdrang und Erkenntnis. Innovationskraft ist eine wichtige Voraus-
setzung fur gesellschaftlichen und unternehmerischen Fortschritt.




Kritische Masse erreichen

Firmenkauf bringt neue Produkte, Technologien

und Know-how

Am 30. August 2006 gab MediGene eines der groRten Ereignisse
der Firmengeschichte bekannt: den Kauf der britischen Biotech-
Firma Avidex Ltd. gegen Aktien im Wert von rund 50 Mio. €.
Mit diesem Schritt wuchs MediGene um ein Drittel der Mitar-
beiter, gewann eine Niederlassung in GroRbritannien und ver
starkte das eigene Portfolio signifikant: Avidex’ Hauptprodukt
RhuDex® gegen rheumatoide Arthritis gilt mit einem geschatzten
Umsatzpotenzial von Uber 1 Mrd. € pro Jahr als Blockbuster
Kandidat und befindet sich mittlerweile in einer klinischen
Phase lla-Studie. Zudem holte sich MediGene mit der mTCR-
Technologie eine hochinnovative Technologieplattform an Bord.
Aus ihr gingen bereits mehrere Medikamentenkandidaten hervor,
die sich in der Forschung befinden. Der Zuwachs durch die Avidex-
Ubernahme machte MediGenes Produktportfolio zu einem der
flhrenden in der européischen Biotech-Branche.

Avidex' Forschungs- und Entwicklungsaktivitaten bewegen sich
in einem Uberaus interessanten Bereich: Therapien mit T-Zell-
Rezeptoren gehdren zu den modernsten biotechnologischen
Ansatzen im Kampf gegen Krebs- und Autoimmunerkrankungen.
MediGene geht davon aus, auf Basis dieser Technologie wett-
bewerbsstarke Medikamente zu entwickeln und weitere Part-
nerschaften abschlief3en zu kdnnen.

Die Technologie und Produkte von Avidex wurden von hervor-
ragenden Wissenschaftlern entwickelt, die nun das Team von
MediGene verstarken. Avidex entstand 1999 als Ausgrindung der
Universitat Oxford und beschéftigt 42 Mitarbeiter. Das Unterneh-
men wird als 100 %iges Tochterunternehmen der MediGene AG
am Firmenstandort in Abingdon/Oxford weitergefihrt. Alle
Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter wurden im Rahmen der



Akquisition Ubernommen. Der bisherige Vorstandsvorsitzende
der Avidex Ltd., James Noble, soll in den Aufsichtsrat der
MediGene AG wechseln.

Durch die Ubernahme von Avidex gewinnt MediGene erstklas-
siges Know-how hinzu und verstéarkt insbesondere den For-
schungsbereich des Unternehmens. Damit investiert MediGene
konsequent in die Zukunft.

Breite Pipeline fiir langfristigen Erfolg

MediGene zeichnet sich durch eine weit gefacherte Produktent-
wicklung aus, die auf unterschiedlichen Technologien beruht. Die
Akquisition von Avidex hat MediGenes Pipeline weiter ausgebaut
und diversifiziert. MediGene wird dadurch weniger abhdngig vom
Erfolg einzelner Produkte oder Technologien. Dies ist weitsichtig,
denn Medikamentenentwicklung unterliegt Risiken, und nicht
jedes Produkt schafft es zum Markt. Die Wahrscheinlichkeit, bis
zur Marktreife zu gelangen, steigt allerdings mit fortschreitender
Entwicklung. So betrédgt die Erfolgschance eines Medikaments
in der ersten Phase der klinischen Entwicklung durchschnitt-
lich 10 bis 30 %, steigt in der zweiten klinischen Phase auf
30 bis 60 % und erreicht wahrend der klinischen Phase Il eine
Erfolgswahrscheinlichkeit von 60 bis 80 %. Wurde der Antrag
auf Marktzulassung bei den Behorden eingereicht, besteht
eine Wahrscheinlichkeit von durchschnittlich 90 %, dass dieses
Medikament die Zulassung erhélt und auf den Markt gebracht
werden kann.

Die Griinde, die Entwicklung eines Medikaments zu stoppen,
konnen vielfaltig sein. Nicht immer geht es um mangelnde
Wirkung oder starke Nebenwirkungen. Haufig scheitern Me-
dikamente daran, dass ihre Herstellung zu kompliziert oder zu
teuer ist. Dies gilt insbesondere fiir die modernen, biotechno-
logischen Produkte. Deren Entwicklung ist zudem mit hohen
regulatorischen Anforderungen verbunden, was die Entwicklung
langwierig und kostspielig macht. Auch andere wirtschaftliche
Grinde spielen eine groRe Rolle. Ein Medikament braucht um-
fassenden Patentschutz, um vermarktet werden zu kénnen.
Und ein Projekt muss ausreichend finanziert sein, um Zukunft
zu haben, gegebenenfalls durch Partnerschaften.

Wachstum durch leistungsstarkes Portfolio

MediGene setzt deshalb auf ein ausgewogenes Portfolio, das die
Ausfallrisiken der Medikamentenentwicklung berticksichtigt und
zugleich Raum fUr Innovationen lasst. Die Produkte von Avidex
erflllen diese Kriterien: RhuDex® ist ein schon weit entwickelter
Medikamentenkandidat mit einem neuen Wirkmechanismus,
der auf Bekanntem basiert. Wird dessen Wirksamkeit bestatigt,
erschlief$t das einen Milliardenmarkt. Mit der mTCR-Technologie
bewegt sich MediGene im Hightech-Bereich der Biotechnologie.
Hier wird Spitzenforschung betrieben, die bereits erste Schritte
in die Produktentwicklung zuricklegte. Der Innovationsgrad von
mTCR ist enorm. Entsprechend grol ist das Zukunftspotenzial
dieser Technologie.

Mit der Ubernahme von Avidex hat MediGene eine stabile
UnternehmensgroRe erreicht und ein leistungsstarkes Portfolio
gestaltet. Auf dieser Grundlage konnen wir weiter wachsen.



Avidex war bisher eine eigenstiandige Firma, nun ist es Teil eines gro-
Beren, internationalen Unternehmens. Was bedeutet das fiir Ihre Arbeit?
MediGene und Avidex ergédnzen sich nahezu perfekt.
Avidex ist sehr stark in der Forschung und intensiviert MediGenes
Aktivitdten in diesem Bereich. Dafiir gewinnt Avidex nun Zugang zu
den weiterfiihrenden Entwicklungsbhereichen. MediGene hat ausge-
zeichnete Expertise in der vorklinischen und klinischen Entwicklung.
Es ist ein groBer Vorteil, Projekte durch eine gut funktionierende Orga-
nisation fiihren zu kdnnen, die alle Stufen der Medikamentenentwick-
lung abdeckt.

Wie sieht die Zusammenarbeit zwischen diesen Bereichen aus?

Die Zusammenarbeit muss so friih wie mdglich beginnen.
Forschung sollte eng mit den Entwicklungsabteilungen verzahnt sein
und sich regelmaRig Feedback zu den laufenden Projekten holen, um
diese von Anfang an auf ihre Anwendbarkeit auszurichten. Dies gilt
auch fiir die Abteilung Geschaftsentwicklung. Der Forschungsbe-
reich sollte wissen, welche Produkte aus strategischer Sicht sinnvoll
sind und am Markt gebraucht werden. Nur dann wird Forschung die
Grundlagen fiir marktfahige Medikamente schaffen. Deshalb werden
Avidex’ Projekte von der Integration in MediGene profitieren. Um-
gekehrt kann die Forschungsabteilung helfen, bereits entwickelte
Medikamente besser zu verstehen. Es wird immer wichtiger, Wirk-
mechanismen genau analysieren und erkldren zu kénnen.

Ihre Kollegen sitzen nun in England, Deutschland und den USA ...
...und diese Internationalitdt bietet groRe Vorteile, erfordert
jedoch viel Abstimmung und einen offenen Teamgeist. Wir hatten von
Anfang an das Gefiihl, dass die Kulturen von Avidex und MediGene
sehr gut zusammenpassen. Dies war einer der Hauptgriinde, warum
wir uns fiir MediGene entschieden haben.

Mit dem Kauf von Avidex hat sich MediGene neue Produkte und

Technologien gesichert. Was bedeutet das fiir Ihre gemeinsame Arbeit?

Die mTCR-Technologie ist hoch interessant und hat
mehrere Medikamentenkandidaten hervorgebracht, von denen wir
bereits einen fiir die klinische Priifung vorbereiten. Die starkste In-
teraktion betrifft momentan die Entwicklung von RhuDex®. Dieses
attraktive Produkt ist bereits in der Phase Il der klinischen Priifung.
Wie in der Medikamentenentwicklung (blich, werden zugleich vor-
klinische Untersuchungen durchgefiihrt, um Daten zu untermauern
oder Eigenschaften des Produkts genauer zu analysieren. Hierfiir ist
meine Abteilung zustdndig und steht dabei in enger Verbindung mit
den Kollegen in Oxford, die fiir die Formulierung und Herstellung von
RhuDex® verantwortlich sind. Auch unsere Miinchener Abteilungen
Klinische Entwicklung, Zulassung und Qualitdtssicherung sind in das
Projekt eingebunden.

Wie fiihrt man ein solches Projekt iiber Fachbereiche
und Landergrenzen hinweg durch?

Hierbei unterstiitzen uns unsere Projektmanager, welche
die Kommunikation gezielt und konsequent organisieren. In defi-
nierten Arbeitsgruppen legen wir Entwicklungsschritte fest, disku-
tieren Ergebnisse regelmafRig und bereiten Entscheidungen vor. Dies
fiihrt zu klaren und effizienten Abldufen.

Wie sehen Sie die Zusammenarbeit mit lhren Kollegen in Oxford?

Als Gewinn fiir MediGene! Die neuen Kollegen sind exzel-
lente Wissenschaftler und ganz prima Leute. Wir schdtzen deren
freundliche, zuriickhaltende und zugleich kooperative Art. Sie holen
sich Meinungen ein, setzen sich auseinander, haben immer das Ziel,
das absolut Beste rauszuholen. Das macht SpaR und ist erfolgver-
sprechend.



Abbildung: Medikamente enthalten Wirkstoffe, die Krankheiten bekdmpfen. Sie

greifen Erreger und erkrankte Zellen direkt an oder aktivieren das Immunsystem
gegen die Krankheit.

... besitzt MediGene, um kiinftige
Medikamentenkandidaten zu
entwickeln und damit die eigene
Pipeline zu fiillen. MediGenes
Technologien stehen zudem fiir
Partnerschaften zur Verfiigung.

Ein GroRteil unserer Produkte
basiert auf Wirkprinzipien, die
einen Einsatz fiir verschiedene
Krankheiten denkbar machen.
Daraus ergibt sich eine Viel-
zahl von Entwicklungsmaglich-
keiten, die das hohe Potenzial
unserer Medikamente und
Technologien begriinden.

... umfasst MediGenes breites Medika-
mentenportfolio. Ein Medikament ist
bereits auf dem Markt, zwei weitere
sind zur Vermarktung zugelassen bzw.
im Zulassungsprozess, vier befinden
sich in der klinischen Entwicklung. Hin-
zu kommen Medikamentenkandidaten
in der Erforschung und vorklinischen
Entwicklung.




Potenziale ausschopfen

MediGenes Produkte konnen

in viele Richtungen entwickelt werden

Unsere Entwicklungspipeline ist aus verschiedenen Griinden
interessant. Zum einen enthalt sie innovative Wirkstoffe, die
Llcken bisheriger Therapieformen schlieRen kdnnten. Zum an-
deren basieren sie auf vielseitig einsetzbaren Technologien.
Deren Wirkmechanismen setzen an biologischen Grundprin-
zipien an, die Uber eine bestimmte Erkrankung hinausgehen.
Unsere jetzigen Produkte kénnten somit Pilotprojekte flr eine
ganze Reihe von Medikamenten werden, die mit dem gleichen
Wirkprinzip unterschiedliche Krankheiten behandeln. Die Vorteile
hierfur liegen auf der Hand: Der Entwicklungsaufwand fir die
nachfolgenden Produkte wird deutlich geringer und die Optionen
flr Partnerschaften wachsen. Der Wert der entsprechenden Pro-
dukte und Technologien steigt folglich mit den therapeutischen
und wirtschaftlichen Mdglichkeiten.

Technologien mit Entwicklungschancen

MediGene ist mit drei eigenen Plattformtechnologien breit aufge-
stellt. Jede derTechnologien bietet etliche Entwicklungschancen.
Die mit Avidex erworbene mTCR-Technologie setzt an T-Zell-
Rezeptoren an, um bestimmte Ablaufe des Immunsystems zu
aktivieren bzw. zu unterbinden. Dies kdnnte neue Wege in der

Behandlung von zahlreichen Krebs- und Autoimmunerkrankungen
erschlieRen. So erforscht MediGene beispielsweise die mTCR
EsoDex™ und HiDex™ gegen Krebs bzw. Diabetes.

MediGenes HSV-Produkte dagegen nutzen virale Mechanis-
men, um Tumoren zu zerstdren. Der Nachweis der Vertraglichkeit
wurde in Phase |-Studien bereits erbracht. MediGene testet die
Produkte nun in weiteren Studien gegen Gehirntumoren und
Lebermetastasen. Im Jahr 2006 konnte MediGene positive
Zwischenergebnisse einer klinischen Phase I/II-Studie mit dem
Medikamentenkandidaten NV1020 veroffentlichen. Die Daten
belegen die Vertraglichkeit von NV1020 und zeigten deutliche
Hinweise auf Wirksamkeit bei der Behandlung von Leberme-
tastasen bei Dickdarmkrebspatienten.

VIELSEITIGKEIT
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Ausweitung der Entwicklung von EndoTAG®

Besonders weit in der Entwicklung befindet sich MediGenes
EndoTAG®-Technologie. In Phase I-Studien wurde der Medi-
kamentenkandidat EndoTAG®-1 bereits in mehreren Krebser-
krankungen getestet. Momentan lauft eine Phase I[I-Studie
zur Behandlung von Bauchspeicheldriisenkrebs. Ende 2006
hat MediGene bereits positive Zwischenergebnisse dieser
Studie veroffentlicht. Die Europaische Kommission hat 2006
den sogenannten Orphan Drug Status flir EndoTAG®-1 gegen
Bauchspeicheldriisenkrebs erteilt. Das Orphan Drug Programm
der Europaischen Union soll die Entwicklung von Therapien flr
seltene und schwere Erkrankungen fordern. Der Orphan Drug
Status sichert Marktexklusivitat innerhalb der Européischen
Union flr eine Dauer von zehn Jahren nach der Erteilung einer
Zulassungsgenehmigung sowie weitere Vorteile im Rahmen des
Zulassungsverfahrens.

DER WEG IN DIE KLINISCHE ENTWICKLUNG

Im Jahr 2007 wird MediGene die klinische Entwicklung von
EndoTAG®-1 ausweiten und eine Phase II-Studie mit EndoTAG®-1
zur Behandlung von hormonunabhangigem Brustkrebs starten.
An dieser sehr aggressiven Variante von Brustkrebs sind etwa
15 % der Brustkrebspatientinnen erkrankt.

MediGene hat diese beiden Krebsindikationen unter anderem
wegen ihres hohen therapeutischen Bedarfs gewahlt. Wir gehen
aber davon aus, dass EndoTAG®-1 prinzipiell in allen soliden
Krebsarten wirken kann, die eine starke Blutversorgung haben.
Denn EndoTAG® ist darauf ausgerichtet, die Blutversorgung von

Krebszellen zu unterbinden, um den Tumor dadurch »auszuhun-
gern«. Wenn die laufenden Studien mit EndoTAG®-1 zu positiven
Ergebnissen flihren, entsteht eine sehr gute Perspektive, diesen
Wirkstoff zur Behandlung weiterer Krebsarten zu entwickeln.

Doch die Moglichkeiten von EndoTAG® gehen noch weiter.
Denn das Wirkprinzip lasst sich auch auf andere Erkrankungen
Ubertragen, die mit krankhafter Neubildung von Blutgefaen
einhergehen. Hierflr hat MediGene bereits iberzeugende Kon-
zepte entwickelt und positive Forschungsergebnisse erzielt. Im
Jahr 2006 erhielt das Unternehmen die Zusage von Férdermit-
teln des Bundes und der Lander in Hohe von fast 2 Mio. € zur
Unterstltzung der EndoTAG®-Forschung in diesem Bereich.
Die offentlichen Fordergelder bestatigen die Vielseitigkeit und
Werthaltigkeit unserer EndoTAG®-Technologie.

Onkologie, Inmunologie, Dermatologie —

drei Therapiebereiche ergénzen sich

MediGenes Produkte sind auf drei Therapiebereiche ausgerich-
tet, die hohes Potenzial besitzen und eng miteinander vernetzt
sind. Die Entstehung von Krebs- und Immunerkrankungen ba-
siert auf vergleichbaren Vorgangen im menschlichen Korper:
Funktionen des Immunsystems werden blockiert, umgangen
oder fehlgeleitet. Diese Stérungen flihren zu unterschiedlichen
Erkrankungen, kénnen aber maéglicherweise mit ahnlichen Wirk-
mechanismen bekdmpft werden. EndoTAG® und mTCR haben
genau dies als Ziel.

DIE DREI STUFEN DER KLINISCHEN ENTWICKLUNG:

Auch Hauterkrankungen haben oft immunologische Ursachen und
kénnen durch Modulationen im Immunsystem behandelt werden,
z.B. durch Oracea™. MediGenes Portfolio bildet Schnittmengen
zwischen der Onkologie, Immunologie und Dermatologie und
nutzt die daraus entstehenden Synergien in der Erforschung,
Entwicklung und Vermarktung von Medikamenten.



Prof. Dr. Matthias Lohr, stellvertretender Klinikdirektor, Il. Medizinische
Klinik der Universitadt Heidelberg
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Michaelis:
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Abbildung: Qualifizierte und motivierte Mitarbeiter haben eine groe Bedeutung

fur die Wettbewerbsfahigkeit der Unternehmen. Darum werden Leistungsbereit-
schaft und Know-how der Mitarbeiter sowie alle Mittel und Bemuhungen, diese
zu erhalten und zu starken, zunehmend in den Mittelpunkt unternehmens- und
personalpolitischer Zielsetzungen gertckt.




Know-how nutzen

MediGenes Mitarbeiter stehen fiir Kompetenz

und Leistungsstirke

Zum Ende des Geschaftsjahres 2006 beschaftigte MediGene
171 Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter. Gegenlber 2005 bedeutet
dies eine Steigerung von 50 %. Uber 40 neue Mitarbeiter erhielt
MediGene durch die Ubernahme der britischen Firma Avidex.

Rund drei Viertel unseres Personalstamms sind im Bereich
Forschung und Entwicklung tatig. Mediziner und Biologen,
Pharmazeuten und Chemiker, Ingenieure und technische As-
sistenten treiben die Entdeckung von Wirkstoffen und deren
Entwicklung als Medikament voran. Betriebswirte, Finanzfach-
leute, Marketingexperten und Juristen setzen die Projekte un-
ternehmerisch um. Erst das Zusammenspiel der Fachbereiche
macht MediGene zum Unternehmen.

MediGene verflgt Uber eine ausgewogene Mischung aus
talentierten jungen Fachkraften und erfahrenen Profis mit
langjahriger Karriere. Sie sind hervorragend ausgebildet und
bringen meist Erfahrung aus anderen Unternehmen mit. Uber
zwei Drittel der Kollegen sind Akademiker, etwa die Hélfte sind
promoviert. Um die fachlichen und personlichen Fahigkeiten der
Mitarbeiter zu férdern, unterstitzt MediGene die Teilnahme an
gezielten WeiterbildungsmalRnahmen sowie an renommierten
Fachkongressen und Konferenzen.
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MediGene ist ein schlankes Unternehmen mit kurzen Entschei-
dungswegen. Wir haben den Anspruch, Mitarbeitern groRe Hand-
lungsspielraume zu ermoglichen. Umgekehrt sind vom Einzelnen
Eigeninitiative und ein hohes Verantwortungsbewusstsein gefor
dert. Selbststandiges Arbeiten zielt auf Kreativitat und Innovation,
aber auch auf Genauigkeit, Effizienz und Wirtschaftlichkeit fir das
Unternehmen. Die Arbeit jedes Einzelnen wird am Erreichen fest-
gesetzter Ziele gemessen. Am unternehmerischen Erfolg sind alle
Mitarbeiter der MediGene AG durch Aktien-Optionsprogramme
beteiligt. Bei der Auswahl von MediGene-Mitarbeitern achten
wir — neben den fachlichen Qualifikationen — auf personliche
Stéarken wie Teamgeist und Offenheit. Die Fahigkeit zur aktiven
Kommunikation und Zusammenarbeit und die Bereitschaft, sich
schnell in neue Arbeitsbereiche einzuarbeiten, ermaoglichen die
Integration neuer Mitarbeiter und Projekte, z.B. nach der Uber
nahme von Avidex.

MediGenes Identitat und Erfolg werden auch kinftig von unseren
Mitarbeitern gepragt. MediGene baut auf ihre Leistungsfahigkeit,
um die ehrgeizigen Unternehmensziele in die Tat umzusetzen.
Die Zahl unserer Mitarbeiter wird im laufenden Geschaftsjahr
voraussichtlich auf 200 Personen ansteigen, insbesondere durch
den Aufbau einer eigenen Vertriebsorganisation. Die bestehenden
Positionen sind hervorragend besetzt. Fir frei werdende und neu
geschaffene Stellen werden wir wieder um die besten Kopfe
werben — international.
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Brian Cameron,
PhD,

originally from
Scotland,
Research
Biochemistry,

UK

MediGenes internationales Team

171 Menschen aus 20 Nationen arbeiten bei
MediGene. Uber 10 % unserer Kolleginnen
und Kollegen stammen aus Nationen
aulBerhalb unserer Standorte Deutschland,
GroRbritannien und USA. Dies erweitert
unseren Horizont und bereichert unsere
Arbeit.

Eunice Braz, originally from Portugal,
Clinical Development, Germany

Giovanna Bossi, PhD,
originally from Italy,
Cell Biology, UK

Pam Larson
ORGERINAY
Regulatory Affairs;
USA

Nikolai Lissin, PhD, originally from Russia,
Exploratory Fusion Design Biochemistry, UK

Dr. Eric Guenzi,
originally from France,
Research, Germany



Gerard Luyben,
originally from the Netherlands,
Controlling, Germany

Nedeljka Sandic, .
originally from Bosnia,
Lab Assistant, Germany

Cristina Reiniger,
originally from Brasil,
Reception, Germany

Kristina Korhonova,
originally from Czech Republic,

Business Development, Germany

Dr. Irene Gander-Meisterernst from Germany,
Regulatory Affairs, Germany

Dr. Gabriela Kosuthova,
originally from Slovakia,
Process Development, Germany

Rebecca Ashfield, D.Phil,
from England,
Project Management, UK

Yasmin Fahimi,
originally from Iran,
Human Resources, Germany

—
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26 Produkte MediGene AG

MediGene istin drei Therapiebereichen aktiv

Unsere Produkte sind auf drei Therapiebereiche ausgerichtet, die hohes Potenzial besitzen und
eng miteinander vernetzt sind. MediGenes Portfolio bildet Schnittmengen zwischen der Onkologie,
Immunologie und Dermatologie und nutzt die daraus entstehenden Synergien in der Erforschung,
Entwicklung und Vermarktung von Medikamenten.

Dermatologie

4

Onkologie

Immunologie

Ein

Zwei

drei



Geschéftsbericht 2006

Eligard®

Spezialpharma

Produkte 27

Indikation Vorklinik/ Klinische Phase Zulassung Markt Umsatzpotenzial”
Forschung 1 1] (Mio. €)

Eligard®-Verabreichung (Querschnitt Haut, Spritze)

Hormontherapie mit innovativer Verabreichungsform
MediGenes erstes vermarktetes Medikament, Eligard®, ist ein
Hormonpréparat zur Behandlung von fortgeschrittenem, hormon-
abhdngigem Prostatakrebs. Der Wirkstoff (Leuprorelin-Acetat)
senkt den Blutspiegel des méannlichen Geschlechtshormons
Testosteron stark ab und unterdriickt damit das Tumorwachstum.
Der etablierte Wirkstoff ist mit einer neuen Darreichungsform
kombiniert, der Atrigel®-Depottechnologie: Der Patient erhalt
das flissige Medikament mit einer Spritze verabreicht. Unter
der Haut bildet Eligard® ein gelartiges Depot, das sich langsam
auflost. Je nach Depotform wird der Wirkstoff kontinuierlich
Uber die Dauer von ein, drei oder sechs Monaten freigesetzt. In
Europa sind bisher die Dosierungen Uber ein und drei Monate
zugelassen und auf dem Markt. Im Jahr 2006 erhielt auch die
Sechsmonatsdosierung die Marktzulassung in Deutschland.

Die européaische Markteinfiihrung von Eligard® begann im Jahr
2004 durch MediGenes Partner Astellas Pharma. MediGenes
Eligard®-Umsétze setzen sich aus zwei Komponenten zusammen:
aus Umsatzbeteiligungen am Verkauf von Eligard® sowie aus
Meilensteinzahlungen, die Astellas beim Erreichen bestimmter
Ziele an MediGene entrichtet. Dazu gehdren die Zulassung
und Markteinfiihrung in bestimmten europaischen Landern.
MediGene leistet seinerseits Lizenzzahlungen fir Eligard® an
die Firma QLT (vormals Atrix Laboratories). MediGene hatte
von Atrix die européischen Vermarktungsrechte fur Eligard®
erworben und das Produkt erfolgreich durch den deutschen
Zulassungsprozess geflhrt. Die europaische Markteinfiihrung
der Ein- und Dreimonatsdosierungen wurde von Astellas 2006
erfolgreich abgeschlossen.

Ausblick

Eligard® bleibt auch in den néchsten Jahren ein wichtiger Umsatz-
trager fir MediGene. Die Markteinfiihrung der Sechsmonats-
dosierung, die im Marz 2007 erfolgte, sollte zu einer weiteren
Steigerung des Marktanteils fihren.

" Bei Erreichen der Spitzenumsétze

Eligard® ist ein Markenzeichen der QLT USA, Inc
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Polyphenon® E-Salbe

Indikation Vorklinik/ Klinische Phase Zulassung Markt Umsatzpotenzial”
Forschung 1l 11l (Mio. €)

Genitalwarzen _ >150

Aktinische Keratose >200

el HPV infizieren Hautzellen und I6sen Warzenbildung aus

—> Polyphenon® E dringt in die Haut ein, wirkt direkt auf infizierte Zellen
und entfaltet seinen immunmodulatorischen Effekt.

P~ Botenstoffe (Zytokine, Interferone) werden freigesetzt

Immunzellen wandern ein und zerstéren infizierte Zellen

Immunmodulation durch Katechine

Mit der Polyphenon® E-Salbe verfligt MediGene Uber ein zweites
zugelassenes Medikament. Im Oktober 2006 hat die amerika-
nische Zulassungsbehorde FDA der Polyphenon® E-Salbe die
Marktzulassung flr die USA erteilt. Damit ist MediGene das
erste deutsche Biotech-Unternehmen, das eine Medikamenten-
zulassung in den USA erhalten hat. Das Produkt soll von
MediGenes Vermarktungspartner Bradley Pharmaceuticals im
Jahr 2007 in den US-Markt eingefihrt werden.

Die Polyphenon® E-Salbe enthalt ein Konzentrat von Katechinen
definierter Zusammensetzung. Diese Naturstoffe werden mit
einem spezifischen Verfahren aus den Blattern des GrliinenTees ge-
wonnen. In der klinischen Entwicklung zeigte die Polyphenon® E-
Salbe in der Behandlung von Genitalwarzen eine hohe und
nachhaltige Wirksamkeit bei nur geringen Nebenwirkungen. Die
Ergebnisse basieren auf einem international angelegten Entwick-
lungs-Programm der Phase Ill, in dem Uber 1.000 Patienten in
15 Landern mit der Polyphenon® E-Salbe behandelt wurden.

Genitalwarzen sind gutartige, aber schmerzhafte und entstellende
Hauttumoren im Genital- und Analbereich. Die sexuell Gbertrag-
bare Krankheit wird durch humane Papillom-Viren verursacht.
Etwa 30 Mio. Menschen weltweit sind mit diesen Viren infiziert.
Genitalwarzen sind eine der am schnellsten zunehmenden Ge-
schlechtskrankheiten der Welt.

Von MediGene durchgefliihrte Untersuchungen lassen auf eine
Aktivierung der korpereigenen Abwehr durch die Polyphenon® E-
Salbe schlief3en (Immunmodulation). Zudem konnte MediGene
bestatigen, dass die Polyphenon® E-Salbe wichtige Funktionen
des humanen Papillom-Virus hemmt und auch bestimmten Ver
anderungen in Tumorzellen entgegenwirkt. Dies kénnte zusatz-
liche Therapiemdglichkeiten fir Tumorerkrankungen der Haut
eroffnen.

Ausblick

MediGene erwartet die Einfihrung der Polyphenon® E-Salbe im
amerikanischen Markt im zweiten Halbjahr 2007 Europaische
Antrage auf Marktzulassung will MediGene 2007 in mehreren
europaischen Landern einreichen.

Bei Erreichen der Spitzenumsétze

Polyphenon® E ist ein Markenzeichen von Mitsui Norin



Geschéftsbericht 2006

Oracea™

Spezialpharma

Produkte 29

Indikation Vorklinik/ Klinische Phase Zulassung Markt Umsatzpotenzial”
Forschung 1 1] (Mio. €)

Verdnderung von entziindlichen Prozessen in der Haut durch Oracea™
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Rosazea entsteht durch entziindliche Prozesse in der Haut. Botenstoffe »~ locken
Immunzellen &g~ an.

1) Oracea™ X hemmt diese Signalwege
2) Die Entzlindung geht zuriick

Die erste orale Langzeittherapie fiir Rosazea

MediGenes Hautmedikament Oracea™ befindet sich bereits
im fortgeschrittenen Zulassungsprozess in Europa. Das Medi-
kament wurde von dem amerikanischen Dermatologie-Unter-
nehmen CollaGenex zur Behandlung der Hautkrankheit Rosazea
entwickelt und im Juli 2006 auf den US-Markt gebracht. Im
Dezember 2006 erwarb MediGene die europaischen Rechte
an Oracea™. Die Marktzulassung flr das Medikament wurde
2006 in ausgewahlten europaischen Landern beantragt, der Be-
gutachtungsprozess befindet sich im fortgeschrittenen Stadium.
MediGene baut derzeit eine eigene Vertriebsorganisation auf, um
Oracea™ — und spater weitere Produkte wie die Polyphenon® E-
Salbe — selbst zu vermarkten.

Oracea™ behandelt eine sehr verbreitete Hautkrankheit: Rosazea
ist eine chronisch verlaufende Entziindung der Gesichtshaut,
insbesondere des mittleren Gesichtsdrittels. In Europa sind etwa
15 Mio. Menschen von dieser Krankheit betroffen.

Entzindliche Rosazea wird in der Regel mit Antibiotika behandelt.
Die bisherigen Therapeutika haben allerdings Nebenwirkungen
und eignen sich nicht fir eine Langzeitbehandlung. Nach spéa-
testens acht Wochen mUssen sie abgesetzt werden, und in
den meisten Féllen flammt die Erkrankung dann wieder auf.
Auch Oracea™-Kapseln enthalten ein Antibiotikum. Anders als
andere Antibiotika wird dieses jedoch Uber einen langen Zeit-
raum gleichmaRig und in geringen Dosen freigesetzt. So kann
es seine entziindungshemmende Wirkung entfalten, ohne die
normale Bakterienflora zu zerstoren. Das vermeidet viele Pro-
bleme: Typische Nebenwirkungen der Antibiotika wurden bei
der Behandlung mit Oracea™ nicht beobachtet, auch kommt
es nicht zur Bildung antibiotikaresistenter Bakterienstamme.
Oracea™ bietet daher die Mdglichkeit einer oralen Langzeit-
therapie von Rosazea — die bisher Patienten in Europa nicht zur
Verfligung steht.

Ausblick

MediGene rechnet im ersten Halbjahr 2007 mit der ersten Zulas-
sung von Oracea™ in einem europaischen Land. Das Unterneh-
men will Oracea™ zunachst in Deutschland und in GroRRbritannien
selbst vertreiben. Mit der Markteinflihrung rechnet MediGene
in der zweiten Halfte 2007 Fir weitere europaische Lander ist
der Abschluss von Marketingpartnerschaften geplant.

" Bei Erreichen der Spitzenumsatze

Oracea™ ist ein Markenzeichen der CollaGenex Pharmaceuticals, Inc
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EndoTAG®-1

Indikation Vorklinik/

Forschung
Bauchspeicheldriisenkrebs
Brustkrebs
Weitere solide Tumoren

Blutgefal
@ Tumorzellen
Der Tumor sendet Signale zur Bildung neuer BlutgefaRe aus
== Endothelzeller n sich, das BlutgefaR wéchst zum Tumor

© EndoTAG® greift die aktivierten Endothelz und zerstort
das GefalR. So wird die Blutzufuhr zum Tumor unterbrochen

Aushungern von Krebszellen

EndoTAG®-1 setzt direkt an den BlutgefdaRen an, die fir das
Wachstum eines Tumors erforderlich sind. Werden die Zellen der
Gefallwand, die sogenannten Endothelzellen, zerstort, gelangen
zu wenig Sauerstoff und Néhrstoffe zur Krebszelle: Der Tumor
wird »ausgehungert«.

Der Medikamentenkandidat basiert auf Lipiden — das sind Fettmo-
lekUle wie sie auch in der Zellmembran vorkommen — und einem
therapeutischen Wirkstoff. In EndoTAG® liegen die Komponenten

Klinische Phase

Zulassung Markt Umsatzpotenzial”
1 (Mio. €)

>200
>1.000
>400

als sogenannte Lipidkomplexe oder Liposomen vor, die man sich
als winzige, hohle Kigelchen (zehntausendmal kleiner als ein
Millimeter) vorstellen kann. In diese wird ein therapeutischer
Wirkstoff eingeschlossen. Bei EndoTAG®-1 handelt es sich dabei
um Paclitaxel, eine der erfolgreichsten Substanzen im Bereich
der Chemotherapie. Die EndoTAG®-Liposomen sind positiv ge-
laden, lagern sich dadurch gezielt an die negativ geladenen,
neu entstehenden Endothelzellen des Tumors an (neovascular
targeting) und zerstoren diese (vascular disrupting). Dies soll
die Nahrstoffzufuhr unterdrlicken und das weitere Wachstum
des Tumors hemmen.

Durch sein neuartiges Wirkprinzip bereichert EndoTAG® den
erfolgreichen Therapieansatz der Anti-Angiogenese (Hemmung
der Neubildung von TumorBlutgefaf3en) um eine innovative
Variante. Zudem liegt mit EndoTAG® eine neue, alternative
Therapieform zur herkdémmlichen Chemotherapie vor. MediGene
geht davon aus, dass durch die direkte Zerstérung von Endo-
thelzellen keine Resistenzen gegen den angewandten Wirkstoff
entstehen. Damit wiirde ein hdufiges Problem bisheriger Therapie-
formen geldst. Auch ist das Prinzip von EndoTAG® voraussichtlich
breit einsetzbar. Es kdnnte moglicherweise zur Bekdmpfung
aller solider Tumoren mit eigener GeféaRversorgung geeignet
sein. EndoTAG®-1 ist MediGenes erstes Produkt, das aus der
EndoTAG®-Technologieplattform hervorging. Phase |-Studien mit
diesem Medikamentenkandidaten wurden bereits in mehreren
Indikationen abgeschlossen. Praklinische Untersuchungen geben
deutliche Hinweise auf Synergien zwischen EndoTAG®-1 und
Chemotherapeutika in Kombinationstherapien. Dies untersucht
MediGene derzeit in einem klinischen Phase [I-Programm: In
einer 2005 gestarteten Studie wird EndoTAG®-1 zur Behand-
lung von Bauchspeicheldrisenkrebs mit dem Medikament
Gemcitabin® kombiniert. Positive Zwischenergebnisse dieser
Studie hat MediGene Ende 2006 veroffentlicht.

Ausblick

MediGene wird 2007 die Entwicklung von EndoTAG®-1 aus-
weiten und eine Phase II-Studie zur Behandlung von hormon-
resistentem Brustkrebs beginnen. Die Endergebnisse der
Bauchspeicheldriisenkrebs-Studie erwartet MediGene im ersten
Halbjahr 2008.

Bei Erreichen der Spitzenumsétze

EndoTAG® ist ein Markenzeichen der MediGene AG



RhuDex®

Indikation

Rheumatoide Arthritis

Immunzelle im Gelenk

CD80

CD28

T-Zelle ;

Die Al
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Vorklinik/ Klinische Phase Zulassung Markt Umsatzpotenzial”
Forschung 1 1] (Mio. €)
>1000

Immunzelle im Gelenk

CD80

P

CD28

T-Zelle

vierung von T-Zellen durch bestimmte Immunzellen im erkrankten Gelenk ist ein

entscheidender Schritt bei der Entstehung von rheumatoider Arthritis

1) Die Interaktion der Oberflachenproteine CD80 und CD28 ist ein notwendiger Schritt der

T-Zell-Aktivierung

2) RhuDex Q:;p verhindert die CD80-CD28-Interaktion und hemmt so die Entziindung.

Orale Therapie fiir rheumatoide Arthritis

Mit einem geschatzten Umsatzpotenzial von Uber 1 Mrd. € pro
Jahr gilt MediGenes klinischer Medikamentenkandidat RhuDex®
als maglicher Blockbuster. Er zielt auf eine der groRen Volks-
krankheiten: rheumatoide Arthritis. Etwa 1 % der gesamten
Weltbevolkerung sind von dieser Systemerkrankung des Binde-
gewebes betroffen. Entzlindliche Prozesse insbesondere in den
Gelenken fiihren zu Deformierungen, Bewegungseinschrankung
und starken Schmerzen.

RhuDex® ist darauf ausgelegt, den krankheitsauslésenden Me-
chanismus sehr friihzeitig zu unterbinden. Bei der Entstehung
der rheumatoiden Arthritis spielt die Aktivierung von T-Zellen
eine entscheidende Rolle. Diese Aktivierung wird durch eine
Interaktion bestimmter Proteine an den Oberfldchen von Immun-
zellen ausgeldst. Eine Schllsselrolle spielt dabei das sogenannte
CD80-Protein. Seine Interaktion mit dem CD28-Protein, einem
Rezeptor auf der Oberflache von T-Zellen, ist einer der notwen-
digen Schritte zur T-Zell-Aktivierung. RhuDex® kann an CD80
binden, die Interaktion mit CD28 verhindern und so einen ent-
scheidenden Signalweg der T-Zell-Aktivierung unterbrechen. Der
entzlndliche Prozess soll so blockiert und die Krankheit zum
Abklingen gebracht werden.

Dass CD80 tatsachlich ein geeigneter Angriffspunkt zur Be-
kdmpfung der rheumatoiden Arthritis ist, beweist ein bereits
sehr erfolgreich eingesetztes Praparat gegen diese Krankheit, das
ebenfalls an diesem Punkt ansetzt. Im Gegensatz zu RhuDex®
wird dieses aber Uber langwierige Infusionen verabreicht.
RhuDex® kann dagegen als Tablette eingenommen werden. Als
erstes oral verfligbares Préaparat dieser Art ist RhuDex® hervor-
ragend positioniert fir den Kampf um diesen Milliardenmarkt.

Ausblick

Seit Januar 2007 testet MediGene RhuDex® in einer Pilotstudie
der Phase lla an Patienten. Die Daten werden flr das zweite
Halbjahr 2007 erwartet. Auf Basis dieser Erkenntnisse soll eine
weitere, grol3 angelegte Phase [I-Studie mit RhuDex® geplant
werden.

Bei Erreichen der Spitzenumsatze

Rhudex® ist ein Markenzeichen von Avidex Ltd
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Onkolytische Herpes-Simplex-Viren (HSV)

Indikation Vorklinik/

Forschung

Nv1020 Lebermetastasen

Gehirntumoren

q‘ﬂ‘
{1?
%

HSV werden direkt in das Tumorgewebe gespritzt

n den Tumorzellen vermehren sich die Viren

Die Tumorzellen werden zerstort, normale Zellen bleiben verschont
HSV verweilen in einem Ruhezustand

Viren als Krebskiller

MediGene entwickelt krebszerstorende, sogenannte onkolytische
Viren zur Behandlung unterschiedlicher Krebsarten. Es handelt
sich dabei um bestimmte Herpes-Simplex-Viren, kurz HSV, die
allgemein als Verursacher von Lippenblaschen bekannt sind.
MediGene verwendet diese Viren jedoch in einer modifizierten
und »entscharften« Form, um sie flr den therapeutischen Einsatz
beim Menschen nutzbar zu machen: Hierflr wurden bestimmte

Klinische Phase

Zulassung Markt Umsatzpotenzial”
1 (Mio. €)

>300
>200

Gene der Viren ausgeschaltet, die es ihnen normalerweise
ermoglichen, sich in gesunden Zellen zu vervielféltigen und sie
dadurch zu zerstdren. Durch diese gentechnologische Verande-
rung kénnen sich die HSV nur noch in Tumorzellen fortpflanzen.
Denn nur diese bieten ihnen eine geeignete Umgebung, um
den Verlust der entnommenen viralen Gene auszugleichen. Die
Folge: MediGenes Herpes-Simplex-Viren vermehren sich gezielt
in Tumorzellen und zerstéren sie, ohne gesundes Gewebe zu
schadigen.

Diese Hypothese wird durch umfangreiche Laborexperimente
unterstltzt. Wenn sie sich in Tumorpatienten bestatigt, werden
onkolytische HSV gezielter und effizienter wirken als herkdmm-
liche Krebsbehandlungen, ohne dabei schwere Nebenwirkungen
hervorzurufen. Auch kénnten HSV eine therapeutische Alternative
bei Tumoren bieten, die nicht operativ entfernt werden kénnen
oder eine Resistenz gegen Chemo- oder Strahlentherapie ent-
wickelt haben. Zudem werden mogliche Synergien durch die
Behandlung von HSV in Kombination mit Standardtherapien
untersucht.

Erste klinische Phase I-Studien mit Krebspatienten haben bereits
ermutigende Ergebnisse gezeigt. Derzeit untersucht MediGene
den Virus NV1020 in einer weiterfihrenden Phase I/II-Studie
gegen Lebermetastasen, die aus Dickdarmkrebs entstehen.
NV1020 wird in dieser Studie mit einer Standard-Chemothera-
pie kombiniert. Positive Zwischenergebnisse dieser Studie hat
MediGene im September 2006 veroffentlicht. Mit einem weiteren
HSV-Stamm, G207, begann 2005 eine Phase I-Studie zur Behand-
lung von bosartigen Hirntumoren. MediGene kooperiert dabei
mit der University of Alabama in Birmingham. Das Programm
wird wesentlich durch das Spitzenforschungsprogramm SPORE
des National Cancer Institute gefordert. NV1020 und G207 sind
aus MediGenes HSV-Technologieplattform hervorgegangen.

Ausblick
MediGene plant die beiden HSV-Studien im Jahr 2007 fortzu-
fdhren.

Bei Erreichen der Spitzenumsétze
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Losliche T-Zell-Rezeptoren (mTCR)

Indikation Vorklinik/ Klinische Phase Zulassung Markt Umsatzpotenzial”
Forschung 1] (Mio. €)
Krebs- und Autoimmun- >1.000
erkrankungen
Im Gegensatz zu den kdrpereigenen T-Zell-Rezeptoren, die an
der Oberflache der T-Zellen verankert sind, bewegen sich mTCR
1) 2) frei im Korper. Diese l6slichen T-Zell-Rezeptoren werden mit ver-
Tumorzelle nsulinproduzierende Zelle

X

Killerzelle Killerzelle

1) EsoDex
2) HiDex™

mittelt ; die Vernichtung von Tumorzellen
schiitzt X insulinproduzierende Zellen vor der Vernichtung

Eine neue Generation antigenspezifischer Wirkstoffe
MediGenes monoklonale T-Zell-Rezeptoren (MTCR) sind darauf
ausgerichtet, bestimmte Abldufe des Immunsystems zu aktivie-
ren bzw. zu unterbinden, um so eine Vielzahl von Krankheiten
zu bekampfen. Die mTCR-Technologie ermdglicht es, bei der
Bekampfung von Krebs- und Autoimmunerkrankungen an ganz
neuen Stellen anzusetzen. Sie macht die Rezeptoren der so be-
deutsamen T-Zellen erstmals flr therapeutische Anwendungen
nutzbar.

Ahnlich wie Antikdrper, die sich bereits in der Krebstherapie
etabliert haben, zielen T-Zell-Rezeptoren auf Antigene. Dies sind
Merkmale, die vom Immunsystem erkannt werden, meist um
damit eine Erkrankung anzuzeigen. Wahrend Antikérper jedoch
nur Antigene aulRerhalb der Zelle erreichen, kdnnen mTCR auch
Antigene aus dem Zellinneren identifizieren. Damit geht das
therapeutische Potenzial von mTCR weit Uber das von Anti-
kérpern hinaus. Denn etwa drei Viertel der Antigene, an de-
nen Krebszellen erkannt werden kénnten, befinden sich nur im
Inneren von Zellen.

Bei Erreichen der Spitzenumsatze

EsoDex™ und HiDex™ sind Markenzeichen von Avidex Ltd

schiedenen Proteinen verbunden, um ihnen Funktionen zur Steu-
erung des Immunsystems zu verleihen. Eine solche Fusion aus
T-Zell-Rezeptor und einem Funktions-Protein dient als kiinstlicher
Adapter, der bestimmte Mitspieler des komplexen Immunsys-
tems zusammenbringt, um eine Erkrankung zu bekampfen.

Ein Beispiel aus der Krebstherapie: Der mTCR-Medikamenten-
kandidat EsoDex™ ist ein solcher Adapter, der Tumorzellen er
kennt und Killerzellen des Immunsystems den Weg weist. Diese
kénnen das Tumorgewebe angreifen und zerstéren.

Bei manchen Erkrankungen sollen bestimmte Zellen aber auch
geschutzt statt bekampft werden. Das bewirkt zum Beispiel der
mTCR HiDex™, der zur Therapie von insulinabhangigem Diabetes
eingesetzt werden soll. Dieser Adapter erkennt die wenigen,
insulinproduzierenden Zellen, die der Patient noch hat. Statt
Killerzellen zu aktivieren, schitzt HiDex™ diese wertvollen Zellen.
So soll eine Grundversorgung mit Insulin erhalten bleiben.

Es sind also zwei Eigenschaften, die MediGenes T-Zell-Rezep-
toren so innovativ machen: einerseits die zahlreichen neuen
Maglichkeiten, um bestimmte Zellen wie Krebszellen zu identi-
fizieren, andererseits die vielfaltigen Wirkmechanismen, die sie
vermitteln kénnen.

Die mTCR wurden von der Firma Avidex in Abingdon/Oxford ent-
wickelt. Mit der Ubernahme von Avidex hat MediGene samtliche
Rechte an dieser Technologie erworben. MediGene hat Ende
2006 eine Forschungspartnerschaft mit Sanofi Pasteur geschlos-
sen. Wahrend MediGene die Technologie zum therapeutischen
Einsatz entwickelt, will der Impfstoffhersteller die Mdglichkeiten
der mTCR nutzen, um damit seine Impfstoffe zu prifen.

Ausblick

Mehrere auf der mTCR-Technologie basierende Produktkan-
didaten, wie EsoDex™ und HiDex™, befinden sich derzeit im
Forschungsstadium. MediGene geht davon aus, in den kom-
menden Jahren einige dieser Medikamentenkandidaten in die
Phase der klinischen Erprobung bringen zu kénnen.
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Aktie

Entwicklung des Aktienkurses

Die MediGene-Aktie startete mit einem Kurs von 8,35 € in das
Jahr 2006. Nach Erreichen des Hochststands von 9,23 € Ende
Februar war die weitere erste Jahreshélfte von einer anhaltenden
Abwartsbewegung gekennzeichnet. Mitte August erreichte die
Aktie mit 5,32 € den Jahrestiefststand. Wesentlich zu diesem
Kursrlickgang beigetragen hatte die von der amerikanischen
Zulassungsbehdrde angekindigte Verlangerung der Begutach-
tungszeit flr den Zulassungsantrag der Polyphenon® E-Salbe.
Durch die Serie positiver Unternehmensnachrichten konnte sich
die Aktie in der zweiten Jahreshélfte wieder erfreulich entwickeln.
Der Hohepunkt der Erholung lag bei einem Kurs von 8,36 € Ende
Oktober, mit dem die Borse auf die Zulassung der Polyphenon® E-
Salbe reagierte. Zum Jahresende schloss die Aktie trotz positiver
Nachrichtenlage im Dezember bei 6,97 €, was einem Minus von
16,5 % entspricht (TecDAX: +25 %).

Die guten Unternehmensnachrichten spiegelten sich leider nicht
nachhaltig in einem steigenden Aktienkurs wider. Die Haupt-
ursache fur die enttduschende Kursentwicklung vermutet die
Unternehmensleitung in einer langanhaltenden Unsicherheit
Uber die Zulassbarkeit der Polyphenon® E-Salbe und die damit
verbundene Ergebniswarnung des Unternehmens. Dies flihrte
zu starken Kursverlusten, die durch das auRerst positive Ereig-
nis der Zulassung nur zum Teil kompensiert wurden. Auch das

Borsenkiirzel MDG

WKN — Wertpapier-Kennnummer 502 090

ISIN — International Securities DE000 5020903

|dentification Code

Common Code 1107 3026

CUSIP 993 906 FV5

Reuters-Kiirzel MDGGn

Bloomberg-Kiirzel MDG

Marktsegment Prime Standard

Indizes Prime All Share, Prime |G Biotechnology

XETRA, Berlin, Bremen, Diisseldorf, Frankfurt,
Hamburg, Hannover, Miinchen, Stuttgart

Concord Effecten AG, WestLB AG
28.653.630

Handelsplatze

Designated Sponsors
Aktienanzahl (zum 31.12.2006)

Verschieben der Gewinnschwelle in Folge der Akquisition von
Avidex wurde von einem Teil der Anleger kritisch betrachtet. Der
Vorstand der MediGene AG ist jedoch davon Uberzeugt, dass
diese MalRnahme zur Starkung der Innovationskraft des Unter-
nehmens sowie die anstehenden Investitionen fir den Aufbau
eines eigenen Vertriebs die richtigen strategischen Schritte sind,
um MediGenes Zukunft nachhaltig erfolgreich zu gestalten.



Zahlreiche Analysten-Studien

Als eines der fihrenden Biotechnologie-Unternehmen Europas
wird MediGene von einer groen Anzahl Analysten renommierter
Investmentbanken aus dem In- und Ausland aktiv begleitet. In
zahlreichen Studien wurden unser Unternehmen und dessen
Produkte und Technologien ausfihrlich analysiert. Die Studien
unabhangiger Analysten sind ein wichtiges Element bei der

erfolgreichen Ansprache von Investoren.

Concord Effecten AG

Crédit Agricole Cheuvreux
DZ Bank
Equinet Institutional Services

Goldman Sachs
International

Landeshank Baden-Wiirttemberg
Morgan Stanley Dean Witter

Nomura Code Securities
Oppenheim Research GmbH
SES Research GmbH

Viscardi Securities GmbH

Vontobel Securities AG
WestLB AG

Dr. Roger Becker/
Riidiger Holzammer

Stefan Miihlbauer
Dr. Patrick Fuchs
Dr. Martin Possienke

Dr. Stephen McGarry/
Linden Townson

Dr. Hanns Frohnmeyer

Dr. Daniel Mahony/
Dr. Karl D Bradshaw

Dr. Samir Devani
Dr. Christian Peter
Henner Riischmeier

Robert Willis/Isabell Friedrichs
Dr. Liming Ge

Dr. Markus Metzger

Andreas Theisen/Oliver Kaemmerer/
Daniel Wendorff

BIO CEO & Investor Conference
Eigenkapitalforum

Science4lLife

Rodman & Renshaw Conference
BioEquity Europe

Needham Conference

European Healthcare Investors
Conference

Bio-Tech-CEO-Conference
BIO Investor Forum

Rodman & Renshaw Techvest 6th
Annual Healthcare Conference

New York
Berlin
Frankfurt/Main
Monte Carlo
Frankfurt/Main
New York
Frankfurt/Main

Ziirich
San Francisco
New York

Intensive Investor Relations-Arbeit

Im Jahr 2006 haben wir umfassende Aktivitaten fortgesetzt, um
Investoren, Finanzanalysten und Wirtschaftsmedien Uber die
Entwicklung der MediGene AG zu informieren. Neben Presse-
und Analystenkonferenzen flihrten wir zahlreiche Interviews und
Investorengesprache im In- und Ausland durch und prasentierten
das Unternehmen auf renommierten Finanzkonferenzen.
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Auszeichnung fiir Geschéftsbericht

2006 wurde MediGenes Geschéftsbericht 2005 beim renom-
mierten LACP Annual Report Competition in den USA ausge-
zeichnet. Bei diesem grofien internationalen Wettbewerb fur
Geschéftsberichte erhielt MediGene den »Gold Award« im
Bereich Biotechnologie (Unternehmen mit Jahresumsatz bis
100 Mio. US-$). Mit dem Preis wurde MediGene zum wieder
holten Mal fir seine Berichterstattung gegenlber Aktionaren
und Offentlichkeit geehrt.

KapitalmaBnahmen

Am 8. Marz 2006 hat MediGene eine Kapitalmaflinahme erfolg-
reich abgeschlossen und durch die Ausgabe von neuen Aktien
den Barmittelbestand um 15.651.597 € erhoht. Insgesamt wur
den 1.852.260 neue MediGene-Aktien zum Stlckpreis von je
8,45 € bei institutionellen Investoren in Europa und den USA
platziert. Die Mittel sollen dazu dienen, das eigene Produkt-
portfolio auszubauen und neue Einlizenzierungsmaoglichkeiten
wahrzunehmen. Im Dezember 2006 hat MediGene die Einli-
zenzierung des Medikamentenkandidaten Oracea™ bekannt
gegeben. Am 27. September 2006 hat MediGene im Tausch
gegen alle ausstehenden Avidex-Anteile insgesamt 8.157.787
neue MediGene-Aktien ausgegeben. Zum Jahresende betrug
die Anzahl aller ausstehenden MediGene-Aktien 28.653.630.

Zu Beginn des Geschéftsjahrs 2007 hat MediGene 2.062.040
neue MediGene-Aktien gegen Bareinlage von brutto 12,6 Mio. €
an institutionelle Investoren in Europa ausgegeben. Die Emission
war deutlich Uberzeichnet. Insgesamt hat sich bis zum 28. Feb-
ruar 2007 die Zahl der ausgegebenen MediGene-Aktien auf
30.843.183 Stlicke erhoht.

Entwicklung der Aktionérsstruktur (zum 31.12.2006)

Der Anteil von Aktien im Besitz institutioneller Investoren er
hohte sich im Jahr 2006 auf 37 % (2005: 34 %). Der Anteil
der Privataktionare sank von 61 % auf 60 %. Die Zahl der von
Vorstand und Aufsichtsrat der MediGene AG gehaltenen Aktien
sank 2006 auf knapp 3 % (2005: 5 %). Dieser Riickgang errech-
net sich aus der gestiegenen Zahl an MediGene-Aktien in Folge
der Kapitalmafinahmen.

Stand der Aktionarsstruktur (zum 28.2.2007)

Ein wesentlicher Teil der aus der Ubernahme von Avidex Ltd.
hervorgegangenen institutionellen MediGene-Aktionare wird von
Herrn Rainer Kreifels vertreten. Herr Kreifels hat der Gesellschaft
am 16. Januar 2007 einen Stimmrechtsanteil von 2.778.959 Ak-
tien (ca. 9 % der ausstehenden MediGene-Aktien) gemeldet.
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Kursentwicklung 2006

(Index 2. Januar 2006 € 8,35 indiziert auf 100)
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In€ 2006 2005
52 Wochen Hoch 9,23 11,66
52 Wochen Tief 5,32 6,85
Kurs Jahresanfang 8,35 8,70
Schlusskurs 6,97 8,36
Mittelkurs 7,15 9,20
Gewichtete durchschnittliche Aktienzahl (Stiick) 22.410.901 18.560.027
Durchschnittlicher Tagesumsatz (Stiick) 164.001 138.787
Durchschnittliche Marktkapitalisierung in Mio. € 160 17
Gesamtzahl ausstehender Aktien (31.12.) 28.653.630 18.766.172
Dividende/Aktie 0,00 0,00
Cashflow aus laufender Geschéaftstatigkeit/Aktie -0,31 -0,64
Eigenkapital/Aktie 4,89 2,79
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Corporate Governance

Vorstand und Aufsichtsrat der MediGene AG sind sich der Verant-
wortung gegenlber Aktionaren, Mitarbeitern und Geschaftspart-
nern bewusst. Im Sinne einer wertorientierten Unternehmens-
flhrung setzt MediGene deshalb den »Deutschen Corporate
Governance Kodex« in weitem Umfang um und geht damit Uber
die gesetzlichen Vorschriften hinaus. Die von einer Kommission
der deutschen Bundesregierung erstellten Empfehlungen und
Anregungen enthalten national und international anerkannte Stan-
dards guter und verantwortungsvoller Unternehmensfihrung.

Die Corporate Governance-Grundsatze ruhen auf mehreren

Saulen:

o Sie stellen die wesentlichen Rechte der Aktionére dar,

o sie definieren klare Fiihrungsgrundsitze und die damit verbundenen
Verantwortlichkeiten fiir die Unternehmensorgane,

o sie regeln das Zusammenwirken dieser Organe,

o sie fordern die offene und transparente Kommunikation mit der
Offentlichkeit und

o die gewissenhafte, verldssliche Rechnungslegung und Abschlusspriifung.

Corporate Governance Kodex und Entsprechungserklérung

Den Corporate Governance Kodex macht MediGene auf der
Unternehmenswebsite allgemein einsehbar. Dies gilt auch fur die
offizielle Entsprechenserklarung von Vorstand und Aufsichtsrat
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(www.medigene.de/deutsch/corporate_governance). In einzel-
nen Punkten hat sich MediGene nach sorgfaltiger Uberlegung
entschieden, nicht dem Kodex zu folgen. Diese Punkte werden
in der Entsprechenserklarung genannt und die Abweichungen
im vorliegenden Bericht begriindet (s. S. 40). Die Umsetzung
von Corporate Governance bedeutet bei MediGene unter an-
derem:

Beziehung zu Aktionaren

Die MediGene AG achtet die Rechte der Aktionare und gewahr
leistet die WWahrnehmung dieser Rechte nach ihren Mdglichkeiten
im gesetzlichen Rahmen. Zu diesen Rechten gehoren der freie
Erwerb und die freie Verdufierung der Aktien, das gleiche Stimm-
recht fUr jede Aktie (»one share — one vote«), die Teilnahme
an der Hauptversammlung einschlieRlich der Ausiibung des
Stimmrechts und die angemessene Befriedigung der Informa-
tionsbedurfnisse.

Kommunikation mit der Offentlichkeit

Der Vorstand beachtet bei der Weitergabe von Informationen an
Unternehmensexterne die Grundsétze der Transparenz, Zeitnahe,
Offenheit, Verstandlichkeit und gebotenen Gleichbehandlung
der Aktionare.
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Vorstand

Der Vorstand in seiner Gesamtheit und jedes einzelne Vorstands-
mitglied flhren die Geschéfte des Unternehmens mit der Sorgfalt
eines ordentlichen und gewissenhaften Geschaftsleiters nach
Mafigabe der Gesetze, der Satzung und der Geschaftsordnung
des Vorstands. Der Vorstand leitet das Unternehmen in eigener
Verantwortung. Er ist dabei an das Unternehmensinteresse
gebunden und der Steigerung des nachhaltigen Unternehmens-
werts verpflichtet.

Aufsichtsrat

Der Aufsichtsrat der MediGene AG hat die Aufgabe, den Vor-
stand zu besetzen und ihn regelméRig zu beraten sowie die
Geschéftsfliihrung und die Erreichung der langfristigen Ziele der
MediGene zu Uberwachen und zu fordern.

Zusammenwirken von Vorstand und Aufsichtsrat

Vorstand und Aufsichtsrat arbeiten zum Wohl des Unternehmens
eng zusammen. Der Aufsichtsratsvorsitzende halt mit dem Vor-
stand, insbesondere mit dem Vorsitzenden, regelmafsig Kon-
takt. Der Vorstand stimmt die strategische Ausrichtung des
Unternehmens mit dem Aufsichtsrat ab und erértert mit ihm in
regelméaRigen Abstdnden den Stand der Strategieumsetzung
sowie das Risikomanagement. Flir Geschafte von grundlegender
Bedeutung legt der Aufsichtsrat in der Geschaftsordnung flir den
Vorstand Zustimmungsvorbehalte zu Gunsten des Aufsichtsrats
fest. Hierzu gehoren Entscheidungen oder MalRnahmen, die
die Vermogens-, Finanz- oder Ertragslage des Unternehmens
grundlegend verandern.

Vergiitung von Vorstand und Aufsichtsrat

Die Vergiitung von Vorstand und Aufsichtrat sind auf den Seiten
54 und 103 f. des Geschaftsberichts ausgewiesen und kdnnen
Uber die Unternehmenswebsite abgerufen
werden. Die Angaben erfolgen individualisiert und nach ihren
Bestandteilen aufgegliedert. Die Verglitung der Vorstandsmitglie-
der umfasst fixe und variable Bestandteile sowie Leistungsan-
reize zur langfristigen Steigerung des Unternehmenswerts. Die
Kriterien flr die variablen Vergltungsbestandteile werden jahrlich
im Voraus festgelegt. Den langfristigen Vergttungskomponenten
entsprechen Aktienoptionen. Hierdurch sollen Leistungsanreize
geschaffen werden, die auf Nachhaltigkeit des Unternehmens-
erfolgs ausgerichtet sind. Bei diesen ist die nachtragliche Ande-
rung der Erfolgsziele ausgeschlossen.

Die Gesamtvergitung der Aufsichtsratsmitglieder umfasst einen
fixen Barbetrag sowie Sitzungsgelder. Bei der Berlicksichtigung
des Tatigkeitsumfangs der Aufsichtsratsmitglieder werden der
Vorsitz und der stellvertretende Vorsitz berlcksichtigt.

Rechungslegung und Abschlusspriifung

MediGene informiert Anteilseigner und Dritte regelméaRig durch
einen Konzernabschluss und unterjahrig durch Zwischenberichte.
Die Konzernrechnungslegung erfolgt nach den International

Financial Accounting Standards (IFRS). Fir gesellschaftsrechtliche
Zwecke (Ausschittungsbemessung, Glaubigerschutz) werden
Jahresabschllisse nach nationalen Vorschriften (HGB) aufgestellt,
die auch Grundlage fir die Besteuerung sind. Der Konzernab-
schluss und der Einzelabschluss werden vom Abschlussprifer
und vom Aufsichtrat gepriift. Der Aufsichtsrat erteilt dem Ab-
schlusspriifer den Prifungsauftrag und trifft mit ihm die Honorar-
vereinbarung. Der Abschlusspriifer nimmt an den Beratungen des
Aufsichtsrats Uber den Jahres- und Konzernabschluss teil und
berichtet lber die wesentlichen Ergebnisse seiner Prifung.

Aktienoptionsprogramme und dhnliche wertpapierorientierte
Anreizsysteme

Im Rahmen des Aktienoptionsplans 2003 wurden Aktienoptionen
an Fuhrungskrafte und Mitarbeiter ausgegeben. Der flr den
Bezug einer Aktie bei Auslibung des Optionsrechts zu zahlende
Auslibungspreis betragt 120 % des Basiswertes. Dieser Basis-
wert entspricht dabei entweder dem Durchschnitt der Schluss-
kurse der MediGene-Aktie an den letzten 60 Handelstagen vor
dem Tag der Ausgabe der jeweiligen Optionsrechte oder dem
Eroffnungskurs am Tag der Ausgabe, wobei allein der hohere
Wert anzusetzen ist. Die Bezugsberechtigten kdnnen die Options-
rechte friihestens nach Ablauf einer Wartezeit von zwei Jahren
beginnend mit dem Zuteilungstag des jeweiligen Bezugsrechts
ausliben. Die Optionen haben eine Laufzeit von zehn Jahren. Aus
dem Aktienoptionsplan 2003 werden zuklinftig keine Optionen
mehr ausgegeben. Der Konzern hat keinerlei gesetzliche oder
faktische Verpflichtung zum Ruckkauf bzw. zum Barausgleich der
Optionen. Weitere Angaben zum Aktienoptionsplan 2003 finden
Sie auf Seite 91 f. des Geschéaftsberichts.

Auf der Hauptversammlung am 2. Juni 2006 wurde der Vorstand
ermachtigt, mit Zustimmung des Aufsichtsrats Aktienoptionen an
Mitarbeiter und Flhrungskrafte auszugeben (Aktienoptionsplan
2006). Bisher wurden aus diesem Aktienoptionsplan noch keine
Optionen gewahrt. Der flr den Bezug einer Aktie bei Auslibung
des Optionsrechts zu zahlende Ausibungspreis entspricht dem
ungewichteten Durchschnitt der Schlusspreise der Aktie der Ge-
sellschaft an den 30 Borsenhandelstagen vor dem Ausgabetag
des jeweiligen Optionsrechts. Voraussetzung fir die Auslbung
eines Optionsrechts ist, dass der ungewichtete Durchschnitt
der Schlusspreise der Aktie an den 30 Boérsenhandelstagen vor
dem ersten Tag des jeweiligen AusUbungszeitraums, in dem die
Option ausgelibt wird, mindestens 120 % des Auslibungspreises
betragt. Die Bezugsberechtigten konnen die Optionsrechte fri-
hestens nach Ablauf einer Wartezeit von zwei Jahren beginnend
am Ausgabetag auslben. Die Optionen haben eine Laufzeit von
zehn Jahren.

Neben dem Aktienoptionsplan 2003 bestehen noch Bezugs-
rechte aus an Mitarbeiter, Vorstandsmitglieder und Aufsichtsrate



der Gesellschaft ausgegebenen Wandelschuldverschreibungen
sowie aus Ermachtigungen zur Ausgabe von Optionen aus den
Jahren 1997 und 1998. Detaillierte Angaben zu MediGenes Mit-
arbeiterbeteiligungsprogrammen finden Sie auf Seite 91 f. des
Geschéftsberichts.

Meldepflichtige Wertpapiergeschifte (Directors Dealings)

8 15 a Wertpapierhandelsgesetz verpflichtet die Mitglieder des
Vorstands und Aufsichtsrats der MediGene AG sowie Personen,
die in enger Beziehung zu den Flhrungspersonen stehen (Familien-
angehdrige), den Handel mit MediGene-Aktien zu melden. Neben
den Kauf- und Verkaufsgeschaften mit MediGene-Aktien missen
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auch Wertpapiergeschafte mit Bezug auf die MediGene-Aktie
(z.B. Erwerb oder VerduRerung von Optionsscheinen auf die
MediGene-Aktie) gemeldet werden. Die Geschafte missen der
Gesellschaft innerhalb von flinf Arbeitstagen mitgeteilt werden
und dann von der Gesellschaft unverzlglich veréffentlicht werden.
Die Meldepflicht entfallt, wenn die gesetzliche Bagatellgrenze
von 5.000 € innerhalb eines Kalenderjahres nicht Gberschritten
wird.

Im Jahr 2006 wurden folgende meldepflichtigen Wertpapierge-
schafte getatigt:

Name der melde- Art der Fiihrungs- Bezeich- ISIN | Trans- | Ortder Transak- Preis | Stiickzahl | Geschéfts-
pflichtigen Person aufgabe nung des aktion | Trans- | tionsdatum pro volumen
Wert- aktion Stiick
papiers,
Nennbetrag in€ in€
Dr. Manfred Scholz Aufsichtsratsmitglied Aktie DEOO 0502 0903 Kauf XETRA 27.02.2006 8,76 1.507 13.242,00
Dr. Manfred Scholz Aufsichtsratsmitglied Aktie DEOO 0502 0903 Kauf XETRA 08.03.2006 8,38 501 4.240,03
Dr. Manfred Scholz Aufsichtsratsmitglied Aktie DE0O 0502 0903 Kauf | XETRA |  08.03.2006 8,50 1.000 8.526,55
Dr. Manfred Scholz Aufsichtsratsmitglied Aktie DEOO 0502 0903 Kauf | XETRA | 08.03.2006 8,61 1.000 8.636,88
Dr. Manfred Scholz Aufsichtsratsmitglied Aktie DEOO 0502 0903 Kauf | XETRA | 09.03.2006 8,44 630 5.359,30
Dr. Manfred Scholz Aufsichtsratsmitglied Aktie DEOO 0502 0903 Kauf | XETRA | 09.03.2006 8,40 1.183 9.884,50
Dr. Manfred Scholz Aufsichtsratsmitglied Aktie DEOO 0502 0903 Kauf | XETRA | 09.03.2006 8,45 3.179 26.936,90
Dr. Manfred Scholz Aufsichtsratsmitglied Aktie DEOO 0502 0903 Kauf | XETRA | 09.03.2006 8,50 4.500 38.367.49
Prof. Dr. Ernst-Ludwig |  Aufsichtsratsvorsitzender Aktie DE00 0502 0903 | Verkauf | XETRA | 30.03.2006 8,18 11.404 93.265,33
Winnacker
Dr. Ulrich Delvos Vorstandsmitglied Aktie DEOO 0502 0903 Kauf |  XETRA | 30.06.2006 5,75 1.000 5.788,69
Susanne Heinrich Nahestehende Person Aktie DE0O 0502 0903 Kauf | XETRA | 03.07.2006 5,75 2.000 11.497,00
(8 15a Il WpHG)
Dr. Manfred Scholz Aufsichtsratsmitglied Aktie DE00 0502 0903 | Verkauf XETRA 23.11.2006 714 4.350 30.963,32
Dr. Manfred Scholz Aufsichtsratsmitglied Aktie DE00 0502 0903 | Verkauf XETRA 23.11.2006 713 2.150 15.282,27
Dr. Manfred Scholz Aufsichtsratsmitglied Aktie DE00 0502 0903 | Verkauf | XETRA | 23.11.2006 11 3.500 24.781,87
Dr. Manfred Scholz Aufsichtsratsmitglied Aktie DE00 0502 0903 | Verkauf | XETRA | 27.11.2006 7,10 3.595 25.445,65
Dr. Manfred Scholz Aufsichtsratsmitglied Aktie DE00 0502 0903 | Verkauf XETRA 30.11.2006 7,10 405 2.865,77
Dr. Manfred Scholz Aufsichtsratsmitglied Aktie DE00 0502 0903 | Verkauf | XETRA | 01.12.2006 7,16 663 4.747,08
Dr. Manfred Scholz Aufsichtsratsmitglied Aktie DE00 0502 0903 | Verkauf XETRA | 01.12.2006 711 2.500 17.731,12
Dr. Manfred Scholz Aufsichtsratsmitglied Aktie DE00 0502 0903 | Verkauf | XETRA | 01.12.2006 1,22 500 3.606,22
Dr. Manfred Scholz Aufsichtsratsmitglied Aktie DE00 0502 0903 | Verkauf | XETRA | 01.12.2006 7.18 576 411458
Dr. Manfred Scholz Aufsichtsratsmitglied Aktie DE00 0502 0903 | Verkauf |  XETRA | 01.12.2006 7,20 100 719,25
Dr. Manfred Scholz Aufsichtsratsmitglied Aktie DE00 0502 0903 | Verkauf | XETRA | 01.12.2006 717 4.761 34.063,91
Dr. Manfred Scholz Aufsichtsratsmitglied Aktie DE00 0502 0903 | Verkauf | XETRA | 01.12.2006 7,23 4.400 31.765,66
Dr. Manfred Scholz Aufsichtsratsmitglied Aktie DE00 0502 0903 | Verkauf | XETRA | 04.12.2006 7,11 1.400 9.939,61
Dr. Manfred Scholz Aufsichtsratsmitglied Aktie DEO0 0502 0903 |  Verkauf XETRA | 04.12.2006 7,12 212 1.488,34
Dr. Manfred Scholz Aufsichtsratsmitglied Aktie DEO0 0502 0903 |  Verkauf XETRA | 04.12.2006 7,10 888 6.285,64
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Abweichungen von den Empfehlungen des

Deutschen Corporate Governance Kodex

Die in der Entsprechenserklarung dargelegten Abweichungen
von den Empfehlungen des Deutschen Corporate Governance
Kodex mochten wir nachfolgend erldutern:

Bei der von der MediGene AG abgeschlossenen D&O-
Versicherung ist weder flr den Vorstand noch flr den Auf-
sichtsrat ein Selbstbehalt vorgesehen. Vorstand und Aufsichtsrat
der MediGene AG sind der Ansicht, dass die Motivation und
das Verantwortungsbewusstsein, mit der die Mitglieder von
MediGene-Vorstand und MediGene-Aufsichtsrat inre Aufgaben
wahrnehmen, auch ohne einen solchen Selbstbehalt in vollem
Umfang gewahrleistet sind.

Bei der MediGene AG gibt es weder flr Vorstands- noch fir
Aufsichtsratsmitglieder Altersgrenzen. Vorstand und Aufsichtsrat
der MediGene AG sehen in einer solchen Festlegung zum einen
eine unangebrachte Einschrankung des Rechts der Aktionére,
die Mitglieder des Aufsichtsrats zu wahlen, und zum anderen
eine Einschréankung des Aufsichtsrats in der Auswahl geeigneter
Vorstandsmitglieder.

Die Mitgliedschaft in Ausschissen des Aufsichtsrats wird bei der
Vergitung der Aufsichtsratsmitglieder der MediGene AG nicht
berlicksichtigt. Vorstand und Aufsichtsrat der MediGene AG sind
der Ansicht, dass auch ohne eine solche Regelung ein sehr hohes
Engagement der Aufsichtsratsmitglieder in der Ausschussarbeit
gegeben ist.

Mit den Vorstandsmitgliedern der MediGene AG sind solche Caps
nicht vereinbart. Der Aufsichtsrat der MediGene AG ist der An-
sicht, dass eine derartige Vereinbarung ein inakzeptables Maf$ an
Unsicherheit fir die Vorstandsmitglieder und fir die Gesellschaft
zur Folge hétte, da es nicht mdglich ist, im Voraus zu bestimmen,
in welchen Féllen das Kriterium einer aufderordentlichen, nicht
vorhergesehenen Entwicklung erflllt sein wirde.

Die Aufsichtsratsmitglieder der MediGene AG erhalten keine
erfolgsorientierte Vergltung. Von der Weiterflihrung der erfolgs-
orientierten VergUtung fur Aufsichtsratsmitglieder in Form von
Wandelschuldverschreibungen wurde aufgrund neuerer Recht-
sentwicklung abgesehen.

Die MediGene AG macht keine Informationen Uber Kapital-
erhéhungen vor Ablauf der Zeichnungsfrist auf ihrer Internet-
seite zuganglich, soweit dies nicht gesetzlich vorgeschrieben ist,
um kapitalmarktrechtliche Risiken aufgrund der internationalen
Zuganglichkeit der Internetseite zu minimieren.

Alle weiteren Empfehlungen und Anregungen des Corporate
Governance Kodex setzt MediGene in vollem Umfang um.
MediGene hat einen Corporate Governance Beauftragten aus
dem Unternehmen bestimmt, der Vorstand und Aufsichtsrat
mindestens einmal jahrlich Uber Anpassung und Umsetzung
des Deutschen Corporate Governance Kodex berichtet. Damit
stellen wir die kontinuierliche Einhaltung dieser Grundséatze im
Unternehmen sicher. Durch Analyse, Kontrolle und Offenheit
schafft MediGene die Voraussetzungen flr eine faire und effi-
ziente Unternehmensflihrung. Dies bleibt auch kilinftig unser
Anspruch.
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Bericht des Vorstands

Die Verantwortung flr die Aufstellung des vorliegenden Konzern-
abschlusses und flr die im Konzernlagebericht enthaltenen In-
formationen liegt beim Vorstand der MediGene AG. Die Bericht-
erstattung erfolgt in Ubereinstimmung mit den International
Financial Reporting Standards (IFRS), wie sie in der EU anzu-
wenden sind, und den ergédnzend nach & 315 a Abs. 1 HGB
anzuwendenden handelsrechtlichen Vorschriften. Nach Ansicht
des Vorstands des Unternehmens spiegelt der vorliegende Kon-
zernabschluss alle Anpassungen wider, die fir die Darstellung
der Vermogens-, Finanz- und Ertragslage zum Ende der Perioden,
die am 31. Dezember 2005 und 2006 endeten, erforderlich sind.
Der Konzernlagebericht enthélt bestimmte Einschatzungen und
Annahmen durch den Vorstand, welche die im Abschluss aufge-
flhrten Betrdge beeinflussen. Er wurde um Angaben, die das
deutsche Handelsgesetzbuch (HGB) fordert, ergénzt.

Mit einem wirksamen Risikomanagementsystem, dem Einsatz
zuverlassiger Software und einheitlichen Berichtssystemen stel-
len wir sicher, dass jede Tatigkeit im Unternehmen im Einklang
mit bestehenden Vollmachten aus- und durchgefihrt wird und
alle Geschéftsvorfalle sorgféltig dokumentiert und verarbeitet
werden. Dieses Gesamtsystem wird durch schriftliche Richtli-
nien und Arbeitsanweisungen und der entsprechenden Auswahl
und Weiterbildung qualifizierter Mitarbeiter erganzt. Damit ist
eine zuverldssige Basis geschaffen, die eine den tatsachlichen
Verhéltnissen entsprechende Abbildung des Geschéftsverlaufs
gewahrleistet.

Ernst & Young AG, Wirtschaftspriifungsgesellschaft Steuerbe-
ratungsgesellschaft, Miinchen, hat als unabhéngiger Abschluss-
prifer gemafs dem Beschluss der Hauptversammlung den kon-
solidierten Konzernabschluss und Konzernlagebericht geprift.

Der Aufsichtsrat hat den Konzernabschluss einschlieRlich
Konzernlagebericht sowie den Priifungsbericht eingehend geprift
und mit den Wirtschaftsprifern erortert. Das Ergebnis dieser
Prifung kann dem Bericht des Aufsichtsrats (Seite 108 f. dieses
Geschéftsberichts) entnommen werden.

Martinsried, im Marz 2007

MediGene AG
Der Vorstand

Dr. Peter Heinrich
Vorstandsvorsitzender

Dr. Ulrich Delvos

Vorstand Forschung und Entwicklung

7

Alexander Dexne
Vorstand Finanzen
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Bestatigungsvermerk des Konzern-Abschlusspriifers

Wir haben den von der MediGene AG, Martinsried/Planegg,
aufgestellten Konzernabschluss — bestehend aus Bilanz, Gewinn-
und Verlustrechnung, Kapitalflussrechnung, Eigenkapitalveran-
derungsrechnung und Anhang — und den Konzernlagebericht
fUr das Geschaftsjahr vom 01. Januar bis 31. Dezember 2006
geprift. Die Aufstellung von Konzernabschluss und Konzernla-
gebericht nach den IFRS, wie sie in der EU anzuwenden sind,
und den ergédnzend nach & 315 a Abs. 1 HGB anzuwendenden
handelsrechtlichen Vorschriften liegt in der Verantwortung der
gesetzlichen Vertreter der Gesellschaft. Unsere Aufgabe ist es,
auf der Grundlage der von uns durchgefihrten Prifung eine
Beurteilung Gber den Konzernabschluss und Uber den Konzern-
lagebericht abzugeben.

Wir haben unsere Konzernabschlusspriifung nach § 317 HGB un-
ter Beachtung der vom Institut der Wirtschaftsprifer (IDW) fest-
gestellten deutschen Grundséatze ordnungsmaRiger Abschluss-
prifung vorgenommen. Danach ist die Prifung so zu planen und
durchzuflhren, dass Unrichtigkeiten und VerstoRe, die sich auf
die Darstellung des durch den Konzernabschluss unter Beachtung
der anzuwendenden Rechnungslegungsvorschriften und durch
den Konzernlagebericht vermittelten Bildes der Vermdgens-,
Finanz- und Ertragslage wesentlich auswirken, mit hinreichender
Sicherheit erkannt werden. Bei der Festlegung der Prifungs-
handlungen werden die Kenntnisse Uber die Geschaftstatigkeit
und Uber das wirtschaftliche und rechtliche Umfeld des Konzerns
sowie die Erwartungen tber magliche Fehler bericksichtigt. Im
Rahmen der Prifung werden die Wirksamkeit des rechnungs-
legungsbezogenen internen Kontrollsystems sowie Nachweise
fr die Angaben in Konzernabschluss und Konzernlagebericht
Uberwiegend auf der Basis von Stichproben beurteilt. Die Pri-
fung umfasst die Beurteilung der Jahresabschlisse der in den

Konzernabschluss einbezogenen Unternehmen, der Abgrenzung
des Konsolidierungskreises, der angewandten Bilanzierungs- und
Konsolidierungsgrundsatze und der wesentlichen Einschatzungen
der gesetzlichen Vertreter sowie die Wiirdigung der Gesamtdar
stellung des Konzernabschlusses und des Konzernlageberichts.
Wir sind der Auffassung, dass unsere Priifung eine hinreichend
sichere Grundlage flr unsere Beurteilung bildet.

Unsere Prifung hat zu keinen Einwendungen geflhrt.

Nach unserer Beurteilung Auf Grund der bei der Prifung ge-
wonnenen Erkenntnisse entspricht der Konzernabschluss den
IFRS, wie sie in der EU anzuwenden sind, und den ergédnzend
nach § 315 a Abs. 1 HGB anzuwendenden handelsrechtlichen
Vorschriften und vermittelt unter Beachtung dieser Vorschriften
ein den tatsachlichen Verhaltnissen entsprechendes Bild der
Vermdgens-, Finanz- und Ertragslage des Konzerns. Der Kon-
zernlagebericht steht in Einklang mit dem Konzernabschluss,
vermittelt insgesamt ein zutreffendes Bild von der Lage des
Konzerns und stellt die Chancen und Risiken der zukinftigen
Entwicklung zutreffend dar.

M{Unchen, 1. Marz 2007

gez. gez.
Dr. Napolitano Breyer
Wirtschaftsprifer Wirtschaftsprifer

Ernst & Young AG
Wirtschaftspriifungsgesellschaft
Steuerberatungsgesellschaft
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Konzern-Lagebericht

o Gesamterlose 31,2 Mio. € (2005: 19,7 Mio. €)

Konzern-Jahresverlust 6,9 Mio. € (2005: 12,0 Mio. €)

o Durchschnittlicher monatlicher Nettoverbrauch an
Barmitteln 0,2 Mio. € (2005: 0,9 Mio. €)

o Liquide Mittel von 52,5 Mio. € (2005: 37,6 Mio. €)

°

Unternehmensiiberblick

Die MediGene AG, Martinsried (im Folgenden auch MediGene)
ist ein biopharmazeutisches Unternehmen, das sich auf die Er
forschung, Entwicklung und Vermarktung von neuartigen Medika-
menten in Indikationsgebieten mit hohem medizinischem Bedarf
und damit einhergehendem grofdem wirtschaftlichem Interesse
fokussiert. Die Forschungs- und Entwicklungsaktivitaten sind auf
Krebs- und Autoimmunerkrankungen ausgerichtet. Die eigenen
Vertriebs- und Vermarktungsaktivitaten konzentrieren sich auf
den Bereich Dermatologie.

Organisatorische und rechtliche Struktur des
MediGene-Konzerns

Die MediGene AG wurde 1994 in Martinsried bei Minchen
(Deutschland) gegriindet. 1996 wurde die Gesellschaft in eine
Aktiengesellschaft umgewandelt. Die Hauptniederlassung be-
findet sich in der Lochhamer Straf’e 11, 82152 Martinsried,
Deutschland. Eingetragen ist die Firma im Handelsregister des
Amtsgerichts Miinchen, HRB 115761. Die MediGene AG ist seit
Juni 2000 bérsennotiert (Deutsche Borse: Geregelter Markt,
Prime Standard; WKN 502090; Kirzel MDG).

Neben der Muttergesellschaft, der MediGene AG in Martinsried,
gehoren zum Konzern zwei 100 %ige Tochtergesellschaften, die
MediGene, Inc., San Diego, USA, und die Avidex Limited, Abing-
don, Oxfordshire, Gro3britannien (nachfolgend »Avidex Ltd.«).
Die Tochtergesellschaften wurden im Jahr 2001 (MediGene, Inc.,
USA) und im Jahr 2006 (Avidex Ltd., GroRbritannien) Gbernom-
men. Die Konzernleitung liegt beim Vorstand der Muttergesell-
schaft, der MediGene AG. Die Geschéftsflihrungsorgane der Toch-
tergesellschaften berichten direkt an den Konzernvorstand.

Segmente und wesentliche Standorte

Die Geschaftstatigkeit des MediGene-Konzerns ist in die beiden
Geschaftsbereiche »Biopharma« und »Spezialpharma« geglie-
dert. Bei der geografischen Segmentierung wird zwischen den
Segmenten USA und Europa unterschieden. Neben der Haupt-
niederlassung des Konzerns in Martinsried bei Minchen unterhalt
der Konzern Standorte in Abingdon, Oxfordshire, GroRbritannien,
und San Diego, Kalifornien, USA.

Produkte und Absatzmarkte

MediGenes erstes Arzneimittel, das Krebsmedikament Eligard®,
wird mittlerweile in den meisten europaischen Landern Uber den
Partner Astellas Pharma Europe Ltd. vermarktet. Ein weiteres
Medikament, die Polyphenon® E-Salbe, hat am 31. Oktober 2006
von der US-amerikanischen Zulassungsbehorde die Marktzulas-
sung zum Vertrieb unter der Bezeichnung Veregen™ erhalten
und soll im zweiten Halbjahr 2007 durch MediGenes Vermark-
tungspartner Bradley Pharmaceuticals, Inc. auf dem US-amerika-
nischen Markt eingefihrt werden. Darlber hinaus hat MediGene
die europaischen Vermarktungsrechte fiir Oracea™, einem Medi-
kament zur Behandlung der Hauterkrankung Rosazea, von dem
US-Spezialpharma-Unternehmen CollaGenex Pharmaceuticals,
Inc. erworben. Ebenso wie MediGenes Polyphenon® E-Salbe
wird Oracea™ in erster Linie durch Dermatologen verordnet,
so dass beide Produkte gemeinsam vertrieben werden konnen.
MediGene wird sich zunachst auf wenige europaische Markte
mit groBem Potenzial konzentrieren, fir die Ubrigen europaischen
Lander werden Vertriebspartnerschaften angestrebt.

Darlber hinaus verfligt MediGene Uber mehrere onkologische
Medikamentenkandidaten in der klinischen Entwicklung, darunter
EndoTAG®-1 und die onkolytischen Herpes Simplex-Viren G207
und NV1020. Im Bereich Immunologie entwickelt MediGene
den Medikamentenkandidaten RhuDex®, der zur Behandlung
von rheumatoider Arthritis klinisch erprobt wird. Im vorklinischen
und Forschungsstadium verfligt MediGene Uber Medikamen-
tenkandidaten auf Basis der mTCR-Technologie sowie Uber das
L1-Projekt zur Entwicklung monoklonaler Antikérper gegen Eier
stockkrebs.

Zusatzlich treibt MediGene die Entwicklung eigener innovativer
Plattformtechnologien zur Wirkstoffentwicklung voran, darun-
ter die EndoTAG-Technologie und Idsliche, monoklonale T-Zell-
Rezeptoren (mTCR).

Wetthewerber

Die biopharmazeutische Industrie unterliegt einem hohen Wettbe-
werb und einem raschen, signifikanten, technologischen Wandel.
Die Gesellschaft hat weltweit zahlreiche Wettbewerber. Zu diesen
gehoren biopharmazeutische, pharmazeutische und biotechnolo-
gische Unternehmen, Universitaten sowie andere Forschungsins-
titutionen. Zahlreiche Unternehmen befassen sich nach Ansicht
der Gesellschaft aktiv mit der Entwicklung und Vermarktung ver
gleichbarer Projekte und Produkte in den Bereichen Krebs- und
Autoimmunerkrankungen sowie in der Dermatologie.



Kooperationen und Lizenzvertrige

Im Januar 2004 hat MediGene eine Partnerschaft mit dem Phar-
makonzern Astellas Pharma Europe Ltd., Staines, GroRbritannien,
zur Vermarktung des Krebsmedikaments Eligard® in Europa ab-
geschlossen. Astellas Pharma, eine in Europa fiihrende Pharma-
firma im Bereich der Urologie, bewirbt und vertreibt Eligard® in
Europa. Neben einer Einmalzahlung bei Vertragsunterzeichnung
und weiteren bereits geleisteten Meilensteinzahlungen erhélt
MediGene zusatzlich Umsatzbeteiligungen (Royalties) an den
Verkaufserlosen von Eligard®. Noch ausstehende Meilenstein-
zahlungen werden beim Erreichen bestimmter Umsatzziele
fallig. Die Geltungsdauer des Vertrags entspricht der Laufzeit
der europaischen Patente.

Mit Wirkung zum 30. Januar 2006 hat MediGene eine Partner-
schaft mit Bradley Pharmaceuticals, Inc. zur Vermarktung der
Polyphenon® E-Salbe in den USA begonnen. Die Geltungsdauer
des Vertrags entspricht mindestens der Patentlaufzeit. Bradley
Pharmaceuticals, Inc., ein US-amerikanisches Spezialpharma-
Unternehmen mit Schwerpunkt Dermatologie, wird die Salbe
far die Behandlung von Genitalwarzen in den USA bewerben
und vertreiben.

MediGene erhélt in Abhdngigkeit vom Erreichen bestimmter
Meilensteine stufenweise Zahlungen im Gesamtvolumen von
bis zu 69 Mio. US-$. Darliber hinaus wird MediGene am Umsatz
der Polyphenon® E-Salbe beteiligt. Die Meilensteinzahlungen sind
an Fortschritte in der Entwicklung, Zulassung und Vermarktung
der Polyphenon® E-Salbe in den Indikationen Genitalwarzen und
Aktinische Keratose sowie an bestimmte Umsatzziele gebunden.
Im Rahmen der vereinbarten Entwicklungspartnerschaft wird
Bradley einen Grofsteil der anfallenden Kosten Ubernehmen,
wenn die Polyphenon® E-Salbe fiir weitere dermatologische
Indikationen entwickelt wird. MediGene hat das Recht, samt-
liche Entwicklungsergebnisse auf3erhalb der USA zu nutzen.
Innerhalb der USA besitzt Bradley die Vermarktungsrechte fir
die Polyphenon® E-Salbe fir alle Hauterkrankungen.

MediGene hat die européischen Vermarktungsrechte fiir Oracea™
von dem US-Spezialpharma-Unternehmen CollaGenex Pharma-
ceuticals, Inc. erworben. Das Medikament zur Behandlung der
Hauterkrankung Rosazea befindet sich in Europa im fortgeschrit-
tenen Zulassungsprozess, in den USA ist es bereits zugelas-
sen und auf dem Markt. CollaGenex erhélt von MediGene flr
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Oracea™ eine sofortige Einmalzahlung von 3,8 Mio. € sowie
eine Beteiligung am Umsatz von Oracea™ und Meilensteinzah-
lungen beim Erreichen bestimmter Umsatzziele. Der Antrag auf
Marktzulassung wurde flr das Medikament bisher in zehn euro-
paischen Landern gestellt. MediGene rechnet mit der Zulassung
von Oracea™ im ersten Halbjahr 2007 und mit der européischen
Markteinfiihrung im zweiten Halbjahr 2007 Oracea™ wurde von
der US-Firma CollaGenex entwickelt und in diesem Jahr mit
vielversprechenden Anfangsumséatzen im US-amerikanischen
Markt eingeflihrt. Der Vertrag erstreckt sich Uber die Laufzeit
der Oracea™-Patente in Europa.

Im Juli 2006 hat MediGene eine Kooperation mit dem Deutschen
Krebsforschungszentrum (DKFZ) in Heidelberg vereinbart. Gegen-
stand ist die Entwicklung eines therapeutischen monoklonalen
Antikérpers gegen das Protein L1, das spezifisch auf Oberflachen
von Zellen maligner Ovarial- und Endometrialtumoren (Eierstock-
und Gebarmutterkrebs) gefunden wird. MediGene hat die Option,
am Ende der zunéchst auf zwei Jahre angelegten Zusammen-
arbeit eine exklusive, weltweite Lizenz auf die Anwendung von
Anti-L1-Antikérpern in der Tumortherapie zu erwerben.

Im Frihjahr 2006 hat MediGene der US-amerikanischen Virionics
Corporation Lizenzen zur Nutzung des CVLP-Impfstoff-Programms
erteilt. Im Gegenzug soll MediGene stufenweise einen Firmenan-
teil von bis zu 15 % an Virionics erhalten. Bei erfolgreicher Ent-
wicklung kann MediGene am Umsatz und Meilensteinzahlungen
bei Sublizenzierung an Dritte beteiligt werden. Die europaischen
Vermarktungsrechte an erfolgreich entwickelten Medikamenten
bleiben bei MediGene (vgl. S. 98).

Stand des Produktportfolios und der Forschungs-

und Entwicklungsaktivitdten

Im Jahr 2006 hat MediGene das Entwicklungsportfolio durch
die Ubernahme der britischen Gesellschaft Avidex Ltd. deutlich
ausgebaut. Avidex Ltd. ist insbesondere auf die Entwicklung des
Wirkstoffkandidaten RhuDex®, die mTCR-Technologie und sich
davon ableitende Medikamentenkandidaten fokussiert. Darliber
hinaus hat MediGene Lizenzen fir Oracea™ und das L1-Projekt
von Dritten erworben.

Die Markteinfihrung der Ein- und Dreimonatsdepotformulie-
rungen von Eligard® wurde von Astellas Pharma Europe Ltd.,
Staines, Grof3britannien, mit der Einflhrung in Italien zum Jah-
resende 2006 abgeschlossen. Im Dezember 2006 wurde die
Marktzulassung fir die Sechsmonatsdosierung von Eligard® in
Deutschland erteilt und somit die Voraussetzung fir die Marktein-
fihrung in 2007 geschaffen. Die Sechsmonatsdosierung bildet
ein Alleinstellungsmerkmal fir Eligard® und steigert damit die
Wettbewerbsfahigkeit dieses Medikaments.
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Am 31. Oktober 2006 hat die US-amerikanische Arzneimittel-
zulassungsbehorde FDA die Marktzulassung fir MediGenes
Polyphenon® E-Salbe gegen Genitalwarzen erteilt. Genitalwarzen
sind gutartige, aber entstellende, ansteckende und schwer zu
behandelnde Hauttumoren im Genital- und Analbereich. Circa
14 Mio. Menschen in Nordamerika und 15 Mio. Menschen in
Europa sind mit humanen Papillomviren (HPV 6 oder 11) infiziert,
den Viren, die Genitalwarzen verursachen. Der Wirkstoff der
Polyphenon® E-Salbe ist ein Extrakt von Blattern des Griinen Tees.
Das Préparat soll im zweiten Halbjahr 2007 durch MediGenes
Partner Bradley Pharmaceuticals, Inc. in den US-Markt eingeflihrt
werden. Dartiber hinaus plant das Unternehmen, in diesem Jahr
Zulassungsantrage in drei europaischen Landern einzureichen.
MediGene halt die weltweiten Vermarktungsrechte flr das Arz-
neimittel.

Im Dezember 2006 hat MediGene die europdischen Vermark-
tungsrechte flir Oracea™ von dem US-Spezialpharma-Unterneh-
men CollaGenex Pharmaceuticals, Inc. erworben. Der Antrag
auf Marktzulassung flr das Medikament wurde bisher in zehn
europdischen Landern gestellt. MediGene rechnet mit der Zulas-
sung von Oracea™ im ersten Halbjahr 2007 und der europaischen
Markteinfihrung im zweiten Halbjahr 2007 und plant, Oracea™
in ausgewahlten europaischen Landern gemeinsam mit der
Polyphenon® E-Salbe selbst zu vertreiben.

Fir den Medikamentenkandidaten EndoTAG®-1 wird seit August
2005 eine klinische Phase [I-Studie in der Indikation Bauchspei-
cheldrliisenkrebs (Pankreaskarzinom) durchgefihrt. EndoTAG®-1
ist eine Kombination des etablierten Krebsmittels Paclitaxel mit
einem Tragersystem, das den Wirkstoff gezielt an neu gebildeten
Blutgefalien im Tumor anlagert. Durch die Zerstérung der Tu-
morblutgefalie soll die Nahrstoffzufuhr reduziert und der Tumor
auf diese Weise »ausgehungert« werden. Die nun begonnene
Studie untersucht neben der Sicherheit und Vertraglichkeit vor
allen Dingen die klinische Wirksamkeit verschiedener Dosie-
rungen von EndoTAG®-1 in Kombination mit Gemzar®, einem zur
Therapie von Bauchspeicheldrlisenkrebs bereits zugelassenen
Zytostatikum der Firma Lilly Deutschland GmbH. An der Studie
sollen ca. 200 Patienten teilnehmen. Im Dezember 2006 hat
MediGene Uber positive Zwischenergebnisse aus der laufenden
Studie berichtet. Die Daten zeigten ein gutes Sicherheitsprofil
sowie erste vorldufige Hinweise zur Wirksamkeit von EndoTAG®-1
in Kombination mit dem Krebsmedikament Gemzar®. Bei dem
Uberwiegenden Teil der mit EndoTAG®-1 behandelten Patienten
konnte der Krankheitsverlauf nach siebenwdchiger Behandlung
verlangsamt, stabilisiert oder verbessert werden. Der effizientes-
te Dosisarm in der Zwischenanalyse zeigt eine Ansprechrate von
67 % im Vergleich zu 50 % in der Kontrollgruppe. Die Effizienz-
analyse basiert auf 47 Patienten, deren Behandlungszyklus zum
Zeitpunkt der Auswertung abgeschlossen war. Die Verabreichung

von EndoTAG®-1 in der niedrigen und mittleren Dosierung flihrte
in Kombination mit Gemzar® nicht zu nennenswerten Verande-
rungen des Nebenwirkungsprofils. In der héchsten Dosisstufe
trat dagegen erwartungsgemal eine schlechtere Vertraglichkeit
auf, die jedoch tolerabel und nicht besorgniserregend war. Auf
Grund der noch geringen Fallzahl sind die Zahlen der Zwischen-
analyse statistisch nicht aussagekréftig. Mit den Endergebnissen
der Studie rechnet MediGene Anfang 2008.

Im Oktober 2006 hat die Europaische Agentur fir die Beurtei-
lung von Arzneimitteln (EMEA) die Erteilung des Orphan Drug
Status fur MediGenes Medikamentenkandidaten EndoTAG®-1
in der Indikation Bauchspeicheldrisenkrebs empfohlen. Diese
Empfehlung wurde von der Européischen Kommission bestéatigt.
Der Orphan Drug Status sichert eine Marktexklusivitat flr zehn
Jahre innerhalb der Européischen Union nach der Erteilung einer
Zulassungsgenehmigung.

MediGene bereitet eine weitere klinische Phase II-Studie fur
den Medikamentenkandidaten EndoTAG®-1 in der Indikation
dreifach-rezeptornegativer Brustkrebs vor. Die Studie wird Anfang
2007 beginnen und in verschiedenen europaischen Landern
durchgeflhrt werden.

Die Erforschung der EndoTAG®-Technologie zur Behandlung
anderer nicht tumorbedingter Erkrankungen wird in den kommen-
den zwei Jahren mit insgesamt 1,8 Mio. € durch die 6ffentliche
Hand gefordert.

RhuDex® ist ein Wirkstoff zur Behandlung von rheumatoider Arthri-
tis. Es handelt sich um einen oral verfligbaren CD80-Antagonisten,
der die Aktivierung von CD4+*T-Zellen blockiert. RhuDex® funktio-
niert als Immunsuppressivum und wirkt entzindungshemmend.
Rheumatoide Arthritis ist eine chronische Entziindungserkran-
kung, die 1 % der Weltbevolkerung betrifft. RhuDex® hat alle
vorklinischen Entwicklungsstufen durchlaufen. Zusatzlich wurde
die Vertraglichkeit und Sicherheit von RhuDex® in einer ersten
klinischen Studie an Gesunden untersucht. Eine klinische Pha-
se lla-Studie an der insgesamt 35 Patienten teilnehmen sollen,
wurde zum Jahresanfang 2007 begonnen und soll zum Ende des
gleichen Jahres abgeschlossen werden.

Mitte September 2006 hat MediGene Daten aus einer Zwischen-
analyse der Phase I/II-Studie mit dem krebszerstérenden Virus
NV1020 zur Behandlung von Lebermetastasen bei Dickdarm-
krebspatienten prasentiert, die in der héchsten Dosierungsstufe
deutliche Hinweise auf Wirksamkeit ergeben haben. Das Data
Safety Monitoring Board (DSMB), ein unabhangiges Gremium
zur Uberwachung der Sicherheit der Patienten, hat die Fort-
setzung mit der héchsten Dosierungsstufe in einem klinischen
Phase II-Studienteil empfohlen. In diesen Studienteil sollen jetzt
18 weitere Patienten eingeschlossen werden.



Im Jahr 2005 hat MediGene den Beginn einer klinischen Phase |-
Studie fUr den onkolytischen Herpes-Simplex-Virus G207 zur
Behandlung von bosartigen Gehirntumoren an der Universitat
von Alabama in Birmingham, USA, begonnen. Die Studie, die
im Jahr 2006 fortgesetzt wurde, untersucht Sicherheit, Vertrag-
lichkeit und Wirksamkeitstrends von G207 sowie eine mdgliche
synergistische Wirkung in Verbindung mit Strahlentherapie.

Im Rahmen einer im Juli 2006 abgeschlossenen Kooperation
mit dem Deutschen Krebsforschungszentrum (DKFZ) entwi-
ckelt MediGene einen therapeutischen monoklonalen Antikérper
gegen das Eierstockkrebs-Protein L1, das spezifisch auf Ober
flachen von Zellen maligner Ovarial- und Endometrialtumoren
(Eierstock- und Gebarmutterkrebs) vorkommt. Derzeit arbeitet
MediGene an der vorklinischen Entwicklung eines geeigneten
monoklonalen Antikorpers.

Das Portfolio des im September 2006 Ubernommenen Tochter
unternehmens Avidex Ltd. enthalt weitere Medikamentenkan-
didaten im vorklinischen Entwicklungsstadium. Darunter sind
EsoDex™ gegen Lungen- und Blasenkrebs, YourDex™ gegen
Schuppenflechte sowie HiDex™ fiir die Behandlung von Typ 1-
Diabetes.

Mit Hilfe der mTCR-Technologieplattform entwickelt MediGene
rekombinante, vollstdndig humane, I0sliche T-Zell-Rezeptoren
(MTCR). Die mTCR kénnen Peptid-Antigene wie Krebsmarker,
die vom Major Histocompatibility Complex (MHC) prasentiert
werden, hochspezifisch erkennen und binden. Fiir monoklonale
Antikorper sind diese Antigene dagegen nicht erreichbar. Losliche
T-Zell-Rezeptoren erdffnen deshalb neue Optionen zur Bekamp-
fung von Krebs, Autoimmunerkrankungen, Allergien und anderen
Infektionskrankheiten. Im Dezember 2006 hat MediGene eine
Forschungskooperation mit Sanofi Pasteur Ltd., dem Impfstoff-
Bereich der Sanofi-Aventis Gruppe unterzeichnet. Die Unterneh-
men haben vereinbart, die Technologie flr die Validierung der
Prasentation von T-Zell-Antigenen zu nutzen. MediGene erhalt
neben der Erstattung von Forschungs- und Entwicklungskosten
Lizenzgeblhren und Meilensteinzahlungen.

Kapitalerhéhungen

Flr den weiteren Ausbau des Produktportfolios hat MediGene
im abgelaufenen Geschéaftsjahr die bestehende Kapitalbasis
erweitert. Zunachst hat die Gesellschaft zum Jahresanfang
eine Kapitalmafinahme erfolgreich abgeschlossen und durch
die Ausgabe von 1.852.260 neuen Aktien den Barmittelbestand
um 15.651.597 € erhoht. Die Aktien wurden bei institutionellen
Investoren in Europa und den USA platziert.

Am 27. September 2006 hat MediGene 100 % der ausstehen-
den Aktien und der damit verbundenen Stimmrechte der Avi-
dex Ltd. Gbernommen. Die Avidex-Aktionare erhalten im Tausch
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gegen alle ausstehenden Avidex-Anteile zunachst insgesamt
8.030.618 neue MediGene-Aktien aus genehmigtem Kapital.
Nach dem 31. Dezember 2006 wurden in einem zweiten Schritt
durch Optionsaustibung entstandene Avidex-Aktien in 127.169
MediGene-Aktien getauscht. Fir 6.478.726 neue Aktien wurden
fur die Alt-Aktionéare der Avidex Ltd. Marktschutzvereinbarungen
(»Lock-Up-Vereinbarungen«) fir die Dauer von zwolf Monaten
sowie andere VerauRRerungsbeschrankungen festgelegt.

Im Zuge der Akquisition hat MediGene mit der Investmentbank
Société Générale die Option auf eine stufenweise Kapitalerho-
hung gegen Bareinlage, eine sogenannte »Step-up«-Finanzie-
rung, vereinbart. Die zum Stichtag in vollem Umfang bestehende
Option erstreckt sich Uber einen Zeitraum von 18 Monaten und
kann das Grundkapital um bis zu 2 Mio. Aktien gegen Bareinlage
erhdhen.

Rahmenbedingungen

Partnerschaften und Lizenzvereinbarungen zwischen
Pharma- und Biotech-Unternehmen

Der MediGene-Konzern verfligt auf Grund seiner Technologie-
und Produktportfolios Uber vielversprechende Maoglichkeiten zum
Abschluss von strategischen Partnerschaften. Insbesondere die
pharmazeutische und spezialpharmazeutische Industrie bené-
tigt innovative Technologien und Produkte, um die historischen
Wachstumsraten aufrechtzuerhalten. Hierzu fehlt es an vielver
sprechenden Medikamenten mit neuen Wirkprinzipien sowie an
neuen Technologien. Dieser Mangel innerhalb der Pharmaindus-
trie bietet biopharmazeutischen Unternehmen wie MediGene
neue Kooperationsmaoglichkeiten.

MediGene strebt daher einerseits den Abschluss von Partner-
schaften durch Lizenzvergabe, sogenannte Auslizenzierungen, an.
Andererseits soll durch Lizenznahmen fir attraktive Produkte das
aus der Polyphenon® E-Salbe und Oracea™ bestehende Portfolio
aus marktreifen Medikamenten erweitert werden. MediGene
beobachtet daher standig den Markt bezlglich der Neuentwick-
lungen und prift einzelne Produktkandidaten im Rahmen der
eigenen Einlizenzierungsaktivitaten. Der in der pharmazeutischen
und biopharmazeutischen Industrie anhaltende Konsolidierungs-
und Umstrukturierungsprozess schafft zusatzliche Moglichkeiten
zur Umsetzung dieser Strategie.

Forderung durch die 6ffentliche Hand

Im Geschaftsjahr 2006 hat die offentliche Hand fir MediGenes
EndoTAG®-Forschung Fordermittel in Hohe von insgesamt
1,8 Mio. € verteilt Uber die nachsten zwei Jahre zugesagt. Fur
die Zukunft geht das Unternehmen davon aus, dass die Politik
die Biotechnologie weiterhin als Schlisselindustrie am Standort
Deutschland einschatzt und die Entwicklung dieses Industrie-
zweigs fordert.
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Regulatorische und wirtschaftliche Rahmenbedingungen
Die fur MediGene relevanten regulatorischen Rahmenbedin-
gungen blieben im Jahr 2006 nahezu unverandert.

Dagegen kann es auf Grund des anhaltenden Kostendrucks auf
die Leistungstrager in der medizinischen Versorgung weitere
gesetzliche Malinahmen zur Senkung der Arzneimittelkosten
geben, von denen auch die pharmazeutische und biopharmazeu-
tische Industrie in Europa und den USA betroffen sein konnte.
Die in Deutschland eingeleitete Gesundheitsreform sieht fir
innovative Arzneimittel drei neue Regulierungsinstrumente vor:
die Kosten-Nutzen-Bewertung, Erstattungshochstbetrége und
die arztliche Zweitmeinung. Die Folgen dieser Regelungen fir
die Kostenerstattung bei innovativen Medikamenten sind heute
noch nicht absehbar.

Die europaische Zentralbank hat im Jahresverlauf 2006 die
Geldmarktzinsen angehoben. Fir das Geschaftsjahr 2007 wird
im Euroraum mit einem weiteren Anstieg der Geldmarktzinsen
gerechnet. Innerhalb des Berichtszeitraums 2006 ist der Refe-
renzkurs des Euro um ca. 11 % von 1,1825 auf 1,3182 US-$
gestiegen (Quelle: Devisen-Referenzkurse Dresdner Bank).

Vermogenslage

Barmittelbestand von 52,5 Mio. €; Eigenkapitalquote 87 %

InTE 2006 2005 Verén-
derung

Aktiva

Sonstige langfristige

Vermdgenswerte 1.598 1.355 18 %

Geschafts- oder Firmenwert 13.041 9.226 41 %

Sachanlagevermdgen und

immaterielle Vermdgenswerte 52.236 7.680 >200 %

Liquide Mittel 52.498 37.625 40 %

Sonstige kurzfristige

Vermdgenswerte 4.763 1176 >200 %

Bilanzsumme 124.136 57.062 118 %

Passiva

Eigenkapital 108.512 51.777 110 %

Langfristige Schulden 1.266 312 >200 %

Kurzfristige Schulden 14.358 4.973 189 %

Bilanzsumme 124.136 57.062 118 %

Liquiditatsdeckungsgrad 42 % 66 %

Eigenkapitalquote 87 % 91 %

Gegenlber dem Vorjahr hat sich die Konzernbilanzsumme auf
Grund der Avidex-Ubernahme um 118 % auf 124.136 T€ erhoht
(31. Dezember 2005: 57062 T€).

Das gesamte Anlagevermdgen ohne Firmenwert und Finanzan-
lagen stieg um mehr als 200 % auf 52.236 T€ (2005: 7680 T€),
davon entfielen auf Sachanlagen 1.391 T€ (2005: 1.137 T€). Die
immateriellen Vermogenswerte haben sich akquisitionsbedingt
von 6.543 T€ auf 50.845 T€ erhoht. Unter den immateriellen
Vermdgenswerten werden auch die Anschaffungskosten der
Oracea™-Lizenz in Hohe von 3.793 T€ ausgewiesen. Darliber
hinaus beinhalten die immateriellen Vermdgenswerte Patente
und Lizenzen fir die EndoTAG®-Produkte und -Technologie, die
im Jahr 2004 akquiriert wurden.

Zum Stichtag hat sich der Firmenwert durch die Akquisition der
Avidex Ltd. von 9.226 T€ auf 13.041 T€ erhoht. Dem Geschéfts-
oder Firmenwert aus dem Avidex-Erwerb (3.815 T€) liegen Sy-
nergien mit den bei MediGene bestehenden Unternehmensbe-
reichen vorklinische und klinische Entwicklung sowie Zulassung
zugrunde. DarUber hinaus tragen zu dieser Position die Anwen-
dung von RhuDex® auf zusétzliche Krankheitsgebiete sowie die
bisher nicht berticksichtigten zuséatzlichen Anwendungspotenziale
im Bereich der mTCR-Produkte und -Plattform bei.

Ein Firmenwert in Hohe von 9.226 T€ stammt aus der Akquisi-
tion der MediGene, Inc. Die Werthaltigkeit dieses Firmenwerts
basiert auf den beiden Projekten G207 und NV1020. Der jéhrlich
durchzufihrende Werthaltigkeitstest ergab zwar insgesamt eine
Verringerung der Projektwerte, dennoch Uberstieg der ermittelte
Zeitwert der beiden Projekten zugrundeliegende CGU zum Bilanz-
stichtag den Buchwert der CGU, der den Firmenwert enthélt [vgl.
Konzernanhang F) Ziffer (42) S. 87]. Insbesondere hat sich das
Marktumfeld in den Zielindikationen so verdndert, dass nunmehr
von geringeren erzielbaren Marktanteilen fir NV1020 und G207
ausgegangen werden muss.

Die langfristigen Finanzanlagen bestehen in 233.918 Aktien
des kanadischen Unternehmens QLT, Inc. Im Jahr 2006 hat
MediGene keine Aktien verkauft. Zum Stichtag 31. Dezember
2006 hat sich der Marktwert der in US-Dollar notierten Aktien
auf 1.501 T€ erhoht (2005: 1.258 T€). Der entsprechende Gewinn
von 243 T€ wurde ergebnisneutral im Eigenkapital erfasst.

Zum Ende der Berichtsperiode bestanden Forderungen aus
Lieferungen und Leistungen in Hohe von 769 T€ (2005: 2 T€).

Der Barmittelbestand betrug zum 31. Dezember 2006 52.498 T€
(31. Dezember 2005: 37.625T€). Der Anstieg resultiert aus einer
Kapitalerhohung im Marz 2006 und den im Rahmen der Avidex-
Akquisition zugeflossenen Barmitteln.



Zum Stichtag waren Eligard®-Vorrate in Héhe von 401 T€ vorhan-
den. Eligard® wird nicht auf Vorrat eingekauft, sondern kurzzeitig
nach der Beschaffung an den Vertriebspartner Astellas Pharma
weiterverkauft.

Die sonstigen kurzfristigen Vermdgenswerte beliefen sich auf
3.593 T€, davon entfielen 614 T€ auf Umsatzsteuerrickfor
derungen und 1.662 T€ auf die Abgrenzung von Produkt- und
Lizenzumsétzen, fir die bisher noch keine Rechnung gestellt
wurde.

In der Berichtsperiode erhdhte sich das Eigenkapital durch die
Ausgabe neuer Aktien gegen Bareinlage (1.852.260 Aktien zum
Stlickpreis von je 8,45 €) und gegen Sacheinlage der Avidex Ltd.-
Aktien (8.030.618 Aktien zum Ausgabepreis von 5,96 €).

Dennoch ging die Eigenkapitalquote im Stichtagsvergleich von
91 % (31. Dezember 2005) auf 87 % (31. Dezember 2006) zuriick.
Dies ist unter anderem eine Folge einer erst im Januar 2007
fallig werdenden Lizenzzahlung fiir Oracea™ von 3.793T€. Der
Betrag wird zum Bilanzstichtag unter den sonstigen kurzfristigen
Verbindlichkeiten ausgewiesen.

Das Fremdkapital (lang- und kurzfristige Schulden) stieg insge-
samt um 196 % und belief sich zum Stichtag auf 15.624 T€; dies
entspricht 13 % der Bilanzsumme.

Die kurzfristigen Schulden stiegen um 189 % von 4.973 T€ auf
14.358T€. Sie enthalten die zum Stichtag noch zu entrichtende
Oracea™-Lizenzzahlung in Hohe von 3.793 T€. Die Schulden
aus Lieferungen und Leistungen von 2.638 T€ (2005: 845 T€)
bestanden in Form offener Rechnungen, die hauptsachlich fir
von MediGene in Anspruch genommene Dienstleistungen ge-
stellt wurden. Darlber hinaus bestehen kurzfristige Schulden
in falligen Zahlungen flr Produktlizenzen in Héhe von 1.380 T€
(2005: 725T€) und in offenen Rechnungen im Bereich klinische
Studien und Zulassung in Hohe von 1.714 T€ (2005: 353 T€).

Die im Rahmen der Ubernahme von Avidex Ltd. entstandenen
neuen MediGene-Aktien waren zum Bilanzstichtag noch nicht
vollstédndig ausgegeben und werden daher in der Bilanz als fi-
nanzielle Verpflichtungen in Hohe von 610 T€ ausgewiesen.

Zur Erfillung der mit der Polyphenon® E-Zulassung verbundenen
Auflagen durch die FDA wurde eine Rickstellung in Héhe von
780 T€ gebildet.

Der Umsatzabgrenzungsposten in Hoéhe von 298 T€ resultiert aus
der Erfassung einer Vorauszahlung, die MediGene bei Abschluss
einer neuen Kooperation fur die mTCR-Technologie erhalten
hatte. Der Umsatzabgrenzungsposten wird anteilig Gber die
Vertragsperiode erfolgswirksam aufgelost.
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Der Liquiditatsdeckungsgrad, berechnet als Anteil der fliissigen
Mittel an der Bilanzsumme, betrug zum Bilanzstichtag 42 %
(2005: 66 %).

Das Working Capital, die Differenz aus kurzfristigen Vermogens-
werten und kurzfristigen Schulden, stieg hauptsachlich auf Grund
der Barmittelzunahme um 27 % von 33.828 T€ auf 42.903 T€.

Finanzlage

Veranderung des Barmittelbestands

Insgesamt ergab sich fir das Berichtsjahr 2006 eine Nettozu-
nahme der flissigen Mittel um 14.873 T€. Der Endbestand an
flissigen Mitteln belief sich auf 52.498 T€ und stellte damit
42 % der Bilanzsumme dar (2005: 66 %). Es existierten keine
offenen Kreditlinien.

InTE 2006 2005 Verén-
derung
Mittelzu-/-abfluss
aus laufender
Geschaftstatigkeit -2.553 -11.217 77 %
aus Investitionstatigkeit 1.996 -413  >-200 %
aus Finanzierungstatigkeit 15.311 841 >200 %
Nettozu-/-abfluss 14.873 -10.835  >-200 %
Anfangsbestand an
fltissigen Mitteln 37.625 48.460 -22 %
Wechselkursschwankungen 19 -6 >-200 %
Endbestand an
fliissigen Mitteln 52.498 37.625 40 %
in % an der Bilanzsumme 42 66

In der Berichtsperiode hat sich der Mittelabfluss aus laufender
Geschéftstatigkeit um 77 % auf -2.553 T€ verringert (2005:
-11.217 T€). Hierzu haben hauptsachlich Mittelzuflisse aus Mei-
lensteinzahlungen der Vermarktungspartner Astellas Pharma
und Bradley Pharmaceuticals beigetragen. Der Mittelabfluss aus
laufender Geschaftstatigkeit wurde indirekt aus dem Konzern-
Jahresfehlbetrag abgeleitet.

Gegenlber einem Mittelabfluss aus Investitionstatigkeit von
-413 T€ im Vorjahr wurde im Berichtsjahr ein Mittelzufluss von
1.996 T€ ausgewiesen. Durch die Ubernahme von Avidex Ltd.
im Jahr 2006 sind dem MediGene-Konzern Barmittel in Hohe
von 6.276 T€ zugeflossen.
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Der Mittelzufluss aus Finanzierungstatigkeit belief sich im Be-
richtszeitraum auf insgesamt 15.311 T€ (2005: 841T€). Im Marz
2006 hat MediGene ca. 15,7 Mio. € durch eine Barkapitalerho-
hung eingenommen.

Durchschnittlicher monatlicher Verbrauch an Barmitteln aus
laufender Geschaftstatigkeit

Aus der Konzernkapitalflussrechnung ergab sich flir das Jahr 2006
ein Nettoverbrauch an Barmitteln aus laufender Geschaftstatig-
keit von -2.553 T€ (2005: -11.217 T€) und ein durchschnittlicher
monatlicher Verbrauch von -212 T€ (2005: -935T€). Der Cashflow
aus laufender Geschaftstatigkeit ist flr die klinftige Entwicklung
nur von eingeschrankter Aussagekraft, da er wesentlich von ein-
maligen Meilensteinzahlungen der Partner ebenso beeinflusst
wird wie von Forschungs- und Entwicklungsaufwendungen,
deren Hohe vom Projektstatus abhangt.

Investitionen

Die Gesamtinvestitionen haben sich in der Berichtsperiode auf
66.778 T€ deutlich erhdht (2005: 18.164 T€). Ursachlich hier
fur war die Ubernahme der Gesellschaft Avidex Ltd. sowie der
Erwerb der europaischen Vermarktungsrechte fir den Medika-
mentenkandidaten Oracea™.

Die Investitionen setzen sich hauptsachlich zusammen aus
40.961 T€ fur immaterielle Vermdgenswerte von Avidex, 9.884 T€
fUr die Lizenzen der EndoTAG®-Technologie und Oracea™ und
1.391 T€ fUr Sachanlagen einschlief3lich Software. Die Investiti-
onen enthalten auch Firmen- bzw. Geschaftswerte in Hohe von
13.041 TE.

Im Zuge der Akquisition von Avidex Ltd. hat MediGene imma-
terielle Vermdgenswerte in Hohe von 40,9 Mio. €, einen Ge-
schafts- oder Firmenwert in Hohe von 3,8 Mio. € sowie Sach-
anlagevermogen im Wert von 366 T€ aktiviert. Dariiber hinaus
wurde die mit dem Lizenzerwerb von Oracea™ verbundene
Einmalzahlung in Hohe von 3,8 Mio. € in Form einer Technolo-
gielizenz angesetzt.

Weitere Investitionen in Sachanlagevermogen und Software
beliefen sich auf insgesamt 488 T€ und dienten hauptsachlich der
Beschaffung von Laborausstattung und Informationstechnologie.
Im Berichtsjahr wurden keine Investitionen Uber sogenannte
Capital Lease-Vertrage getatigt. Von den 488 T€ entfielen 5 T€ auf
das Segment Spezialpharma und 206 T€ auf das Segment Bio-
pharma. Der Restbetrag konnte keinem der Segmente eindeutig
zugeordnet werden. Die Investitionen im Bereich Biopharma ent-
standen hauptsachlich bei der Beschaffung von Laborgeréten.

Insgesamt haben sich die Investitionen auf eine Vielzahl von
Geraten und Einrichtungen verteilt. Nennenswerte Einzelinves-
titionen (>100T€) fielen in der Berichtsperiode nicht an.

Ertragslage

Gesamterlose

Im Berichtszeitraum stiegen die Gesamterlése um 59 % auf
31.224 T€ von zuvor 19.682 T€ (2005). Die Erlése stammten im
Wesentlichen aus der Kommerzialisierung des Medikaments
Eligard® und dem Abschluss einer Lizenzvereinbarung mit Bradley
Pharmaceuticals, Inc. fir die Polyphenon® E-Salbe. Die Erlose
verteilen sich auf Produktumsatze, Lizenzeinnahmen und Mei-
lensteinzahlungen. Alle Erlése wurden ausschlielich von der
MediGene AG erzielt.

Das Betriebsergebnis, auch als EBIT bezeichnet (Earnings Before
Interest and Taxes), ist eine absolute Ertragskennzahl einer Un-
ternehmung. Diese wird nachfolgend als Periodenergebnis vor
Steuern, Zinsergebnis und vor Wahrungsgewinnen/-verlusten
verwendet.

InTE 2006 2005 Verén-
derung
Gesamterldse 31.224 19.682 59 %
Beschaffungskosten der Erlése 10.669 9.077 18 %
Bruttoergebnis 20.555 10.605 94 %
Allgemeine Verwaltungs- und Vertriebs-
kosten 7.639 6.123 25 %
Forschungs- und Entwicklungskosten 21.275 15.997 33 %
Betriebsergebnis (EBIT) -8359 | -11.515 271 %
Betriebsergebnis vor Steuern -7.606 -12.044 -
Steuern 715 0 -
Konzern-Jahresfehlbetrag aus
fortgefiihrten Aktivitdten -6.891 -12.044 43 %
Ergebnis nicht fortgefiihrter Aktivitaten 0 -1 -
Konzern-Jahresfehlbetrag -6.891 -12.045 43 %

Im abgeschlossenen Geschaftsjahr hat die Ausweitung des
Marktanteils der Ein- und Dreimonatsformulierungen von Eligard®
sowie die Einfihrung in neue Méarkte fir einen Anstieg der Pro-
dukt- und Lizenzeinnahmen gesorgt. Insgesamt haben sich die
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Umsatze um 9 % auf 11.724 T€ (2005: 10.774 T€) erhoht, dabei
wurden die einmaligen Lageraufbaueffekte des Vorjahres im
Zuge der européischen Markteinfiihrung kompensiert. Die Pro-
duktumsétze- und Lizenzeinnahmen resultieren ausschlief3lich
aus dem Eligard®-Verkauf.

Die Meilensteinzahlungen haben sich mit einem Anstieg auf
18.825T€ (2005: 8.761 T€) mehr als verdoppelt. Neben Meilen-
steinzahlungen flr die Markteinflihrung von Eligard® in Frankreich
und Italien wurden erstmalig Meilensteinzahlungen aus der Kom-
merzialisierung der Polyphenon® E-Salbe vereinnahmt. Anfang
2006 hatte MediGene mit dem US-amerikanischen Unternehmen
Bradley Pharmaceuticals, Inc. eine Entwicklungs- und Vermark-
tungspartnerschaft fir die Salbe in den USA abgeschlossen. Mit
Erreichen des letzten zulassungsbezogenen Eligard®-Meilensteins
hat MediGene einen bestehenden Umsatzabgrenzungsposten
in Hohe von 667 T€, der bei Abschluss des Vermarktungsver-
trages mit Astellas Pharma gebildet worden war, vollstandig
erfolgswirksam aufgeldst.

Die sonstigen betrieblichen Ertrage betrugen 675 T€ (2005: 127 T€),
davon entfallen 518 T€ (2005: 0 T€) auf Fordermittel. MediGene
erhalt im Rahmen zweier Forschungsférderungsprogramme
innerhalb von zwei Jahren Zuschisse flr die EndoTAG®-Tech-
nologie in Hohe von insgesamt 1,8 Mio. €.

Die Verteilung der Erlése auf die einzelnen Segmente ist im
Segmentbericht Seite 53 dargestellt.

Beschaffungskosten der Erlose

Die Beschaffungskosten fur die erzielten Erlose beliefen sich auf
10.669 T€ (2005: 9.077 T€). Hierin sind im Wesentlichen Kosten
fur den Einkauf von Eligard® und eine entsprechende Beteiligung
von QLT, Inc. an den Verkaufserlésen enthalten. Darliber hinaus
beinhalten die Kosten auch die Bildung einer Rlckstellung flr
eine noch durchzufiihrende klinische Studie mit der Polyphenon®
E-Salbe. Die Durchfliihrung dieser Studie ist eine Auflage der
amerikanischen Behdorde FDA fiir die Zulassung der Salbe in
den USA.

Bruttoergebnis
Der Bruttogewinn betrug im Jahr 2006 20.555 T€ (2005:
10.605T€).

Allgemeine Verwaltungs- und Vertriebskosten

Im Jahresvergleich haben sich die allgemeinen Verwaltungs-
und Vertriebskosten von 6.123 T€ (2005) auf 7.639 T€ (2006)
erhoht. Der Betrag setzte sich aus 1.504 T€ Vertriebskosten
(2005: 1.100T€) und 6.135 T€ allgemeinen Verwaltungskosten
zusammen (2005: 5.023 T€). Der Anstieg der Vertriebs- und
Verwaltungskosten resultiert hauptsachlich aus der Ubernahme
von Avidex Ltd. Ende September 2006.
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InTE

26.721"

21.825" 21.275

15.627 15.997

2002 2003 2004 2005 2006

Nach US-GAAP

Vertriebskosten fielen hauptsachlich fiir den Bereich Geschafts-
entwicklung an. Dieser Bereich ist unter anderem mit der Kom-
merzialisierung von MediGenes Produktkandidaten und Techno-
logien im Rahmen von Partnerschaften befasst.

F&E-Aufwand

Der Gesamtaufwand flr Forschung und Entwicklung erhéhte
sich um 33 % auf 21.275T€ (2005: 15.997 T€). Die Erhdéhung der
Forschungs- und Entwicklungsaufwendungen ergibt sich aus dem
klinischen Entwicklungsfortschritt des Medikamentenkandidaten
EndoTAG®-1 in der Indikation Bauchspeicheldriisenkrebs und der
Konsolidierung der britischen Tochtergesellschaft Avidex Ltd. seit
September 2006. Der Rlickgang der F&E-Kosten im Segment
Spezialpharma ist eine Folge geringerer Aufwendungen fir die
Polyphenon® E-Salbe, fiir die im Geschéftsjahr 2005 noch Kosten
fur klinische Studien verbucht worden waren. Die segmentspe-
zifische Zuordnung der F&E-Kosten findet sich in den Segment-
berichten auf Seite 53.

Abschreibungen

Insgesamt fiel die Hohe der Abschreibungen von 1.348T€ (2005)
auf 1.068 T€ (2006). Die planméaRigen Abschreibungen auf im-
materielle Vermdgenswerte beziehen sich auf die im August
2004 Gbernommenen Patente und Lizenzen der ehemaligen
Munich Biotech AG.

Hinsichtlich des bilanzierten Firmenwerts in Hohe von 13.041T€
hat die Werthaltigkeitspriifung zum 20. Dezember 2006 keinen
Abschreibungsbedarf ergeben.
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InTE
Aktiva
124.136
Langfristige Vermogenswerte  66.875
Sonstige kurzfristige Vermdgenswerte & Forderungen 4.763 18.261
Liquide Mittel ~ 52.498 1176
37.625
2006
InTE 2006 2005 Verén-
derung
auf Sachanlagen 544 698 -22 %
auf immaterielle Vermogenswerte 452 483 6%
auf aktivierte Leasinggegenstande 72 167 -57 %
Gesamt 1.068 1.348 21 %

Die Abschreibungen werden in der Gewinn- und Verlustrechnung
unter den allgemeinen Verwaltungs- und Vertriebskosten (93 T€)
bzw. unter den Forschungs- und Entwicklungskosten (975 T€)
ausgewiesen.

EBIT
In den fortgeflihrten Bereichen hat sich der Verlust vor Zinsen und
Steuern (EBIT) um 27 % von 11.515T€ auf 8.359 T€ verringert.

InTE 2006 2005 Verén-

derung

Spezialpharma 16.868 1.390 >200 %

Biopharma -18.058 -7.152 -152 %

Sonstige -7.169 -5.753 -25 %

Gesamt -8.359 | -11.515 27 %
Finanzergebnis

Das Finanzergebnis verbesserte sich in der Berichtsperiode
deutlich auf 753 T€ (2005: -529T€). Im Jahr 2005 hatte MediGene
eine Wertberichtigung von 1.512 T€ auf an der Gesellschaft QLT,
Inc. gehaltene Aktien vorgenommen.

Passiva
124.136
108.512  Eigenkapital

57.062 57.062

51.777

312 1.266  Langfristige Schulden

4.973 14.358  Kurzfristige Schulden
2005 2005 2006

Im Jahr 2006 erhohten sich die Zinsertrage auf Grund eines ho-
heren Anlagebetrags. Zinsaufwendungen entstanden hauptsach-
lich durch Leasing von Sachanlagevermogen. Wahrungsverluste
entstanden bei der Umrechnung von Meilensteinzahlungen von
US-Dollar in Euro.

InTE 2006 2005 Verén-

derung
Zinsertrége 1.298 827 57 %
Zinsaufwendungen -1 -149 -93 %
Zwischensumme 1.287 678 90 %
Aufwand aus Wertpapieren 0 -1512 -
Verluste aus derivativen Finanzinstrumenten -101 0 -
Wahrungsgewinne/-verluste -433 305 >-200 %
Gesamt 753 -529  >200 %

Jahresfehlbetrag

GegenUber der Vorjahresperiode hat MediGene den Jahres-
fehlbetrag um 43 % von 12.045 T€ auf 6.891 T€ reduziert. Der
Anstieg der Umsatze und die damit verbundene Verbesserung
des Bruttoergebnisses konnte den Anstieg der operativen Kosten
Uberkompensieren.



Verlust je Aktie

Der Nettoverlust pro Aktie verringerte sich im Geschéftsjahr 2006
um 53 % von -0,65 € (gewichtete durchschnittliche Aktienzahl
18.5660.027) auf -0,31 € (gewichtete durchschnittliche Aktienzahl
22.410.901). Neben der deutlichen Verringerung des Jahresfehl-
betrags hat die Erhéhung der durchschnittlichen Aktienzahl zu
einer Verbesserung des Ergebnisses pro Aktie geflihrt.

Der Nettoverlust bei voller Verwasserung entsprach zum Be-
richtszeitpunkt dem tatsachlichen Verlust, da die Umwandlung
von Aquivalenten der Stammaktien dem Verwisserungseffekt
entgegenwirken wirde.

Auswirkungen der Avidex Ltd.-Akquisition auf die Ertrags-
und Finanzlage des MediGene-Konzerns

Die Tochtergesellschaft Avidex Ltd. wurde erstmalig am
27 September 2006 in den Konsolidierungskreis des MediGene-
Konzerns einbezogen. Die Auswirkungen der Konsolidierung auf
die Ertrags- und Finanzlage des Konzerns ist im Konzernanhang
dargestellt [Textziffer C), S. 82 f.].

Segmentberichte

Die Aktivitaten des MediGene-Konzerns werden in die Segmente
»Spezialpharma« und »Biopharma« unterteilt (siehe S. 98 f. —
»Definition der Segmente«). Das Segment »Spezialpharma«
umfasst das Medikament Eligard® und die Produktkandidaten
Polyphenon® E-Salbe und Oracea™; im Segment »Biophar
ma« werden MediGenes Aktivitaten fir die Produktkandidaten
EndoTAG®-1, RhuDex®, NV1020, G207 und die vorklinischen Me-
dikamentenkandidaten EsoDex™, YourDex™ und HiDex™ liegen.
Dariber hinaus werden die Technologieplattformen EndoTAG®
und mTCR diesem Segment zugeordnet.

Unter »Sonstige« werden die Positionen zusammengefasst,
die sich nicht eindeutig einem einzelnen Segment zuordnen
lassen.

Segment Spezialpharma

Das Segment Spezialpharma umfasst die Medikamente Eligard®
und Polyphenon® E-Salbe, mit denen der MediGene-Konzern
derzeit mehr als 95 % seiner Gesamterldse erzielt. Die Seg-
menterldse beinhalten erstmalig Einnahmen aus der Kommer-
zialisierung der Polyphenon® E-Salbe im Rahmen der mit Bradley
Pharmaceuticals geschlossenen Vermarktungspartnerschaft.
Im Dezember 2006 hat MediGene die europaischen Vermark-
tungsrechte fir Oracea™ erworben. Die Anschaffungskosten
fir die Lizenz wurden aktiviert und dem Segmentvermdgen
zugeordnet.
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InTE 2006 2005 Verén-
derung
Gesamterldse 30.554 15.591 96 %
Beschaffungskosten
vom Umsatz -10.669 -9.077 18 %
Bruttoergebnis 19.885 6.514  >200 %
Vertriebskosten -429 -309 39%
F&E-Aufwand -2.588 -4.815 -46 %
EBIT 16.868 1390  >200 %
Mitarbeiter im Durchschnitt 14 21 -33 %
InTE 2006 2005 Verén-
derung
Umsatzerldse und Lizenzeinnahmen 11.724 10.774 9%
Meilenstein- u. Vorauszahlungen 18.825 4761 >200 %
Forschungsférderung 0 0 -
Sonstige Erlése 5 56 91 %
Gesamt 30.554 15.591 96 %

Segment Biopharma

Dem Segment Biopharma zugeordnete Erlose stammen im We-
sentlichen aus zwei Forschungsférderungsprogrammen fir die
EndoTAG®-Technologie. Das Gesamtvolumen betragt 1,8 Mio. €,
davon entfallen 0,4 Mio. € auf das BioChance Plus-Programm des
Bundesministeriums fiir Bildung und Forschung und 1,4 Mio. € auf
die Forderung durch die Bayerische Forschungsstiftung. Die Gelder
werden Uber einen Zeitraum von zwei Jahren bereitgestellt.

InTE 2006 2005 Verén-
derung
Gesamterldse 629 4.030 -84 %
Beschaffungskosten vom Umsatz 0 0 -
Bruttoergebnis 629 4.030 -84 %
Vertriebskosten 0 0 -
F&E-Aufwand -18.687 -11.182 67 %
EBIT -18.058 -7.152 -152 %
Mitarbeiter im Durchschnitt 80 57 40 %
InTE 2006 2005 Verén-
derung
Umsatzerldse und Lizenzeinnahmen 0 0 -
Meilenstein- u. Vorauszahlungen,
Einmalzahlungen 0 4.000 -
Forschungsférderung 518 0 -
Sonstige Erlése m 30 >200 %
Gesamt 629 4.030 -84 %
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Mitarbeiter

Mitarbeiterzahl im Konzern

MediGene beschaftigte zum Jahresende 2006 insgesamt 171 Mit-
arbeiter — davon 123 in Martinsried (2005: 107 Mitarbeiter), 6 bei
der MediGene, Inc. in den USA (2005: 7 Mitarbeiter) und 42 bei
der Avidex Ltd. in GroRbritannien. Der Personalaufwand belief
sich in der Berichtsperiode auf 11.801 T€ (2005: 9.931 T€).

2006 2005 Verén-
derung
Geschéaftsentwicklung und
Allgemeine Verwaltung 4 34 21 %
Forschung und Entwicklung 130 80 63 %
Gesamt m 114 50 %
2006 2005 Verén-
derung
MediGene AG, Martinsried 123 107 15 %
MediGene, Inc., San Diego 6 7 14 %
Avidex Ltd., Abingdon 42 0 -
Gesamt VAl 14 50 %
In %
24 Geschaftsentwicklung und
Allgemeine Verwaltung
76 Forschung

und Entwicklung

Stand 31. Dezember 2006

Vergiitung von Vorstand und Aufsichtsrat

Vorstandsvergiitung

Die Gesamtbezlige der Mitglieder des Vorstands betrugen im
abgelaufenen Geschaftsjahr 1.173T€ (2005: 974 T€) einschlief3lich
von Pensionen in Hohe von 57 T€ (2005: 70 T€). Die Vergutung
der Vorstandsmitglieder umfasst fixe und variable Bestandteile
sowie Leistungsanreize zur langfristigen Steigerung des Unter-
nehmenswerts. Die Kriterien fir die variablen Vergltungsbe-
standteile werden jahrlich im Voraus festgelegt. Den langfristigen
Vergltungskomponenten entsprechen Aktienoptionen. Hierdurch
sollen Leistungsanreize geschaffen werden, die auf Nachhaltig-
keit des Unternehmenserfolgs ausgerichtet sind. Bei diesen ist
die nachtragliche Anderung der Erfolgsziele ausgeschlossen.
Vorschiisse an Organmitglieder wurden nicht gewahrt.

Aufsichtsratsvergiitung

Die Aufsichtsratsvergltungen beliefen sich im Jahr 2006 auf
247 T€ (2005: 268 T€). Die GesamtvergUtung der Aufsichtsrats-
mitglieder beinhaltet einen fixen Barbetrag sowie Sitzungsgelder.
Entsprechend des Tatigkeitsumfangs der Aufsichtsratsmitglieder
werden der Vorsitz und der stellvertretende Vorsitz berlcksich-
tigt. Angaben zu Bezugsrechten von Organmitgliedern sind im
Konzernanhang unter K) Ziffer (68) Seite 104 ausgewiesen. Vor-
schiisse an Organmitglieder wurden nicht gewahrt.

Leistungsindikatoren

Finanzielle Leistungsindikatoren

MediGenes Management verwendet als erfolgswirtschaftliche
Leistungsindikatoren flir die Konzerntatigkeit die Umsatzerlose,
das Betriebsergebnis (EBIT), die Bruttomarge vom Umsatz, den
Liguiditatsdeckungsgrad und die Eigenkapitalquote.

2006 2005
Bruttomarge der _Bruttoergebnis x 100
Umsatzerlse in % Umsatzerldse 66 54
EBITinTE -8.359 | -11.515
2006 2005
Liquiditatsdeckungs- (Flussige Mittel + Wertpapiere) x 100
grad in % Bilanzsumme 42 66
Eigenkapitalquote in % Bilanzsumme 87 9
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Vorstandsvergiitung 2006
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Vorstandsmitglied Festvergiitung Variable, Komponenten mit
erfolgshezogene langfristiger Anreizwirkung
Komponenten ; . ;
Aktienoptionen Beizulegender
Zeitwert
inTE inTE in Stiick inTE
Dr. Peter Heinrich,
Vorstandsvorsitzender 249 178 20.000 72
Alexander Dexne,
Finanzvorstand 195 139 20.000 72
Dr. Ulrich Delvos,
Vorstand Forschung und Entwicklung 239 116 20.000 72
Summe 683 433 60.000 216
Aufsichtsratsvergiitung 2006
Aufsichtsratsmitglied Festvergiitung Sitzungsgeld | Komponenten mit Vergiitung
langfristiger fiir personlich
Anreizwirkung erbrachte
(WSV oder Leistungen
Aktienoptionen)
inTE inTE in Stiick inTE
Prof. Dr. Ernst-Ludwig Winnacker
Vorsitzender 48 20 0 0
Dr. Norbert Riedel
Stellvertretender Vorsitzender 36 15 0 0
Dr. Pol Bamelis
Mitglied 24 10 0 0
Sebastian Freitag
Mitglied 24 10 0 0
Dr. Manfred Scholz
Mitglied 24 2 0 0
Michael Tarnow
Mitglied 24 10 0 0
Summe 180 67 0 0
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Nichtfinanzielle Leistungsindikatoren

MediGenes kommerzieller Erfolg wird wesentlich davon abhan-
gen, inwieweit es gelingt, Patentschutz fir die Produkte und
Technologien in den entsprechenden geografischen Zielmarkten
zu erlangen und aufrechtzuerhalten. Die Patentposition des
MediGene-Konzerns stellt daher den entscheidenden nicht-
finanziellen Leistungsindikator der Gesellschaft dar. Darlber
hinaus widmet MediGenes Management dem Umwelt- und
Gesundheitsschutz seine umfassende Aufmerksamkeit.

Der MediGene-Konzern besitzt als Inhaber oder Lizenznehmer
zurzeit Rechte an einer Vielzahl von Patenten und Patentanmel-
dungen:

Spezialpharma Biopharma
Deutschland/England/Europa 6 26
USA 3 64

Spezialpharma Biopharma
Deutschland/Europa 9 56
USA 3 64
International 12 80

Die Gesellschaft ist bestrebt, eigene Produkte, Prozesse und
Technologien durch Patente abzusichern. Entsprechend der
Strategie, bei der Entwicklung von Technologien und Produkten
Patentschutz zu erlangen, hat die Gesellschaft zahlreiche Pa-
tentanmeldungen flr verschiedene Arbeitsergebnisse eigener
Technologien und Produkte eingereicht oder Patente flr die
relevanten Bereiche exklusiv lizenziert.

Sicherheit und Schutz der Umwelt auf hohem Niveau

MediGene flhlt sich der Sicherheit und dem Schutz der Um-
welt verpflichtet. Das Unternehmen erflllt nicht nur die hohen
gesetzlichen Auflagen, sondern ist darliber hinaus bestrebt,
die Laboreinrichtungen auf dem neuesten Stand der Technik zu
halten. Um die Einhaltung der behordlichen Anforderungen zu
Uberwachen, hat MediGene intern die Funktionen des Strahlen-
schutzbeauftragten, des Beauftragten fir biologische Sicherheit,
des Sicherheitsingenieurs sowie des Abfallbeauftragten und des
Projektmanagers fir Genforschung mit erfahrenen und flr diese
Zwecke ausgebildeten Mitarbeitern besetzt. Der Sicherheitsin-
genieur wurde zusatzlich gemald den Richtlinien der Berufsge-
nossenschaft flir Chemie ausgebildet.

Die Laborsysteme werden sorgfaltig gepflegt, kontinuierlich
gewartet und erweitert. Mit Hilfe externer Dienstleistungsunter
nehmen sorgt MediGene daflr, dass die anfallenden Abfallstoffe
sauber getrennt und gemal den spezifischen Anforderungen
fachgerecht entsorgt bzw. wiederaufbereitet werden. Um die
Arbeitssicherheit aller in den Labors tatigen Mitarbeiter zu ge-
wahrleisten, werden neben Gefahrenanalysen und -schulungen
durch den Sicherheitsingenieur auch regelmaRige &rztliche Vor
sorgeuntersuchungen durchgefihrt. MediGene wird allen we-
sentlichen Anforderungen im Umwelt- und Gesundheitsschutz
sowie der Sicherheit gerecht und verfligt Gber die entsprechend
notwendigen Genehmigungen und Zulassungen. Die bisherigen
stichprobenartigen Begutachtungen und Kontrollen durch die
unterschiedlichen Behorden verliefen ohne relevante Beanstan-
dungen.

Beschaffung

Die Beschaffung konzentriert sich auf die zugelassenen Medika-
mente Eligard®, Polyphenon® E-Salbe und Oracea™ und dariber
hinaus auf Dienstleistungen, Chemikalien und Labormaterialien
fUr den Bereich Forschung und Entwicklung. MediGene be-
schaftigt sich intensiv mit der Entwicklung und Optimierung der
Produktionsverfahren flr die zukinftigen Medikamente, um die
spéatere Beschaffung der Inhaltsstoffe effizient zu gestalten.

Beschaffung von Medikamenten

MediGene kauft das Arzneimittel Eligard® fir den européischen
Markt ausschlieRlich beim Lizenzgeber und Hersteller QLT Inc.
in den USA ein.

Im Jahr 2007 rechnet MediGene mit der Markteinfihrung der
Polyphenon® E-Salbe in den USA und von Oracea™ in Europa.
Fir die Beschaffung der Polyphenon® E-Salbe hat MediGene
Vereinbarungen mit Vertragsherstellern getroffen, die die Her
stellung des griinen Teeextrakts und die Formulierung der Sal-
be betreffen. MediGene plant die Aufnahme der Polyphenon®
E-Salben-Produktion fiir kommerzielle Zwecke durch Lohnher
steller flr das Jahr 2007. Den noch im Zulassungsprozess be-
findlichen Medikamentenkandidaten Oracea™ wird MediGene
direkt Uber den Lizenzgeber CollaGenex Pharmaceuticals, Inc.
beziehen.

Beschaffungsmanagement fiir F&E-Materialien

MediGene ist nicht auf einzelne Rohstofflieferanten flr die F&E-
Arbeit festgelegt, sondern holt grundsatzlich verschiedene An-
gebote ein und vergibt die Auftrdge an den jeweils glinstigsten
Lieferanten unter Bericksichtigung aller Qualitdtsgesichtspunkte.
Die Beschaffung ist so organisiert, dass MediGene die notwendige
Sicherheit in Bezug auf Lieferengpasse und Qualitatsprobleme



bestmdglich sicherstellen und die Einkaufspreise optimieren
kann. Bei einer Preisentwicklung im tblichen Rahmen spielen
die Beschaffungskosten in der Kostenstruktur von MediGene
eine untergeordnete Rolle.

Komplexe Anforderungen an Dienstleister

Umfangreiche Dienstleistungen nimmt MediGene schwerpunkt-
maRig fur die Grofsproduktion und Formulierung therapeutischer
Wirkstoffe sowie bei der Durchflihrung pharmakologischer,
toxikologischer und klinischer Studien in Anspruch. Die Aus-
lagerung dieser Aktivitdten sichert die Flexibilitat, schnell auf
Veranderungen im Entwicklungsportfolio reagieren zu kénnen.
Die Anforderungen an solche Leistungen sind sehr komplex und
erfordern beim Einkaufer groRes Fachwissen und Erfahrung.
Kriterien fir die Partnerauswahl in derartigen Projekten sind
neben Qualitdt und Leistung auch GroRen wie Termintreue,
Zuverlassigkeit und Flexibilitat.

Risikobericht
Risiken der Medikamentenentwicklung

MediGene unterliegt den typischen Branchen- und Marktrisiken
bei der Entwicklung von pharmazeutischen Produkten mittels
neuer Technologien. Die Entwicklung eines Medikaments dau-
ert erfahrungsgemald 10 bis 15 Jahre. Grundsétzlich besteht
das Risiko, dass einzelne oder alle Produkte von MediGene
nicht erfolgreich entwickelt und vermarktet werden koénnen. Es
ist moglich, dass Produktkandidaten die zur Vermarktung oder
Weiterentwicklung erforderliche Zulassung durch die Behoérden
nicht erhalten, dass einer oder alle Produktkandidaten sich als be-
denklich oder wirkungslos erweisen, dass die Produkte in grof3en
Mengen nicht herstellbar, nicht wirtschaftlich zu vermarkten oder
nicht ausreichend wettbewerbsféhig sind. Weiterhin kénnen
die Eigentumsrechte Dritter der Vermarktung von Produkten
entgegenstehen oder Dritte Uberlegene oder kostenglnstigere
Produkte auf den Markt bringen.

MediGenes Produktkandidaten missen vor ihrer kommerziellen
Nutzung die vorklinische Entwicklungsstufe und die einzelnen
Phasen der klinischen Studien am Menschen durchlaufen. In
diesen Studien werden Nebenwirkungen und die Wirksamkeit
der Praparate untersucht, bevor der Antrag auf Zulassung zur
Vermarktung bei den entsprechenden Behorden gestellt werden
kann. Nach Prifung des Antrags und der vorgelegten Daten
entscheiden die Behorden Uber die Zulassung eines Produkts
zur Vermarktung. Es besteht die Moglichkeit, dass Produkte
auf Grund der eingereichten Daten nicht zugelassen werden,
eine Zulassung unter Auflagen erteilt wird oder dass weitere
Daten zur Zulassungserteilung erforderlich sind. Verzogerungen
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der klinischen Studien und bei der Rekrutierung von Patienten
kdnnen zu gesteigerten Kosten fihren und den Markteintritt
verschieben. Die Ergebnisse vorklinischer und klinischer Studien
sind nicht voraussagbar. Ebenso wenig lassen die Resultate
vorangegangener Studien exakte Prognosen Uber kiinftige Stu-
dienergebnisse zu.

Zahlreiche Biotech-Unternehmen, darunter auch MediGene,
haben in klinischen Studien Rlckschlage erlitten — selbst nach
vielversprechenden Ergebnissen in friiheren Phasen. MediGene
pflegt enge Beziehungen zu den Zulassungsbehdrden und unter
zieht alle Projekte einer jahrlichen Risikoabschatzung. Eine Risiko-
diversifizierung erreicht das Unternehmen, indem es Arzneimittel
entwickelt, die auf unterschiedlichen Technologien beruhen, bzw.
Produkte in fortgeschrittenem und risikodrmerem Entwicklungs-
stand einlizenziert.

Die Gesellschaft beauftragt spezialisierte Dienstleister mit der
Durchfthrung der erforderlichen klinischen Studien. Teilweise
sehen die entsprechenden Vertrage ein Kindigungsrecht des
jeweiligen Dienstleisters vor. Sollte ein Dienstleister einen Vertrag
kiindigen, kénnte sich die Durchflhrung von klinischen Studien
und damit die Produktentwicklung erheblich verzégern.

Die Zulassung von Produkten kann an die Erflllung bestimmter
Auflagen geknlpft sein. Selbst wenn MediGene die Zulassung
fur ein Medikament erhalt, kann diese Zulassung an die Erfillung
bestimmter Auflagen geknUpft sein. Dies kann nachteilige Folgen
fur die Kommerzialisierbarkeit haben. Diese Auflagen kdnnen in
zusétzlichen klinischen Studien bestehen oder Einschrankungen
hinsichtlich der Anwendbarkeit darstellen. Die Zulassung kann
zum Beispiel nur fir eine Untergruppe von Patienten erteilt wer
den. Dartber hinaus hat der Zulassungsinhaber eine Vielzahl von
regulatorischen Pflichten zu erflllen, wie z. B. die Sicherheits-
Uberwachung des zugelassenen Arzneimittels. Mit Erteilung einer
Zulassung — selbst ohne Auflagen — ist MediGene verpflichtet,
eine Betriebsorganisation aufzubauen und zu betreiben, die
diese rechtlichen Anforderungen erflllt. Diese Anforderungen
kénnen die Vermogens-, Finanz- und Ertragslage der Gesellschaft
erheblich negativ beeinflussen.

Von der Zulassung eines Medikaments in einem bestimmten
geografischen Markt kann nicht unmittelbar auf die Zulassung
in anderen Markten geschlossen werden. Die einzelnen geogra-
fischen bzw. nationalen Markte unterliegen unterschiedlichen
gesetzlichen Bestimmungen, die sich zum Teil deutlich unter-
scheiden. Das Einhalten der Zulassungsvoraussetzungen kann
die Vermarktung der Produkte verzogern und/oder verteuern,
was die Vermogens-, Finanz- und Ertragslage der Gesellschaft
erheblich negativ beeinflussen kénnte.
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MediGene ist von ihren hochqualifizierten Mitarbeitern in den
Bereichen Forschung und Entwicklung abhangig. Insbesondere
um Mitarbeiter mit branchenspezifischem Know-how herrscht ein
intensiver Wettbewerb. Der wirtschaftliche Erfolg von MediGene
wird auch in Zukunft davon abhangen, entsprechend qualifizierte
Mitarbeiter fir diese Bereiche zu finden und zu binden. Es kann
nicht ausgeschlossen werden, dass ein Mangel an qualifizierten
Mitarbeitern zu einem Wachstumshemmnis flir MediGene wird,
was sich wesentlich nachteilig auf die Vermogens-, Finanz- und
Ertragslage von MediGene auswirken kénnte.

Das Gesamtrisiko von MediGene wird im Wesentlichen durch
die Einzelrisiken aus den Bereichen klinische Entwicklung, Pro-
duktvermarktung und Finanzierung des Unternehmens bestimmt.
Sowohl der Unternehmenserfolg als auch der zukiinftige Bestand
von MediGene hangen damit mafgeblich von der erfolgreichen
Arzneimittelentwicklung und Produktvermarktung sowie den Ka-
pitalmarktbedingungen ab. MediGene begegnet dem prinzipiell
hohen Ausfallrisiko einzelner Projekte durch ein breites Produkt-
portfolio, das auf verschiedenen, voneinander unabhéangigen
technologischen und wissenschaftlichen Ansatzen basiert. Das
Risiko der Gefahrdung oder des Fortbestands des Unternehmens
durch einzelne Produktausfalle wird hierdurch verringert, kann
aber dennoch nicht vollstandig ausgeschlossen werden.

Risiken der Medikamentenvermarktung

MediGene kauft das Arzneimittel Eligard® fiir den européischen
Markt ausschlieRlich beim Lizenzgeber und Hersteller QLT, Inc. in
den USA ein. Bei der Beschaffung von Eligard® besteht prinzipiell
die Gefahr einer Nicht-Belieferung durch den Hersteller.

Im Dezember 2005 hat MediGene mit der Mitsui Norin Co.,
Ltd., Japan, einen Vertrag zur Herstellung und Lieferung des
aktiven pharmazeutischen Wirkstoffs fir die Polyphenon® E-
Salbe geschlossen. Mitsui Norin Co., Ltd. und MediGene bau-
en derzeit die kommerzielle Produktionsanlage flr den von der
FDA zugelassenen Wirkstoff auf. Die Salbenformulierung erfolgt
durch einen Lohnhersteller in Deutschland.

Der Lizenzgeber fir Oracea™, CollaGenex Pharmaceuticals, Inc.,
hat sich im Rahmen des Lizenzvertrags mit MediGene verpflich-
tet, ausreichende Mengen des Produkts fiir den européischen
Markt zur Verfligung zu stellen.

Der wirtschaftliche Erfolg des Vertriebs eines Arzneimittels hangt
auch davon ab, ob und gegebenenfalls in welcher Hohe das
zugelassene Arzneimittel in den einzelnen Landern von den
staatlichen und nicht-staatlichen Krankenversicherungstragern

erstattet wird. In allen Landern der Europaischen Union und
vielen anderen Landern gibt es Preiskontrollen und/oder an-
dere Beschrankungen der Erstattung von Arzneimitteln. Unter
Umstanden kann MediGene gezwungen sein, den Preis flr
Arzneimittel abzusenken, um Uberhaupt in ein Erstattungssystem
aufgenommen zu werden.

Die Entwicklung und Vermarktung von Medikamenten unter
liegen starkem Wettbewerb. Dies gilt insbesondere flr die In-
dikationsgebiete Autoimmunerkrankungen, Dermatologie und
Onkologie, auf die MediGenes Aktivitaten fokussiert sind. Auf
Grund seines Potenzials steht dieses Marktsegment im Mittel-
punkt der Aktivitaten einer Vielzahl bedeutender pharmazeu-
tischer Unternehmen und spezialisierter Biotech-Unternehmen.
Die bei MediGene in der Entwicklung befindlichen Arzneimittel
richten sich gegen sehr schwerwiegende und/oder derzeit nur
unzureichend behandelbare Erkrankungen. Ein erfolgreiches
Arzneimittel fir jede dieser Indikationen héatte ein bedeutendes
Marktpotenzial. Sollte es einem der Wettbewerber gelingen, ein
Konkurrenzprodukt zuerst auf den Markt zu bringen, kénnte — ab-
hangig vom Profil und den Vermarktungserfolgen des Produkts
—MediGenes Entwicklung weniger wettbewerbsfahig oder sogar
unterlegen sein. Die Portfoliostrategie von MediGene dient der
Minimierung von Absatzrisiken.

MediGene ist dem Risiko von erheblichen Schadenersatzforde-
rungen ausgesetzt, falls ein Patient in klinischen Studien oder
bei der Einnahme der von MediGene entwickelten Arzneimittel
schadliche Nebenwirkungen erleidet. Insbesondere kdnnten sich
bei schadlichen Nebenwirkungen Schadensersatzforderungen
ergeben, welche die vorhandene Versicherungsdeckung von
MediGene Ubersteigen und sich deshalb nachteilig auf die Finanz-
und Ertragslage und den Cashflow der Gesellschaft auswirken
konnten. Obwohl die fir klinische Studien verwendeten Verfahren
so ausgestaltet sind, dass mogliche Nebenwirkungen identifiziert
und bewertet werden, ist die Mdglichkeit, dass ein Arzneimittel
selbst nach der Zulassung unvorhergesehene Nebenwirkungen
hervorruft, nicht auszuschliefRen. Solche Nebenwirkungen kon-
nen das Sicherheitsprofil des Arzneimittels beeintrachtigen und
maoglicherweise so schwerwiegend sein, dass das Arzneimittel
vom Markt genommen werden muss.

Finanzielle Risiken des MediGene-Konzerns

MediGene hat bisher noch keine Gewinne erwirtschaftet und
die zukUnftige Profitabilitat ist nicht gesichert. Seit der Grin-
dung der MediGene AG im Jahr 1994 hat das Unternehmen in
jedem Geschéaftsjahr operative Verluste ausgewiesen, da die
Aufwendungen fir Forschung und Entwicklung die jeweiligen
Umsétze Uberstiegen. Fir die kommenden Geschaftsjahre geht
MediGene weiterhin von Verlusten aus. Voraussetzung flr das
Erreichen der Gewinnschwelle ist die erfolgreiche Entwicklung



der Produktkandidaten zur Marktreife. Es kann nicht garantiert
werden, dass MediGene die fir das Erreichen der Gewinnschwel-
le erforderliche Anzahl an Produktkandidaten entwickeln kann.

Das existierende Eigenkapital und der betriebliche Cashflow von
MediGene genligen unter Umsténden nicht, um die erwarteten
Investitionsausgaben und das erforderliche Betriebskapital fir die
absehbare Zukunft zu decken. Es besteht die Moglichkeit, dass
MediGene weitere Finanzmittel aus externen Quellen beschaffen
muss. Die Fahigkeit, diese zusatzlichen Mittel aufzubringen, ist
von finanziellen, wirtschaftlichen und anderen Faktoren abhéangig,
auf die das Management groRtenteils keinen Einfluss hat. Bei
Bedarf kann es sein, dass MediGene nicht immer ausreichende
Mittel zu akzeptablen Bedingungen zur Verfligung stehen. In
diesem Fall misste MediGene mdglicherweise Ausgaben fur
Forschung und Entwicklung, Produktion oder Marketing redu-
zieren. Dies konnte wesentliche nachteilige Folgen fir die Ge-
schéfts-, Finanz- und Ertragslage sowie die Zukunftsaussichten
des Unternehmens haben. Bisher ist es MediGene gelungen,
stets ausreichendes Kapital fir die weitere Finanzierung der
Aktivitaten der Gesellschaft zu finden. Damit die Chancen dafur
auch in Zukunft gut sind, betreibt MediGene intensive Investor
Relations- und Public Relations-Aktivitaten.

Die Tochtergesellschaft MediGene, Inc. mit Sitz in San Diego,
USA, wird mit Mitteln der MediGene AG finanziert. Die Kosten
fur die Aktivitaten in den USA steigen im Falle eines Wertverlusts
des Euro gegenlber dem US-Dollar. Dagegen hat der Anstieg
des Euro gegenliber dem US-Dollar zur Folge, dass in US-Dollar
vorhandenes Vermogen im Wert berichtigt werden muss. Infol-
ge der geringen Grofte des US-Standorts ist der Einfluss von
Wechselkursschwankungen relativ niedrig. Gleiches gilt flr die
britische Tochtergesellschaft Avidex Ltd., deren Aktivitaten in
britischem Pfund (GBP) abgewickelt werden.

Die Ware fir den Vertrieb von Eligard® bezieht MediGene aus
den USA, Rechnungen dafiir werden in US-Dollar gestellt. Das
Medikament wird von MediGene auf dem européaischen Markt
far US-Dollar verkauft.

Der mit Bradley Pharmaceuticals, Inc. abgeschlossene Entwick-
lungs- und Vermarktungsvertrag wird in US-Dollar abgewickelt.
Der Einkauf der Polyphenon® E-Salbe erfolgt ebenfalls in US-
Dollar. Somit unterliegen die vertraglich vereinbarten Meilen-
steinzahlungen und die aus dem Produktverkauf resultierende
Marge Wechselkursschwankungen.

Der zukinftige Einkauf der Medikamente Polyphenon® E-Salbe
und Oracea™ flr den europaischen Markt wird in US-Dollar
abgewickelt. Die klinftigen Produktumsétze werden in Euro oder
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GBP erzielt. Entsprechend unterliegt die von MediGene realisier
te Gewinnmarge den Schwankungen des Euro US-Dollar- bzw.
des GBP US-DollarWechselkursverhéltnisses.

Umwelt-, Gesundheits- und Sicherheitsrisiken

MediGene muss in erheblichem Umfang Umwelt-, Gesundheits-
und Sicherheitsbestimmungen erflllen. In den USA, GroRbritan-
nien und Deutschland mussen eine Vielzahl unterschiedlicher Ge-
setze und Bestimmungen zum Gesundheits- und Umweltschutz
sowie zur Arbeitssicherheit beachtet werden. Diese Gesetze
regulieren unter anderem die Abluft-, Abfall- und Wasserentsor
gung. Zur Erflllung dieser Bestimmungen und Auflagen werden
im Rahmen der gewohnlichen Geschéftstétigkeit Investitionen und
operative Ausgaben anfallen. Zur Einhaltung der Bestimmungen
kdénnen zuklnftig weitere Kosten entstehen. Anpassungen an
zukUnftige rechtliche Anderungen konnten erhebliche Investi-
tionen erfordern. Hierdurch entstehende Kosten kdnnten die
Vermogens-, Finanz- und Ertragslage der Gesellschaft erheblich
negativ beeinflussen.

Rechtliche Risiken und Patentrisiken

MediGenes Erfolg hangt auch von der Fahigkeit ab, moglichst
umfassenden Patentschutz flr Technologien und Produkte
zu erreichen, Geschéftsgeheimnisse zu wahren, sich gegen
Rechtsverletzungen wirksam zu verteidigen und die eigenen
Rechte durchzusetzen, ohne dabei Rechte Dritter zu verletzen.
MediGene verwendet zum Schutz der rechtlich geschitzten
Technologien und Produkte zusatzlich Vertraulichkeitsvereinba-
rungen und vertragliche Nutzungsbeschrankungen gegentber
Kooperationspartnern, Mitarbeitern, Beratern sowie anderen
Vertragspartnern.

Es kann keine Gewahr daflir ibernommen werden, dass Patente
nicht angefochten, flr ungliltig erklart oder umgangen werden
oder dass diese der Gesellschaft einen kommerziellen Vorteil
verschaffen werden. Die Gesellschaft beabsichtigt, gegen Rechts-
verletzungen in angemessenem Umfang vorzugehen und das
eigene Technologie- und Produktportfolio zu erweitern. In den be-
treffenden Bereichen konnten Dritte jedoch rechtlich geschitzte
Interessen auf Grund von gewerblichen Schutzrechten oder
Kooperations-, Forschungs- und Lizenzvereinbarungen geltend
machen. Fir die Zukunft kdnnen weitere Rechtsstreitigkeiten
nicht ausgeschlossen werden.

Vor der Markteinflihrung von Eligard® hatte MediGene Klage
beim Bundespatentgericht auf Nichtigkeit des deutschen Teils
eines europaischen Patents der Wettbewerber Takeda Chemical
Industries, Ltd. und Wako Pure Chemical Industries, Ltd. ein-
gereicht. Das Patent betrifft naher definierte hochmolekulare,
biologisch abbaubare Polymere. Nach der Markteinfiihrung von
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Eligard® haben Takeda Chemical Industries, Ltd., Takeda Pharma
GmbH und Wako Pure Chemical Industries, Ltd. (Takeda/Wako)
ihrerseits die Partner MediGene und Astellas Pharma GmbH im
Sommer 2004 vor dem Landgericht Disseldorf wegen Patentver-
letzung verklagt. In der Klage wird vorgebracht, die Vermarktung
von MediGenes und Astellas Arzneimittel Eligard® verletze das
oben genannte Patent der Klagerinnen.

Der 3. Nichtigkeitssenat des Bundespatentgerichts hat am
20. April 2005 in mundlicher Verhandlung entschieden, dass alle
Anspriiche des oben genannten Patents, die Takeda und \Wako
gegen MediGene und Astellas vor dem Landgericht Disseldorf
geltend machen, flr die Bundesrepublik Deutschland nichtig
sind. Takeda und Wako haben gegen dieses Urteil Berufung
beim Bundesgerichtshof eingelegt, mit dessen Urteil friihestens
im Jahr 2007 zu rechnen ist. Gleichzeitig hat das Landgericht
DUsseldorf die Patentverletzungsklage bis zur rechtskraftigen
Entscheidung in der Nichtigkeitsklage ausgesetzt, wobei das
Klagepatent Anfang Mai 2006 abgelaufen ist.

Im weiteren Verlauf hat MediGene im April bzw. Mai 2006
Einspruch gegen die Erteilung der europaischen Patente
EP 1 310 517 B1 und EP 1 330 293 B1 der Firmen Wako Pure
Chemical Industries, Ltd. und Takeda Pharmaceutical Company
Ltd. bzw. Takeda Pharmaceutical Company Ltd. eingelegt. Ferner
lief ein paralleles Patentverletzungsverfahren in den USA, in dem
MediGenes Lieferant und Lizenzgeber QLT USA, Inc. (vormals
Atrix Laboratories, Inc.) sowie der US-Vermarktungspartner von
QLT USA, Inc., die Sanofi-Synthelabo, Inc., von Takeda Abbott
Pharmaceutical Product, Inc., Takeda Chemical Industries, Ltd.
und Wako Pure Chemical Industries, Ltd. auf Patentverletzung
verklagt wurden. Dieser Rechtsstreit wurde gemafd Pressemit-
teilung von QLT USA, Inc. vom 9. Februar 2007 aufergerichtlich
beigelegt.

Zur Beseitigung eventueller Rechtsunsicherheiten im Hinblick
auf Polyphenon® E hat die Gesellschaft im Mai 2003 Einspruch
gegen die Erteilung des europdischen Patents EP 0 814 823 B1
der Firma Indena S.p.A., Mailand, ltalien, eingereicht, welches
spezielle Polyphenolfraktionen von Tee betrifft. Indena S.p.A. hat
daraufhin im Juni 2004 das Patent auf einen Umfang beschrankt,
der flr die Gesellschaft ohne Bedeutung ist. Im Dezember 2005
hat die Einspruchsabteilung des Européaischen Patentamts das
Patent vollstédndig widerrufen. Gegen diese Entscheidung hat
Indena S.p.A. im Februar 2006 Beschwerde eingelegt. Mit ei-
ner Entscheidung der Beschwerdekammer des Européischen
Patentamts wird fir 2007 oder 2008 gerechnet.

Risiko-Managementsystem

Grundsétze, Verwaltung und Controlling

Die Orientierung der Unternehmensstrategie an der Maximierung
des Shareholder Value erfordert die stetige Uberwachung und Ver
besserung von Entscheidungsmechanismen. Unternehmerischer
Erfolg bedeutet, Risiken einzugehen und dementsprechend
verantwortungsbewusst zu handeln. MediGenes Management
setzt daher ein umfassendes Risiko-Managementsystem ein, das
flexibel an neue Situationen angepasst und stetig Uberpriift wird.
Organisatorische SicherungsmafRnahmen bestehen in Funktions-
trennung. Risikobehaftete Handlungen oder Geschéftsvorfalle
werden nie von einem Mitarbeiter alleine durchgefthrt — fir
die Entscheidungsfindung und Entscheidung sind grundsétzlich
Komitees verantwortlich. Standardisierte Arbeitsanweisungen
und Arbeitsabldufe stellen sicher, dass Arbeitsschritte einheitlich
ausgefthrt werden. EDV-Risiken sind durch Zugriffsbeschran-
kungen sowie Regelungen flr Systementwicklung und -pflege
beschrankt. Formulare, Arbeitsblatter und LaborbUlcher dienen
der vollstandigen Erfassung und Dokumentation von Daten.
MediGenes Controlling verantwortet die zielorientierte Koor
dination der Planung, Informationsversorgung, Steuerung und
Kontrolle. Um Abweichungen aufzuzeigen, durchlaufen Projekte
monatlich einen Soll-Ist-Vergleich, dessen Ergebnis regelmaRig
mit den Projektleitern und dem Vorstand besprochen wird.

Portfoliosteuerung und -bewertung

MediGenes Projektportfolio wird aktiv gesteuert und regelmafiig
bewertet. Zur Steuerung zéhlt die Erstellung von Entwicklungs-
planen fir die einzelnen Projekte, die von einem Entwicklungsko-
mitee verabschiedet werden und deren Einhaltung vom Vorstand
Uberwacht wird. Die regelméaRige Bewertung der einzelnen
Projekte basiert auf der Analyse und Bewertung von Chancen
und Risiken. Neben dem technischen Risiko werden die Patent-
position sowie die wissenschaftlichen Hypothesen potenzieller
Wettbewerber analysiert und bewertet. Zuséatzlich flieRen Uber
legungen zur klinischen Entwicklung, zu den Zulassungsbedin-
gungen, der Prozessentwicklung und der Portfoliostrategie in
die Bewertung ein. Ein wesentliches Element ist auferdem die
Analyse der aktuellen und zukUnftigen Entwicklung des betrach-
teten Segmentes im Arzneimittelmarkt.

Die Ergebnisse werden in einer Machbarkeitsstudie und einer
wirtschaftlichen Bewertung auf der Basis abgezinster Cashflows
zusammengefasst. Auf dieser Grundlage basiert die Entscheidung
Uber MediGenes Gesamtportfolio und die zuklinftige strategische
Ausrichtung. MediGene wird in den eigenen Forschungs- und
Entwicklungstatigkeiten von international renommierten Wis-
senschaftlern beratend unterstltzt. Die Beratung erfolgt auf
der Basis neuester Erkenntnisse aus Forschung und klinischer
Anwendung.



Besonderes Augenmerk gilt der Patentarbeit. MediGenes
vorrangiges Ziel ist es, Technologieplattformen und Produkte
patentrechtlich umfassend abzusichern, um MediGene gegen
mogliche Wettbewerber zu schiitzen. MediGene ist nicht von
einer einzigen Technologie abhéngig, sondern verflgt Uber diver
sifizierte Technologie- und Produktportfolios — beide sind durch
weitreichende internationale Patentanmeldungen und Patente
geschltzt. Zudem gewahren Kooperationen mit externen wis-
senschaftlichen Instituten, Universitaten und anderen Firmen
Zugang zu neuesten Entwicklungen und Technologien.

Qualitatssicherung

MediGenes Qualitatssicherungssystem wird den Anforderungen
des Arzneimittelgesetzes und des »Good Manufacturing Practice
(GMP)«-Leitfadens gerecht. GMP beinhaltet Richtlinien zur Qua-
litdtssicherung der Produktionsablaufe und -umgebung in der
Herstellung von Arzneimitteln und Wirkstoffen. Die Befolgung
von GMP-Richtlinien stellt die Einhaltung definierter Standards
bei der Entwicklung und Produktion von pharmazeutischen Pro-
dukten sicher, so dass jederzeit der Nachweis erbracht werden
kann, welche Arbeiten auf welche Weise durchgefliihrt wurden.
MediGene verflgt im Bereich Qualitatssicherung tber eine Viel-
zahl standardisierter Handlungsablaufe.

Angabepflichten gemaR § 315 Abs. (4) HGB

Nachfolgend sind die Angaben gemaR § 315 Abs. (4) HGB mit
Ausnahme der Angabe von wesentlichen Vereinbarungen des
Mutterunternehmens, die unter der Bedingung eines Kontroll-
wechsels infolge eines Ubernahmeangebots stehen, dargestellt.
Nach Einschatzung der Gesellschaft waren entsprechende An-
gaben geeignet, der Gesellschaft erhebliche materielle oder
immaterielle Nachteile, z. B. Wettbewerbsnachteile, zuzufligen,
und unterbleiben daher.

Zusammensetzung des Gezeichneten Kapitals, Stimmrechte
und Sonderrechte

Zum Stichtag 31. Dezember 2006 bestand das Grundkapital aus
28.653.630 auf den Namen lautende nennwertlose Stlickaktien.
Jede Aktie gewéhrt eine Stimme in der Hauptversammlung.
Beschrankungen des Stimmrechts bestehen nicht. Aktien mit
Sonderrechten, die Kontrollbefugnis verleihen, wurden von der
Gesellschaft nicht ausgegeben.

VerauBerungsheschrankungen von Aktien

Ende August 2006 hat die MediGene AG die britische Gesell-
schaft Avidex Ltd. durch Aktientausch Gbernommen. Insgesamt
wurden 8.157.787 neue MediGene-Aktien wurden an die Avidex-
Altaktionare ausgegeben. Fiir 5.255.058 neue Aktien wurde mit
den Avidex-Altaktionaren eine Marktschutzvereinbarung fir die
Dauer von zwolf Monaten vereinbart. Diese Vereinbarung beginnt
am 27 September 2006 und endet am 27. September 2007. Darti-

61

ber hinaus sind 1.223.668 der ausgegebenen Aktien als Sicherheit
flr gegebenenfalls entstehende Gewahrleistungsanspriiche fur
die Dauer von zwei Jahren treuhdnderisch hinterlegt.

Aktiondre mit einem Besitz von mindestens 10 % des
Grundkapitals

Zum Stichtag 31. Dezember 2006 waren der Gesellschaft keine
Aktionare bekannt, deren Beteiligung 10 % des Grundkapitals
Uberstieg. Zu den Meldepflichten des WpHG siehe Konzern-
Anhang Seite 106.

Inhaber von Aktien mit Sonderrechten
Es existieren keine Aktien mit Sonderrechten, die Kontrollbe-
fugnisse verleihen.

Art der Stimmrechtskontrolle, wenn Arbeitnehmer

am Kapital beteiligt sind und ihre Kontrollrechte nicht
unmittelbar ausiiben

Diese Konstellation ist bei der Gesellschaft nicht gegeben.

Befugnisse des Vorstands bei Aktienriickkauf

und Emission von Aktien

Befugnisse zum Erwerb eigener Aktien gem. § 71 Abs. 1
Ziffern 6-8 Aktiengesetz existieren nicht. Der Vorstand ist gemaf}
Satzung der Gesellschaft erméachtigt, mit Zustimmung des Auf-
sichtsrats bis zum 1. Juni 2011 insgesamt bis zu 90.399 neue, auf
den Namen lautende Stammaktien gegen Bar oder Sacheinlagen
auszugeben. Der Vorstand ist erméachtigt, mit Zustimmung des
Aufsichtsrats den weiteren Inhalt der Aktienrechte und die Be-
dingungen der Aktienausgabe festzulegen. Dariber hinaus ist
der Vorstand ermachtigt, das Grundkapital der Gesellschaft um
bis zu 1 Mio. € zum Zweck der Ausgabe von Belegschaftsaktien
zu erhohen.

Der Vorstand ist ermachtigt, mit Zustimmung des Aufsichtsrats
das Bezugsrecht bei Kapitalerhohungen gegen Sacheinlagen
auszuschliel3en. Bei Kapitalerhéhungen gegen Bareinlagen ist
den Aktiondren grundséatzlich ein Bezugsrecht auf die neuen
Aktien einzurdumen. Die neuen Aktien sollen von mindestens
einem Kreditinstitut mit der Verpflichtung Gbernommen wer-
den, sie den Aktionaren zum Bezug anzubieten. Der Vorstand
ist jedoch ermachtigt, mit Zustimmung des Aufsichtsrats das
Bezugsrecht der Aktionéare bei Kapitalerh6hungen gegen Bar
einlagen auszuschlieRen.

Ernennung und Abberufung von Vorstands- und
Aufsichtsratsmitgliedern

Der Vorstand der Gesellschaft besteht aus einer oder mehreren
Personen und wird gemaf3 § 84 Abs. 1 AktG vom Aufsichtsrat auf
hochstens flnf Jahre bestellt. Eine wiederholte Bestellung oder
Verldngerung der Amtszeit, jeweils fir hochstens fiinf Jahre, ist
zulassig. Der Aufsichtsrat ernennt eines der Vorstandsmitglieder
zum Vorsitzenden des Vorstands. Der Aufsichtsrat ist gemaR § 84
Abs. 3 AktG auch flr den Widerruf der Bestellung zustéandig.



62

Entschiadigungsvereinbarungen mit Vorstands-
und Aufsichtsratsmitgliedern
Entsprechende Vereinbarungen existieren nicht.

Nachtragsbericht

MediGene schlieBt Barkapitalerhdhung im Februar 2007
erfolgreich ab

MediGene hat am 15. Februar 2007 eine Kapitalerhéhung gegen
Bareinlage abgeschlossen. Im Rahmen der Kapitalerhdhung hat
die DZ BANK in einem »Accelerated Bookbuilding«-Verfahren
2.062.040 neue MediGene-Aktien gezeichnet und diese ins-
titutionellen Investoren in Deutschland und im européischen
Ausland zum Ausgabebetrag angeboten. Die Emission war deut-
lich Uberzeichnet. Durch die Ausgabe der neuen Aktien zum
Ausgabebetrag von 6,10 € je Aktie flielen MediGene Finanz-
mittel in Hohe von brutto ca. 12,6 Mio. € zu. Mit Eintragung der
Kapitalerhohung im Handelsregister hat sich das Grundkapital
der Gesellschaft auf 30.842.839,00 €, eingeteilt in die gleiche
Anzahl Aktien, erhoht.

MediGene beabsichtigt, den Erlés aus der Kapitalerhohung fir
den Aufbau einer Vertriebsorganisation im Bereich Dermatolo-
gie sowie flr die Finanzierung der laufenden Forschungs- und
Entwicklungsprojekte einzusetzen.

Bis zum 1. Marz 2007 sind keine weiteren Anderungen bezglich
der Geschaftslage eingetreten.

Prognosebericht

Der Prognosebericht umfasst die Geschaftsjahre 2007 und
2008.

Wirtschaftliche Rahmenbedingungen

Zu Jahresbeginn 2007 deuten die wirtschaftlichen Indikatoren
darauf hin, dass die Konjunktur im Euroraum ihren robusten
Wachstumskurs weiter fortsetzen wird. Darlber hinaus wird
erwartet, dass die Geldmarktzinsen weiter steigen werden.

Medikamente zur Behandlung von Tumorerkrankungen machen
schon heute den groRten Teil des weltweiten Medikamenten-
markts aus. Fur die kommenden Jahre sagen die Experten ein
kontinuierliches Wachstum des Marktvolumens fir Krebsmedika-
mente voraus. Im Jahr 2009 werden die weltweiten Umsatze auf
Uber 60 Mrd. US-$ geschétzt; heute betrdgt das Marktvolumen
bereits ca. 50 Mrd. US-$ (Quelle: Datamonitor 2005).

Die unzureichende Wirksamkeit derzeit verfligbarer Therapien
und die zunehmende Haufigkeit von Tumorerkrankungen werden
dem Bedarf nach innovativen Medikamenten weiteren Auftrieb
geben. Das Marktwachstum wird dabei zusatzlich durch neuar
tige Therapieformen getrieben, die mit hoherer Wirksamkeit und
geringeren Nebenwirkungen deutliche Verbesserungen in der
Therapie bringen kénnen. Hierzu kdnnten zuklinftig MediGenes
Technologien EndoTAG® und mTCR ebenso zahlen wie die onko-
lytischen Herpes-Simplex-Viren.

Der Markt fur Medikamente zur Behandlung von Autoimmun-
erkrankungen ist ebenfalls ein Wachstumsmarkt. Insbesondere
das Indikationsgebiet rheumatoide Arthritis wird sich weltweit
zu einem Marktsegment mit einem Gesamtumsatz von weit
Uber 10 Mrd. US-$ entwickeln.

Das Wachstum des Markts fir Medikamente zur Behandlung
dermatologischer Erkrankungen in Europa wird derzeit unter
anderem von neuen Medikamenten und Technologien gepragt.
Es besteht ein steigender Bedarf nach verbesserten, sichereren
und kosteneffizienteren Medikamenten insbesondere in Nischen-
indikationen wie Rosazea. Entsprechend besitzen innovative Pro-
dukte in diesen Indikationen ein signifikantes Marktpotenzial.

Auf Grund des weiter steigenden Kostendrucks auf die Leistungs-
trager in der medizinischen Versorgung wird es moglicherweise
gesetzliche Maflinahmen zur Senkung der Arzneimittelkosten
geben, die auch die biopharmazeutische Industrie in Europa und
den USA betreffen kdnnen.

Anstieg der Umsitze aus Produktverkédufen erwartet

— Start eigener Vertriebsaktivitaten

Im Segment Spezialpharma werden folgende Entwicklungen
erwartet:

Die europaische Markteinfihrung der Einmonats- und Drei-
monatsdepotformen von Eligard® wurde im Jahr 2006 erfolg-
reich abgeschlossen. MediGene geht davon aus, dass durch
die Vermarktung in den neu hinzugekommenen Landern und
entsprechende Marktanteilsgewinne die Verkaufserldse von
Eligard® weiter steigen werden. Zusétzliche positive Impulse fir
die Eligard®-Umsatze erwartet MediGene auch von der Sechs-
monatsdepotformulierung von Eligard® (Eligard® 45 mg), deren
Markteinfihrung durch den Partner Astellas Pharma Europe
Ltd. in Europa im Jahr 2007 geplant ist. Bereits im Dezember
2006 haben die deutschen Zulassungsbehorden die Marktzulas-
sung fur diese Dosierung von Eligard® erteilt. Bei der Sechsmo-
natsdepotformulierung wird der Wirkstoff Gber sechs Monate
kontinuierlich freigesetzt. Die Sechsmonatsdosierung bildet
ein Alleinstellungsmerkmal fir Eligard® und steigert damit die
Wettbewerbsfahigkeit dieses Medikaments.



Die Polyphenon® E-Salbe wurde zur Behandlung von gutartigen
Tumoren des Genitaltrakts, sogenannten Genitalwarzen, ent-
wickelt.

MediGene hat Ende Oktober 2006 von der US-amerikanischen
Zulassungsbehorde FDA die Marktzulassung fir die Polyphenon® E-
Salbe zur Behandlung von Genitalwarzen erhalten. Das Me-
dikament soll von MediGenes Vermarktungspartner Bradley
Pharmaceuticals, Inc. im zweiten Halbjahr 2007 in den USA auf
den Markt gebracht werden. MediGene rechnet daher mit ersten
Einnahmen aus Produktverkdufen durch die Polyphenon®E-Salbe
im Jahr 2007.

MediGene plant die Einreichung eines Zulassungsantrags auf
Vermarktung in mehreren europaischen Landern in der ersten
Jahreshalfte 2007

Uber die weitere Entwicklung fiir zusatzliche Indikationen, wie
Aktinische Keratose wird im Rahmen der mit Bradley Pharma-
ceuticals, Inc. abgeschlossenen Partnerschaft entschieden. Die
erfolgreiche Entwicklung der Salbe in einer zusatzlichen Indikation
wirde zusatzliches wirtschaftliches Potenzial erdffnen.

MediGene hat im Dezember 2006 die europaischen Vermark-
tungsrechte des dermatologischen Produkts Oracea™ vom US-
Unternehmen CollaGenex Pharmaceuticals, Inc. erworben. Das
Medikament zur Behandlung der Hauterkrankung Rosazea befin-
det sich bisher in zehn européischen Landern im fortgeschrittenen
Zulassungsprozess, in den USA ist es bereits auf dem Markt.
MediGene rechnet mit der Zulassung in der ersten Jahreshalfte
2007 Die Markteinflihrung und erste Umsatze aus der Vermark-
tung von Oracea™ sind flr das zweite Halbjahr 2007 vorgesehen.
Oracea™ wurde von der US-Firma CollaGenex entwickelt und
in diesem Jahr mit vielversprechenden Anfangsumséatzen im
US-amerikanischen Markt eingefiihrt. CollaGenex erhélt von
MediGene eine Beteiligung am Umsatz von Oracea™ und Meilen-
steinzahlungen beim Erreichen bestimmter Umsatzziele.

MediGene beginnt mit dem Aufbau einer eigenen Vertriebs-
organisation fir Medikamente. Das Unternehmen plant, in aus-
gewahlten europdischen Landern die Polyphenon® E-Salbe sowie
weitere dermatologische Medikamente selbst zu vertreiben.
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Ebenso wie MediGenes Polyphenon® E-Salbe wird Oracea™
in erster Linie durch Dermatologen verordnet, so dass beide
Produkte gemeinsam vertrieben werden kénnen. MediGene
wird sich zunachst auf wenige Méarkte mit groflem Potenzial
konzentrieren, fir die Ubrigen europédischen Lander werden Ver-
triebspartnerschaften angestrebt. MediGene plant, das Portfolio
fur den Medikamentenverkauf kiinftig um zusétzliche Produkte zu
erweitern. In den groRRen europaischen Landern strebt MediGene
mit Oracea™ und Polyphenon® E einen jahrlichen Umsatz von
insgesamt Uber 50 Mio. € an.

Ausweitung des EndoTAG®-Programms — erste klinische
Studienergebnisse fiir RhuDex®
Fir das Segment Biopharma sind folgende Ziele geplant:

Im Dezember 2006 hat MediGene positive Zwischenergebnisse
der laufenden klinischen Phase [I-Studie mit dem Medikamen-
tenkandidaten EndoTAG®-1 in der Behandlung von Bauchspei-
cheldrlisenkrebs erzielt. Die ausgewerteten Daten dieser Studie
zeigen ein gutes Sicherheitsprofil sowie erste vorlaufige Hinwei-
se zur Wirksamkeit von EndoTAG®-1 in Kombination mit dem
Krebsmedikament Gemzar®. Die Sicherheitsanalyse basierte auf
den Daten von 73 Patienten, die zum Stichtag im August 2006
mindestens einmal mit EndoTAG®-1 und Gemzar® bzw. nur mit
Gemzar® behandelt worden waren, die Effizienzanalyse basierte
auf 47 Patienten, deren Behandlungszyklus zum Zeitpunkt der
Auswertung abgeschlossen war.

Mit den Endergebnissen der Studie rechnet MediGene Anfang
2008. Insgesamt sieht die Studie die Behandlung von 200 Pa-
tienten in drei Dosisgruppen sowie einer Vergleichsgruppe (nur
Gemzar®) vor. Bis zum Jahresende 2006 waren bereits 145 Pa-
tienten in die Studie aufgenommen worden. MediGene geht
davon aus, die Patientenaufnahme im Friihjahr 2007 planmaf3ig
abzuschliefden.

MediGene rechnet im ersten Halbjahr 2007 mit dem Beginn einer
Phase II-Studie mit dem Medikamentenkandidaten EndoTAG®-1
zur Behandlung von hormonunabhangigem Brustkrebs (Triple
receptor negative breast cancer). Ziel der Studie ist die Uberpri-
fung der Wirksamkeit von EndoTAG®-1 in dieser sehr aggressiven
Krebsform sowie die Erhebung weiterer Daten zur Medikamen-
tensicherheit. Die Studie soll 135 Patientinnen einschlief3en
und wird an Uber 20 Zentren in verschiedenen européaischen
Landern durchgeflihrt. Die Endauswertung der Studie soll 2009
vorliegen.
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Eine klinische Phase lla-Studie, an der insgesamt 35 Patienten
mit rheumatoider Arthritis teilnehmen sollen, wurde zum Jahres-
anfang 2007 begonnen und soll zum Ende des gleichen Jahres
abgeschlossen werden.

Mitte September 2006 hat MediGene Daten aus einer Zwischen-
analyse der Phase I/II-Studie mit dem krebszerstérenden Virus
NV1020 zur Behandlung von Lebermetastasen bei Dickdarm-
krebspatienten prasentiert, die in der hochsten Dosierungsstufe
deutliche Hinweise auf Wirksamkeit ergeben haben. Die Studie
wird nun in der hochsten Dosierungsstufe plangemaR fortgesetzt.
In einem zweiten Studienteil sollen jetzt 18 weitere Patienten
eingeschlossen werden. Der Abschluss der Patientenrekrutierung
ist flr das Jahr 2007 vorgesehen. Die abschlief3enden Studien-
ergebnisse sollen im Jahr 2008 vorliegen.

Erwartungen fiir 2006

Spezialpharma

Eligard® Weitere Markteinfiihrungen in
Europa. Erreicht
Polyphenon® E-Salbe Einreichung des Antrags auf
Marktzulassung in den USA und
Vorbereitung der europdischen
Marktzulassung. Erreicht
Vorbereitung und Stellung des
Antrags auf Marktzulassung in Nicht
Europa. erreicht
Biopharma
EndoTAG®-1 Zwischenanalyse der laufenden
klinischen Phase II-Studie. Erreicht
Beginn einer weiteren klinischen | Nicht
Studie. erreicht
NV1020 Interimsdaten bis zum Jahres-
ende 2006. Erreicht

Ziele fiir 2007

Spezialpharma

Eligard® Markteinfiihrungen der Sechsmonatsdepotfor-
mulierung von Eligard® in Deutschland durch

Astellas Pharma Europe Ltd.

Markteinftihrung in den USA durch Bradley
Pharmaceuticals, Inc.

Polyphenon® E-Salbe

Stellung des Antrags auf Marktzulassung in

Europa.

Oracea™ Marktzulassung in Europa.
Markteinfiihrung in Deutschland durch die
MediGene AG.

Biopharma

EndoTAG®-1 Abschluss der Patientenrekrutierung und
Beginn der Datenauswertung fiir die laufende
klinische Phase II-Studie in der Indikation
Bauchspeicheldriisenkrebs.
Beginn einer klinischen Phase II-Studie in der
Indikation dreifach-hormonrezeptornegativer
Brustkrebs.

RhuDex® Studiendaten aus einer laufenden klinischen
Phase II-Pilotstudie.

NV1020 Abschluss der Patientenrekrutierung in den

klinischen Phase II-Studienabschnitt.

MediGene beginnt im Jahr 2007 in ausgewahlten européischen
Landern mit dem Aufbau einer Vertriebsorganisation im Bereich
dermatologischer Medikamente. Ausgangspunkt flr die eige-
nen Vertriebsaktivitaten bilden die Medikamentenkandidaten
Polyphenon® E-Salbe und Oracea™. MediGene plant, die Er
weiterung dieses Portfolios durch Produktlizenzen im Bereich
der Dermatologie.

Finanzprognose

Fir das Jahr 2007 rechnet MediGene mit einem Gesamtumsatz
von ca. 35 Mio. €. Im Gegensatz zu den Vorjahren werden die
Erlése hauptsachlich aus Produktumséatzen bestehen, die aus der
Vermarktung von Eligard®, der Polyphenon® E-Salbe und Oracea™
stammen. Darlber hinaus beinhaltet die Prognose auch Einnah-
men aus neu abzuschlieBenden Kooperationsvertréagen.

Die operativen Kosten werden sich im Geschéftsjahr 2007
durch den geplanten Aufbau der Vertriebsorganisation und die
Ausweitung der Forschungs- und Entwicklungsaktivitdten am
Hauptstandort Martinsried und bei der Tochtergesellschaft Avidex
deutlich erhéhen. Neben der Erwirtschaftung von Umsétzen



aus dem eigenen Medikamentenverkauf ist der Abschluss von
Entwicklungs- und Vermarktungspartnerschaften fiir die »Block-
buster«-Kandidaten EndoTAG®-1 und RhuDex® von entschei-
dender Bedeutung fir die zuklnftige Unternehmensentwicklung.
MediGene wird daher in den nachsten beiden Jahren umfang-
reich in beide Programme investieren, um die Attraktivitat aus
Sicht potenzieller Partner zu steigern.

MediGene erwartet im Geschaftsjahr 2007 einen Verlust auf
EBIT-Basis in Hohe von 35 Mio. €. Die Erhéhung des Verlusts re-
sultiert aus dem deutlichen Riickgang der Meilensteinzahlungen
von Partnern und damit einhergehend einer geringeren Brutto-
marge. Gleichzeitig fihrt der Aufbau der eigenen Vertriebs- und
Vermarktungsaktivitdten und die Ausweitung der Forschungs-
und Entwicklungsaktivitaten zu einem deutlichen Anstieg der
operativen Kosten.

Entscheidend flir das Erreichen der geplanten Finanzziele sind der
Anstieg der Eligard®-Umsétze, die erfolgreiche Markteinfiihrung
der Polyphenon® E-Salbe in den USA, die Zulassung und der
Vermarktungsbeginn von Oracea™ sowie der Abschluss neuer
Kooperationsvereinbarungen.

Entsprechend der Umsatz- und Ergebnisprognose soll der Barmit-
telbestand zum Jahresende 2007 voraussichtlich bei 25 Mio. €
liegen.

MediGenes Management rechnet flir das Geschéftsjahr 2008
mit einer Verbesserung des Ergebnisses auf EBIT-Basis. Fur
diese Prognose wird angenommen, dass die Produktumsatze
erneut steigen und projektstatusbedingt die Forschungs- und
Entwicklungskosten zurlickgehen.

Die Gesellschaft ist der Auffassung, dass sie Uber ein fir ihren
derzeitigen sowie den bis zum Geschaftsjahresende 2008 abseh-
baren Bedarf ausreichendes Geschéftskapital verfiigt, um ihren
falligen Zahlungsverpflichtungen nachkommen zu kénnen.

Mit dem Aufbau der Vertriebs- und Vermarktungsorganisation
in ausgewahlten europdischen Landern wird sich die Zahl der
Mitarbeiter um ca. 30 erhdhen. Um die fachliche und soziale
Kompetenz unserer Mitarbeiter weiter zu verbessern, werden
wir auch zukinftig interne und externe Fortbildungsmafinahmen
anbieten. Die Mitarbeiterzahl des Konzerns soll zum Jahresende
2007 bei ca. 200 liegen.

GrofRere Einzelinvestitionen in Sachanlagen (>100T€) sind in den
Jahren 2007 und 2008 nicht geplant. Der Erwerb neuer Lizenzen
zur Starkung des Dermatologieportfolios ist zwar strategisches
Ziel, derzeit zeichnen sich in diesem Bereich aber noch keine
Investitionen ab. GroRter Kostenblock bleiben die Ausgaben fir
Forschung und Entwicklung.
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Kiinftige Beschaffung

In der Beschaffung erwarten wir im Jahr 2007 keine gegenUber
dem Vorjahr abweichende Entwicklung. MediGene wird im Jahr
2007 das Medikament Eligard®, von QLT, Inc. flr den europa-
ischen Markt einkaufen. Die Polyphenon® E-Salbe wird MediGene
sowohl fur den US-Markt als auch flr die europaischen Lander
Uber Vertragshersteller in Japan und Deutschland beziehen.
Oracea™ wird von CollaGenex Pharmaceuticals, Inc. aus den
USA bezogen.

Dividenden

Auf Grund der derzeitigen Ertragssituation wird MediGene keine
Gewinne ausschitten. MediGene verfolgt das Konzept der residu-
alen Dividendenausschuttung: Es sollen immer dann Dividenden
gezahlt werden, wenn die finanziellen Mittel im Unternehmen
nicht so reinvestiert werden kénnen, dass sie mindestens die
von den Aktionaren am Kapitalmarkt erzielbare risikoaquivalente
Rendite erbringen. Mittelfristig wird MediGene die zur Verfligung
stehenden Mittel in die Entwicklung von Medikamenten inves-
tieren. Die Ausschiittung einer Dividende ist somit zunachst
nicht zu erwarten.

Kiinftige rechtliche Unternehmensstruktur

und Organisation/Verwaltung

Es sind keine Anderungen in der rechtlichen Unternehmens-
struktur geplant.

Umweltschutz iiber das geforderte MaB hinaus

Die bereits getroffenen MaRnahmen werden weiter verfolgt.
MediGene wird auch kiinftig Umweltschutz Uber das behordlich
geforderte Maf3 hinaus betreiben.

Der Vorstand

Martinsried, den 1. Mérz 2007
MediGene AG

Dr. Peter Heinrich
Vorstandsvorsitzender

Alexander Dexne
Vorstand Finanzen

Dr. Ulrich Delvos
Vorstand Forschung und Entwicklung
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Konzern-Gewinn- und -Verlustrechnung

der MediGene AG fiir die Geschiftsjahre vom 1. Januar bis 31. Dezember 2006 und 2005

InTE Anhang 2006 2005
1. Umsatzerltse 30.549 19.555
2. Sonstige betriebliche Ertrage 675 127
3. Gesamterlose (30) 31.224 19.682
4. Beschaffungskosten der Erldse (31) 10.669 9.077
5. Bruttoergebnis 20.555 10.605
6. Vertriebskosten (32) 1.504 1.100
7. Allgemeine Verwaltungskosten (33) 6.135 5.023
8. Forschungs- und Entwicklungskosten (34) 21.275 15.997
9. Betriebsergebnis -8.359 -11.515

10.  Zinsertrage (35) 1.298 827
11, Zinsaufwendungen (35) -1 -149
12.  Ausgaben/Ertrage aus Wertpapieren (35) 0 -1.512
13. Wahrungsgewinne/-verluste (35) -534 305
14.  Ergebnis vor Steuern -7.606 -12.044
15.  Steuern (52) 715 0
16. Jahresfehlbetrag aus fortgefiihrten Aktivitaten -6.891 -12.044
17.  Ergebnis nicht fortgefihrter Aktivitaten 0 -1
18. Jahresfehlbetrag -6.891 -12.045

Ergebnis aus fortgeflihrten Aktivitdten (»tatsachlich« und »bei voller Verwésserung«) in € (40) -0,31 -0,65

Ergebnis inkl. nicht fortgefiihrter Aktivitaten (»tatséchlich« und »bei voller Verwésserunge) in € (40) -0,31 -0,65

Gewichtete durchschnittliche Anzahl der Aktien 22.410.901 18.560.027
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Konzern-Bilanz

der MediGene AG zum 31. Dezember 2006 und 2005

Aktiva
InTE Anhang 31.12.2006 31.12.2005

A. Langfristige Vermdgenswerte

I Sachanlagevermdgen (41) 1.391 1.137
Il Immaterielle Vermdgenswerte (42) 50.845 6.543
IIl.  Geschéfts- oder Firmenwert (38) 13.041 9.226
IV. Finanzanlagen (43) 1.501 1.258
V. Sonstige Vermdgenswerte 97 97
Langfristige Vermdgenswerte, gesamt 66.875 18.261
B. Kurzfristige Vermdgenswerte
I Vorrate 401 0
Il.  Forderungen (44) 769 2
lll. Liquide Mittel (45) 52.498 37.625
IV. Sonstige kurzfristige Vermdgenswerte (44) 3.593 1174
Kurzfristige Vermdgenswerte, gesamt 57.261 38.801
Aktiva, gesamt 124.136 57.062
Passiva
InTE Anhang 31.12.2006 31.12.2005

A. Eigenkapital

I Gezeichnetes Kapital (46) 28.654 18.766

Anzahl ausgegebener und ausstehender Aktien:

31.12.2006: 28.653.630

31.12.2005: 18.766.172

Il Kapitalriicklage (47) 311.627 258.776

lll.  Bilanzverlust (48) -232.601 -225.710

IV. Sonstige Riicklagen (49) 832 -55

Eigenkapital, gesamt 108.512 51.777
B. Langfristige Schulden

. Finanzschulden (50) 98 115

Il Pensionsriickstellungen (51) 81 97

lll.  Sonstige langfristige Verbindlichkeiten (57) 132 100

IV Latente Steuern (52) 955 0

Langfristige Schulden, gesamt 1.266 312
C. Kurzfristige Schulden

I Kurzfristiger Anteil der Finanzleasingverbindlichkeiten (56) 0 118

Il Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen (53) 2.638 845

lIl.  Derivative Finanzinstrumente (54) 101 0

IV. Sonstige kurzfristige Verbindlichkeiten (57) 9.931 3.343

V. Finanzschulden (55) 610 0

VI.  Rickstellungen (56) 780 0

VII. Umsatzabgrenzungsposten 298 667

Kurzfristige Schulden, gesamt 14.358 4,973

Passiva, gesamt 124.136 57.062
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Konzern-Kapitalflussrechnung

der MediGene AG fiir die Geschiftsjahre vom 1. Januar bis 31. Dezember 2006 und 2005

InTE 2006 2005

Mittelabfluss aus laufender Geschéftstatigkeit

Periodenfehlbetrag (vor Steuern) -7.606 -12.045
Anpassungen:
Aufwand fir neue Optionen/Wandelschuldverschreibungen 472 501
Sonstige zahlungsunwirksame Ertrdage 0 -1.333
Abschreibungen 1.068 1.348
Gewinne/Verluste aus Sachanlagenverkauf 4 -18
Verluste aus Wertpapieren 0 1.512
Zinsertrage -1.298 -828
Zinsaufwendungen 1 149

Anderungen bei:

Vorraten -401 0
Sonstigen Vermégenswerten -2.725 2.588
Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen 1.612 221
Riickstellungen 780 0
Sonstige Verbindlichkeiten und passive Rechnungsabgrenzungsposten 5.530 -3.318
Summe Mittelabfluss aus laufender Geschaftstatigkeit -2.553 -11.217
Mittelab-/-zufluss aus Investitionstatigkeit
Sachanlagenzukaufe -4.281 -452
Sachanlagenverkéufe 1 39
Nettozufluss Akquisition Avidex Ltd. 6.276 0
Summe Mittelzufluss aus Investitionstatigkeit 1.996 -413
Mittelzu-/-abfluss aus Finanzierungstatigkeit
Einzahlungen Kapitalerhéhung 15.652 0
Kosten Kapitalerhéhung -1.270 0
Austibung Optionen und Wandelschuldverschreibungen 22 260
Rickzahlungen/Einzahlungen Darlehen 0 0
Riickzahlungen/Einzahlungen Wandelschuldverschreibung -198 68
Erhaltene Zinsen 1.225 842
Gezahlte Zinsen -2 -62
Zahlungen Finanzleasingverpflichtungen -118 -267
Summe Mittelzufluss aus Finanzierungstatigkeit 15.311 841
Zu-/Abnahme fliissige Mittel -14.754 -10.789
Flussige Mittel, Anfangsbestand 37.625 48.460
Wechselkursschwankungen 119 -46

Fliissige Mittel, Endbestand 52.498 37.625
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Konzern-Eigenkapitalverdnderungsrechnung

der MediGene AG fiir die Geschéftsjahre vom 1. Januar bis 31. Dezember 2006 und 2005

Aktien Gezeichnetes  Kapitalriicklage Bilanzverlust Sonstige Summe
Kapital Riicklagen Eigenkapital
Anzahl TE T€ T€ TE TE
Stand 1.1.2006 18.766.172 18.766 258.776 -225.710 -55 51.777
Periodenverlust -6.891 -6.891
Nicht realisierte Verluste aus
Marktbewertung QLT-Aktien 243 243
Unterschiedsbetrag aus Wahrungs-
umrechnung 644 644
Kumuliertes Ergebnis -6.004
Ausgabe von Aktien 9.882.878 9.883 53.631 63.514
Kosten der Aktienausgabe -1.269 -1.269
Austibung von Optionen/ 4.580 5 17 22
Wandelschuldverschreibungen
Aufwand fiir neue Optionen/Anleihen 472 472
Stand 31.12.2006 28.653.630 28.654 311.627 -232.601 832 108.512
Stand 1.1.2005 18.522.684 18.523 256.882 -213.665 -28 61.712
Periodenverlust -12.045 -12.045
Nicht realisierte Gewinne aus Marktbe-
wertung QLT-Aktien 8 8
Unterschiedsbetrag aus Wahrungs-
umrechnung -35 -35
Kumuliertes Ergebnis -12.072
Ausgabe von Aktien 0 0 0 0
Kosten der Aktienausgabe 0 0
Ausiibung von Optionen/ 243.488 243 1.393 1.636
Wandelschuldverschreibungen
Aufwand fiir neue Optionen/Anleihen 501 501
Stand 31.12.2005 18.766.172 18.766 258.776 -225.710 -55 51.777
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Konzern-Anhang

A) Geschiftstatigkeit und Informationen
zum Unternehmen

Die MediGene AG, Martinsried, (im Folgenden auch »MediGene«)
ist ein biopharmazeutisches Unternehmen, das sich auf die Erfor
schung, Entwicklung und Vermarktung von neuartigen Medika-
menten in Indikationsgebieten mit hohem medizinischen Bedarf
und damit einhergehendem groRem wirtschaftlichen Interesse
fokussiert. Die F&E-Aktivitdten konzentrieren sich auf Krebs- und
Autoimmunerkrankungen. Die eigenen Vertriebs- und Vermark-
tungsaktivitaten sind auf den Bereich Dermatologie ausgerichtet.
Die Hauptaktivitaten des Konzerns sind in der Anhangangabe 1)
»Segmentberichterstattung« dargestellt.

Die MediGene AG wurde 1994 in Martinsried/Planegg in der
Néhe von Minchen (Deutschland) mit einem Stammkapital von
26 T€ gegrindet. 1996 wurde die Gesellschaft in eine Aktienge-
sellschaft umgewandelt. Die Hauptniederlassung befindet sich
in der Lochhamer StraRe 11, 82152 Martinsried, Deutschland.
Eingetragen ist die Firma im Handelsregister des Amtsgerichts
Minchen, HRB 115761. Die MediGene AG ist seit Juni 2000
borsennotiert (Deutsche Borse: Prime Standard; WKN 502090;
Kirzel MDG).

Neben der Muttergesellschaft, der MediGene AG in Martinsried,
gehoren zum Konzern zwei Tochtergesellschaften, die MediGene,
Inc., San Diego, USA, und die Avidex Ltd., Abingdon, Oxfordshire,
GroRbritannien (nachfolgend auch »Avidex Ltd.«). Die Tochterge-
sellschaften wurden im Jahr 2001 (MediGene, Inc., USA) und im
Jahr 2006 (Avidex Ltd., GroRbritannien) Ubernommen.

B) Bilanzierungs- und Bewertungsgrundsitze

(1) Grundlagen der Erstellung des Konzernabschlusses

Die Erstellung des Abschlusses erfolgt grundsatzlich unter An-
wendung des Anschaffungskostenprinzips. Hiervon ausgenom-
men sind zur Veraufserung verfligbare Finanzinvestitionen, deri-
vative Finanzinstrumente und immaterielle Vermogenswerte, die
zum beizulegenden Zeitwert bewertet wurden. Darlber hinaus
wird die Werthaltigkeit von Firmenwerten mittels der beizule-
genden Zeitwerte der zugrundeliegenden Cash Generating Units
Uberprift. Der Konzernjahresabschluss ist in deutscher Sprache
und in Euro aufgestellt. Sofern nicht anders angegeben werden
samtliche Werte auf Tausend Euro (T€) gerundet.

(2) Erklarung zur Ubereinstimmung mit den IFRS und

den Anforderungen gemaR § 315 a HGB
Als kapitalmarktorientiertes Mutterunternehmen im Sinne
von Artikel 4 der Verordnung (EG) Nr. 1606/2002 wendet der
MediGene-Konzern die International Financial Reporting Stan-
dards (IFRS) vollstandig an.

Der vorliegende Konzernabschluss wurde in Ubereinstimmung
mit den International Financial Reporting Standards, wie sie in
der EU anzuwenden sind, erstellt. Nach Ansicht des Vorstands
des Unternehmens spiegelt der vorliegende Konzernabschluss
alle Geschéftsvorfalle wider, die fir die Darstellung der Vermo-
gens-, Finanz- und Ertragslage zum Ende der Perioden, die am
31. Dezember 2005 und 2006 endeten, erforderlich sind. Der
vorliegende Konzernjahresabschluss des MediGene-Konzerns
erflllt zuséatzlich die Anforderungen nach & 315 a HGB.

Der Konzernabschluss fir die Geschaftsperiode vom 1. Januar
2006 bis zum 31. Dezember 2006 wurde am 1. Marz 2007 vom
Vorstand zur Veroffentlichung genehmigt.

(3) Anderungen von Bilanzierungs-, Bewertungs- und
Ausweisgrundsitzen

Uber die im folgenden dargestellten Anwendungen neuer und

geanderter Rechnungslegungsstandards sowie neuer Interpre-

tationen hinaus hat MediGene grundsétzlich keine Anderungen

von Bilanzierungs- und Bewertungsmethoden vorgenommen.

Im Konzernabschluss flr das Jahr 2006 werden erstmals fol-
gende neue und Uberarbeitete International Financial Reporting
Standards und Interpretationen (IFRIC) angewendet:

Anderung von IAS 1
und IAS 19

Anderung von IAS 21
Anderung von IAS 39

Versicherungsmathematische Gewinne und Verluste,
konzerninterne Pensionsplane und Angabepflichten

Nettoinvestition in einen auslandischen Geschaftsbetrieb

Bilanzierung und Absicherung von Zahlungsstromen bei
konzerninternen Transaktionen

Anderung von IAS 39
Anderung von IAS 39

Fair-Value-Option

Finanzgarantien

und IFRS 4

IFRS 6 Explqration und Evaluierung von mineralischen Ressourcen
und Anderung von IFRS 1

IFRIC 4 Feststellung, ob eine Vereinbarung ein Leasingverhaltnis
enthalt

IFRIC 5 Rechte auf Anteile an Fonds fiir Entsorgung,
Wiederherstellung und Umweltsanierung

IFRIC 6 Verbindlichkeiten, die sich aus einer Teilnahme an einem spe-

zifischen Markt ergeben — Elektro- und Elektronik-Altgeréte



IFRS 8, IFRIC 10, IFRIC 11 und IFRIC 12 sind noch nicht in EU-
Recht umgesetzt worden.

Die Uberarbeiteten Standards ersetzen die friiheren Versionen
dieser Standards und gelten flr Geschaftsjahre, die am oder
nach dem 1. Januar 2006 beginnen. Die Anwendung der neuen
und Uberarbeiteten Standards wirkt sich auf den Konzernjahres-
abschluss 2006 der MediGene AG wie folgt aus:

IAS 19 (»Leistungen an Arbeitnehmer«) und

IAS 1 (»Darstellung des Abschlusses«)

Der Konzern hat die Anderungen von IAS 19 erstmals zum
1. Januar 2006 angewandt. Die Regelung betrifft die bilanziel-
le Behandlung von Vermdgenswerten und Verpflichtungen aus
leistungsorientierten Planen. Bisher wurden versicherungsma-
thematische Gewinne und Verluste, die Giber den Korridor hin-
ausgehen, auf die Restdienstzeit der betroffenen Mitarbeiter
erfolgswirksam verteilt. Die nun beschlossene Anderung erlaubt
neben der erfolgswirksamen Verteilung versicherungsmathema-
tischer Gewinne und Verluste die sofortige, aber ergebnisneu-
trale Erfassung aller versicherungsmathematischen Gewinne
und Verluste im Jahr des Entstehens. Dieses Wahlrecht kann
nur fur alle leistungsorientierten (defined benefit) Plane und fir
alle versicherungsmathematischen Gewinne und Verluste ein-
heitlich ausgetibt werden. Die Erfassung erfolgt auRerhalb der
Gewinn- und Verlustrechnung in einer eigenen Eigenkapitalent-
wicklungsrechnung. Die Anwendung der Regelung flhrt zu
zusatzlichen Angaben im Anhang. MediGene hat dieses Wahl-
recht nicht wahrgenommen und flhrt die bsiher angewendete
Korridormethode fort.

IAS 21 (»Auswirkungen von Anderungen der Wechselkurse«)

Der Konzern hat die Anderungen von I1AS 21 erstmals zum 1. Ja-
nuar 2006 angewandt. Nach IAS 21 sind Wahrungsumrechnungs-
differenzen von monetaren Posten, die Teil einer Nettoinves-
tition in einen ausldndischen Geschaftsbetrieb darstellen, im
Konzernabschluss grundsétzlich erfolgsneutral im Eigenkapital
zu erfassen. Diese Regelungen gelten nunmehr unabhangig
davon, ob ein monetarer Posten, der Teil einer Nettoinvestition
in einen auslandischen Geschéftsbetrieb ist, das Ergebnis einer
Transaktion mit dem Mutterunternehmen oder mit einem wei-
teren Tochterunternehmen ist. Diese Vorschrift findet ungeach-
tet der Wahrung, auf die der monetére Posten lautet, und des
Konzernunternehmens, das mit dem auslandischen Teilbetrieb
Geschéfte tatigt, Anwendung. Die Anwendung des geanderten
Standards hat keine wesentlichen Auswirkungen auf die Kon-
zernjahresabschlisse 2005 und 2006.

IAS 39 (»Finanzinstrumente: Ansatz und Bewertung«)

Entsprechend der Erganzung zu IAS 39 darf das \Wahrungsrisiko
einer erwarteten, aber hochwahrscheinlichen konzerninternen
Transaktion als Grundgeschaft im Konzernabschluss designiert
werden. Voraussetzung hierflr ist, dass das Geschéft in einer
Wahrung lautet, die nicht der funktionalen Wahrung des Unter-
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nehmens, welches das Geschaft abschlie3t, entspricht, und,
dass das Wahrungsrisiko Einfluss auf den Konzernabschluss
hat. Sollte die Absicherung eines erwarteten konzerninternen
Geschéfts fir eine Bilanzierung von Sicherungsbeziehungen qua-
lifizieren, ist jedweder Erfolg, der gemal den Bilanzierungsregeln
von Sicherungsbeziehungen unmittelbar im Eigenkapital erfasst
wurde, in denselben Perioden in die Gewinn- und Verlustrech-
nung umzubuchen, in denen sich das abgesicherte Geschaft
auf die Gewinn- und Verlustrechnung des Konzerns auswirkt.
Im MediGene-Konzern wurden bisher weder konzerninterne
Transaktionen getatigt, die sich als Grundgeschaft qualifizieren,
noch konzerninterne Geschéfte abgesichert. Somit wirkt sich die
Anwendung des geanderten Standards nicht auf die Konzern-
jahresabschlisse 2005 und 2006 aus.

IAS 39 (»Finanzinstrumente: Ansatz und Bewertung«)

Das IASB hat in IAS 39 die Nutzung des Wahlrechts einge-
schrankt, finanzielle Vermogenswerte oder finanzielle Verbind-
lichkeiten als erfolgswirksam zum beizulegenden Zeitwert zu
bewerten (»FairValue-Option«). Die Anderung der FairValue-Op-
tion begrenzt die Nutzung des Wahlrechts auf (a) die Beseitigung
und Verringerung von Rechnungslegungsanomalien oder auf (b)
eine Gruppe finanzieller Vermdgenswerte und/oder finanzieller
Verbindlichkeiten, die auf FairValue Basis gesteuert und deren
Erfolgsentwicklung jeweils in Ubereinstimmung mit der nieder
gelegten Management- oder Investmentstrategie entsprechend
bewertet wird. Die Anderung der Fair-Value-Option sieht dariiber
hinaus vor, dass ein Unternehmen auf einen Vertrag, falls dieser
ein eingebettetes Derivat enthalt, die FairValue-Option grund-
séatzlich auf den gesamten kombinierten Kontrakt anwenden und
damit die Pflicht zur Abtrennung des eingebetteten Derivats um-
gehen kann. In diesem Fall sind die vorstehenden Bedingungen
(a) und (b) irrelevant. Da der Konzern die Fair-Value-Option nicht
anwendet, ergaben sich aus dieser Anderung des IAS 39 keine
Auswirkungen auf den Konzernabschluss.

IAS 39 (»Finanzinstrumente: Ansatz und Bewertung«) und

IFRS 4 (»Versicherungsvertrage«)

GemaR der Anderung von IAS 39 wird die bilanzielle Behandlung
von Finanzgarantien jetzt durch IAS 39 und nicht mehr durch
IFRS 4 geregelt. Finanzgarantien, die keine Versicherungsvertrage
sind, sind bei der erstmaligen Erfassung mit dem beizulegenden
Zeitwert anzusetzen und in den Folgejahren mit dem hoheren
Betrag aus dem nach IAS 37 »Ruckstellungen, Eventualschulden
und Eventualforderungen« anzusetzenden Wert und dem Zu-
gangswert abzliglich der kumulierten, in Ubereinstimmung mit
IAS 18 »Ertrage« bereits erfolgswirksam erfassten Amortisation
(fortgefiihrte Anschaffungskosten) zu bewerten. Die Anwendung
dieser Anderung hat keine Auswirkungen auf den Konzernab-
schluss.

IFRS 6 (»Exploration und Evaluierung von mineralischen Ressourcen«)
Der Standard richtet sich an alle Unternehmen, die sich mit der
Sondierung und Auswertung von Bodenschéatzen beschéftigen.
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Entsprechend ist dieser Standard fiir MediGene nicht relevant.
Die Anwendung des Standards zum 1. Januar 2006 hat somit
keine Auswirkungen auf den Konzernabschluss.

IFRIC 4 (»Bestimmung, ob eine Vereinbarung ein Leasingverhéltnis beinhaltet«)
Der Konzern hat IFRIC 4 erstmals zum 1. Januar 2006 ange-
wandt. IFRIC 4 betrifft Vertragsverhaltnisse, welche rechtlich
nicht zwingend als Leasingverhaltnis einzuordnen sind. Im Rah-
men solcher Vertrage wird gegen eine Zahlung oder eine Reihe
von Zahlungen das Recht auf Nutzung eines Vermogenswertes
Ubertragen. Die Interpretation legt fest, dass eine Vereinbarung,
die den entsprechenden Kriterien genlgt, ein Leasingverhaltnis
ist oder enthéalt und gemaR IAS 17 Leasingverhaltnisse zu bilan-
zieren ist. Diese Anderung der Bilanzierungs- und Bewertungs-
methoden hatte keinen Einfluss auf die Vermogens-, Finanz- und
Ertragslage des Konzerns zum 31. Dezember 2006 und zum
31. Dezember 2005.

IFRIC 5 (»Rechte auf Anteile an Fonds fiir Entsorgung,

Wiederherstellung und Umweltsanierung«)

Der Konzern hat IFRIC 5 erstmals zum 1. Januar 2006 ange-
wandt. Diese Interpretation regelt die Bilanzierung von Anteilen
an Fonds, in welchen die zur Stilllegung bzw. Rekultivierung
verpflichteten Unternehmen entweder alleine oder mit anderen
verpflichteten Unternehmen Vermogenswerte ansammeln, um
aus dem Fondsvermogen die spater anfallenden Aufwendungen
zu finanzieren. Die Anwendung von IFRIC 5 hat keine Auswir
kungen auf die Konzernjahresabschlliisse 2005 und 2006.

IFRIC 6 (»Schulden, die aus der Beteiligung an bestimmten Mérkten
resultieren — Entsorgung von Elektro- und Elektronikgeréten«)

Der Konzern hat IFRIC 6 erstmals zum 1. Januar 2006 angewandt.
Die Interpretation regelt die Erfassung einer Schuld nach IAS 37
fUr die Entsorgung von Elektro- und Elektronikaltgeraten. Die
Anwendung von IFRIC 6 hat nicht zur Bildung von Riickstellungen
in den Konzernjahresabschliissen 2005 und 2006 geflhrt.

MediGene verzichtet auf die vorzeitige Anwendung von folgenden
neuen und gednderten Standards und Interpretationen:

Standard/ Titel Zeitpunkt des
Interpretation Inkrafttretens
IFRS 7 Finanzinstrumente: Angaben 1. Januar 2007
IAS 1 Anderung — Angaben zum Kapital 1. Januar 2007
IFRS 8 Operating Segments 1. Januar 2009
IFRIC 8 Anwendungsbereich von IFRS 2 1. Mai 2006
IFRIC9 Neubeurteilung eingebetteter Derivate 1. Juni 2006
IFRIC 10 Interim Financial Reporting and 1. November 2006
Impairment
IFRIC 11 IFRS 2 — Group and Treasury Share 1. Marz 2007
Transactions
IFRIC 12 Service Concession Arrangements 1. Januar 2007

IFRS 8, IFRIC 10, IFRIC 11 und IFRIC 12 sind noch nicht in EU-
Recht umgesetzt worden.

IFRS 7 (»Finanzinstrumente: Angaben«)

Die vorzeitige Anwendung von IFRS 7 zum 1. Januar 2006 hatte
weitere Anhangangaben erforderlich gemacht. Allerdings hatten
sich keine Auswirkungen auf die Darstellung der Vermdgens- und
Ertragslage des Konzerns fiir die zum 31. Dezember 2006 und
2005 endenden Perioden ergeben.

IAS 1 (»Darstellung des Abschlusses«)

Die vorzeitige Anwendung von IAS 1 zum 1. Januar 2006 hatte
weitere Anhangangaben erforderlich gemacht. Allerdings hatten
sich keine Auswirkungen auf die Darstellung der Vermdgens- und
Ertragslage des Konzerns fir die zum 31. Dezember 2006 und
2005 endenden Perioden ergeben.

IFRIC 8 (»Anwendungsbereich von IFRS 2«)

IFRIC 8 regelt die Anwendung von IFRS 2 auf alle Vereinba-
rungen, bei denen der beizulegende Zeitwert einer Gegenleis-
tung geringer ist als der beizulegende Zeitwert der durch das Un-
ternehmen gewahrten Eigenkapitalinstrumente. Da im Konzern
Eigenkapitalinstrumente lediglich an Mitarbeiter und Vorstéande
im Rahmen eines Mitarbeiteraktienoptionsprogramms ausge-
geben werden, hatte die erstmalige Anwendung von IFRIC 8
zum 1. Januar 2006 keine Auswirkungen auf die Darstellung
der Vermogens- und Ertragslage der Konzernabschllsse 2006
und 2005 ergeben.

IFRIC 9 (»Neubeurteilung eingebetteter Derivate«)

IFRIC 9 wurde im Méarz 2006 veroffentlicht und ist erstmals fur
Geschaftsjahre anzuwenden, die am oder nach dem 1. Juni 2006
beginnen. Diese Interpretation bestimmt, dass die Beurteilung,
ob ein eingebettetes Derivat vom Basisvertrag zu trennen und
als Derivat zu bilanzieren ist, zu dem Zeitpunkt vorzunehmen ist,
wenn ein Unternehmen erstmals Vertragspartei wird, und dass
eine spatere Neubeurteilung nur dann vorgenommen werden
darf, wenn eine Anderung der Vertragsbedingungen zu einer
erheblichen Anderung der Cashflows fihrt. Die Auswirkungen
aus der Anwendung dieser Interpretation werden untersucht.
Der Konzern erwartet derzeit keine Auswirkungen auf den Kon-
zernabschluss aus der Anwendung dieser Interpretation fur das
Geschéftsjahr 2007

(4) Wesentliche Ermessensentscheidungen und Schéatzungen
Die Erstellung der Konzernabschllsse nach allgemein aner
kannten Rechnungslegungsgrundséatzen verlangt Ermessens-
entscheidungen und Schatzungen durch den Vorstand, welche
die im Abschluss aufgeflihrten Ertrage, Aufwendungen, Vermao-
genswerte, Schulden und Eventualschulden zum Zeitpunkt der
Bilanzierung beeinflussen. Naturgemaf’ werden die Schatzungen
in den seltensten Fallen den spéateren tatsachlichen Gegeben-
heiten entsprechen.



Bei der Anwendung der Bilanzierungs- und Bewertungsme-
thoden hat die Unternehmensleitung folgende Ermessensent-
scheidungen, die die Betrage im Abschluss am wesentlichsten
beeinflussen, getroffen.

Erfassung von Einmalzahlungen

Bei der Erfassung von Einmalzahlungen ist zu beurteilen, ob die
vereinbarte Zahlung fir erbrachte Dienstleistungen oder noch
zu erbringende Dienstleistungen geleistet wird. Wenn aus Sicht
des Managements alle vertraglich vereinbarten Dienstleistungen
erbracht sind und die Ubrigen Voraussetzungen fiir die Realisie-
rung von Umsatzerldsen erflllt sind, werden die Einmalzahlungen
sofort ergebniswirksam vereinnahmt.

Aktive latente Steuern auf Verlustvortrdge

FUr den Ansatz von aktiven latenten Steuern missen bestimmte
Annahmen getroffen werden, die im Ermessen des Manage-
ments liegen. Diese betreffen vor allen Dingen die Beurteilung
der Umstéande und des Zeitraums zu welchem Steueranspriiche
durch die Nutzung von bestehenden Verlustvortragen realisiert
werden kdnnen.

Die wichtigsten zukunftsbezogenen Annahmen sowie sonstige
am Stichtag bestehende wesentliche Quellen von Schatzungsun-
sicherheiten, auf Grund derer ein betrachtliches Risiko besteht,
dass innerhalb des néchsten Geschéftsjahres eine wesentliche
Anpassung der Buchwerte von Vermdgenswerten und Schulden
erforderlich sein wird, werden nachstehend erlautert:

Wertminderung des Geschéfts- oder Firmenwerts

Der Konzern Uberprift mindestens einmal jahrlich, ob der Ge-
schafts- oder Firmenwert wertgemindert ist. Dies erfordert eine
Schatzung der Nutzungswerte der zugrundeliegenden Cash
Generating Units (CGUs), denen der Geschafts- oder Firmenwert
zugeordnet ist. Zur Schatzung des Nutzungswerts muss das
Management die voraussichtlichen kinftigen Cashflows der ein-
zelnen CGUs schatzen, die Chancen auf erfolgreiche Entwicklung
der zugrundeliegenden Projekte beurteilen und einen angemes-
senen Abzinsungssatz wahlen. Auf Grund der Lange der betrach-
teten Planungszeitraume von bis zu 17 Jahren unterliegen die
hiermit verbundenen Annahmen und Vorhersagen signifikanten
Unsicherheiten. Der Buchwert des Geschafts- oder Firmenwerts
zum 31. Dezember 2006 in Hohe von 13.041 T€ (2005: 9.226 T€)
beruht auf drei CGUs, die wiederum auf ein oder mehreren Ent-
wicklungsprojekten basieren (Vgl. Konzernanhang (38)).

Wertminderung Immaterieller Vermdgenswerte

Der Konzern verfligte zum 31. Dezember 2006 Uber immaterielle
Vermogenswerte von 50.845 T€, davon entfielen 9.884 T€ auf
aktivierte Lizenzen und 40.961 T€ auf Forschungs- und Entwick-
lungsprojekte aus der Avidex-Ubernahme. Fiir diese Projekte
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existiert kein aktiver Markt, daher wird fir die Folgebewertung
das Anschaffungskostenmodell verwendet. Darliber hinaus be-
finden sich die Projekte noch nicht in einem nutzungsbereiten
Zustand, so dass sie einmal jahrlich auf Wertminderung Uberpriift
werden. Hierzu wird das gleiche Cashflow-Modell eingesetzt,
wie es fir die Uberpriifung des auf den Avidex® Projekten beru-
henden Firmen- bzw. Geschéaftswerts verwendet wurde.

Aktivierung von Entwicklungskosten

Entwicklungskosten mussen aktiviert werden, wenn die Vor
aussetzungen daflr nach IAS 38 erflllt sind. Dies erfordert das
Treffen einer Vielzahl von Einschatzungen und Annahmen durch
das Management. In der zum 31. Dezember 2006 endenden
Periode wurden Forschungs- und Entwicklungskosten in Hohe
von 21.275T€ aufwandswirksam erfasst. Es wurden keine Ent-
wicklungskosten aktiviert.

Beizulegender Zeitwert (»Fair-Value«)

Grundsatzlich werden die beizulegenden Zeitwerte auf Basis von
Marktpreisen ermittelt. Fir Vermoégenswerte und Schulden, fur
die keine Marktpreise bestimmt werden kdnnen, werden die bei-
zulegenden Zeitwerte anhand geeigneter Bewertungsmethoden
ermittelt. Den entsprechenden Bewertungen liegen in der Regel
Planungsrechnungen zugrunde, die auf Schatzungen durch das
Management basieren. Auf Grund der Langfristigkeit der Pla-
nungszeitraume unterliegen solche Schatzungen wesentlichen
Unsicherheiten. MediGene hat finanzielle Vermogenswerte,
derivative Finanzinstrumente und die im Rahmen der Avidex-
Akquisition identifizierten immateriellen Vermogenswerte mit
dem beizulegenden Zeitwert bewertet.

Leistungsorientierte Pensionspldne

Der Aufwand aus leistungsorientierten Planen wird anhand versi-
cherungsmathematischer Berechnungen ermittelt. Die versiche-
rungsmathematische Bewertung erfolgt auf der Grundlage von
Annahmen in Bezug auf die Abzinsungssatze, erwartete Ertrage
aus Planvermogen, kiinftige Lohn- und Gehaltssteigerungen, die
Sterblichkeit und die kinftigen Rentensteigerungen. Entspre-
chend der langfristigen Ausrichtung dieser Plane unterliegen
solche Schatzungen wesentlichen Unsicherheiten.

(5) Konsolidierung von Tochterunternehmen

Der Konzernabschluss umfasst den Einzelabschluss der
MediGene AG und ihrer Tochterunternehmen zum 31. Dezember
eines jeden Geschéftsjahres. Die Unternehmen im Konsolidie-
rungskreis haben einheitliche Bilanzierungs- und Bewertungs-
methoden angewandt.

Die konzerninternen Salden, Transaktionen, Ertrage, Aufwen-
dungen sowie Gewinne und Verluste aus konzerninternen Trans-
aktionen, die im Buchwert von Vermdgenswerten enthalten sind,
werden in voller Hohe eliminiert.
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Tochterunternehmen sind alle Unternehmen, bei denen der
Konzern die Beherrschungsmaoglichkeit Gber die Finanz- und
Geschéftspolitik inne hat, regelméaRig begleitet von einem
Stimmrechtsanteil von mehr als 50 %. Bei der Beurteilung, ob
Kontrolle vorliegt, werden Existenz und Auswirkung potentieller
Stimmrechte, die aktuell ausibbar oder umwandelbar sind, be-
rlcksichtigt. Tochterunternehmen werden von dem Zeitpunkt an
in den Konzernabschluss einbezogen (Vollkonsolidierung), an dem
die Beherrschungsmaglichkeit auf den Konzern Gbergegangen
ist. Sie werden zu dem Zeitpunkt entkonsolidiert, an dem die
Beherrschungsmaoglichkeit endet.

Konsolidiertes Unternehmen Avidex Ltd.

per 31.12.2006

MediGene, Inc.

Sitz San Diego,  Abingdon/Oxfordshire,

USA GroBbritannien
Hohe des Anteils in % 100 100
Eigenkapital in TE -534 4.892

Jahresfehlbetrag 2006 in TE -2.879 -11.459

(6) Funktionale Wahrung/Fremdwahrungsumrechnung
Fremdwahrungsgeschafte und auslandische Geschéftsbetriebe
werden gemal IAS 21 »Auswirkungen und Anderungen der
Wechselkurse« in den Konzernjahresabschluss der MediGene AG
einbezogen.

Der Konzernabschluss ist in Euro aufgestellt, der die funktionale
Waéhrung und die Berichtswahrung des MediGene-Konzerns dar-
stellt. Die in den Jahresabschlissen der Tochtergesellschaften
MediGene, Inc. und Avidex Ltd. enthaltenen Posten werden auf
Basis der Wahrung bewertet, die der \Wahrung des primaren
wirtschaftlichen Umfelds, in dem das Unternehmen operiert,
entspricht (funktionale Wahrung). Die funktionale Wahrung von
MediGene, Inc. ist der US-Dollar und von Avidex Ltd. das Bri-
tische Pfund (GBP).

Fremdwahrungstransaktionen werden mit Wechselkursen zum
Transaktionszeitpunkt in die funktionale Wahrung umgerechnet.
Gewinne und Verluste, die aus der Erflillung solcher Transaktionen
sowie aus der Umrechnung zum Stichtagskurs von in Fremd-
wahrung geflihrten monetaren Vermdgenswerten und Schulden
resultieren, werden in der Gewinn- und Verlustrechnung erfasst.
Nicht-monetare Posten, die mit dem beizulegenden Zeitwert in
einer fremden Wahrung bewertet werden, werden mit dem Kurs
umgerechnet, der zum Zeitpunkt des beizulegenden Wertes
glltig war. Forderungen und Schulden, die nicht der funktionalen
Wahrung entsprechen, werden zum Kurs des Bilanzstichtages

umgerechnet. Einkdufe und Verkaufe in Fremdwéahrungen wer-
den zu dem zum Zeitpunkt der Transaktion geltenden Tageskurs
umgerechnet. Fremdwahrungsgewinne und -verluste werden als
solche in der Gewinn- und Verlustrechnung beriicksichtigt.

Jedes Unternehmen innerhalb des Konzerns legt seine funktio-
nale Wahrung fest. Die im Abschluss des jeweiligen Unterneh-
mens enthaltenen Posten werden unter Verwendung dieser
funktionalen Wahrung bewertet. Bei der Konsolidierung der aus-
landischen Tochtergesellschaften, MediGene, Inc. und Avidex
Ltd., werden die Bilanzposten grundsatzlich zu Stichtagskursen
umgerechnet. Der Geschafts- oder Firmenwert, der aus dem
Erwerb der Avidex Ltd., und am beizulegenden Zeitwert ausge-
richtete Anpassungen von Buchwerten der Vermdgenswerte und
Schulden der Avidex Ltd. werden in der funktionalen Wahrung
der auslandischen Gesellschaft gefiihrt und zum Stichtagskurs in
Euro umgerechnet. Der Geschéfts- oder Firmenwert, der aus dem
Erwerb der MediGene, Inc. stammt, wird als Vermdgenswert der
MediGene AG angesetzt und unterliegt daher nicht der Wahrungs-
umrechnung. Die sich ergebenden Wahrungsdifferenzen werden
als separater Bestandteil des Eigenkapitals erfasst.

Aufwendungen und Ertrdge werden zum Zweck der Konsolidie-
rung mit dem jeweiligen Jahresdurchschnittskurs in die Berichts-
wahrung umgerechnet. Unterschiede aus der \Wahrungsumrech-
nung in der Bilanz gegentber der Umrechnung des Vorjahres
werden erfolgsneutral direkt im Eigenkapital erfasst.

Folgende Kurse wurden im Jahr 2006 bzw. zum Stichtag 31. De-
zember 2006 verwendet:

Stichtagskurse Jahresdurch-
schnittskurs
1€inUS-$
31.12.2006 1,3182 2006 1,2557
31.12.2005 1,1825 2005 1,2448
1€inGBP
31.12.2006 0,6713 2006 0,6819
31.12.2005 0,6863 2005 0,6840
Quelle: Dresdner Bank AG, Devisen-Referenzkurse

(7) Sachanlagen

Das Sachanlagevermogen wird gemaR IAS 16 »Sachanlagen«
zu Anschaffungskosten bewertet und um planmafige Abschrei-
bungen nach der linearen Methode vermindert. Die Sachanlagen
werden Uber die erwartete Nutzungsdauer bzw. bei Verbesse-
rungen an gemieteten Objekten auch Uber die eventuell kiirzere
Mietvertragsdauer linear abgeschrieben.



Software 3-4 Jahre
Technische Ausriistung und Laborausstattung 3-8 Jahre
Verbesserungen an gemieteten Objekten 8-10 Jahre

Nachtragliche Anschaffungs-/Herstellungskosten werden nur
dann als Teil der Anschaffungs-/Herstellungskosten des Vermao-
genswertes oder — sofern einschlagig — als separater Vermo-
genswert erfasst, wenn es wahrscheinlich ist, dass daraus dem
Konzern zuklnftig wirtschaftlicher Nutzen zuflieRen wird und
die Kosten des Vermogenswertes zuverlassig ermittelt werden
kdnnen. Alle anderen Reparaturen und Wartungen werden in
dem Geschaftsjahr aufwandswirksam in der Gewinn- und Ver
lustrechnung erfasst, in dem sie angefallen sind. Bei Veraufierung
von Sachanlagen werden die Anschaffungskosten und die damit
verbundenen kumulierten Abschreibungen im Jahr der Veréduf3e-
rung ausgebucht. Der VerauflRerungsgewinn oder -verlust wird in
den sonstigen Ertragen und Aufwendungen ergebniswirksam
ausgewiesen. Kauf und Verkauf von Sachanlagen innerhalb des
Konzerns werden im Rahmen der Konsolidierung eliminiert.

Einzelheiten zur Entwicklung des Sachanlagevermogens
(Seite 88 f.) sind im Anlagenspiegel zu ersehen.

(8) Unternehmenszusammenschliisse und
Geschifts- oder Firmenwert

Akquisitionen werden entsprechend IFRS 3 »Unternehmens-
zusammenschlisse« bilanziert. Dementsprechend werden die
Ergebnisse der erworbenen Unternehmen vom jeweiligen Er
werbszeitpunkt an in den Konzernabschluss einbezogen. Die
Kapitalkonsolidierung erfolgt nach der Erwerbsmethode. Der
Uberschuss zwischen Anschaffungskosten und Anteil des Kon-
zerns an dem zum beizulegenden Zeitwert bewerteten Netto-
vermogen wird als Geschafts- oder Firmenwert angesetzt.

Zum Zweck des Wertminderungstests wird der im Rahmen eines
Unternehmenszusammenschlusses erworbene Geschafts- oder
Firmenwert ab dem Erwerbszeitpunkt den CGUs zugeordnet,
die von den Synergieeffekten profitieren. Eine CGU, der der

Geschéfts- oder Firmenwert zugeordnet wird,

o stellt die niedrigste Ebene innerhalb des Unternehmens dar,
auf der der Geschéfts- oder Firmenwert flr die interne Unter-
nehmenssteuerung tberwacht wird, und

o ist nicht groer als ein Segment, das auf dem primaren oder
dem sekundéren Berichtsformat des Konzerns basiert, wie es
nach IAS 14 »Segmentberichterstattung« festgelegt ist.

Der Geschafts- oder Firmenwert wird jahrlich oder bei einem
Hinweis auf Wertminderung der zugrundeliegenden CGUs einem
Werthaltigkeitstest unterzogen. Da erworbene identifizierbare
Vermogenswerte zu den beizulegenden Zeitwerten bilanziert
werden, entstehen temporare Differenzen, wenn der Buchwert
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auf den beizulegenden Zeitwert erhéht wird, jedoch gleichzei-
tig der Steuerwert den Anschaffungskosten des Vorbesitzers
entspricht. Dies fUhrt nach IAS 12 zu latenten Steuern, die den
Geschafts- oder Firmenwert beeinflussen.

(9) Immaterielle Vermogenswerte

Einzeln erworbene immaterielle Vermdgenswerte mit begrenz-

ter Nutzungsdauer werden zu Anschaffungskosten bewertet.

Erworbene Technologierechte, Patente und Lizenzen sowie

einlizenzierte Forschungs- und Entwicklungsprojekte werden

als immaterielle Vermégenswerte aktiviert, wenn alle der drei

folgenden Kriterien erflllt sind:

o Der immaterielle Vermdgenswert ist identifizierbar.

o Es ist wahrscheinlich, dass dem Unternehmen der klinftige wirt-
schaftliche Nutzen aus dem Vermogenswert zuflieRen wird.

o Die Kosten des Vermogenswerts konnen verldsslich bestimmt
werden.

Die Anschaffungskosten eines im Rahmen eines Unternehmens-
zusammenschlusses erworbenen immateriellen Vermogens-
werts entsprechen dem beizulegenden Zeitwert zum Zeitpunkt
des Unternehmenserwerbs. Nach ihrem erstmaligen Ansatz
werden immaterielle Vermdgenswerte mit ihnren Anschaffungs-
oder Herstellungskosten angesetzt, abzlglich etwaiger kumu-
lierter Abschreibungen sowie kumulierter Wertminderungen.
Die Nutzungsdauer von immateriellen Vermégenswerten wird
grundsatzlich unterschieden in eine begrenzte Nutzungsdauer
oder eine unbestimmte Nutzungsdauer. Immaterielle Vermo-
genswerte mit begrenzter Nutzungsdauer werden Uber ihre
wirtschaftliche Nutzungsdauer abgeschrieben und bei Vorlie-
gen von Anhaltspunkten stets sofort auf eine mogliche Wert-
minderung hin untersucht. Die Abschreibungsperiode und die
Abschreibungsmethode werden flr einen immateriellen Vermo-
genswert mit begrenzter Nutzungsdauer mindestens zum Ende
eines jeden Geschaftsjahres Uberprift.

Entwicklungskosten sind gemaf IAS 38 in Abhangigkeit vom
maoglichen Ausgang der Entwicklungsaktivitaten und bei kumu-
lativem Vorliegen bestimmter Voraussetzungen zu aktivieren.
Nach Ansicht von MediGenes Management erfillen die Entwick-
lungsprojekte der Gesellschaft nicht alle von IAS 38 geforderten
Kriterien flr eine Aktivierung als immaterielle Vermdgenswerte.
Urséchlich hierflr sind die der Medikamentenentwicklung in-
newohnenden Unsicherheiten und regulatorischen Unwéagbar
keiten.

Gemal IFRS 3 wurden samtliche aus dem Erwerb von Avidex
Ltd. stammende und identifizierbare Forschungs- und Entwick-
lungsprojekte aktiviert. Die Aktivierung erfolgte gemaf IFRS 3.45
mit dem beizulegenden Zeitwert zum Zeitpunkt des Unterneh-
menszusammenschlusses.
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Auf die immateriellen Vermogenswerte des Konzerns ange-
wandte Bilanzierungsgrundsatze stellen sich zusammmengefasst
wie folgt dar:

Patente und Lizenzen

Nutzungsdauer Begrenzt auf die Patentlaufzeit

Angewandte Abschreibungsmethode Lineare Abschreibung iiber die Laufzeit

des Patents; Abschreibungsdauer
3-16 Jahre

Selbst erstellt oder erworben Erworben

Einzelheiten zur Entwicklung des immateriellen Anlagevermo-
gens sind im Anlagenspiegel (Seite 88 f.) zu ersehen.

(10) Wertminderung bei Sachanlagen und immateriellen
Vermoégenswerten

Vermogenswerte unterliegen einer planmafigen Abschreibung.
Sie werden auf Wertminderungsbedarf geprift, wenn entspre-
chende Ereignisse bzw. Anderungen der Umstande anzeigen,
dass der Buchwert ggf. nicht mehr erzielbar ist. Ein Wertminde-
rungsverlust wird in Hohe des den erzielbaren Betrag Uberstei-
genden Buchwertes erfasst. Der erzielbare Betrag ist der hohere
Betrag aus dem beizulegenden Zeitwert des Vermogenswerts
abzlglich VerauRerungskosten und dem Nutzungswert. Flr den
Werthaltigkeitstest werden Vermdgenswerte auf der niedrigsten
Ebene, sogenannten zahlungsmittelgenerierenden Einheiten
(Cash Generating Units, CGUs), zusammengefasst, fir die Cash-
flows separat identifiziert und abgeschatzt werden kénnen. Ergibt
sich, dass der Buchwert den Betrag der abgezinsten Cashflows
Uberschreitet, wird der Zeitwert ermittelt und der Vermogenswert
gegebenenfalls auf diesen Wert abgeschrieben.

Vermogenswerte, die eine unbestimmte Nutzungsdauer haben,
werden nicht planmaRig abgeschrieben; sie werden jahrlich auf
ihren Wertminderungsbedarf hin geprift.

Die Werthaltigkeit der Geschafts- oder Firmenwerte wird min-
destens einmal jahrlich Gberprift. Ein Werthaltigkeitstest wird
auch dann durchgefiihrt, wenn Ereignisse oder Umstéande darauf
hindeuten, dass der Buchwert gemindert sein konnte. Ergibt
die Prifung eine Wertminderung, ist eine Abschreibung vorzu-
nehmen. Die Wertminderung wird durch Ermittlung des erziel-
baren Betrags der CGU bestimmt. Liegt der Buchwert der CGU
Uber dem beizulegenden Zeitwert wird zuerst der zugeordnete

Forschungs- und Entwicklungsprojekte
aus Unternehmenszusammenschliissen

Begrenzt auf die Patentlaufzeit

Lineare Abschreibung ab Erhalt der Markt-
zulassung, davor mindestens einmal jahrlich
ein Wertminderungstest

Erworben

Geschaéfts- oder Firmenwert
Unbestimmt
Mindestens einmal jahrlich

Wertminderungstest

Erworben

Firmenwert und dann der immaterielle Vermdgenswert auf
diesen Wert abgeschrieben. Die Berechnung des erzielbaren
Betrags basiert auf prognostizierten Cashflows, die aus der vom
Management fir diese Einheit verabschiedeten Planung abge-
leitet wurden. Der betrachte Planungszeitraum umschliel3t die
Entwicklungs- und Zulassungsphase sowie den Zeitraum ab
Markteinfihrung, fir den Patentlaufzeiten zwischen zehn und
zwanzig Jahren angenommen werden sowie das Erreichen von
Spitzenumsétzen flinf Jahre ab diesem Zeitpunkt. Anschliefsend
erfolgt ein Vergleich des aktuellen Buchwerts mit dem Ergebnis
der Projektevaluierung. Der Firmenwert ist den identifizierten
zahlungsmittelgenerierenden Einheiten des Konzerns nach
Tatigkeitsland und Geschaftsbereich zugeordnet.

Medikamentenkandidaten, die noch nicht die behordliche Zu-
lassung zur Vermarktung erhalten haben, befinden sich noch
nicht in einem nutzungsbereiten Zustand. Entsprechend werden
immaterielle Vermdgenswerte, denen Medikamentenkandidaten
zugrunde liegen, mindestens einmal jahrlich auf Wertminderung
gepriift. Die immateriellen Vermogenswerte, die aus dem Erwerb
von Avidex Ltd. stammen, werden mindestens einmal jahrlich
auf Wertminderung Uberprift. Die Wertminderung wird durch
Ermittlung des erzielbaren Betrags dieser immateriellen Vermo-
genswerte bestimmt. Hierzu werden die klinftigen Cashflows
geschéatzt und mit einem geeigneten Faktor auf den Barwert
abgezinst. Mdgliche Anléasse fur die Wertminderung einer CGU
bestehen beispielsweise in vorklinischen und klinischen For-
schungsergebnissen und in der Veranderung der Wettbewerbs-
situation. Die im Zuge des Erwerbs von Avidex Ltd. durchgefihr
te Kaufpreisallokation nach IFRS 3 erforderte das Treffen einer
Vielzahl von Annahmen durch das Management und ist daher
lediglich als vorlaufig anzusehen. Aus diesem Grund wird der
jahrliche Wertminderungstest erstmalig im Geschaftsjahr 2007
durchgefuhrt.



(11) Finanzielle Vermdgenswerte

Finanzielle Vermodgenswerte werden in folgende Kategorien

unterteilt:

o Erfolgswirksam zum beizulegenden Zeitwert bewertete fi-
nanzielle Vermogenswerte (»At FairValue through Profit or
Loss«)

o Bis zur Endfalligkeit zu haltende finanzielle Vermdgenswerte
(»Held to Maturity«)

o Darlehen und Forderungen (»Loans and Receivables«)

o Zur VerauRerung verflgbare finanzielle Vermdgenswerte
(»Available for Sale«)

Die Klassifizierung hangt von dem jeweiligen Zweck ab, fir den
die finanziellen Vermogenswerte erworben wurden. Entspre-
chend bestimmt das Management die Klassifizierung der finan-
ziellen Vermogenswerte beim erstmaligen Ansatz und Uberpriift
die Klassifizierung zu jedem Stichtag.

umfassen die zu Handelszwecken gehaltenen finanziellen Ver-
mogenswerte, die beim erstmaligen Ansatz dieser Kategorie
zugeordnet werden. Hierin sind alle derivative und eingebettete
derivative Finanzinstrumente enthalten.

sind nicht-derivative finanzielle Vermogenswerte mit fixen bzw.
bestimmbaren Zahlungen und festen Laufzeiten, bei denen das
Management die Absicht und Fahigkeit besitzt, diese bis zur
Endfélligkeit zu halten. In den Berichtsperioden verfligte der
Konzern nicht tber Investitionen in dieser Kategorie.

sind nicht-derivative finanzielle Vermogenswerte mit fixen bzw.
bestimmbaren Zahlungen, die nicht an einem aktiven Markt no-
tiert sind. Sie entstehen, wenn der Konzern Geld, Glter oder
Dienstleistungen einem Schuldner direkt bereitstellt, ohne die
Absicht, diese Forderungen zu handeln. Sie zéhlen zu den kurz-
fristigen Vermogenswerten, soweit deren Falligkeit zwolf Monate
nach dem Bilanzstichtag nicht Ubersteigt. Andernfalls werden sie
als langfristige Vermdgenswerte ausgewiesen. Darlehen und
Forderungen sind in der Bilanz in den Forderungen aus Liefe-
rungen und Leistungen und in den sonstigen Vermdgenswerten
enthalten.

sind nicht-derivative finanzielle Vermogenswerte, die entweder
dieser Kategorie zugeordnet wurden oder in keine der bereits
dargestellten Kategorien fallen. Sie werden den langfristigen
Vermdgenswerten zugeordnet, sofern das Management nicht
die Absicht hat, sie innerhalb von zwolf Monaten nach dem
Bilanzstichtag zu veraufsern. Nach der erstmaligen Erfassung
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werden zur VerauRerung gehaltene finanzielle Vermogenswerte
zum beizulegenden Zeitwert bewertet, wobei die nicht realisier
ten Gewinne und Verluste direkt im Eigenkapital, in der Ricklage
fur nicht realisierte Gewinne, erfasst werden. Bei Abgang von
Finanzinvestitionen wird der zuvor im Eigenkapital erfasste ku-
mulierte Gewinn oder Verlust in die Gewinn- und Verlustrechnung
umgebucht. Die Aktien an der Gesellschaft QLT, Inc., Kanada,
werden dieser Kategorie zugeordnet.

Der beizulegende Zeitwert von Finanzinvestitionen, die auf
organisierten Markten gehandelt werden, wird durch den am
Bilanzstichtag notierten Marktpreis (Geldkurs) bestimmt. Der
beizulegende Zeitwert von Finanzinvestitionen, fir die kein ak-
tiver Markt besteht, wird unter Anwendung von Bewertungs-
methoden ermittelt. Zu den Bewertungsmethoden gehdren die
Verwendung der jingsten Geschéftsvorfélle zwischen sachver
sténdigen, vertragswilligen und unabhangigen Geschéftspart-
nern, der Vergleich mit dem aktuellen beizulegenden Zeitwert
eines anderen, im Wesentlichen identischen Finanzinstruments,
die Analyse der abgezinsten Cashflows sowie die Verwendung
anderer Bewertungsmodelle.

Alle Kaufe und Verkaufe von finanziellen Vermdgenswerten
werden zum Handelstag angesetzt, dem Tag, an dem sich der
Konzern zum Kauf bzw. Verkauf des Vermdgenswertes verpflich-
tet. Finanzielle Vermdgenswerte, die nicht der Kategorie »er
folgswirksam zum beizulegenden Zeitwert« angehoren, werden
anfanglich zu ihrem beizulegenden Zeitwert zuziiglich Transakti-
onskosten angesetzt. Sie werden ausgebucht, wenn die Rechte
auf Zahlungen aus dem Investment erloschen sind bzw. wenn
der Konzern im Wesentlichen alle Risiken und Chancen, die mit
dem Eigentum verbunden sind, Ubertragen hat.

Unrealisierte Gewinne und Verluste aus der Anderung des beizu-
legenden Zeitwerts von nicht monetaren Wertpapieren der Kate-
gorie »Zur VerauRerung verflgbare finanzielle Vermdgenswerte«
werden im Eigenkapital erfasst. Wenn Wertpapiere der Kategorie
zur Verauf3erung verfligbare finanzielle Vermodgenswerte verau-
Bert werden oder dauerhaft wertgemindert sind, werden die
im Eigenkapital kumulierten Anpassungen des beizulegenden
Zeitwerts erfolgswirksam als Gewinne bzw. Verluste aus finan-
ziellen Vermogenswerten in der Gewinn- und Verlustrechnung
erfasst.

Darlehen und Forderungen und bis zur Endfalligkeit zu haltende
Finanzinvestitionen werden zu fortgeflihrten Anschaffungskos-
ten unter Verwendung der Effektivzinsmethode bilanziert. Be-
steht ein objektiver Hinweis, dass eine Wertminderung bei mit
fortgeflihrten Anschaffungskosten bilanzierten Darlehen und
Forderungen eingetreten ist, ergibt sich die Hohe des Verlusts
als Differenz zwischen dem Buchwert und dem Barwert der
erwarteten kinftigen Cashflows, abgezinst mit dem urspriing-
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lichen Effektivzinssatz des finanziellen Vermogenswerts (d. h. mit
dem bei erstmaligem Ansatz ermittelten Effektivzinssatz). Der
Wertminderungsverlust wird ergebniswirksam erfasst.

Zu jedem Bilanzstichtag wird Uberprift, ob objektive Anhalts-
punkte flr eine Wertminderung eines finanziellen Vermdgens-
wertes bzw. einer Gruppe finanzieller Vermdgenswerte vorliegen.
Im Falle von Eigenkapitalinstrumenten, die als zur VerauRerung
verflgbare finanzielle Vermdgenswerte klassifiziert sind, wird
ein wesentlicher oder dauerhafter Riickgang des beizulegenden
Zeitwerts unter die Anschaffungskosten dieser Eigenkapitalins-
trumente bei der Bestimmung, inwieweit die Eigenkapitalinstru-
mente wertgemindert sind, berlcksichtigt. WWenn ein derartiger
Hinweis flr zur Verduf3erung verflighare Vermogenswerte exis-
tiert, wird der kumulierte Verlust — gemessen als Differenz zwi-
schen den Anschaffungskosten und dem aktuellen beizulegenden
Zeitwert, abzlglich davor im Hinblick auf den betrachteten finan-
ziellen Vermogenswert erfasster Wertminderungsverluste — aus
dem Eigenkapital ausgebucht und in der Gewinn- und Verlust-
rechnung erfasst. Einmal in der Gewinn- und Verlustrechnung
erfasste Wertminderungsverluste von Eigenkapitalinstrumenten
werden nicht ergebniswirksam rlickgangig gemacht.

(12) Vorrate

Vorréte sind entsprechend IAS 2 »Vorrate« mit dem niedrigeren
Wert aus Anschaffungskosten und NettoverauRerungswert be-
wertet. Die Anschaffungskosten werden dabei grundsétzlich auf
Basis von Einzelkosten einschlieRlich Anschaffungsnebenkosten
ermittelt.

(13) Zahlungsmittel und Zahlungsmittelaquivalente
Zahlungsmittel und Zahlungsmittelaquivalente sind unter ande-
rem Kassenbestédnde sowie Guthaben bei Kreditinstituten, die
eine urspriingliche Laufzeit von bis zu drei Monaten aufweisen.
Sie werden zum Zeitwert bilanziert. Damit eine Finanzinvestition
als Zahlungsmittelaquivalent klassifiziert wird, muss sie ohne
weiteres in einen bestimmten Zahlungsmittelbetrag umgewan-
delt werden kénnen und darf nur unwesentlichen Wertschwan-
kungen unterliegen.

(14) Eigenkapital

Stammaktien werden als Eigenkapital klassifiziert. Kosten, die
direkt der Ausgabe von neuen Aktien zuzurechnen sind, werden
im Eigenkapital netto nach Steuern als Abzug von den Emissi-
onserlésen bilanziert.

Kosten, die direkt der Ausgabe von neuen Aktien zuzurechnen
sind oder jene, die direkt in Verbindung mit einem Unterneh-
menserwerb stehen, sind in den Anschaffungskosten des je-
weiligen Unternehmenserwerbs als Teil der Gegenleistung fir
den Erwerb enthalten.

(15) Aktienbasierte Vergiitung: Aktienoptionen und
Wandelschuldverschreibungen

Als Entlohnung fir die geleistete Arbeit erhalten Mitarbeiter
des Konzerns (einschlieRlich der Fiihrungskrafte) aktienbasierte
Vergltung in Form von Eigenkapitalinstrumenten. Der Konzern
hat zu diesem Zweck ein aktienbasiertes Vergtitungsprogramm
aufgelegt, das durch die Ausgabe neuer Aktien beglichen wird.
Die Kosten aus der Gewahrung dieser Eigenkapitalinstrumente
werden mit dem beizulegenden Zeitwert zum Zeitpunkt ihrer
Gewahrung bemessen. Der beizulegende Zeitwert der Aktien-
optionen, die MediGene als Gegenleistung flr von Mitarbeitern
erbrachte Arbeitsleistungen gewahrt, wird als Aufwand erfasst.
Die Bewertung der Instrumente erfolgt mit Hilfe des Binomial-
Modells. Das Binomial-Modell berticksichtigt unter anderem
Sperrfristen, Austbungshirden, Volatilitdt des Basiswerts und
Zinssatze. Der gesamte Aufwand, der Uber den Zeitraum bis zur
Unverfallbarkeit der Optionen zu erfassen ist, ermittelt sich aus
dem beizulegenden Zeitwert der gewahrten Aktienoptionen zum
Zeitpunkt ihrer Gewahrung. Die Erfassung der aus der Gewah-
rung der Eigenkapitalinstrumente resultierenden Aufwendungen
und die entsprechende Erhohung des Eigenkapitals erfolgt tGber
den Zeitraum, in dem die Auslbungs- und Leistungsbedingungen
erflllt werden mussen (Erdienungszeitraum). Dieser Zeitraum
endet am Tag der ersten Austbungsmaglichkeit, d.h. dem Zeit-
punkt, an dem der betreffende Mitarbeiter unwiderruflich be-
zugsberechtigt wird. Fir verwirkte Vergltungsrechte wird kein
Aufwand erfasst. Eigenkapitalinstrumente, wie beispielsweise
Optionen und an Mitarbeiter gewahrte Wandelschuldverschrei-
bungen, werden gemal IFRS 2 bilanziert.

An jedem Bilanzstichtag wird die Schatzung der Anzahl an Op-
tionen, die erwartungsgemaf auslbbar werden, Uberprift. Die
Auswirkungen gegebenenfalls zu beriicksichtigender Anderungen
urspriinglicher Schatzungen werden in der Gewinn- und Verlust-
rechnung und durch eine entsprechende Anpassung im Eigen-
kapital Uber den verbleibenden Zeitraum bis zur Unverfallbarkeit
berlcksichtigt.

Bei Auslibung von Aktienoptionen wird 1 € pro Option im Stamm-
kapital, der restliche Betrag wird in der Kapitalriicklage erfasst.

Bei Ausgabe von Wandelschuldverschreibungen an Mitarbeiter
wird der eingezahlte Nennbetrag in Héhe von 1 € nach IAS 32/
IAS 39 bilanziert. Gleichzeitig wird das in der Wandelschuldver-
schreibung enthaltene Optionsrecht nach IFRS 2 bewertet. Bei
der Wandlung wird der Nennbetrag eingezahlt und so erfasst,
dass 1 € des insgesamt eingezahlten Betrags im Stammbkapital
und der restliche Betrag, die Differenz zwischen Wandlungspreis
und Nennbetrag, in der Kapitalrlicklage erfasst wird.

Der verwassernde Effekt der ausstehenden Aktienoptionen und
Wandelschuldverschreibungen wird bei der Berechnung der Er
gebnisse je Aktie als zuséatzliche Verwasserung bericksichtigt.



(16) Finanzschulden

Finanzschulden werden bei ihrem erstmaligen Ansatz zum bei-
zulegenden Zeitwert unter Einschluss der Transaktionskosten
angesetzt. In den Folgeperioden werden sie zu fortgefihrten
Anschaffungskosten bewertet. Jede Differenz zwischen dem
Auszahlungsbetrag (nach Abzug von Transaktionskosten) und
dem Ruckzahlungsbetrag wird Uber die Laufzeit der Ausleihung
unter Anwendung der Effektivzinsmethode in der Gewinn- und
Verlustrechnung erfasst.

Der beizulegende Zeitwert der Fremdkapitalkomponente einer
Wandelschuldverschreibung wird unter Anwendung des Markt-
zinssatzes flr eine gleichartige nicht wandelbare Schuldverschrei-
bung bestimmt. Dieser Betrag wird als Verbindlichkeit mit fortge-
flhrten Anschaffungskosten bewertet, bis die Wandlung erfolgt
oder die Rickzahlung fallig wird. Der verbleibende Teil der Erlose
verkdrpert den Wert des Wandlungsrechts. Dieser wird, netto
nach Abzug von Ertragsteuereffekten, im Eigenkapital erfasst.

(17) Riickstellungen

Ruckstellungen werden gemafd IAS 37 »Ruckstellungen, Eventu-
alschulden und Eventualforderungen« gebildet, soweit gegentiber
Dritten eine gegenwartige Verpflichtung aus einem vergangenen
Ereignis besteht, die wahrscheinlich klinftig zu einem Abfluss
von Ressourcen flhrt und deren Hohe zuverlassig geschatzt
werden kann. Der Aufwand zur Bildung der Rickstellung wird in
der Gewinn- und Verlustrechnung ausgewiesen. Riickstellungen
flr Verpflichtungen, die voraussichtlich nicht bereits im Folge-
jahr zu einer Vermogensbelastung flihren, werden in Hohe des
Barwertes des erwarteten Vermogensabflusses gebildet. Der
Wertansatz der Rickstellungen wird zu jedem Stichtag tUber
prift. Ruckstellungen in Fremdwahrungen werden zum Stichtag
umgerechnet.

(18) Pensionsriickstellungen

Pensionsriickstellungen werden gemaf IAS 19 »Leistungen an
Arbeitnehmer« bilanziert. Im Konzern existieren unterschiedliche
Pensionspldane. Der Konzern hat sowohl leistungsorientierte als
auch beitragsorientierte Pensionsplane.

Ein leistungsorientierter Plan (Defined Benefit Plan) ist ein Pen-
sionsplan, der einen Betrag an Pensionsleistungen festschreibt,
den ein Mitarbeiter bei Renteneintritt erhalten wird, dessen Hohe
Ublicherweise von einem oder mehreren Faktoren, wie Alter,
Dienstzeit und Gehalt abhangig ist. Die in der Bilanz angesetzte
Rickstellung fir leistungsorientierte Plane entspricht dem Bar
wert der leistungsorientierten Verpflichtung am Bilanzstichtag
(Defined Benefit Obligation, DBO) abzliglich dem beizulegenden
Zeitwert des Planvermdgens, angepasst um kumulierte, nicht
erfasste versicherungsmathematische Gewinne und Verluste und
nicht erfassten nachzuverrechnenden Dienstzeitaufwand. Die
DBO wiird jahrlich von einem unabhangigen versicherungsmathe-
matischen Gutachter unter Anwendung der Anwartschaftsbar-
wertmethode (projected unit credit method) berechnet. Der Bar
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wert der DBO wird berechnet, indem die erwarteten zukUnftigen
Mittelabflisse mit dem Zinssatz von Industrieanleihen hochster
Bonitéat, die auf die Wahrung lauten, in der auch die Leistungen
bezahlt werden, und deren Laufzeiten denen der Pensionsver
pflichtung entsprechen, abgezinst werden. Versicherungsmathe-
matische Gewinne und Verluste, die auf erfahrungsbedingten
Anpassungen und Anderungen versicherungsmathematischer
Annahmen basieren, werden erfolgswirksam Uber die erwar-
tete Restdienstzeit der Arbeitnehmer erfasst, wenn der Saldo
der kumulierten, nicht erfassten versicherungsmathematischen
Gewinne und Verluste fiir jeden einzelnen Plan zum Ende der
vorherigen Berichtsperiode den héheren der beiden Betrage
aus 10 % der leistungsorientierten Verpflichtung oder 10 % des
beizulegenden Zeitwerts des Planvermdgens Ubersteigt.

Ein beitragsorientierter Plan ist ein Pensionsplan, unter dem der
Konzern fixe Beitrdge an eine eigenstandige Gesellschaft (Fonds)
entrichtet. Der Konzern hat bei beitragsorientierten Planen keine
rechtliche oder faktische Verpflichtung zuséatzliche Beitrdge zu
leisten, wenn der Fonds nicht genligend Vermogenswerte halt,
um die Pensionsanspriiche aller Mitarbeiter aus den laufenden
und vorherigen Geschaftsjahren zu begleichen. Die Beitrage
werden bei Félligkeit im Personalaufwand erfasst. Vorauszah-
lungen von Beitragen werden in dem Umfang als Vermdgens-
werte angesetzt, in dem ein Recht auf eine Rlckzahlung oder
eine Minderung kinftiger Zahlungen besteht.

Nachzuverrechnender Dienstzeitaufwand wird sofort erfolgs-
wirksam erfasst, es sei denn, die Anderungen des Pensions-
plans hangen vom Verbleib des Mitarbeiters im Unternehmen
fur einen festgelegten Zeitraum ab (Zeitraum bis zum Eintritt der
Unverfallbarkeit). In diesem Fall wird der nachzuverrechnende
Dienstzeitaufwand linear Uber den Zeitraum bis zum Eintritt der
Unverfallbarkeit erfolgswirksam erfasst.

(19) Leistungen aus Anlass der Beendigung des
Arbeitsverhéltnisses

Leistungen aus Anlass der Beendigung des Arbeitsverhaltnisses
werden geleistet, wenn ein Mitarbeiter vor dem regularen Ren-
teneintritt entlassen wird oder wenn ein Mitarbeiter gegen eine
Abfindungsleistung freiwillig aus dem Arbeitsverhéltnis scheidet.
Der Konzern erfasst Abfindungsleistungen, wenn er nachweislich
Abfindungen bei freiwilliger Beendigung des Arbeitsverhéltnisses
zu leisten hat. Leistungen, die nach mehr als zwolf Monaten
nach dem Bilanzstichtag fallig werden, werden auf ihren Barwert
abgezinst.

(20) Latente Steuern

Latente Steuern werden nach IAS 12 »Ertragssteuern« unter
Verwendung der Verbindlichkeiten-Methode, fir alle temporaren
Differenzen zwischen der Steuerbasis der Vermdgenswerte/
Schulden (tax base) und ihren Buchwerten im IFRS-Abschluss
angesetzt. Latente Steuern werden unter Anwendung der Steuer
satze (und Steuervorschriften) bewertet, die am Bilanzstichtag
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gelten oder im Wesentlichen gesetzlich verabschiedet sind und
deren Geltung zum Zeitpunkt der Realisierung der latenten
Steuerforderung bzw. der Begleichung der latenten Steuerver-
bindlichkeit erwartet wird. Im Zuge eines Unternehmenszusam-
menschlusses erworbene indentifizierbare Vermogenswerte
werden zu den beizulegenden Zeitwerten am Erwerbszeitpunkt
bilanziert. Temporére Differenzen entstehen, wenn der Buchwert
auf den beizulegenden Zeitwert erhéht wird, jedoch gleichzeitig
der Steuerwert den Anschaffungskosten des Vorbesitzers ent-
spricht. Dies flhrt nach IAS 12 zu einer latenten Steuerschuld,
die den Geschéfts- oder Firmenwert beeinflusst.

Latente Steuerforderungen werden in dem Unfang angesetzt, in
dem es wahrscheinlich ist, dass ein zu versteuernder Gewinn ver-
fligbar sein wird, gegen den die temporare Differenz verwendet
werden kann. Aktive latente Steuern auf Verlustvortrage werden
nur dann angesetzt, wenn eine Realisierung mit hinreichender
Sicherheit gewahrleistet ist.

Der Buchwert der latenten Steueranspriiche wird an jedem Bi-
lanzstichtag Uberprift und in dem Umfang reduziert, in dem
es nicht mehr wahrscheinlich ist, dass ein ausreichendes zu
versteuerndes Ergebnis zur Verfligung stehen wird, gegen das
der latente Steueranspruch zumindest teilweise verwendet
werden kann.

Latente Steuern, die sich auf Posten beziehen, die direkt im
Eigenkapital erfasst werden, werden ebenso im Eigenkapital
erfasst.

Latente Steueranspriiche und -schulden werden anhand der
Steuersdtze bemessen, deren Glltigkeit flr die Periode, in
der ein Vermogenswert realisiert wird oder eine Schuld erfllt
wird, erwartet wird. Dabei werden insbesondere die landerspe-
zifischen Steuersatze und Steuergesetze zugrunde gelegt, die
zum Bilanzstichtag gelten.

(21) Leasing

Leasingvertrage Uber Sachanlagevermdogen, bei denen der Kon-
zern Leasingnehmer ist und die wesentlichen Risiken und den
Nutzen aus dem Eigentum am Leasingobjekt tragt, werden nach
IAS 17 »Leasingverhéltnisse« als Finanzierungsleasing klassifi-
ziert. Vermogenswerte aus werden zu
Beginn der Laufzeit des Leasingverhéltnisses mit dem nied-
rigeren Wert aus beizulegendem Zeitwert des Leasingobjekts
und Barwert der Mindestleasingzahlungen aktiviert, gleichzeitig
wird die Leasingschuld passiviert. Jede Leasingrate wird in einen
Zins- und einen Tilgungsanteil aufgeteilt, so dass die Leasing-
verbindlichkeit konstant verzinst wird. Die Leasingverbindlich-
keit wird, ohne Berlicksichtigung der Zinszahlungen, unter den
sonstigen Schulden ausgewiesen. Der Zinsanteil der Leasingrate
wird aufwandswirksam in der Gewinn- und Verlustrechnung er
fasst. Das unter einem Finanzierungsleasing gehaltene Sach-
anlagevermdgen wird Uber den kiirzeren der beiden folgenden

Zeitraume linear abgeschrieben: die geschéatzte wirtschaftliche
Nutzungsdauer des Vermbgenswerts oder die Laufzeit des Lea-
singverhéltnisses.

FUr Leasingvertrage, bei denen der Konzern Leasingnehmer ist
und ein wesentlicher Anteil der Risiken und Chancen, die mit
dem Eigentum am Leasingobjekt verbunden sind, beim Lea-
singgeber verbleiben, werden die entsprechenden Vorgange
als klassifiziert. Im Zusammenhang mit
operativem Leasing geleistete Zahlungen werden linear Gber
die Dauer des Leasingverhéltnisses in der Gewinn- und Verlust-
rechnung erfasst.

(22) Realisierung von Erlésen

Erlose werden erfasst, wenn es wahrscheinlich ist, dass der wirt-
schaftliche Nutzen dem Konzern zuflief3en wird und die Hohe der
Ertrage verlasslich bestimmt werden kann. MediGene verbuchte
in der Berichtsperiode Erlose aus Produktverkdufen, Meilenstein-
und Lizenzzahlungen, Forschungs- und Entwicklungszahlungen
von Partnern, Forschungsférderung sowie sonstige Erlose.

Seit Mai 2004 wird Eligard® als MediGenes erstes Medikament
in Deutschland vermarktet. Damit wurden erstmals Umsatzerlose
aus der Vermarktung dieses Medikaments erzielt. Im Januar 2004
hatte MediGene zur Vermarktung von Eligard® eine Partnerschaft
mit Astellas Pharma Europe Ltd. abgeschlossen. MediGenes
Partner Gbernimmt die Vermarktung in Deutschland sowie im
Ubrigen Europa. Die Erldse aus Produktverkdufen werden reali-
siert, sobald das Produkt an Astellas Pharma ausgeliefert wurde.
Darlber hinaus erhélt MediGene Lizenzgeblhren an den von
Astellas Pharma im Markt erzielten Produktverkdufen. Auf der
Basis der im Quartal durch Astellas Pharma erzielten Verkaufs-
erlose werden Lizenzzahlungen von MediGene realisiert.

So genannte »Upfront-Payments« (einmalige Vorauszahlungen),
die MediGene bei Abschluss eines neuen Vertrags von Pharma-
partnern erhalt, werden gemaf IAS 18 (»Ertrdge«) passivisch ab-
gegrenzt und bei Erreichung bestimmter Zulassungsmeilensteine
ratierlich vereinnahmt. Nach Erhalt der Vorauszahlung erhoht sich
der Cashflow um die gesamte Einzahlung, gleichzeitig wird ein
Umsatzabgrenzungsposten gebildet. Dieser wird anteilig bei
Erreichen eines Meilensteins aufgeldst und in der Gewinn- und
Verlustrechnung als Umsatzerlose aus Produktverkdufen gezeigt.
Einmalige Lizenzzahlungen, bei denen der Ubergang samtlicher
Risiken und Chancen auf den Lizenznehmer erfolgt, werden
sofort als Ertrag realisiert.

MediGene erhalt Meilensteinzahlungen fiir die behdrdliche Ak-
zeptierung von eingereichten Zulassungsantragen, die Markt-
zulassung von Produkten durch die Behorden und fir das Errei-
chen von Forschungs- und Entwicklungsmeilensteinen, die im



Rahmen der Kooperationsvereinbarungen definiert wurden. Fir
diese Félle ist eine Abgrenzung nicht erforderlich. Entsprechend
werden diese Zahlungen sofort erfolgswirksam vereinnahmt,
sofern keine weiteren Leistungen vereinbart sind.

Die Ertrage aus Forschungskooperationen werden gemaf(3 IAS 18
erfolgswirksam vereinnahmt, wenn die vertraglich vereinbarten
Ziele erreicht werden. Vertraglich vereinbarte Zahlungen und
termingebundene Zahlungen, die nicht von einer zuklnftigen
Leistung abhdngen, werden als Ertrag vereinnahmt, vorausge-
setzt der Kooperationspartner bestatigt, dass die vertraglichen
Vereinbarungen erflillt worden sind. Die Férdermittel werden
nach Erfassung des Aufwands erfolgswirksam realisiert.

Zinsertrage werden erfasst, wenn die Zinsen entstanden sind.

(23) Zuwendungen der offentlichen Hand

Die Ertrage aus offentlicher Forschungsforderung werden geman
IAS 20 (»Bilanzierung und Darstellung von Zuwendungen der
offentlichen Hand«) bilanziert. MediGene erhélt anteilige Forder
mittel bei Anfallen von Aufwendungen. Die Férdermittel werden
nach Erfassung des Aufwands erfolgswirksam realisiert.

(24) Forschungs- und Entwicklungskosten

Forschungs- und Entwicklungskosten werden gemaR IAS 38
(»Immaterielle Vermogenswerte«) bilanziert. Forschungs- und
Entwicklungskosten werden als Aufwand in der Periode erfasst,
in der sie angefallen sind. Die Forschungs- und Entwicklungskos-
ten beinhalten Personalkosten, Beraterhonorare, Material- und
Laborkosten, Dienstleistungen, Rechtskosten sowie sonstige
umgelegte Kosten wie Miete und Strom, auRerdem enthalten
sie Abschreibungen auf Laborausristung. Forschungskosten
werden mit Anfall aufwandswirksam erfasst.

(25) Ergebnis je Aktie
Das Ergebnis je Aktie wird nach IAS 33 »Ergebnis je Aktie«
ermittelt.

Das unverwasserte Ergebnis je Aktie wird berechnet, indem
der Quotient aus dem Periodenergebnis (Zahler), welches den
Eigenkapitalgebern zusteht, und der gewichteten durchschnitt-
lichen Anzahl von ausgegebenen Aktien (Nenner) wahrend des
Geschéftsjahres gebildet wird.

Das verwasserte Ergebnis je Aktie ergibt sich, indem die gewich-
tete durchschnittliche Anzahl im Umlauf befindlicher Aktien um
samtliche Wandlungs- und Optionsrechte erhoht wird (Nenner).
Das Periodenergebnis wird um alle Anderungen im Ertrag oder
Aufwand bereinigt, die sich aus der Umwandlung der potenziellen
Stammaktien mit Verwéasserungseffekten ergeben wiirden.
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Es wird angenommen, dass \Wandelschuldverschreibungen in
Aktien getauscht und der Nettogewinn um den Zinsaufwand
und den Steuereffekt bereinigt wird. Im Falle der Aktienoptionen
wird berechnet, wie viele Aktien zum beizulegenden Zeitwert
(bestimmt durch den durchschnittlichen jahrlichen Bérsenkurs der
Unternehmensaktien) erworben werden konnten. Die hiernach
berechnete Anzahl von Aktien wird mit der Anzahl verglichen, die
sich ergeben hatte, wenn die Aktienoptionen ausgelibt worden
waren. Die Umwandlung von potenziellen Stammaktien gilt mit
dem Beginn der Periode bzw. mit dem Tag, an dem die poten-
ziellen Stammaktien emittiert wurden, als erfolgt.

(26) Kapitalflussrechnung

Die Kapitalflussrechnung wurde in Ubereinstimmung mit I1AS 7
»Kapitalflussrechnung« erstellt. Die Gesellschaft hat bei der
Ermittlung des Cashflows aus laufender Geschaftstatigkeit die
indirekte Methode angewandt und eine Aufgliederung in laufende
Geschaftstatigkeit, Investitionstatigkeit und Finanzierungstatig-
keit vorgenommen.

(27) Finanzrisikomanagement

Nachfolgend wird das Finanzrisikomanagement des MediGene-
Konzerns beschrieben. Fir die derzeit bestehenden und nach-
folgend aufgeflhrten Finanzrisiken stehen aus Sicht des
Managements keine geeigneten Managementmafinahmen
zur Verfligung, da eine Wahrungsabsicherung aus Meilenstein-
zahlungen aufgrund der nicht im vorfeld abschatzbaren Zahlungs-
zeitpunkte nicht effektiv wére. Insgesamt hat das Management
daher bewusst auf den Abschluss von Sicherungsgeschaften
verzichtet.

Durch seine Geschaftstatigkeit ist der Konzern verschiedenen
finanziellen Risiken ausgesetzt: dem Marktrisiko (beinhaltet das
Fremdwahrungsrisiko und das FairValue-Zinsrisiko), dem Kredit-
risiko, dem Liquiditatsrisiko und dem Cashflow-Zinsrisiko.

Fremdwéhrungsrisiko

Ein Fremdwahrungsrisiko entsteht, wenn zukinftige Geschéfts-
transaktionen, bilanzierte Vermogenswerte und Schulden auf
eine Wéhrung lauten, die nicht der funktionalen Wahrung des
Unternehmens entspricht. Der Konzern ist international tatig und
in Folge dessen Fremdwahrungsrisiken ausgesetzt, die auf den
Wechselkursénderungen zwischen US-Dollar und Euro bzw. GBP
und Euro basieren. Das Fremdwahrungsrisiko betrifft Erlose in
US-Dollar aus Eligard®-Verkaufen und Meilensteinzahlungen fir
die Polyphenon® E-Salbe vom Partner Bradley Pharmaceuticals.
Dariber hinaus sind die Kosten fir den Einkauf der Produkte
Eligard® und Polyphenon®-Salbe sowie die an den Verkauf die-
ser Produkte gekoppelten Lizenzzahlungen an die Lizenzgeber
fremdwahrungsabhangig.
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Die Tochtergesellschaften der MediGene AG verwenden als
funktionale Wahrung US-Dollar (MediGene, Inc.) oder Britisches
Pfund (Avidex Ltd.). Entsprechend bestehen auf Konzernebene
(funktionale Wahrung Euro) Wahrungsrisiken bezlglich der opera-
tiven Tatigkeiten der Tochtergesellschaften und deren bilanzierten
Vermdgenswerten und Schulden.

Aktienkursrisiko von Beteiligungen

Der Konzern ist hinsichtlich seiner Eigenkapitalbeteiligung an
der kanadischen Firma QLT Inc. einem Kursénderungsrisiko
ausgesetzt. Eine vom Konzern gehaltene Beteiligung wurde in
der Konzernbilanz als »zur VerauRerung verfligbar« (»Available
for Sale«) klassifiziert.

Im Konzern bestehen keine signifikanten Konzentrationen hin-
sichtlich moglicher Kreditrisiken. Es existieren zwei Grofskun-
denverhéltnisse mit Astellas Europe Pharma Ltd. und Bradley
Pharmaceuticals, Inc. Die Liquiditat der entsprechenden Kunden
wird anhand von 6ffentlich verfligbaren Geschaftslageberichten
und Konzernabschlissen Uberwacht.

Ein vorsichtiges Liquiditdtsmanagement schliel3t das Halten einer
ausreichenden Reserve an flissigen Mitteln und handelbaren
Wertpapieren sowie die Fahigkeit zur Emission am Markt ein.
MediGene geht unter den derzeitigen Bedingungen davon aus,
handelbare Wertpapiere am Markt emittieren zu kénnen.

Da der Konzern wesentliche verzinsliche Vermogenswerte halt,
sind der Konzerngewinn und der operative Cashflow abhangig
von Anderungen des Marktzinssatzes. Aus den festverzinslichen
Leasingschulden entsteht ein FairValue-Zinsrisiko.

(28) Segmentherichterstattung/Geschaftshereiche

Nach IAS 14 »Segmentberichterstattung« hat die Segmentbe-
richterstattung entsprechend der internen Organisations- und
Berichtsstruktur des Konzerns zu erfolgen. Ein Geschaftsseg-
ment ist eine Gruppe von Vermogenswerten und betrieblichen
Aktivitaten, welche Produkte oder Dienstleistungen bereitstellt,
die bzgl. ihrer Risiken und Chancen unterschiedlich von denen
anderer Geschéftsbereiche sind. Ein geografisches Segment
stellt innerhalb eines bestimmten wirtschaftlichen Umfelds Pro-
dukte bereit, dessen Risiken und Chancen von dem anderer
wirtschaftlicher Umfelder abweichen.

(29) Nicht fortgefiihrte Aktivitaten

Unter den nicht fortgeflhrten Aktivitdten wurden im Geschéfts-
jahr 2005 Kosten berichtet, die im Wesentlichen flr den ehe-
maligen Kardiologiebereich der MediGene AG anfielen. Sie be-
inhalten Kosten die der Aufrechterhaltung von ausgewahlten
Patenten der ehemaligen Tochtergesellschaft LARNAX GmbH
zugeordnet werden. Die LARNAX GmbH wurde riickwirkend

zum 1. Januar 2005 auf die Muttergesellschaft, MediGene AG,
verschmolzen. Aus diesem Grund fielen im Geschaftsjahr 2006
keine weiteren Kosten an.

C) Anderungen im Konsolidierungskreis

Am 27 September 2006 hat MediGene 100 % der ausstehenden
Aktien und der damit verbundenen Stimmrechte der Avidex Ltd.
(Abingdon, Oxfordshire, GroRbritannien) tbernommen. Im Ge-
genzug haben die Avidex-Aktionadre im Tausch gegen alle ausste-
henden Avidex-Anteile insgesamt 8.030.618 neue MediGene-
Aktien erhalten. In einem zweiten Schritt wurden bei der Avidex
Ltd. Optionen ausgetibt. Der Tausch der daraus resultierenden
Avidex Ltd.-Anteile in 127.169 MediGene-Aktien war zum Stichtag
31. Dezember 2006 noch nicht abgeschlossen.

Das Entwicklungsportfolio der Gbernommenen Gesellschaft
beinhaltet Medikamentenkandidaten gegen Krebs- und Auto-
immunkrankheiten und eine weitere Technologieplattform zur
Entwicklung neuer Medikamente. Das Hauptprodukt RhuDex®,
ein oral verabreichbarer CD80-Inhibitor, steht vor dem Beginn
einer klinischen, explorativen Phase lla-Studie zur Behandlung
von rheumatoider Arthritis. Weitere Medikamentenkandidaten
befinden sich in der Erforschung und vorklinischen Entwicklung.
Die Technologieplattform mit monoklonalen T-Zellen-Rezeptoren
(mTCR) bildet die Basis flr weitere neue Medikamente. Avidex
Ltd. bleibt als Tochterunternehmen der MediGene AG in vollem
Umfang am Firmensitz in Abingdon, Oxfordshire, Grof3britannien,
bestehen. Avidex Ltd. beschatftigte zum Zeitpunkt der Ubernahme
43 Mitarbeiter.

Die Konsolidierung der Avidex Ltd. wird gemaR IFRS 3 »Unter
nehmenszusammenschlisse« behandelt. Die Anschaffungskos-
ten beliefen sich auf insgesamt 50.076 T€. Die Anschaffungs-
kosten setzen sich zusammen aus dem beizulegenden Zeitwert
der ausgegebenen Aktien (48.473 T€) und auf die im Zusam-
menhang mit dem Erwerb angefallenen Kosten (1.603 T€). Der
beizulegende Wert der Aktien entspricht dem XETRA-Schlusskurs
(Deutsche Borse, Frankfurt) der MediGene-Aktie am Tag des
Kontrollibergangs, dem 27 September 2006, und stellt im Sinne
von IFRS 3.27 den besten Anhaltspunkt fir den beizulegenden
Zeitwert der ausgegebenen Aktien dar.

InTE 2006
Ausgegebene Aktien zum beizulegenden Zeitwert 43.473
Anzahl der ausgegebenen Aktien (Stiicke) 8.157.787
Beizulegender Zeitwert je Aktie (€) 5,96
Fiir den Erwerb von Avidex Ltd. unmittelbar
angefallene Kosten 1.603
Anschaffungskosten, gesamt 50.076



InTE 2006
Durch Avidex Ltd. erworbene Zahlungsmittel, netto 7.879
Fiir den Unternehmenserwerb unmittelbar angefallene Kosten" -1.603
Zahlungsmittelzufluss, gesamt 6.276

Kosten fur die Ausgabe neuer Aktien sind hierin nicht enthalten

Die nachfolgend dargestellte Kaufpreisallokation nach IFRS 3
erforderte bei erstmaligem Ansatz das Treffen einer Vielzahl
von Annahmen durch das Management. Die bei Ubergang der
Stimmrechte am 27. September 2006 vorgenommene Auftei-
lung des Kaufpreises wurde auf Grund ihrer Vorlaufigkeit zum
31. Dezember 2006 weiterentwickelt. Dabei hat sich ergeben,
dass es wahrscheinlich ist, dass die steuerlichen Verlustvortrage
der Avidex Ltd. auch auf Grund der erfassten passiven latenten
Steuern in absehbarer Zeit realisierbar sind. Die angesetzten
latenten Steueranspriiche in Hohe von 10.527 T€ wurden mit den
angesetzten passiven latenten Steuerverbindlichkeiten saldiert.
Trotz dieser Anpassung ist die Kaufpreisallokation weiterhin als
vorlaufig anzusehen.

InTE Bei Erwerb Buchwert
angesetzt nach IFRS

Zahlungsmittel 7.879 7.879

Sachanlagen 385 385

Laufende Forschungs- und Entwicklungs-

projekte 40.574 0

Immaterielle Vermdgenswerte und sonstige

\ermdgenswerte 460 460

Erworbenes Vermdgen, gesamt 49.298 8.724

Féllige Zahlungsverpflichtungen -1.356 -1.356

Latente Steuern -1.645 0

Identifizierte, aber nicht bilanzierte

Schulden zum beizulegenden Zeitwert 0 0

Verbindlichkeiten, gesamt -3.001 -1.356

Beizulegender Zeitwert des

Nettovermdgens 46.297 7.368

Geschafts- oder Firmenwert aus dem

Unternehmenserwerb 3.779 0

Anschaffungskosten, gesamt 50.076 7.368

Ltd. wurden mit dem Wechselkurs vom 27 Septembe

et (1 Euro = 0,6777 GBP)

Die Vermdgenswerte v
2006 von GBP in Euro u

Dem Geschéfts- oder Firmenwert aus dem Unternehmenserwerb
liegen Synergien mit den bei MediGene bestehenden Unterneh-
mensbereichen vorklinische und klinische Entwicklung sowie
Zulassung zugrunde. Darlber hinaus tragen zum Geschéafts- oder
Firmenwert Indikationserweiterungen flir RhuDex® und bisher
nicht bertcksichtigte zusatzliche Anwendungspotenziale im Be-
reich der mTCR-Produkte und -Plattform bei.
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Die Ertrage und Aufwendungen der Avidex Ltd. wurden ab dem
Zeitpunkt der Erstkonsolidierung in die Erfolgsrechnung des Kon-
zerns aufgenommen. Fir das Geschéftsjahr 2006 stellen sich
ohne die Effekte der Konsolidierung die Auswirkungen der Ak-
quisition auf die Konzernfinanz- und Ertragslage wie folgt dar:

InTE 2006
Gesamterldse 0
Beschaffungskosten der Erlése 0
Bruttoergebnis 0
Allgemeine Verwaltungs- und Vertriebskosten 1.056
Forschungs- und Entwicklungskosten 1.71
Betriebsergebnis (EBIT) -2.767
Jahresfehlbetrag -2.688
Mittelzu-/-abfluss
aus laufender Geschaftstatigkeit -2.917
aus Investitionstatigkeit -87
aus Finanzierungstatigkeit 149
Wechselkursschwankungen -7
Nettoab-/-zufluss -2.862

Unter der Annahme, dass Avidex Ltd. schon zum 1. Januar 2006
in den Konsolidierungskreis einbezogen worden waére, wére das
Konzernergebnis in Hohe von -11.459 T€ belastet worden.

D) Erlauterungen zur Gewinn- und Verlustrechnung

Die Gewinn- und Verlustrechnung wurde nach dem Umsatzkos-
tenverfahren erstellt.

(30) Gesamterlose

MediGenes Erldse stammen aus der Kommerzialisierung der
Medikamente Eligard® und Polyphenon® E-Salbe. Alle Erlose
werden durch Partnerschaften mit Astellas Pharma Europe Ltd.
(Eligard®) und Bradley Pharmaceuticals, Inc. (Polyphenon® E-
Salbe) erzielt. Die Produktumsétze und Lizenzeinnahmen resul-
tieren ausschlieRlich aus dem Eligard®-Verkauf. Dariber hinaus
wurden im Rahmen der Zulassung von Eligard® in bestimmten
europaischen Landern ein Umsatzabgrenzungsposten vollstandig
aufgelost, der bei Abschluss des Vermarktungsvertrages mit
Astellas gebildet worden war. MediGene hat flr die Polyphenon® E-
Salbe vom Partner Bradley Pharmaceuticals, Inc. Meilenstein-
zahlungen in Hohe von 19 Mio. US-$ erhalten. Die sonstigen
betrieblichen Ertrage enthalten im Wesentlichen offentliche
Fordermittel. MediGene erhalt im Rahmen zweier Forschungs-
forderungsprogramme Zuschisse flr die EndoTAG®-Technologie
in Hohe von insgesamt 1,8 Mio. €. Die Gelder werden in den
kommenden zwei Jahren bereitgestellt.
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InTE 2006 2005  Verén-
derung
Umsatzerldse aus Produktverkéufen und
Lizenzeinnahmen 11.724 10.794 9%
Meilensteine 18.825 8.761 115 %
Umsatzerldse 30.549 19.555 56 %
Fordermittel 518 0 -
Sonstige 157 127 24 %
Gesamt 31.224 19.682 59 %

(31) Beschaffungskosten der Erlose

Die Beschaffungskosten der Erlose enthalten im Wesentlichen
Kosten fir den Einkauf von Eligard® und eine entsprechende
Beteiligung von QLT, Inc. an den Verkaufserloésen. Die Beschaf-
fungskosten stiegen entsprechend zu den mit Eligard® erzielten
Erldsen. Darlber hinaus beinhalten die Kosten auch die Bildung
einer Ruckstellung fir eine noch durchzufiihrende klinische Stu-
die mit der Polyphenon® E-Salbe. Die Durchflihrung dieser Stu-
die war eine Auflage der amerikanischen Behorde FDA fir die
Zulassung der Salbe in den USA. Fir die Polyphenon® E-Salbe
wurde mit der Zulassung in den USA eine Meilensteinzahlung
an den Lizenzgeber Epitome (Kanada) fallig.

(33) Allgemeine Verwaltungskosten
Die Allgemeinen Verwaltungskosten setzen sich wie folgt zu-
sammen:

InTE 2006 2005 Verén-

derung
Personalaufwendungen 3.092 2.708 14 %
Beratungshonorare 1.169 847 38 %
Miete und sonstige Nebenkosten 306 299 2%
Reisekosten 256 194 32 %
Abschreibungen 88 95 -1 %
Sonstige 1.224 880 39 %
Gesamt 6.135 5.023 22 %

Der Anstieg der Verwaltungskosten resultiert aus Beratungs- und
Honorarkosten fir MediGenes Aktivitaten im Bereich »Mergers
& Acquisitions« und der Erstkonsolidierung der Avidex Ltd. seit
Ende September 2006.

(34) Forschungs- und Entwicklungskosten
Die Forschungs- und Entwicklungskosten beinhalten folgende
Posten:

InTE 2006 2005  Veran-

derung

Meilensteine 1.174 846 39 %

Lizenzzahlungen 3.956 2.026 95 %

Kosten fiir den Einkauf der Ware 5.539 6.205 11 %

Gesamt 10.669 9.077 18 %
(32) Vertriebskosten

In den Vertriebskosten sind ausschlieRlich die Aufwendungen flr
die Geschaftsentwicklung (Business Development) ausgewie-
sen. Sie beinhalten Personalaufwendungen, Beratungshonorare,
Marktstudien, Materialkosten und weitere Dienstleistungen.
Vertriebsaktivitaten fir zur Vermarktung zugelassene Produkte
bestanden im Berichtszeitraum nicht, sind aber fir das kom-
mende Geschaftsjahr geplant.

InTE 2006 2005  Verén-

derung
Personalaufwendungen 746 536 39 %
Beratungshonorare 309 243 27 %
Miete und sonstige Nebenkosten 75 47 60 %
Materialkosten und weitere Dienstleistungen 23 13 77 %
Abschreibungen 5 12 -58 %
Sonstige 346 249 39 %
Gesamt 1.504 1.100 37%

InTE 2006 2005 Verén-

derung
Personalaufwendungen 7.963 6.687 19 %
Miete und sonstige Nebenkosten 1.038 853 22 %
Labormaterialkosten 685 397 73 %
Dienstleistungen 7.360 4412 67 %
Abschreibungen 975 1.241 21 %
Sonstige 3.254 2.407 35%
Gesamt 21.275 15.997 33%

Die F&E-Kosten erhohten sich auf Grund der Ubernahme der
Avidex Ltd. und des Fortschritts sowie der Ausweitung des kli-
nischen Programms flir EndoTAG®-1. Gleichzeitig wurden die
Forschungsaktivitdten zur Anwendung der EndoTAG-Technologie
auf nichtkrebsbezogene Erkrankungen intensiviert. Die hierflr
entstehenden Kosten werden im Rahmen von zwei 6ffentlichen
Forderprogrammen erstattet. In der Berichtsperiode hat
MediGene keine Entwicklungskosten aktiviert, da nach Ansicht
des Managements nicht alle Voraussetzungen nach IAS 38
erflllt waren.

(35) Finanzergebnis

Zinsertrage fielen bei der Verzinsung vorhandener Barmittel in Form
von Tagesgeldanlagen an. Zinsaufwendungen entstanden durch
die Verzinsung von ausstehenden Wandelschuldverschreibungen
und durch Finanzierungsleasing. Sdmtliche Zinszahlungen werden
nach IAS 23 als Aufwand erfasst.



Der mit Astellas Pharma Europe Ltd. geschlossene Vertrag zur
Vermarktung von Eligard® beinhaltet ein eingebettetes Derivat,
da der Vertrag in US-Dollar und nicht in der funktionalen \Wahrung
einer der beiden Vertragsparteien abgewickelt wird. Zum Stich-
tag 31. Dezember 2006 wurden Verluste in Hohe von 101 T€ aus
diesem Finanzinstrument erfasst.

Wahrungsverluste entstanden bei der Umrechnung von Meilenstein-
zahlungen von US-Dollar in Euro. MediGene hat im abgelaufenen
Geschaftsjahr Meilensteinzahlungen von den Vermarktungspart-
nern Astellas Pharma und Bradley Pharmaceuticals erhalten.

Die Zinsaufwendungen beinhalten Zinsen flr Finanzierungs-
leasing in Hohe von 3T€ (2005: 17 T€)

InTE 2006 2005 Verén-
derung
Zinsertrage 1.298 827 57 %
Zinsaufwendungen -1 -149 -93 %
Zwischensumme 1.287 678 90 %
Aufwand/Ertrage aus Wertpapieren 0 -1.512 -
Verluste/Gewinne aus derivativen
Finanzinstrumenten -101 0 -
Wahrungsgewinne/-verluste -433 305  >-200 %
Gesamt 753 -529  >200 %

(36) Personalaufwand
In den Aufwandspositionen der Gewinn- und Verlustrechnung
sind die folgenden Personalaufwendungen enthalten:

InTE 2006 2005 Verén-
derung
Lohne und Gehalter 9.512 1.776 22 %
Sozialversicherungsabgaben 1.374 1.090 26 %
Pensionsaufwand
Beitragsorientierte Plane 80 160 -50 %
Leistungsorientierte Plane 69 101 -30 %
Fuhrungskraften und Mitarbeitern
gewdahrte Aktienoptionen 472 501 6%
Sonstige 294 303 -4 %
Gesamt 11.801 9.931 19 %
InTE 2006 2005 Verén-
derung
Spezialpharma 1.423 1.984 -28 %
Biopharma 6.608 4.708 40 %
Sonstige 3.770 3.239 16 %
Gesamt 11.801 9.931 19 %
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31.12.2006 | 31.12.2005 Verén-
derung

Geschaftsentwicklung und
Allgemeine Verwaltung 4 34 21 %
Forschung und Entwicklung 130 80 63 %
Gesamt m 114 50 %

MediGene beschéftigte zum Jahresende 2006 insgesamt
171 Mitarbeiter — davon 123 in Martinsried (2005: 107 Mitarbei-
ter), 6 bei der MediGene, Inc. in den USA (2005: 7 Mitarbeiter)
und 42 bei der Avidex Ltd. in Grof3britannien. Im Durchschnitt
waren im Jahr 2006 konzernweit 121 Mitarbeiter beschaftigt,
davon 6 bei MediGene, Inc. und auf Grund der Konsolidierung
ab 27 September 2006 anteilig 10 Mitarbeiter bei Avidex Ltd.
Auf Konzernebene entspricht das einer Zunahme von 15 % zum
Vorjahresdurchschnittswert von konzernweit 105 Mitarbeitern.

(37) Abschreibungen auf Sachanlagevermdgen

Im Rahmen der Anwendung des Umsatzkostenverfahrens wer
den die Abschreibungen auf immaterielle Vermdgensgegenstan-
de und Sachanlagen in der Gewinn- und Verlustrechung nicht
gesondert ausgewiesen, sondern auf die allgemeinen Vertriebs-
und Verwaltungskosten bzw. die Forschungs- und Entwicklungs-
kosten umgelegt. Aus dem Verkauf von Anlagevermdgen sind
Verluste in Hohe von 4 T€ entstanden.

InTE 2006 2005 Verén-

derung
Auf Sachanlagen 544 698 -22 %
Auf immaterielle Vermdgenswerte 452 483 6 %
Auf aktivierte Leasinggegenstande 72 167 -57 %
Gesamt 1.068 1.348 -21%

Die planmaéRigen Abschreibungen auf immaterielle Vermogens-
werte beziehen sich auf die im August 2004 (bernommenen
Patente und Lizenzen der ehemaligen Munich Biotech AG.

(38) Abschreibung auf den Geschéfts- oder Firmenwert

Zum Stichtag hat sich der Firmenwert durch die Akquisition der
Avidex Ltd. von 9.226 T€ auf 13.041 T€ erh6ht. Dem Firmen-
wert liegen drei Cash Generating Units zugrunde, die sich aus
folgenden Entwicklungsprojekten und Technologien zusammen-
setzen:

o RhuDex® (CGU 1)

o mTCR-Plattform und —Entwicklungsprojekte (CGU 2)

o G207 und NV1020 (CGU 3)
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Die anteiligen Buchwerte der Geschafts- oder Firmenwerte wer-
den den CGUs wie folgt zugeordnet:

InTE Avidex Ltd. MediGene, Inc.

CGU1 CGU2 CGU3
2006, 2005 2006, 2005 2006 2005

Buchwert des
Geschafts- oder

Firmenwerts 2.713 - 1.102 9.226 9.226

Der Firmenwert (31. Dezember 2006: 3.815T€), der auf den CGUs
RhuDex® (CGU 1) und mTCR-Technologie einschlieRlich der Ent-
wicklungsprojekte (CGU 2) basiert, resultiert aus der Ubernah-
me von Avidex Ltd. und wurde in der zum 30. September 2006
endenden Periode erstmalig angesetzt. Die den CGUs 1 und
2 zugeordneten Buchwerte des Geschéfts- oder Firmenwerts
werden in der Wahrung GBP geflihrt und zum Stichtagskurs in
Euro umgerechnet.

Diesem Geschéfts- oder Firmenwert liegen Synergien mit den
bei MediGene bestehenden Unternehmensbereichen vorklinische
und klinische Entwicklung sowie Zulassung zugrunde. Darlber
hinaus tragen zu dieser Position die potenziellen Anwendungen
von RhuDex® auf zuséatzliche Krankheitsgebiete sowie die bisher
nicht berticksichtigten zusatzlichen Anwendungspotenziale im
Bereich der mTCR-Produkte und -Plattform bei. Auf Grund der
Vorlaufigkeit der Kaufpreisallokation wurde nach IAS 36.84 kein
jahrlicher Impairmenttest durchgefihrt. Zum 31. Dezember 2006
hatten sich keine Anderungen der zugrunde liegenden Annahmen
und Parameter ergeben. Da zum Stichtag keine Anhaltspunkte auf
Wertminderung vorlagen, wurde der entsprechende Firmenwert
keinem Werthaltigkeitstest unterzogen. Die jahrliche Werthaltig-
keitsprifung ist erstmalig flr das Geschaftsjahr 2007 geplant.

Ein Firmenwert in Hohe von 9.226 T€ stammt aus der Akqui-
sition der MediGene, Inc. im Jahr 2001. Der Firmenwert wird
dem Segment Biopharma zugeordnet; ihm liegen die CGU 3 mit
den Entwicklungsprojekten G207 und NV1020 der MediGene,
Inc. zugrunde. Der mindestens einmal jahrlich durchzufihren-
de Werthaltigkeitstest ergab zwar insgesamt eine Verringerung
des Projektwerts, dennoch Uberstieg der ermittelte Zeitwert
der beiden Projekten zugrundeliegenden CGU 3 den Buchwert
der CGU 3, die den Geschafts- oder Firmenwert enthélt. Der
Geschéfts- oder Firmenwert der CGU 3 wird in Euro geflihrt.

Die Berechnung des CGU-Wertes basierte auf prognostizier
ten, abgezinsten Cashflows, die aus der vom Management fir
diese Einheit verabschiedeten Planungen abgeleitet wurden.
Der Planungszeitraum umfasst 16 bzw. 17 Jahre. Die Abschét-

zung basiert auf der Annahme entsprechend langer Patentlauf-
zeiten sowie dem geschétzten Erreichen der Spitzenumséatze
fUr Produkte von finf Jahren nach Markteinfihrung. Fir das
Basis-Szenario hat das Management verschiedene Annahmen
getroffen. Den gewogenen durchschnittlichen \Wachstumsraten
liegen industrielibliche Annahmen zur Umsatzentwicklung von
neueingeflihrten Produkten zugrunde. Das Management hat die
budgetierte Bruttomarge (93 %) basierend auf Entwicklungen in
der Vergangenheit und Erwartungen beziglich der zuklnftigen
Marktentwicklung bestimmt. Die Erfolgswahrscheinlichkeit, den
Markt zu erreichen, wird auf 375 % geschatzt und basiert auf
branchentblichen Durchschnittswerten (Quelle: Scrip, Juli 2004).
Der Diskontierungssatz wird mit 20,4 % angesetzt und berdck-
sichtigt neben den geschatzten Kapitalkosten auch die spezi-
fischen Risiken wie zum Beispiel die Erfolgswahrscheinlichkeit der
Projekte. Das Marktwachstum wird auf 1 % (NV1020 relevanter
Markt) und 0,5 % (G207 relevanter Markt) geschéatzt. Gegendber
der Vorjahresperiode hat sich das Marktumfeld in den Zielindika-
tionen so verandert, dass nunmehr von geringeren erzielbaren
Marktanteilen fir NV1020 und G207 ausgegangen werden muss.
Die Annahmen zu erreichbaren Marktanteilen verringerten sich
von 35 % auf 20 % (NV1020) bzw. von 33 % auf 20 % (G207).
Ein Restwert wird nicht ermittelt. Fir den auf G207 und NV1020
beruhenden Firmenwert Ubersteigt der erzielbare Betrag den
Buchwert. Dagegen miuisste bei einer grundsatzlich méglichen
Anderung der getroffenen Grundannahmen der bilanzierte Ge-
schafts- oder Firmenwert vollstéandig abgeschrieben werden. Flir
diese rein hypothetische Betrachtung wurde fiir beide Medika-
mentenkandidaten, G207 und NV1020, gleichzeitig die folgende
Verénderung der einzelnen Parameter angenommen: Absenkung
der Bruttomarge auf 85 %, Verringerung des maximal erreich-
baren Marktanteils auf 15 %; Wachstumsrate 0 % und Erhohung
der Kapitalkosten auf 20 %. Bei nicht erfolgreicher Entwicklung
eines oder beider Projekte kann eine Wertberichtigung bis hin
zur vollstandigen Abschreibung des Geschéfts- oder Firmenwerts
notwendig werden. Die Bewertung wird jeweils zum 30. Novem-
ber eines Geschaftsjahres durchgefihrt.

(39) Materialaufwendungen und Aufwendungen fiir bezogene
Dienstleistungen

In den Aufwandspositionen der Gewinn- und Verlustrechnung

sind folgende Materialaufwendungen enthalten:

InTE 2006 2005 Verén-
derung
Beschaffungskosten der Erldse 10.669 9.077 18 %
Aufwendungen fiir F&E-Material 685 397 73 %
Gesamte Aufwendungen fiir Erlése
und Material 11.354 9.474 20 %
Aufwendungen fir bezogene Dienstleistungen 7.360 4412 67 %
Gesamt 18.714 13.886 35 %



Unter Beschaffungskosten der Erlése werden die Anschaffungs-
kosten fir den Einkauf des Produkts Eligard® dargestellt. Die
Aufwendungen fir Material beinhalten Ausgaben flr Laborma-
terialien und Chemikalien in Hohe von 685 T€ (2005: 397 T€).
Die bezogenen Dienstleistungen in Hohe von 7.360 T€ setzen
sich aus folgenden Posten zusammen: Durchfiihrung klinischer
Studien 3.938 T€ (2005: 2.366 T€), Zulassung 166 T€ (2005:
85 T€), Produktionsleistungen 1.684 T€ (2005: 908 T€) sowie vor-
klinischen Entwicklungsleistungen 1.572 T€ (2005: 1.053 T€).

E) Erlauterungen zum Ergebnis je Aktie
(40) Unverwassertes und verwissertes Ergebnis je Aktie

Die folgende Tabelle zeigt die Berechnung des unverwasserten
Nettoverlusts je Aktie:

InTE 2006 2005 Verén-
derung

Nettoverlust aus fortgefiihrten

Aktivitaten -6.891 -12.044 43 %

Verlust aus nicht fortgefiihrten

Aktivitaten 0 -1 -

Nettoverlust einschlieBlich nicht

fortgefiihrter Aktivitdten -6.891 -12.045 43 %

Zinsen auf Wandelschuldverschreibungen 3 59 -95 %

Ergebnis, bereinigt um die Effekte aus

Wandelschuldverschreibungen -6.888 -11.986 43 %

In Tsd. Stiick 2006 2005 Verén-
derung

Gewichtete durchschnittliche

Anzahl der Aktien 22.410.901 | 18.560.027 21 %

Verwasserungseffekt

Aktienoptionen 801.639 701.429 14 %

Wandelschuldverschreibungen 103.529 126.772 -18 %

Gewichtete durchschnittliche

Anzahl an Stammaktien (ohne

eigene Anteile) bereinigt um

den Verwésserungseffekt 23.316.069 | 19.388.228 20 %

Nach dem Bilanzstichtag hat sich das Grundkapital der Gesell-
schaft durch Ausgabe der restlichen MediGene-Aktien fur die
Akquisition von Avidex Ltd. (127.169 neue Aktien), durch Opti-
onsaustbung (344 neue Aktien), sowie durch eine im Februar
2007 durchgeflihrte Barkapitalerhohung (2.062.040 neue Ak-
tien) von 28.653.630 Aktien (Stichtag 31. Dezember 2006) auf
30.843.183 Aktien erhoht (Stand 28. Februar 2007).
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Der Nettoverlust bei voller Verwéasserung entsprach zum Be-
richtszeitpunkt dem tatsachlichen Verlust, da die Umwandlung
von Aquivalenten von Stammaktien dem Verwisserungseffekt
entgegen wirken wirde.

F) Erlduterungen zur Bilanz

AKTIVA
Die detaillierte Zusammensetzung und Entwicklung der Sach-
anlagen kann dem Anlagenspiegel (Seite 88 f.) entnommen

werden.

(41) Sachanlagen/Leasing

InTE 31.12.2006 | 31.12.2005 Verén-
derung

Anschaffungs-/Herstellungskosten

Aktivierte Leasingobjekte aus

Finanzierungsleasing 0 325 -

Kumulierte Abschreibung 0 -145 -

Nettobuchwert 0 180 -

Zum Stichtag bestanden keine Leasingschulden. Im Laufe des
Jahres 2006 wurden samtliche Leasinggegenstéande erworben
und in das Anlagevermogen Ubernommen.

(42) Immaterielle Vermdogenswerte

Im Zuge der Allokation des Kaufpreises der Gbernommenen
Avidex Ltd. wurden im Entwicklungsportfolio der Gesellschaft
immaterielle Vermdgenswerte identifiziert und in Hohe von ins-
gesamt 40.574 T€ angesetzt.

Darunter sind das Hauptprodukt RhuDex® sowie weitere Me-
dikamentenkandidaten, die sich in der Erforschung und vorkli-
nischen Entwicklung befinden. Die Technologieplattform mit
monoklonalen T-Zellen-Rezeptoren (MTCR) bildet die Basis fur
weitere neue Medikamente. Alle Projekte von Avidex Ltd. befin-
den sich noch nicht in einem nutzungsbereiten Zustand, so dass
sie einmal jahrlich auf Wertminderung tberprift werden. Der
jahrliche Wertminderungstest wird erstmalig im Geschéftsjahr
2007 durchgefihrt.

MediGene hat keine selbsterstellten immateriellen Vermdgens-
werte aktiviert.

(43) Finanzanlagen

Zur Veraufierung verflgbare finanzielle Vermogenswerte um-
fassen lediglich Aktien des kanadischen Partnerunternehmens
QLT Inc. Der Wertzuwachs ergibt sich aus Kursgewinnen der
Aktien der QLT Inc. zum Stichtag und wurde direkt im Eigen-
kapital erfasst.



88 Konzern-Anhang MediGene AG
der MediGene AG vom 1. Januar bis 31. Dezember 2006
InTE Anschaffungs-/Herstellungskosten
1.1.2006 Anderung Wahrungs- Zugénge Abgénge Markt- 31.12.2006
Konsolidie- anderungen bewertung
rungskreis
Anlagevermdgen
Sachanlagevermdgen 6.700 3.415 6 488 972 0 9.625
Immaterielle Vermdgenswerte 1.424 40.574 357 3.793 0 0 52.148
Geschafts- oder Firmenwert 11.071 3.7719 36 0 0 0 14.886
Finanzanlagen 2.761 0 0 0 0 243 3.004
Gesamt 27.956 47.768 387 4.281 -972 243 79.663
der MediGene AG vom 1. Januar bis 31. Dezember 2005
InTE Anschaffungs-/Herstellungskosten
1.1.2005 Anderung Wahrungs- Zugéange Abgénge Markt- 31.12.2005
Konsolidie- anderungen bewertung
rungskreis
Anlagevermdgen
Sachanlagevermdgen 6.556 0 63 4572 -371 0 6.700
Immaterielle Vermdgenswerte 7.385 0 39 0 0 0 7.424
Geschafts- oder Firmenwert 11.071 0 0 0 0 0 11.071
Finanzanlagen 2.761 0 0 0 0 0 2.761
Gesamt 21.773 0 102 452 -371 0 27.956
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Kumulierte Abschreibungen Nettobuchwerte
1.1.2006 Anderung Wahrungs- Zugénge Abgénge 31.12.2006 31.12.2006 31.12.2005
Konsolidie- anderungen
rungskreis
5.563 3.031 -8 616 -968 8.234 1.391 1.137
881 0 -30 452 0 1.303 50.845 6.543
1.845 0 0 0 0 1.845 13.041 9.226
1.503 0 0 0 0 1.503 1.501 1.258
9.792 3.031 -38 1.068 -968 12.885 66.778 18.164
Kumulierte Abschreibungen Nettobuchwerte
1.1.2005 Anderung Wéhrungs- Zugénge Abgénge 31.12.2005 31.12.2005 31.12.2004
Konsolidie- dnderungen
rungskreis
4.991 0 58 865 -351 5.563 1.137 1.565
365 0 33 483 0 881 6.543 7.020
1.845 0 0 0 0 1.845 9.226 9.226
0 0 -116 1.619 0 1.503 1.258 2.761
7.201 0 -25 2.967 -351 9.792 18.164 20.572
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InTE 2006 2005 Verén-
derung

Anfang des Jahres 1.258 2.761 -54 %

Abschreibungen 0 -1.503 -

Ubertragung in Marktbewertungs-

riicklage 243 0 -

Ende des Jahres 1.501 1.258 19 %

(44) Sonstige kurzfristige Vermogenswerte und Forderungen
aus Lieferungen und Leistungen

InTE 31.12.2006 | 31.12.2005 Verén-
derung

Sonstige Vermdgenswerte mit

einer Laufzeit <1 Jahr

Abgrenzung von Lizenzeinnahmen 1.662 861 93 %

Umsatzsteuerriickforderungen 614 2 >200 %

Mietkaution 320 28 >-200 %

Fordermittel 177 0 -

Zinsen 88 2 >200 %

Steuerrickforderungen aus

Kapitalertragen 53 48 10 %

Sonstige 36 1 >200 %

Summe 2.950 942 >200 %

Ausgaben fiir Aufwendungen

zukiinftiger Perioden mit einer

Laufzeit <1 Jahr

Versicherungen 148 90 64 %

R&D Forschungsleistungen 144 0 -

Lizenzzahlungen 125 55 127 %

Wartung n 29 145 %

Miete/Lease 59 0 -

Teilnahmegebiihren Konferenzen

und Reisebuchungen 37 28 32%

Sonstige 59 30 97 %

Summe 643 232 177 %

Sonstige Vermdgenswerte 3.593 1.174 >200 %

Forderungen aus Lieferungen und

Leistungen 769 2 >200 %

Im Berichtsjahr 2006 wurde eine Forderung aus Lieferungen
und Leistungen auf Grund von Uneinbringlichkeit vollstandig
wertberichtigt (89 T€). Zum Stichtag hatten die gesamten ab-
gegrenzten Aufwendungen eine Laufzeit unter einem Jahr. Die
gesamten Forderungen und sonstigen Vermdgenswerte sind
innerhalb von drei Monaten fallig.

(45) Liquide Mittel
InTE 31.12.2006 | 31.12.2005 Verén-
derung
Liquide Mittel <3 Monate 52.498 37.625 40 %
Gesamt 52.498 37.625 40 %

Die liquiden Mittel waren in Form von Geldanlagen mit einer
Laufzeit von weniger als drei Monaten angelegt. Der Buchwert
der liquiden Mittel entspricht ihrem beizulegenden Zeitwert.
Der effektive Zinssatz flr kurzfristige Bankeinlagen ist variabel
und belief sich in der Berichtsperiode auf 2,23-3,46 %. Die
Veranderung der liquiden Mittel gegeniber dem Vorjahr ist in
der Cashflow-Rechnung auf Seite 68 dargestellt.

PASSIVA
(46) Eigenkapital

Zum 31. Dezember 2006 stieg das gezeichnete Kapital von
18.766 T€ auf 28.654 T€. Es ist eingeteilt in 28.653.630 nennwert-
lose auf den Namen lautende Stlickaktien, die zum Bilanzstichtag
zu 100 % ausgegeben waren. Insgesamt waren zum Stichtag
774 % der Aktien freihandelbar. Fir 22,6 % der ausgegebenen
Aktien wurde eine Marktschutzvereinbarung mit den Alt-Aktio-
naren von Avidex Ltd. getroffen. Zum 31. Dezember 2006 lag der
MediGene AG keine Meldung geméal WpHG §21 vor.

Der Vorstand ist mit Beschluss der Hauptversammlung vom
2. Juni 2006 erméchtigt, mit Zustimmung des Aufsichtsrats das
Grundkapital bis zum 1. Juni 2011 durch ein- oder mehrmalige
Ausgabe von insgesamt bis zu 10.310.226 neuen auf den Na-
men lautenden Stlickaktien gegen Bar oder Sacheinlagen um
insgesamt bis zu 10.310.226 € zu erhdhen (genehmigtes Kapital
1/2006). Die Ermachtigung kann in Teilbetragen ausgenutzt wer
den. Der Vorstand ist ermachtigt, mit Zustimmung des Aufsichts-
rats den weiteren Inhalt der Aktienrechte und die Bedingungen
der Aktienausgabe festzulegen.

Fir die Akquisition von Avidex Ltd. wurden bis zum 31. Dezember
2006 8.030.618 neue Aktien gegen Sacheinlage ausgegeben. In
einem weiteren Schritt wurden bei der Avidex Ltd. noch Optionen
ausgelbt. Die daraus resultierenden Anteile an der Avidex Ltd.
wurden Anfang 2007 ebenfalls im Wege einer Sachkapitaler
hohung gegen 127169 MediGene-Aktien in die MediGene AG
eingebracht. Da die Aktien bis zum Stichtag noch nicht ins Han-
delsregister eingetragen waren, wird die daraus resultierende
Verbindlichkeit in Hohe von 610 T€ als finanzielle Verpflichtung
gesondert ausgewiesen.
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Aktienzahl Stiickaktien Agio Gesamt
Stiick in Tsd. Stiick
bzw. € bzw. T€ inTE inTE
Stand 1.1.2005 18.522.684 18.523 256.882 275.405
Aktienoptionsprogramm fiir Mitarbeiter
Wert erbrachter Leistungen 495 495
Erlése aus ausgegebenen Aktien 40.062 40 211 211
Wandelschuldverschreibungsprogramm fiir Mitarbeiter
Wert erbrachter Leistungen 6 6
Erlose aus ausgegebenen Aktien 3.778 3 9 12
Ausgabe von Aktien
Pflichtwandlung der Wandelanleihe 199.648 200 1.173 1.373
Stand 31.12.2005 18.766.172 18.766 258.776 277.452
Aktienoptionsprogramm fiir Mitarbeiter
Wert erbrachter Leistungen 463 463
Erlése aus ausgegebenen Aktien 4.460 5 17 22
Wandelschuldverschreibungsprogramm fir Mitarbeiter
Wert erbrachter Leistungen 9 9
Erlose aus ausgegebenen Aktien 120 0 0 0
Ausgabe von Aktien
Gegen Bareinlage 1.852.260 1.852 13.000 14.852
Unternehmenserwerb 8.030.618 8.031 39.362 47.393
Stand 31.12.2006 28.653.630 28.654 311.627 340.281
2006 2005 2004
Durchschnittl. Durchschnittl. Durchschnittl.
Ausiibungs- Ausiibungs- Ausiibungs-
preis € Anzahl preis € Anzahl preis € Anzahl
Ausgegebene Aktienoptionen, Stand 1.1. 6,88 701.429 6,80 604.379 6,25 516.344
Ausgegeben 10.22 118.176 12,37 146.691 7.84 112.955
Ausgeibt 479 -4.460 6,26 -40.062 2,93 -21.000
Verwirkt 11.39 -13.506 9,18 -9.579 7,69 -3.920
Verfallen 0 0 0 0 0 0
Ausgegebene Aktienoptionen, Stand 31.12. 801.639 701.429 604.379
Gewichteter durchschnittlicher
Ausiibungspreis je Option in € 7,30 6,88 5,50

Im Februar 2007 entstanden 2.062.040 neue Aktien im Rahmen
einer Kapitalerhéhung gegen Bareinlage. Dartber hinaus hat sich
im gleichen Monat das Grundkapital durch Optionsaustbung
um weitere 344 Aktien auf insgesamt 30.843.183 Aktien erhoht
(Stand 28. Februar 2007).

Eigenkapitalinstrumente, wie beispielsweise Optionen und an
Mitarbeiter gewahrte Wandelschuldverschreibungen, werden
gemal IFRS 2 bewertet.

Aktienoptionen werden an Fihrungskrafte und Mitarbeiter aus-
gegeben. Die erstmalige Ausgabe erfolgt innerhalb des ersten
Jahres nach Eintritt in die Gesellschaft. Der Ausiibungspreis
pro Option entspricht am Tag der Ausgabe dem hoheren Wert:
Entweder dem Borsenkurs oder dem Durchschnittsschlusskurs
der letzten 60 Handelstage auf dem XETRA-Handelssystem der
deutschen Borse zuzlglich einer Pramie von 20 %. Die Bezugs-
berechtigten kénnen die Optionsrechte friihestens nach Ablauf
einer Wartezeit von zwei Jahren beginnend mit dem Zuteilungs-
tag des jeweiligen Bezugsrechts ausliben. Die Optionen haben
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einen vertraglichen Optionszeitraum von zehn Jahren. Der Kon-
zern hat keinerlei gesetzliche oder faktische Verpflichtung zum
Ruckkauf bzw. zum Barausgleich der Optionen.

Im Jahr 2006 wurden 146.691 Aktienoptionen ausgegeben
(2005: 112.955 Aktienoptionen), so dass Anfang Juni 2006 aus
dem bedingten Kapital XII (680.000 Aktien) noch 190.089 Aktien-
optionen zur Ausgabe zur Verfligung standen. Gemaf Haupt-
versammlungsbeschluss vom 2. Juni 2006 wurde das bedingte
Kapital XIl auf 500.000 € herabgesetzt, da in Zukunft hiervon
kein Gebrauch mehr gemacht werden soll. Stattdessen hat die
Hauptversammlung die Schaffung eines bedingten Kapitals XVI
in Héhe von 1.000.000 € zur Ausgabe von Optionsrechten be-
schlossen.

Die Ausgabe ist wie folgt beschrankt: 340.000 Optionen an
Mitglieder des Vorstands und 50.000 Optionen an Mitglieder
der Geschéftsfiihrung verbundener Unternehmen und 610.000
Optionen an Mitarbeiter.

Der durchschnittliche Austbungspreis fir die in 2006 ausgege-
benen Optionen betrégt 10,22 € im Vergleich zum Vorjahreswert
von 12,37 €.

Wahrend der Berichtsperiode wurden regelmaRig Aktienoptionen
ausgelbt. Der gewichtete durchschnittliche Austibungspreis
betrug im Geschaftsjahr 2006 4,79 €.

Die Bewertung der Instrumente wird anhand eines Binomial-Mo-
dells durchgefiihrt. Folgende Parameter werden bericksichtigt:

2006 2005 2004
Wartefrist 2 Jahre 2 Jahre 2 Jahre
Optionslaufzeit 10 Jahre | 10Jahre 10 Jahre
Austibungshiirde bezliglich des Basiswerts 120 % 120 % 120 %
Volatilitat 40 % 40 % 106 %
Risikofreier Zinssatz 3,84 % 3,24 % 5,65 %

Die erwartete Volatilitdt wurde auf historischer Basis ermittelt
und basiert auf einem gleitenden 250 Tage-Durchschnitt zum
Zeitpunkt der Optionsausgabe. Der risikofreie Zinssatz entspricht
der Rendite einer hypothetischen Null-Kupon-Anleihe ohne Kredit-
ausfallrisiko mit 10-jahriger Laufzeit und betrug im Monat der
Optionsausgabe 3,84 % (Quelle: Deutsche Bundesbank). Der
beizulegende Zeitwert der wahrend des Geschaftsjahres ausge-
geben Aktienoptionen betrug je Option 3,58 € (2005: 4,77 €). Fur
das Jahr 2006 wird gemaR IFRS ein Aufwand flr aktienorientierte
Vergitungsformen von insgesamt 463 T€ ausgewiesen (2005:
495T€). Dieser setzt sich wie folgt zusammen:

InTE 2006 2005

Aufwand fiir Aktienoptionen
aus dem Jahr

2003 - 64
2004 0 214
2005 315 217
2006 148 -
Aufwand, gesamt 463 495

Am 31. Dezember 2006 gliederten sich die ausstehenden Aktien-
optionen nach Wandlungspreis, Anzahl ausgegebener Optionen,
Restlaufzeit und noch wandelbarer Optionen wie folgt:

Ausiibungspreis Anzahlim Restlaufzeit Anzahl
in€ Umlauf befind- in Jahren ausiibbarer
licher Optionen Optionen
2,93 120.536 1 120.536
5,35 30.100 2 30.100
5,53 9.460 3 9.460
6,48 166.367 3 166.367
4,60 45179 7 45.179
4,68 80.000 7 80.000
7,69 60.237 8 60.237
8,10 40.000 8 40.000
12,37 134.082 9 =
10,22 115.678 10 —
- 801.639 - 551.879
In den Jahren 2005 und 2006 ausgegebene Aktienoptionen waren zum

31. Dezember 2006 noch nicht

r

Die gewichtete durchschnittliche Restlaufzeit der im Umlauf
befindlichen Aktienoptionen betrégt 4,42 Jahre.

Im Jahr 2006 wurden keine Wandelschuldverschreibungen an
Mitarbeiter der Tochtergesellschaft MediGene, Inc. ausgegeben
(2005: 9.000 Wandelschuldverschreibungen).

Ausstehende Wandelschuldverschreibungen werden wie folgt
bilanziert: Der beizulegende Zeitwert der Schuldkomponente
und der Eigenkapitalumwandlungskomponente wird jeweils
zum Ausgabedatum der Wandelschuldverschreibung bestimmt.
Der beizulegende Zeitwert der Schuldkomponente, der in den
langfristigen Schulden erfasst wird, wird mit Marktzinssétzen
fur gleichwertige nicht wandelbare Schuldverschreibungen be-
rechnet. Der Residualwert, der den Wert der Eigenkapitalum-
wandlungskomponente darstellt, wird im Eigenkapital unter den
sonstigen Ricklagen ausgewiesen.



Die Anzahl der im Rahmen der beschlossenen Beteiligungspro-
gramme noch ausstehenden, glltigen Wandelschuldverschrei-
bungen belief sich zum 31. Dezember 2006 auf 103.529 (2005:
126.772). Die gewichtete durchschnittliche Restlaufzeit der im
Umlauf befindlichen Wandelschuldverschreibungen betragt
2,33 Jahre.

2006 2005 2004
Ausgegebene Wandelschuld-
verschreibungen, Stand 1.1. 126.772 332.168 107.523
Ausgegeben 0 9.000 243.277
Ausgeibt -120 -203.426 -1.757
Verwirkt -258 -9.970 -16.875
Verfallen -22.865 1.000 0
Ausgegebene Wandelschuld-
verschreibungen, Stand 31.12. 103.529 126.772 332.168
Durchschnittlicher Wandlungspreis je
Aktiein € 8,62 12,66 9,55
Aus- Coupon  Anzahlaus-  Restlaufzeit Anzahlnoch
tibungspreis in % p.a. gegebener in Jahren  wandelbare
in€ WSV WSV
11,72 25 22.325 1 22.325
26,40 25 1.957 1 1.957
9,90 25 1.600 1 1.600
3,80 25 10.300 2 10.300
4,83 25 14.537 2 14.537
497 25 1.600 2 1.600
7,69 25 17.210 3 17.210
8,08 25 25.000 3 25.000
12,37 25 9.000 4 =N
103.529 94.529
In den Jahren 2005 und 2006 ausgegebene Wandelschuldverschreibungen waren zum
31. Dezember 2006 noch nicht ausiibbar

Mit Beschluss der Hauptversammlung vom 10. Juni 2005 ist das
Grundkapital der Gesellschaft um 5.000.000 € bedingt erhoht (be-
dingtes Kapital XV). Das bedingte Kapital dient ausschlieRlich der
Gewahrung neuer Aktien an die Inhaber von Options- oder \Wan-
delschuldverschreibungen, die gemaéfd Beschluss der ordentlichen
Hauptversammlung vom 10. Juni 2005 durch die Gesellschaft oder
durch unmittelbare oder mittelbare Mehrheitsbeteiligungsgesell-
schaften der Gesellschaft ausgegeben werden. Die Aktien nehmen,
sofern sie bis zum Beginn der ordentlichen Hauptversammlung
der Gesellschaft entstehen, vom Beginn des vorhergehenden Ge-
schéftsjahres, ansonsten jeweils vom Beginn des Geschéftsjahres
an, in dem sie entstehen, am Gewinn teil.
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Das Grundkapital der Gesellschaft ist gemafd Hauptversammlung
vom 2. Juni 2006 um bis zu 1.000.000 neue auf den Namen lau-
tende Stammaktien bedingt erhéht (bedingtes Kapital XVI). Das
bedingte Kapital dient der Ausgabe von Aktienoptionen an Mit-
glieder des Vorstands, Geschaftsflihrungsorgane nachgeordneter
verbundener Unternehmen im In- und Ausland, an Fihrungskréafte
und Mitarbeiter der Gesellschaft und nachgeordneter Unternehmen.
Die Laufzeit der Aktienoptionen betrégt zehn Jahre. Als Erfolgsziel
ist eine Austibung der Optionsrechte nur moglich, wenn der unge-
wichtete Durchschnitt der Schlusspreise der MediGene-Aktie an
den 30 Borsenhandelstagen vor dem ersten Tag des jeweiligen
AusUbungszeitraumes mindestens 120 % des AusUbungspreises
betrdgt. Sofern diese Voraussetzung fir einen bestimmten Aus-
Ubungszeitraum vorliegt, ist die Austbung wahrend dieses Aus-
Ubungszeitraumes unabhangig von der weiteren Kursentwicklung
der MediGene-Aktie moglich. Das Management geht davon aus,
dass erstmalig im Jahr 2007 Aktienoptionen aus einem entspre-
chenden Aktienoptionsprogramm ausgegeben werden.

(Nr.) Betrag 31.12.2006 Verwendungszweck
| 225.366 Optionen
Il 105.784 Optionen
Il 125 TBG"-Darlehen
% 13.770 Wandelschuldverschreibungen
v 664.745 Wandelschuldverschreibungen
Vi 3.000 Wandelschuldverschreibungen
ViR - Wandelschuldverschreibungen
VIl 3.000 Wandelschuldverschreibungen
X 3.000 Wandelschuldverschreibungen
Xl 2.600 Wandelschuldverschreibungen
XIP 496.540 Wandelschuldverschreibungen
Xl - Wandelschuldverschreibungen
XV 5.000.000 Optionen
XVP 1.000.000 Optionen
7.517.930

vom 2. Juni 2006
y vom 2. Juni 2006

Zum Stichtag 31. Dezember 2006 betrug die Gesamtzahl der
ausgegebenen Aktien 28.653.630 und die Anzahl der Aktien auf
Basis »voller Verwasserung« 29.558.798. Die Veranderungen im
Eigenkapital durch Austibung von Optionen und Wandelschuld-
verschreibungen sind in der Eigenkapitalveranderungsrechnung
aufgeflhrt.
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(47) Kapitalriicklage

Im Jahr 2006 wurden 4.460 Aktienoptionen und 120 Wandel-
schuldverschreibungen gewandelt. Die Eigenkapitalkomponente
der Wandelschuldverschreibung belief sich zum 31. Dezember
2006 auf 6 T€. Die Kapitalrliicklage hat sich durch Ausgabe von
Aktien gegen Bareinlage (Méarz 2006) und gegen Sacheinlage
(September 2006) erhoht.

InTE Stand Verdnderung Stand Veranderung Stand
1.1.2005 31.12.2005 31.12.2006
Ausgabe von Aktien 268.648 0 268.648 53.632 322.280
Kosten der Aktienausgabe -13.561 0 -13.561 -1.270 -14.831
Ausiibung von Aktienoptionen 484 21 695 16 m
Austibung von Wandelschuldverschreibungen 228 1.182 1.410 1 1411
Aufwand neue Optionen/Anleihen 1.083 501 1.584 472 2.056
Gesamt 256.882 1.894 258.776 52.851 311.627
(48) Bilanzverlust
InTE Stand Verdnderung Stand Verdnderung Stand
1.1.2005 31.12.2005 31.12.2006
Verlust -213.665 -12.045 -225.710 -6.891 -232.601
Gesamt -213.665 -12.045 -225.710 -6.891 -232.601
(49) Sonstige Riicklagen
InTE Stand Verdnderung Stand Veranderung Stand
1.1.2005 31.12.2005 31.12.2006
Nicht realisierte Gewinne/Verluste aus Marktbewertung QLT Inc.-Aktien -8 8 0 243 243
Unterschiedsbetrag aus Wahrungsumrechnung -20 -35 -b5 644 589
Gesamt -28 -27 -55 887 832

Die von MediGene gehaltenen Aktien der Gesellschaft QLT Inc.
werden am Stichtag zum Marktpreis bewertet. Die Aktien der
Gesellschaft sind in US-Dollar notiert. Die sich aus Aktienkurs-
schwankungen ergebenden Wertanderungen werden direkt im
Eigenkapital erfasst. Die bei der Umrechnung in Euro anfallenden
Wahrungsumrechnungsdifferenzen werden davon getrennt im
Unterschiedsbetrag aus Wahrungsumrechnung ebenfalls direkt
im Eigenkapital erfasst. In dieser Bilanzposition werden darliber
hinaus auch Wahrungsdifferenzen in Fremdwahrung geflhrter Ver
mogens-, Geschafts- oder Firmenwerte ausgewiesen. Fremdwah-
rungsdifferenzen aus der Umrechnung von Abschlissen auslan-
discher Tochterunternehmen werden ebenfalls hierin erfasst.



(50) Langfristige Finanzschulden
Die Finanzschulden stellen sich wie folgt dar.

InTE 31.12.2006 | 31.12.2005 Verénd-

erung
Langfristige Darlehen 98 115 15 %
Gesamt 98 115 15%

In den langfristigen Darlehen sind zum 31. Dezember 2006 Wan-
delschuldverschreibungen enthalten. Zum Stichtag 31. Dezember
2006 bestanden weder kurzfristige noch langfristige Finanzlea-
singverpflichtungen.

(51) Pensionsverpflichtungen
Der Rickstellungsbetrag in der Bilanz ermittelt sich wie folgt:

InTE 31.12.2006 31.12.2005
Barwert der fondsfinanzierten

Verpflichtungen 933 735
Beizulegender Zeitwert des Planvermégens -840 -575
Zwischensumme 93 160
Nicht realisierte versicherungs-

mathematische Gewinne und Verluste -12 -63
Bilanzierte Verpflichtung 81 97

Das Planvermogen besteht aus Rlckdeckungsversicherungen.
Die tatsachlichen Ertréage aus den Rickdeckungsversicherungen
betragen 2 T€ (2005: Verlust 38 T€). Die folgenden Betrage wur-
den in der Gewinn- und Verlustrechnung im Personalaufwand
erfasst:

InTE 2006 2005
Laufender Dienstzeitaufwand 61 90
Zinsaufwand 29 29
Erwarteter Ertrag aus dem Planvermdgen -24 -22
Erfasste versicherungs-

mathematische Verluste 3 4

Nachzuverrechnender Dienstzeitaufwand - -

Kosten fiir im Geschaftsjahr
erworbene Anspriiche — _

Gesamtbetrag im
Personalaufwand erfasst 69 101
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in % 2006 2005
Abzinsungssatz 45 4,0
Erwarteter Ertrag aus Planvermégen 45 40
Zukiinftige Gehaltssteigerungen 45 40

Zukiinftige Rentensteigerungen 1,0/2,0 2,0

Als biometrische Berechnungsgrundlagen wurden genau wie
im Vorjahr die Richttafeln 2005G von Professor Klaus Heubeck
verwendet.

Die Anderung des Barwerts der leistungsorientierten Verpflich-
tungen stellt sich wie folgt dar:

InTE 31.12.2006
Leistungsorientierte

Verpflichtungen zum 1.1.2005 606
Zinsaufwand 29
Laufender Dienstzeitaufwand 59
Leistungen der Mitarbeiter 31
Versicherungsmathematische Gewinne/Verluste 10
Leistungsorientierte

Verpflichtungen zum 31.12.2005 735
Zinsaufwand 29
Laufender Dienstzeitaufwand 61
Leistungen der Mitarbeiter 178
Versicherungsmathematische Gewinne/Verluste -70
Leistungsorientierte

Verpflichtungen zum 31.12.2006 933
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Die Anderung des Barwerts des Planvermdgens stellt sich wie  (52) Ertragssteuern

folgt dar:
Latente Steuern zum 31. Dezember 2006 beziehen sich auf
InTE 31.12.2006 folgende Posten:
Beizulegender Zeitwert des
Planvermdgens zum 1.1.2005 364
Erwartete Rendite 22 InTE Konzern-Bilanz Konzern-Gewinn-

. - und -Verlust-
Arbeitgeberbeitrage 218 rechnung
Leistungen der Mitarbeiter 31 31122006 | 31.122005  2006| 2005
Versicherungsmathematische Gewinne/Verluste -59 Latente Ertragsteueranspriiche
Elelzulegepder Zeitwert des Latente Steuern auf steuerliche

anvermdgens zum 31.12.2005 576 Verlustvortrage
Erwartete Rendite 24| Deutschland 40733 41274 1.055| 2832
Arbeitgeberbeitrage 81 ysa 14889 15422 1055 1194
Leistungen der Mitarbeiter 178 GroRbritannien 10383 0 715 0
Versicherungsmathematische Gewinne/Verluste -23 66.011 56.696 2825 4.026
Beizulegender Zeitwert des q icht it _54.392 56,696 874 4026
Planvermégens zum 31.12.2006 840 avon nicht angesetz : - .
Netto 11.619 0 1.951 0
Unterschiedliche Nutzungs-
Die Betréage der laufenden und der vorangegangene Berichts- dauern bei Sachanlagen 1.030 84 -4 6
perioden seit Bestehen der Pensionsverpflichtung stellen sich Sonstige Steuern aus
wie folgt dar: Subvention/Vergiinstigungen 2.709 2.846 156 -114
Derivative Finanzinstrumenten 36 0 36 0
InTE 2006 2005 2004 Wandelschuldverschreibungen 0 40 -40 20
Leistungsorientierte Leasing 0 42 -42 -96
Verpflichtung 933 735 3% Meilensteinzahlungen 0 240 -240 -480
Planvermdgen 840 576 0 Riickdeckungsversicherungen 13 59 54 59
Uberdeckung/Unterdeckung 92 157 36 Bewertung von Riickstellungen 0 12 -12 -14
Versi_cherungsmathematische 3888 3323 .92 619
Gewinne/Verluste -17 -67 0 -
; davon nicht angesetzt -2.785 -1.840 -1.238 366
Erfahrungsbedingte Anpassungen
der Planschulden 1 0 0 1.103 1.483 -1.330 -253
Erfahrungsbedingte Anpassungen Passive latente Steuern
des Planvermdgens 6 5 0 Aktivierung von erworbenen
Lizenzen 13.557 1.362 93 93
Unterschiedliche Nutzungs-
dauern bei Sachanlagen 0 32 32 28
Leasing bei Sachanlagen 39 65 26 81
Pensionsriickstellungen 79 24 -55 51
Wandelschuldverschreibungen 2 0 -2 0
13.677 1.483 94 253
Latenter Steuerertrag/
-aufwand 715 0
Passive latente Steuern
(saldo) -955 0

In der Bilanz wie folgt
ausgewiesen

Aktive latente Steuern 0 0
Passive latente Steuern -955 0

Passive latente Steuern
(Saldo) -955 0



Da in absehbarer Zukunft weiterhin Verluste zu erwarten sind,
wurden die Steueranspriiche in dem Mal3e, in dem sie die
Steuerverbindlichkeiten Ubersteigen, nicht angesetzt. Aktive
und passive latente Steuern wurden miteinander saldiert, so-
weit sie gegenlber den gleichen Steuerbehdrden bestehen und
fristenkongruent sind.

Der Berechnung der latenten Steuern lag in Deutschland ein
Mischsteuersatz von 35,98 % zu Grunde, der sich zusammen-
setzt aus einem Korperschaftsteuersatz von 25 %, Solidaritats-
zuschlag in Héhe von 5,5 % und Gewerbesteuer in Hohe von
13,04 %. Die Abzugsfahigkeit der Gewerbesteuer wurde bei
der Ermittlung des Mischsteuersatzes berlcksichtigt. Fir die
latenten Steuern der ausldndischen Geschaftsbereiche wurden
die landerspezifischen Steuersatze verwendet.

Der ausgewiesene Steueraufwand weicht vom erwarteten Steu-
eraufwand ab, der sich bei Anwendung des nominalen Steuer
satzes (35,98 %) auf das Ergebnis nach IFRS ergeben hatte. Eine
Uberleitung der Unterschiedseffekte ist aus untenstehender
Tabelle ersichtlich.

Da die Tochterunternehmen nicht Uber nicht ausgeschittete
Gewinne verfligen, werden insofern keine passiven latenten
Steuern angesetzt.

InTE 2006 2005
Ergebnis vor Steuern -7.606 -12.045
Erwarteter Steuerertrag 2731 4.334
Erhéhung der nicht angesetzten latenten

Steuern auf Verlustvortrége -874 -4.026
Nicht angesetzte temporére Differenzen -1.238 366
Nicht abzugsfahige Betriebsausgaben /

Sonstiges -312 -789
Unterschied aus Steuersatzdifferenz USA 114 115
Unterschied aus Steuersatzdifferenz

GroRbritannien -160 0
Kapitalerhéhungskosten 457 0
Sonstige -9 0
Ausgewiesener Steuerertrag 75 0

Der Steuerertrag fUr das Geschaftsjahr 2006 besteht ausschlief3-
lich in den Effekten aus der Entstehung und Umkehrung tem-
porérer Differenzen.
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InTE 31.12.2006 31.12.2005
Fiir Korperschaftssteuer in Deutschland 110.591 115.195
Fiir Gewerbesteuer in Deutschland 109.059 113.512
State Tax in USA 36.211 37.373
Federal Tax in USA 37.578 38.946
Corporate Tax in UK 31.777 -

In Deutschland konnen nach dem Korperschaftsteuergesetz
steuerliche Verlustvortrage grundséatzlich unbegrenzt vorgetra-
gen werden. Der Abzug bestehender Verlustvortrage wird dann
ausgeschlossen, wenn die vortragende Gesellschaft ihre steu-
erliche Identitat verliert. Der Verlust einer solchen steuerlichen
Unternehmensidentitdt wird angenommen, wenn die folgenden
zwei Kriterien kumulativ erflllt sind: (i) mehr als 50 % der Gesell-
schaftsanteile Ubertragen wurden und (i) die Gesellschaft ihren
Geschaftsbetrieb mit vorwiegend neuen Vermdgenswerten wei-
terfihrt oder neu aufnimmt. Die gesetzlich begrenzte Abzugsfa-
higkeit der betrieblichen Verluste gilt sowohl fir die Korperschaft-
als auch fur die Gewerbesteuer. Infolge der Kapitalerhbhung im
Rahmen des Borsengangs hat die Gesellschaft moglicherweise
Teile ihrer Verlustvortrage verloren. Der Abzug von steuerlichen
Verlustvortragen vom zu versteuernden Einkommen in kinftigen
Jahren ist auf 1 Mio. € p.a. begrenzt, wobei ein Ubersteigender
Verlustvortrag in Hohe von 60 % abgezogen werden (Mindest-
besteuerung).

Die Verlustvortrage von der Tochtergesellschaft Avidex Ltd. in
GroRbritannien kdnnen unbegrenzt genutzt werden, Dagegen
verfallen die Verlustvortrage bei MediGene, Inc. (USA) zwischen
2009 und 2026. In den USA kénnen auf der Federal Tax basieren-
de steuerliche Verlustvortrage 20 Jahre genutzt werden, auf der
State Tax beruhende verfallen dagegen nach 10 Jahren.

(53) Schulden aus Lieferungen und Leistungen

Die Schulden aus Lieferungen und Leistungen von 2.638 T€
(2005: 845 T€) bestanden in Form offener Rechnungen, die
hauptséachlich fir von MediGene in Anspruch genommene
Dienstleistungen gestellt wurden.

(54) Derivative Finanzinstrumente

Der mit Astellas Pharma Europe Ltd. geschlossene Vertrag zur
Vermarktung von Eligard® beinhaltet ein eingebettetes Derivat,
da der Vertrag in US-Dollar und nicht in der funktionalen Wahrung
einer der beiden Vertragsparteien abgewickelt wird. Gewinne
(Verluste) aus diesem Derivat entstehen durch Wechselkurs-
verluste (-gewinne) des US-Dollar gegenlber dem Euro und
werden jeweils zum Periodenende erfolgswirksam erfasst. Die
Bewertung des eingebetteten Derivats erfolgt auf der Basis vor-
liegender Bestellungen von Astellas Pharma Europe Ltd.



98

Die im Rahmen des mit der Virionics Corporation geschlossenen
Lizenzvertrags bestehende Option, stufenweise einen Firmen-
anteil von bis zu 15 % an Virionics zu erhalten, stellt ebenfalls
ein derivatives Finanzinstrument dar. Bisher hat MediGene keine
Firmenanteile an Virionics erhalten. Das Management geht da-
von aus, dass der beizulegende Zeitwert des entsprechenden
derivativen Finanzinstruments mit Null anzusetzen ist.

(55) Kurzfristige Finanzschulden

Die im Rahmen der Ubernahme von Avidex Ltd. entstehenden
neuen MediGene-Aktien waren zum Bilanzstichtag noch nicht
vollstandig ausgegeben und werden daher in der Bilanz als
Finanzschulden in Hohe von 610 T€ ausgewiesen.

(56) Riickstellungen

Zur Erflllung der mit der Polyphenon® E-Zulassung verbundenen
Auflagen durch die FDA wurde eine Rickstellung in Héhe von
780 T€ gebildet.

(57) Sonstige kurzfristige Schulden

Die sonstigen kurzfristigen Schulden in Summe von 9.931 T€
(2005: 3.343 T€) enthalten die zum Stichtag noch zu entricht-
ende Oracea™-Lizenzzahlung in Hohe von 3.793 T€. Darlber
hinaus bestehen kurzfristige Schulden in falligen Zahlungen fir
Produktlizenzen in Hohe von 1.380 T€ (2005: 725T€) und in noch
nicht in Rechnung gestellten, aber bezogenen Dienstleistungen
im den Bereichen klinische Studien und Zulassung in Hohe von
1.714T€ (2005: 353 T€).

G) Konzern-Eigenkapitalveranderungsrechnung

Die Konzern-Eigenkapitalveranderungsrechnung fur die Geschéfts-
jahre 2006 und 2005 ist als gesonderter Bestandteil des Konzern-
anhangs auf Seite 69 dargestellt.

H) Erléauterungen zur Kapitalflussrechnung

Die Kapitalflussrechnung zeigt Herkunft und Verwendung der
Geldstrome in den Geschéftsjahren 2006 und 2005. Ihr kommt
damit eine zentrale Bedeutung fir die Beurteilung der Finanzlage
des Unternehmens zu.

Der Kapitalfluss aus Investitionstatigkeit sowie der Kapitalfluss
aus Finanzierungstatigkeit sind jeweils zahlungsbezogen ermittelt.
Der Kapitalfluss aus laufender Geschéftstatigkeit hingegen wird
ausgehend vom Jahresfehlbetrag indirekt abgeleitet.

Im Rahmen von nicht auszahlungswirksamen Finanzierungsakti-
vitaten wurden im Jahr 2006 fir Labor- und Blroausstattungen
keine neuen Leasingverpflichtungen eingegangen.

Der Endbestand an flissigen Mitteln enthélt nach IAS 7.7 aus-
schlief3lich Zahlungsmittel und Zahlungsmittelaquivalente. Der in
der Kapitalflussrechnung dargestellte Finanzmittelfonds stimmt
mit der Position »Liquide Mittel« in der Konzernbilanz Gberein.

Die Gliederung der Kapitalflussrechnung wurde gegentiber dem
Vorjahr Uberarbeitet, um insbesondere in Bezug auf das Finanz-
ergebnis eine hohere Transparenz zu schaffen. Die Vorjahreswerte
wurden entsprechend angepasst.

1) Segmentberichterstattung

Priméres Berichtsformat — Geschiftshereiche

Der Konzern ist zum 31. Dezember 2006 weltweit gesehen in
zwei Hauptgeschaftsbereiche organisiert: »Spezialpharma« und
»Biopharma«. Die Segmente setzen sich wie folgt zusammen:

o Eligard® zur Behandlung von hormon-abhéangigem,
fortgeschrittenem Prostatakrebs

o Polyphenon® E zur Behandlung von Genitalwarzen und
Aktinischer Keratose

o Oracea™ zur Behandlung der Hauterkrankung Rosazea (seit
Dezember 2006)

o EndoTAG®-1 zur Behandlung solider Tumoren

o RhuDex® (seit 27. September 2006)

o NV1020 zur Behandlung von Lebermetastasen

o G207 zur Behandlung von Gehirntumoren

o Vorklinische Produktkandidaten: EsoDex™, YourDex™
und HiDex™ (seit 27. September 2006)

o EndoTAG®-Technologie
o mTCR-Technologieplattform (seit 27. September 2006)
o HSV-Technologie

Zwischen den Geschéftsbereichen und Regionen gibt es kei-
ne internen Leistungsverrechnungen, die regelmafigen oder
geplanten Charakter haben. Aus diesem Grund werden keine
Angaben zu Verrechnungspreisen gemacht.

Die Erlose der einzelnen Segmente entstammen externen Ge-
schaftsbeziehungen.
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InTE Spezialpharma Biopharma Sonstige/Nicht  Eliminierungen Gesamt
zugeordnet

2006

Erlose aus Verk&ufen mit externen Kunden 30.554 629 41 0 31.224
Erlose aus Transaktionen mit anderen Segmenten 0 0 152 -152 0
Gesamterltse 30.554 629 193 -152 31.224
Beschaffungskosten vom Umsatz 10.669 0 0 - 10.669
Bruttoergebnis 19.885 629 41 - 20.555
Vertriebskosten 429 0 1.075 - 1.504
Allgemeine Verwaltungskosten 0 0 6.135 - 6.135
F&E-Aufwendungen 2.588 18.687 0 - 21.275
Betriebsergebnis fortgefiihrter Aktivitaten (EBIT) 16.868 -18.058 -7.169 - -8.359
Finanzergebnis 753
Jahresfehlbetrag vor Steuern aus fortgefiihrten Aktivitaten -7.606
Steuern 715
Ergebnis nicht fortgefiihrter Aktivitaten 0
Jahresfehlbetrag -6.891
Segmentvermdgen 1.902 63.886 58.348 124.136
Segmentschulden 0 367 15.257 15.624
Abschreibungen 6 901 161 1.068
Mitarbeiter im Durchschnitt 14 80 27 121
Segmentinvestitionen' 5 206 4.070 4.281
Riickstellungen und Schulden fiir Leistungen an Arbeitnehmer 81 81
2005

Erlése aus Verk&ufen mit externen Kunden 15.591 4.030 61 0 19.682
Erlose aus Transaktionen mit anderen Segmenten 0 0 37 -37 0
Gesamterldse 15.591 4.030 98 -37 19.682
Beschaffungskosten vom Umsatz 9.077 0 0 - 9.077
Bruttoergebnis 6.514 4.030 61 - 10.605
Vertriebskosten 309 0 791 - 1.100
Allgemeine Verwaltungskosten 0 0 5.023 - 5.023
F&E-Aufwendungen 4815 11.182 0 - 15.997
Betriebsergebnis fortgefiihrter Aktivitaten (EBIT) 1.390 -71.152 -5.753 - -11.515
Finanzergebnis -529
Jahresfehlbetrag vor Steuern aus fortgefiihrten Aktivitaten -12.044
Steuern 0
Ergebnis nicht fortgefiihrter Aktivitaten -1
Jahresfehlbetrag -12.045
Segmentvermdgen 1.258 15.769 40.035 - 57.062
Segmentschulden 667 506 4112 - 5.285
Abschreibungen 2 1.166 179 - 1.347
Mitarbeiter im Durchschnitt 21 57 30 - 108
Segmentinvestitionen' 3 243 206 - 452
Riickstellungen und Schulden fiir Leistungen an Arbeitnehmer 97 - 97

' Die Investitionen beinhalten auch Finanzleasinginvestitionen
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Sekundires Berichtsformat —

geografische Segmente bzw. Segmente nach Regionen

Seit September 2006 ist der MediGene-Konzern aufer in
Deutschland und den USA auch in GroRbritannien tatig. Aus
diesem Grund hat MediGene die Einteilung der geografischen
Segmente angepasst. Das neu geschaffene Segment Europa
beinhaltet die Aktivitdten des Konzerns in Deutschland und
GroRbritannien. Die Segmentberichterstattung nach Regionen
beinhaltet nur die fortgeflihrten Aktivitaten. Die nicht fortgeflhr
ten Aktivitaten waren ausschlieRlich am Standort Deutschland
angefallen.

Das zugeordnete Segmentvermdogen umfasst in erster Linie
Sachanlagen, immaterielle Vermogenswerte, Vorrdte und For
derungen. Ausgeschlossen sind latente Steuern. Die Segment-
schulden umfassen betriebliche Schulden. Die Segmentinvesti-
tionen beinhalten Zugédnge bei Sachanlagen und immateriellen
Vermdgenswerten sowie Finanzleasinginvestitionen.

InTE Europa
2006

Gesamterldse 31.224
Beschaffungskosten vom Umsatz 10.669
Forschungs- und Entwicklungskosten 18.773
Geschaftsentwicklung und allg. Verwaltung 7.265
Betriebsergebnis (EBIT) -5.483
Segmentinvestitionen 4278
Mittelzu-/-abfluss aus laufender Geschaftstatigkeit 155
Segmentvermdgen

zugeordnet 65.620

nicht zugeordnet
Segmentvermdgen, gesamt
Segmentschulden

zugeordnet 367

nicht zugeordnet
Segmentschulden, gesamt

Mitarbeiter im Durchschnitt 115

USA Gesamt Europa USA Gesamt
2006 2006 2005 2005 2005
0 31.224 19.678 4 19.682

0 10.669 9.077 0 9.077
2.502 21.275 13.630 2.367 15.997
374 7.639 5.646 477 6.123
-2.876 -8.359 -8.675 -2.840 -11.515
3 4.281 452 0 452
-2.708 -2.553 8.669 -2.548 -1.217
168 65.788 16.868 159 17.027
58.348 40.035

124.136 57.062

0 367 602 571 1.173
15.257 4112

15.624 5.285

6 121 98 7 105



J) Sonstige Erlauterungen

(58) Finanzinstrumente

Die nachfolgende Tabelle zeigt Buchwerte und beizulegende
Zeitwerte samtlicher im Konzernabschluss erfasster Finanzins-
trumente:

InTE Buchwert Beizulegender

Zeitwert
2006 2005 2006 2005
Finanzielle Vermdgenswerte
Liquide Mittel 52.498

Finanzanlagen 1.501

37625  52.498
1.258 1.501

37.625
1.258
Finanzielle Verbindlichkeiten

Wandelschuldverschreibungen 98 115 104 127

Verpflichtungen aus
Finanzierungs-Leasingverhaltnissen

und Mietverkdufen 0 115 0 121
Derivative Finanzinstrumente 101 0 101 0
Sonstige finanzielle Verpflichtungen 610 0 7317 0

(59) Kooperationsvereinbarungen

Die Gesellschaft hatte am 12. Januar 2004 einen Zusammenar-
beits-, Unterlizenz- und Liefervertrag mit dem Pharmakonzern
Astellas Pharma Europe Ltd., Staines, GroRbritannien, (nach-
folgend auch Astellas Pharma) zur Vermarktung von Eligard® in
Europa abgeschlossen. Die Gesellschaft hat Astellas Pharma die
exklusive Unterlizenz flr den Vertrieb von Eligard® in vier For
mulierungen mit dem Recht zu weiteren Unterlizenzen erteilt.
In Europa ist Astellas Pharma die drittgroRte Pharmafirma im
Bereich Urologie. Seit Mai 2004 vertreibt Astellas Pharma die
Ein- und Dreimonatsformulierung von Eligard® zur Behandlung
von Prostatakrebs in Deutschland. Neben einer Einmalzahlung bei
Vertragsunterzeichnung und weiteren bereits geleisteten Meilen-
steinzahlungen erhalt MediGene zuséatzlich Umsatzbeteiligungen
(Rovyalties) an den Verkaufserldsen von Eligard®. Werden bestimm-
te Umsatzziele mit Eligard® erreicht, wird MediGene von Astellas
Meilensteinzahlungen erhalten. Die Geltungsdauer des Vertrags
entspricht der Laufzeit der européischen Patente.

MediGene hat im Jahr 2001 die europaischen Vermarktungsrechte
flr das Prostatakrebsmedikament Eligard® vom US-amerikanischen
Unternehmen Atrix Laboratories, Inc., Fort Collins, Colorado, USA
(heute QLT USA, Inc., Fort Collins, USA) erworben. Im Rahmen
dieser Vereinbarung erhielt MediGene die exklusiven europé-
ischen Vermarktungsrechte flr unterschiedliche Dosierungen des
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Produkts. Im Jahr 2004 war die Firma Atrix Laboratories, Inc. von
der kanadischen Firma QLT, Inc. Ubernommen worden. Der Lizenz-
geber QLT, Inc. erhélt neben zulassungs- und umsatzbedingten
Meilensteinzahlungen Zahlungen von MediGene beim Kauf der
Ware und eine LizenzgebUhr auf die jeweiligen Verkaufserlose.
Im Rahmen des Vermarktungsvertrags hat MediGene Aktien der
Firma Atrix Laboratories, Inc erworben. Diese Aktien wurde im
Zuge der Ubernahme der Gesellschaft in QLT-Aktien getauscht.

Mit Wirkung vom 30. Januar 2006 hat MediGene eine Partner
schaft mit Bradley Pharmaceuticals, Inc. zur Vermarktung der
Polyphenon® E-Salbe in den USA begonnen. Die Geltungsdauer
des Vertrags entspricht mindestens der Patentlaufzeit. Bradley
Pharmaceuticals, Inc., ein US-amerikanisches Spezialpharma-Un-
ternehmen mit Schwerpunkt Dermatologie, wird die Salbe fiir die
Behandlung von Genitalwarzen in den USA bewerben und vertrei-
ben. MediGene erhélt in Abhangigkeit vom Erreichen bestimmter
Meilensteine stufenweise Zahlungen im Gesamtvolumen von bis
zu 69 Mio. US-$. Darliber hinaus wird MediGene am Umsatz der
Polyphenon® E-Salbe beteiligt. Die Meilensteinzahlungen sind an
Fortschritte in der Entwicklung, Zulassung und Vermarktung der
Polyphenon® E-Salbe in den Indikationen Genitalwarzen und Akti-
nische Keratose sowie an bestimmte Umsatzziele gebunden. Im
Rahmen der vereinbarten Entwicklungspartnerschaft wird Bradley
einen Grof3teil der anfallenden Kosten Ubernehmen, wenn die
Polyphenon® E-Salbe flir weitere dermatologische Indikationen
entwickelt wird. MediGene hat das Recht, sémtliche Entwick-
lungsergebnisse auRerhalb der USA zu nutzen. Innerhalb der USA
besitzt Bradley die Vermarktungsrechte fir die Polyphenon® E-
Salbe fir alle Hauterkrankungen.

MediGene hat die europaischen Vermarktungsrechte fir Oracea™
von dem US-Spezialpharma-Unternehmen CollaGenex Pharma-
ceuticals, Inc. erworben. Das Medikament zur Behandlung der
Hauterkrankung Rosazea befindet sich in Europa im fortgeschritte-
nen Zulassungsprozess, in den USA ist es bereits zugelassen und
auf dem Markt. CollaGenex erhélt von MediGene fiir Oracea™ eine
sofortige Einmalzahlung von 3,8 Mio. € sowie eine Beteiligung am
Umsatz von Oracea™ und Meilensteinzahlungen beim Erreichen
bestimmter Umsatzziele. Der Antrag auf Marktzulassung wurde
flr das Medikament bisher in zehn européischen Landern gestellt.
MediGene rechnet mit der Zulassung von Oracea™ im ersten
Halbjahr 2007 und mit der europaischen Markteinflihrung im zwei-
ten Halbjahr 2007 Oracea™ wurde von der US-Firma CollaGenex
entwickelt und in diesem Jahr mit vielversprechenden Anfangs-
umsétzen im US-amerikanischen Markt eingeflihrt. Der Vertrag
erstreckt sich Uber die Laufzeit der Oracea™-Patente in Europa.
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Im Juli 2006 hat MediGene eine Kooperation mit dem Deutschen
Krebsforschungszentrum (DKFZ) in Heidelberg vereinbart. Gegen-
stand ist die Entwicklung eines therapeutischen monoklonalen
Antikorpers gegen das Protein L1, das spezifisch auf Oberflachen
von Zellen maligner Ovarial- und Endometrialtumoren (Eierstock-
und Gebarmutterkrebs) gefunden wird. MediGene hat die Option,
am Ende der zunachst auf zwei Jahre angelegten Zusammenarbeit
eine exklusive, weltweite Lizenz auf die Anwendung von Anti-L1-
Antikoérpern in der Tumortherapie zu erwerben.

Im Friihjahr 2006 hat MediGene der US-amerikanischen Virionics
Corporation Lizenzen zur Nutzung des CVLP-Impfstoff-Programms
erteilt. Im Gegenzug soll MediGene stufenweise einen Firmen-
anteil von bis zu 15 % an Virionics erhalten. Bei erfolgreicher Ent-
wicklung kann MediGene am Umsatz und Meilensteinzahlungen
bei Sublizenzierung an Dritte beteiligt werden. Die européischen
Vermarktungsrechte an erfolgreich entwickelten Medikamenten
bleiben bei MediGene.

(60) Rechtsstreitigkeiten

Vor der Markteinflihrung von Eligard® hatte MediGene Klage
beim Bundespatentgericht auf Nichtigkeit des deutschen Teils
eines europaischen Patents der Wettbewerber Takeda Chemical
Industries, Ltd. und Wako Pure Chemical Industries, Ltd. ein-
gereicht. Das Patent betrifft ndher definierte hochmolekulare,
biologisch abbaubare Polymere. Nach der Markteinfiihrung von
Eligard® haben Takeda Chemical Industries, Ltd., Takeda Pharma
GmbH und Wako Pure Chemical Industries, Ltd. (Takeda/Wako)
ihrerseits die Partner MediGene und Astellas Pharma GmbH im
Sommer 2004 vor dem Landgericht DUsseldorf wegen Patentver
letzung verklagt. In der Klage wird vorgebracht, die Vermarktung
von MediGenes und Astellas Arzneimittel Eligard® verletze das
oben genannte Patent der Klagerinnen.

Der 3. Nichtigkeitssenat des Bundespatentgerichts hat am
20. April 2005 in mundlicher Verhandlung entschieden, dass alle
Anspriiche des oben genannten Patents, die Takeda und \Wako
gegen MediGene und Astellas vor dem Landgericht Diisseldorf
geltend machen, flr die Bundesrepublik Deutschland nichtig
sind. Takeda und Wako haben gegen dieses Urteil Berufung
beim Bundesgerichtshof eingelegt, mit dessen Urteil friihestens
im Jahr 2007 zu rechnen ist. Gleichzeitig hat das Landgericht
Dusseldorf die Patentverletzungsklage bis zur rechtskraftigen
Entscheidung in der Nichtigkeitsklage ausgesetzt, wobei das
Klagepatent Anfang Mai 2006 abgelaufen ist.

Im weiteren Verlauf hat MediGene im April bzw. Mai 2006 Ein-
spruch gegen die Erteilung der européaischen Patente EP 1 310
517 B1 und EP 1 330 293 B1 der Firmen Wako Pure Chemical
Industries, Ltd. und Takeda Pharmaceutical Company Ltd. bzw.
Takeda Pharmaceutical Company Ltd. eingelegt. Ferner lief ein
paralleles Patentverletzungsfahren in den USA, in dem Medi-
Genes Lieferant und Lizenzgeber QLT USA, Inc. sowie der US-
Vermarktungspartner von QLT USA, Inc., die Sanofi-Synthelabo,
Inc., von Takeda Abbott Pharmaceutical Product, Inc., Takeda
Chemical Industries, Ltd. und Wako Pure Chemical Industries,
Ltd. auf Patentverletzung verklagt wurden. Dieser Rechtsstreit
wurde gemald Pressemitteilung von QLT USA Inc. vom 9. Februar
2007 auRergerichtlich beigelegt.

Zur Beseitigung eventueller Rechtsunsicherheiten im Hinblick
auf Polyphenon® E hat die Gesellschaft im Mai 2003 Einspruch
gegen die Erteilung des européischen Patents EP 0 814 823 B1
der Firma Indena S.p.A., Mailand, Italien, eingereicht, welches
spezielle Polyphenolfraktionen von Tee betrifft. Indena S.p.A. hat
daraufhin im Juni 2004 das Patent auf einen Umfang beschrankt,
der flr die Gesellschaft ohne Bedeutung ist. Im Dezember 2005
hat die Einspruchsabteilung des Europaischen Patentamts das
Patent vollstéandig widerrufen. Gegen diese Entscheidung hat
Indena S.p.A. im Februar 2006 Beschwerde eingelegt. Mit ei-
ner Entscheidung der Beschwerdekammer des Européischen
Patentamts wird flir 2007 oder 2008 gerechnet.

(61) Eventualschulden

Fir die nachfolgend aufgeflihrten Eventualschulden war keine
Rlckstellung zu passivieren, da das Risiko einer Inanspruchnahme
als nicht wahrscheinlich gilt:

Zum Bilanzstichtag bestand eine Mietkautionsblrgschaft (273 T€)
gegenlber dem Vermieter und eine BankbUrgschaft (27 T€) ge-
genuber dem Leasinggeber.

Im Rahmen der Ubernahme der Vermdgenswerte der ehemaligen
Munich Biotech AG hat sich MediGene zu Meilensteinzahlungen
an den Insolvenzverwalter verpflichtet. Die entsprechenden Zah-
lungen werden, abhdngig vom klinischen Erfolg von EndoTAG®-1,
beginnend mit der klinischen Phase Il féllig und belaufen sich
auf insgesamt 9,5 Mio. €. Eine Rickstellung war nicht zu bilden,
da auf Grund des aktuellen Entwicklungsstands des Projekts
die Eintrittswahrscheinlichkeit der Verpflichtung kleiner als 50 %
angesehen wird.



Die zuklnftigen jahrlichen Mindestleasingraten flr das operative
Leasing stellen sich wie folgt dar:

InTE Operatives

Leasing
2007 1.307
2008 1.063
2009 762
2010 13
Danach 8
Mindestleasingverpflichtungen 3.153

Das Unternehmen mietet Blro- und Laborraume, Blroeinrich-
tungen, Laborgerate sowie Fahrzeuge, die operatives Leasing dar
stellen, da der Konzern auf Grund der vertraglichen Vereinbarung
nicht die Chancen und Risiken trégt. Die Leasingvereinbarungen
weisen unterschiedliche Konditionen, Mieterhéhungsklauseln und
Verlangerungsoptionen auf. Der Konzern hat bei diesen Leasing-
vereinbarungen je nach Vertrag eine Kiindigungsfrist von einem
Monat bis zu finf Jahren. Fir operatives Leasing sind Aufwen-
dungen in Hohe von 1.334 T€ (2005: 1.142 T€) entstanden.

(62) Gesamthetrag nicht genutzter/offener Kreditlinien
Zusétzlich zu den unter Ziffer (45) ausgewiesenen Zahlungsmit-
teln bestanden zum 31. Dezember 2006 keine offenen Kredit-
linien.

(63) Ereignisse nach dem Bilanzstichtag

MediGene hat am 15. Februar 2007 eine Kapitalerhéhung er
folgreich abgeschlossen. Im Rahmen der Kapitalerhdhung hat
die DZ BANK in einem »Accelerated Bookbuilding«-Verfahren
2.062.040 neue MediGene-Aktien gezeichnet und diese ins-
titutionellen Investoren in Deutschland und im europaischen
Ausland zum Ausgabebetrag angeboten. Durch die Ausgabe der
neuen Aktien zum Ausgabebetrag von 6,10 € je Aktie fliefsen
MediGene Finanzmittel in Hohe von brutto ca. 12,6 Mio. € zu.
Mit Eintragung der Kapitalerhdhung im Handelsregister am 15.
Februar 2007 hat sich das Grundkapital der Gesellschaft auf
30.843.183 €, eingeteilt in die gleiche Anzahl Aktien, erhdht.
MediGene beabsichtigt den Erlés aus der Kapitalerhohung fur
den Aufbau einer Vertriebsorganisation im Bereich Dermatolo-
gie sowie flr die Finanzierung der laufenden Forschungs- und
Entwicklungsprojekte einzusetzen.

Bis zum 1. Méarz 2007 sind keine weiteren Anderungen bezlglich
der Geschaftslage eingetreten.
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(64) Wesentliche Konzentrationen von Risiken

MediGenes Umsatzerldse stammen im Wesentlichen aus der
Vermarktung von Eligard® durch den Partner Astellas Pharma
Europe, Ltd. und aus der mit Bradley Pharmaceuticals, Inc. ge-
schlossenen Kooperationsvereinbarung.

(65) Deutscher Corporate Governance Kodex

Der Vorstand und der Aufsichtsrat der MediGene AG haben
am 27. November 2006 bestétigt, dass die MediGene AG den
meisten Empfehlungen des Deutschen Corporate Governance
Kodex in der Fassung vom 24. Juli 2006 entspricht. Die jewei-
ligen Empfehlungen des Kodex, welche die MediGene AG nicht
umsetzt, werden in der Entsprechenserkldrung nach § 161 Aktien-
gesetz erlautert. Diese Erklarung ist auf der Firmenwebseite
(http://www.medigene.de/deutsch/corporate_governance.php)
dauerhaft in deutscher und englischer Sprache zugéanglich.

(66) Vergiitung der Abschlusspriifer/Konzernabschlusspriifer
Flr das abgeschlossene Geschéftsjahr wurden Abschlussprifer
und Konzernabschlussprifer wie folgt vergltet:

InTE 2006
Abschlusspriifung 85
Sonstige Bestatigungs- oder Bewertungsleistungen 150
Steuerberatungsleistungen 0
Sonstige Leistungen 45
Gesamt 280

K) Vorstand und Aufsichtsrat

(67) Vorstand
Es gab im Jahr 2006 keine Veranderungen im Vorstand.

Die Gesamtbezlige der Mitglieder des Vorstands betrugen im
abgelaufenen Geschaftsjahr 1.173 T€ einschlieRlich der Aufwen-
dungen flr Pensionen (2005: 974 T€). Die Vergltung der Vor
standsmitglieder umfasst fixe und variable Bestandteile sowie
Leistungsanreize zur langfristigen Steigerung des Unternehmens-
werts. Die Kriterien flr die variablen Vergltungsbestandteile
werden jahrlich im Voraus festgelegt. Den langfristigen VergU-
tungskomponenten entsprechen Aktienoptionen. Hierdurch sol-
len Leistungsanreize geschaffen werden, die auf Nachhaltigkeit
des Unternehmenserfolgs ausgerichtet sind. Bei diesen ist die
nachtragliche Anderung der Erfolgsziele ausgeschlossen. Vor
schisse an Organmitglieder wurden nicht gewahrt.
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Vorstandsvergiitung fiir das Geschaftsjahr 2006"

MediGene AG

Variable Komponenten mit langfr. Anreizwirkung

Vorstandsmitglied Festvergiitung  Variable, erfolgshezo- Aktienoptionen Beizulegender Zeitwert
gene Komponenten

inTE inTE in Stilick inTE

Dr. Peter Heinrich, Vorstandsvorsitzender 249 178 20.000 72

Alexander Dexne, Finanzvorstand 195 139 20.000 72

Dr. Ulrich Delvos, Vorstand Forschung und Entwicklung 239 116 20.000 72

Summe 683 433 60.000 216

) Zusétzlich wurden flr Mitglieder des Vorstands 57 T€ fur Pensionen aufgewendet

(68) Aufsichtsrat

Anderungen im Aufsichtsrat

Die MediGene AG hat am 6. Februar 2007 gemaR § 106 AktG
angezeigt, dass Herr Michael Tarnow mit Wirkung zum 31. Januar
2007 aus dem Aufsichtsrat der Gesellschaft ausgeschieden ist.

Vergiitung des Aufsichtsrats

Die Aufsichtsratsvergltungen beliefen sich im Jahr 2006 auf
247 T€ (2005: 266 T€). Die Gesamtvergltung der Aufsichtsrats-
mitglieder umfasst einen fixen Barbetrag sowie Sitzungsgelder.
Bei der Berlicksichtigung des Tatigkeitsumfangs der Aufsichts-
ratsmitglieder werden der Vorsitz und der stellvertretende Vorsitz
berlicksichtigt. Angaben zu Bezugsrechten von Organmitgliedern
und Arbeitnehmern sind unter Textziffer (69) ausgewiesen. Vor-
schisse an Organmitglieder wurden nicht gewahrt.

Aufsichtsratsvergiitung fiir das Geschéftsjahr 2006

Aufsichtsratsmitglied Festvergiitung Sitzungsgeld Variable Komponenten mit Vergiitung fiir persénlich
langfristiger Anreizwirkung erbrachte Leistungen

(WSV oder Aktienoptionen
inTE inTE in Stiick) inTE
Prof. Dr. Emnst-Ludwig Winnacker, Vorsitzender 48 20 0 0
Dr. Norbert Riedel, Stv. Vorsitzender 36 15 0 0
Dr. Pol Bamelis, Mitglied 24 10 0 0
Sebastian Freitag, Mitglied (ab 10.06.2005) 24 10 0 0
Dr. Manfred Scholz, Mitglied 24 2 0 0
Michael Tarnow, Mitglied 24 10 0 0
Summe 180 67 0 0




Geschéftsbericht 2006

Die Aufsichtsratsmitglieder fiihren folgende
Berufshezeichnungen:

Prof. Dr. Ernst-Ludwig Winnacker

seit 26. November 1996

Vorsitzender

Secretary General of European Research Council, Brissel,
Belgien

Prof. Dr. Norbert Riedel

seit 27. Oktober 2003

Stellvertretender Vorsitzender

Corporate Vice President, Chief Scientific Officer,
Baxter International, Inc., Glendale CA, USA

Dr. Pol Bamelis
seit 23. Mai 2001
ehemaliges Vorstandsmitglied der Bayer AG, Knokke, Belgien

Sebastian Freitag
seit 10. Juni 2005
Investment Banker, Frankfurt

Dr. Manfred Scholz

seit 2. Juni 2004

Ehemaliger Geschéftsflihrer der Augsburg Airways
GmbH & Co. KG, Augsburg

Michael Tarnow (bis 31. Januar 2007)
seit 23. Mai 2001
Wirtschaftsberater, Boston MA, USA
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Die Mitglieder des Vorstands und des Aufsichtsrats sind auBerdem
in folgenden Aufsichtsrédten bzw. vergleichbaren Gremien tatig:

Prof. Dr. Ernst-Ludwig Winnacker
o Bayer AG, Leverkusen

o KWS Saat AG, Einbeck

o Wacker Chemie AG, Miinchen

Prof. Dr. Norbert Riedel
o Oscient Pharmaceuticals Inc., USA

Dr. Pol Bamelis

o Bekaert N.V,, Belgien

o Innogenetics N.V., Belgien

o Oleon N.V,, Belgien

o PolyTechnos, Ltd., Guernsey, UK
o Recticel, Belgien

o Sioen N.V, Belgien

o Devgen N.V,, Belgien

o Televic N.V., Belgien

Sebastian Freitag
o CeWe Color Holding AG, Oldenburg

Dr. Manfred Scholz

o ASSTEL Lebensversicherung, Koln

o CINVEN, London/Frankfurt, GroRbritannien/Deutschland

o Citigroup Global Markets Deutschland AG & Co KGaA,
Frankfurt

o Droege & Comp., Dlsseldorf

o Gothaer Finanzholding AG, KoIn

o Pfleiderer AG, Neumarkt

Michael Tarnow (bis 31. Januar 2007)
o AXCAN Pharma, Inc., Kanada

o Caprion Pharmaceuticals, Inc., Kanada

o Entremed, USA

o Xenon Genetics, Inc., Kanada
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(69) Directors’ Holdings und Erlauterungen
zu eigenen Aktien und Bezugsrechten

Mitglieder

Prof. Dr. Ernst-Ludwig Winnacker
Vorsitzender des Aufsichtsrats, Mitgriinder

Dr. Norbert Riedel
Stellvertretender Vorsitzender des Aufsichtsrats

Dr. Pol Bamelis, Aufsichtsratsmitglied

Sebastian Freitag, Aufsichtsratsmitglied

Dr. Manfred Scholz, Aufsichtsratsmitglied

Michael Tarnow (bis 31.1.2007), Aufsichtsratsmitglied
Aufsichtsrat, gesamt

Dr. Peter Heinrich
Vorsitzender des Vorstands, Mitgriinder

Dr. Ulrich Delvos, Vorstand Forschung und Entwicklung
Alexander Dexne, Vorstand Finanzen
Vorstand, gesamt

Eigene Aktien

Wandelschuldverschreibunger

(70) Meldung nach Wertpapierhandelsgesetz § 21 WpHG und
Veroffentlichung gemaR § 25 WpHG bzw. § 26 WpHG

Der MediGene AG wurden folgende Mitteilungen gemaR

§ 21 WpHG gemacht und von der Gesellschaft gemaft § 25 WpHG

veroffentlicht:

Im Anschluss an die im Marz 2006 durch geflihrte Kapitalerho-
hung hat der Anteil der TVM die Finf-Prozent-Schwelle unter
schritten. Die TVM V Life Science Management GmbH & Co. KG,
Munchen, hat der MediGene AG mit Schreiben vom 14. Mérz
2006 mitgeteilt, dass deren Stimmrechtsanteil an der Gesell-
schaft am 8. Marz 2006 die Schwelle von 5 % unterschritten hat
und zu diesem Zeitpunkt 4,98 % betragen hat. Davon waren der
TVM YV Life Science Management GmbH & Co. KG, Minchen,
4,98 % der Stimmrechte nach § 22 Abs. 1 Nr. 1 WpHG zuzu-
rechnen.

Aktien Aktien  Optionen | Optionen WSV WSV
2006 2005 2006 2005 2006 2005
268.676 292.676 37.700 38.700 1.600 3.200
3.300 3.300 5.590 5.590 0 0
1.000 1.000 0 0 800 1.200

0 0 0 0 0 0
80.000 86.500 0 0 0 0
6.337 6.337 0 0 15.800 36.200
359.313 389.813 43.290 44.290 18.200 40.600
503.505 503.505 116.636 96.636 0 0
2.000 1.000 25.000 5.000 0 0

0 0 100.000 80.000 0 0
505.505 504.505 241.636 181.636 0 0
0 0 0 0 0 0

Einige Altaktionare der im September 2006 ibernommenen
Gesellschaft Avidex LTd. werden von errn Rainer Kreifels ver
treten. Nach dem Bilanzstichtag 31. Dezember 2006 hat die
MediGene AG folgende Sachverhalte gemaR § 26 WpHG Abs.
1 versffentlicht, die im Zusammenhang mit der Ubernahme von
Avidex Ltd. stehen:

Herr Rainer Kreifels, Minchen, hat der MediGene AG am
19. Januar 2007 mitgeteilt, dass sein Stimmrechtsanteil an der
Gesellschaft am 11. Dezember 2006 die Schwelle von 10 %
Uberschritten hat und zu diesem Zeitpunkt 23,785 % (6.806.950
Stimmen) betrug. Davon waren ihm 23,785 % der Stimmrechte
gemafd 8 22 Abs. 1 Satz 1 Nr. 6 WpHG zuzurechnen. Herr Rainer
Kreifels, Mlinchen, hat der MediGene AG am 19. Januar 2007
des Weiteren mitgeteilt, dass sein Stimmrechtsanteil an der
Gesellschaft am 16. Januar 2007 die Schwelle von 10 % un-
terschritten hat und zu diesem Zeitpunkt 9,699 % (2.778.959
Stimmen) betrug. Davon waren ihm 9,699 % der Stimmrechte
gemaR & 22 Abs. 1 Satz 1 Nr. 6 WpHG zuzurechnen.



Folgende Mitteilungen der DZ BANK AG erfolgten im Rahmen
der im Februar 2007 durchgeflihrten Kapitalerhdhung gegen
Bareinlage:

Die DZ BANK AG, Frankfurt am Main, hat der MediGene AG
am 16. Februar 2007 mitgeteilt, dass ihr Stimmrechtsanteil am
15. Februar 2007 die Schwelle von 3 % und 5 % Uberschritten
hat und zu diesem Zeitpunkt 6,69 % (2.062.040 Stimmen) be-
trug. Die DZ BANK AG, Frankfurt am Main, hat der MediGene AG
am 23. Februar 2007 mitgeteilt, dass ihr Stimmrechtsanteil am
23. Februar 2007 die Schwellen von 5 % und 3 % unterschritten
hat und zu diesem Zeitpunkt 0,00 % (0 Stimmen) betrug.

(71) Nahe stehende Unternehmen und Personen

Als nahestehende Unternehmen und Personen gelten Personen
bzw. Unternehmen, die von der Gesellschaft maRgeblich beein-
flusst werden konnen bzw. die auf die Gesellschaft mafdgeblich
Einfluss nehmen kénnen. Nahestehende Personen der Gesell-
schaft sind der Vorstand und der Aufsichtsrat der Gesellschaft.
Die Vergltung von Vorstand und Aufsichtsrat der Gesellschaft
sowie der Anteilsbesitz aufgeschlisselt nach einzelnen Organ-
mitgliedern sind unter (K) »Vorstand und Aufsichtsrat« aufge-
fahrt. Im abgeschlossenen Geschéftsjahr gab es darlber hinaus
keine Transaktionen zwischen dem Konzern und den naheste-
henden Personen.

DER VORSTAND

Martinsried, den 1. Marz 2007
MediGene AG

Dr. Peter Heinrich
Vorstandsvorsitzender

Alexander Dexne
Vorstand Finanzen

Dr. Ulrich Delvos
Vorstand Forschung und Entwicklung
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Bericht des Aufsichtsrats

Der Aufsichtsrat nahm im Geschaftsjahr 2006 die ihm nach Ge-
setz und Satzung obliegenden Aufgaben in vollem Umfang wahr.
Anhand der mindlichen und schriftlichen Berichte des Vorstands
hat der Aufsichtsrat die Geschéftsflihrung der Gesellschaft lau-
fend Uberwacht. Der Vorstand berichtete regelmaRig tber die
wirtschaftliche Lage und Entwicklung der Gesellschaft sowie
Uber die Unternehmensplanung, wesentliche Geschéftsvorfille,
grundsétzliche Fragen der Geschaftspolitik einschlieRlich der
strategischen und organisatorischen Ausrichtung, Kosten- und
Ertragsentwicklung, InvestitionsmaRRnahmen und Finanzpla-
nung.

Seine Aufgaben erfillte der Aufsichtsrat in vier Sitzungen (1. Marz
2006, 2. Juni 2006, 1. August 2006 und 27. November 2006),
in zwei mittels Telefonkonferenz abgehaltenen Sitzungen am
30. Januar 2006 und 22. August 2006 sowie in weiteren fern-
mundlichen Besprechungen. Zu speziellen Themen wurden
Mitarbeiter der Gesellschaft hinzugezogen. Auch in Einzelge-
sprachen stand der Aufsichtsrat dem Vorstand zur Verfligung. Der
Aufsichtsratsvorsitzende sprach in der Regel mindestens einmal
wochentlich mit dem Vorstandsvorsitzenden, informierte sich und
seine Aufsichtsratskollegen Uber wichtige Geschaftsvorfalle und
stand beratend zur Seite.

Beratungsschwerpunkte

Alle dem Aufsichtsrat vorgelegten Vorgange, die gemaft Gesetz
oder Satzung der Zustimmung des Aufsichtsrats bedurfen, wur
den mit dem Vorstand eingehend erdrtert. Neben der aktuellen
Geschaftsentwicklung legte der Aufsichtsrat besonderes Augen-
merk auf die strategische Ausrichtung des Unternehmens.

Neben den bestehenden Entwicklungsprojekten stand der Er
werb der britischen Gesellschaft Avidex Ltd. im Mittelpunkt
intensiver Beratungen, dem der Aufsichtsrat nach eingehender
Beratung zugestimmt hat. Ein Thema von durchgangig hoher

Relevanz war die Zulassung der Polyphenon® E-Salbe zur Behand-
lung externer Genitalwarzen durch die Food and Drug Adminis-
tration in den USA. im Rahmen derer der Aufsichtsrat ebenso
beratend tatig war, wie bei den erfolgreich abgeschlossenen
Verhandlungen Uber eine Vermarktungspartnerschaft fir dieses
Produkt. Der Vorstand hat den Aufsichtsrat regelméaRig Uber die
finanzielle Lage der Gesellschaft sowie die Aktienkursentwicklung
informiert. Weiterhin lie3 sich der Aufsichtsrat umfassend Uber
das Budget des Jahres 2006 berichten, dem der Aufsichtsrat
nach eingehender Beratung zugestimmt hat. Der Aufsichtsrat
hat sich auch davon Uberzeugt, dass das eingerichtete Risiko-
managementsystem seine Aufgaben erfUllt.

Ausschiisse im Aufsichtsrat

Es bestanden im gesamten Geschaftsjahr 2006 ein Audit Com-
mittee (Bilanzausschuss) und ein Compensation Committee
(Personal- und Verglitungsausschuss). Im Laufe des Jahres 2006
tagten beide Ausschiisse jeweils viermal. Zu den Aufgaben des
Compensation Committees gehoren die Personalangelegen-
heiten der Vorstandsmitglieder. Schwerpunkte bilden Abschluss
und Anderung der Anstellungsvertrage mit den Vorstandsmit-
gliedern und die Festsetzung ihrer Vergttungen.

Die Mitglieder des Audit Committees befassen sich mit Fragen
der Rechnungslegung und des Risikomanagements, der erfor-
derlichen Unabhangigkeit des Abschlussprifers, der Erteilung
des Prifungsauftrags an den Abschlussprifer, der Bestimmung
von Prifungsschwerpunkten und der Honorarvereinbarung.
Uber ihre Arbeit haben die Aufsichtsratsausschiisse regelmaRig
in den jeweils folgenden Sitzungen des Aufsichtsratsplenums
berichtet.

Corporate Governance
Der Aufsichtsrat befasste sich auch 2006 mit der Einhaltung der
Empfehlungen des Deutschen Corporate Governance Kodex



durch MediGene. Vorstand und Aufsichtsrat gaben im November
2006 die jahrliche Entsprechenserklarung gemafk §161 AktG ab.
Vorstand und Aufsichtsrat haben sich in entsprechendem Umfang
der Umsetzung der Empfehlungen des Deutschen Corporate
Governance Kodex verpflichtet. Im Jahr 2006 sind keine Inter
essenkonflikte von Aufsichtsratsmitgliedern aufgetreten.

Aufsichtsratsmitglieder

Im Jahr 2006 kam es zu keinen personellen Veranderungen im
Aufsichtsrat. Herr Michael Tarnow hat sein Amt als Aufsichts-
ratsmitglied mit Wirkung zum 31. Januar 2007 niedergelegt. Dr.
Manfred Scholz nahm im Geschaftsjahr 2006 aus gesundheit-
lichen Griinden an weniger als der Halfte der Sitzungen teil.

Jahres- und Konzernabschluss

Der von der Hauptversammlung gewahlte und vom Aufsichtsrat
beauftragte Abschlussprifer, die Ernst & Young AG Wirtschafts-
prifungsgesellschaft Steuerberatungsgesellschaft, Minchen,
hat den Jahresabschluss der MediGene AG und den Konzernab-
schluss flr das Geschéftsjahr 2006 sowie die Lageberichte der
MediGene AG und des Konzerns geprift und mit dem uneinge-
schrankten Bestatigungsvermerk versehen. Die Abschlussunter
lagen sowie die Priifberichte des Abschlusspriifers haben dem
Aufsichtsrat vorgelegen. Sie wurden vom Aufsichtsrat eingehend
geprUft und im Beisein des Abschlusspriifers, der tber die Ergeb-
nisse seiner Prifung berichtete, erortert. Der Abschlussprifer
nahm an der Bilanzsitzung teil, berichtete Uber die wesentlichen
Ergebnisse seiner Priifung und beantwortete Fragen.

Der Aufsichtsrat hat sich dem Ergebnis des Abschlussprifers
angeschlossen. Der Aufsichtsrat hat im Rahmen seiner eigenen
Prifung festgestellt, dass keine Einwendungen zu erheben sind.
Der Aufsichtsrat billigt den vom Vorstand aufgestellten Jahresab-
schluss der MediGene AG und den Konzernabschluss fur das Ge-
schaftsjahr 2006. Damit ist der Jahresabschluss festgestellt.

Erlauterungen zum Lagebericht

Zum Stichtag 31. Dezember 2006 bestand das Grundkapital aus
28.653.630 auf den Namen lautenden nennwertlosen Stlick-
aktien. Jede Aktie gewahrt eine Stimme in der Hauptversamm-
lung. Beschrankungen des Stimmrechts bestehen nicht. Aktien
mit Sonderrechten, die Kontrollbefugnis verleihen, wurden von
der Gesellschaft nicht ausgegeben. Ende August 2006 hat die
MediGene AG die britische Gesellschaft Avidex Ltd. durch Ak-
tientausch Gbernommen. Insgesamt wurden 8.157.787 neue
MediGene-Aktien an die Avidex-Altaktionare ausgegeben. Fir
5.255.058 neue Aktien wurde mit den Avidex-Altaktionédren eine
Marktschutzvereinbarung flir die Dauer von zwolf Monaten ver
einbart. Diese Vereinbarung beginnt am 27 September 2006 und
endet am 27 September 2007. Darlber hinaus sind 1.223.668
der ausgegebenen Aktien als Sicherheit fir gegebenenfalls ent-
stehende Gewahrleistungsanspriche fir die Dauer von zwei
Jahren treuhanderisch hinterlegt.
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Befugnisse zum Erwerb eigener Aktien gem. § 71 Abs. 1
Ziffern 6-8 AktG existieren nicht. Der Vorstand ist gemald Satzung
der Gesellschaft erméchtigt, mit Zustimmung des Aufsichtsrats
bis zum 1. Juni 2011 insgesamt bis zu 90.399 neue, auf den
Namen lautende Stammaktien gegen Bar- oder Sacheinlagen
auszugeben. Der Vorstand ist ermachtigt, mit Zustimmung des
Aufsichtsrats den weiteren Inhalt der Aktienrechte und die Be-
dingungen der Aktienausgabe festzulegen. Dariber hinaus ist
der Vorstand ermachtigt, das Grundkapital der Gesellschaft um
bis zu 1 Mio. € zum Zweck der Ausgabe von Belegschaftsaktien
zu erhohen.

Weiterhin wurde der Vorstand ermachtigt, mit Zustimmung
des Aufsichtsrats bis zum 9. Juni 2010 Wandel- und/oder
Optionsschuldverschreibungen im Gesamtnennbetrag von bis
zu 125 Mio. € mit einer Laufzeit von langstens 15 Jahren zu
begeben und den Inhabern dieser Schuldverschreibungen Wan-
del- bzw. Optionsrechte auf neue Aktien der MediGene AG mit
einem anteiligen Betrag des Grundkapitals von bis zu 5 Mio. €
nach Mafdgabe der festgelegten Bedingungen zu gewahren.
Der Vorstand der Gesellschaft besteht aus einer oder mehreren
Personen und wird gemaf3 § 84 Abs. 1 AktG vom Aufsichtsrat auf
hochstens funf Jahre bestellt. Eine wiederholte Bestellung oder
Verlangerung der Amtszeit, jeweils flr hochstens finf Jahre, ist
zulassig. Der Aufsichtsrat ernennt eines der Vorstandsmitglieder
zum Vorsitzenden des Vorstands. Der Aufsichtsrat ist gemaR § 84
Abs. 3 AktG auch flr den Widerruf der Bestellung zusténdig.

Jede Satzungsédnderung bedarf gemaR § 133, 179 AktG eines
Beschlusses der Hauptversammlung, der mindestens drei Viertel
des bei der Beschlussfassung vertretenen Kapitals bedarf, es
sei denn, dass die Satzung eine andere Kapitalmehrheit be-
stimmt. Die Satzung der Gesellschaft bestimmt in § 18, dass
Beschllisse der Hauptversammlung mit einfacher Mehrheit
der abgegebenen Stimmen gefasst werden, soweit nicht nach
zwingenden gesetzlichen Vorschriften eine grof3ere Mehrheit
erforderlich ist. Entsprechende gesetzliche Vorschriften mit einer
notwendigen groReren Kapitalmehrheit finden sich z.B. in § 179
Abs. 2 Satz 2 AktG (Anderung des Unternehmensgegenstands)
oder in § 182 Abs. 1 Satz 2 AktG (Ausgabe stimmrechtsloser
Vorzugsaktien).

Der Aufsichtsrat dankt dem Vorstand und den Mitarbeiterinnen
und Mitarbeitern fir ihren erfolgreichen Einsatz fir die Gesell-

schaft im Geschéftsjahr 2006.

MUnchen, im Marz 2007

Qui- LL LA«;M

Prof. Ernst-Ludwig YVinnacker
Vorsitzender des Aufsichtsrats
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Glossar

Vorstufe des bdsartigen Stachelzell-Hautkrebs

Das Segment Biopharma umfasst MediGenes EndoTAG- und
die onkolytische Herpes-Simplex-Virus-Technologie sowie die
sich davon ableitenden Produktkandidaten EndoTAG-1, NV1020
und G207

Erforschung und Entwicklung von Medikamenten und The-
rapien (Pharmazeutik) auf der Basis biotechnologischer bzw.
molekularbiologischer Methoden

Nutzung natdrlicher und modifizierter biologischer Systeme
und ihrer Komponenten

Cash Generating Unit (Zahlungsmittel generierende Einheit)

Medikament in Form eines Implantats, das sich langsam
auflost und den Wirkstoff Giber einen definierten Zeitraum
freisetzt

Deutscher Rechnungslegungs-Standard
Ergebnis vor Zinsen und Steuern

bilden die Wande von Blutgefalien

US-amerikanische Arzneimittelzulassungsbehorde

Forschung und Entwicklung

Britisches Pfund

Gutartige Hauttumoren im Genitalbereich, die durch Infektion
mit bestimmten humanen Papillom-Viren hervorgerufen werden

Handelsgesetzbuch

Virus, das z.B. Lippenblaschen hervorrufen kann; Infektion tritt
haufig nicht in Erscheinung

Korpereigener Botenstoff, der biochemisch-physiologische
Ablaufe steuert und koordiniert

Virus, das Genitalwarzen hervorrufen kann

International Financial Reporting Interpretations Committee

International anerkannter Rechnungslegungsstandard

Grund fur die Durchflihrung einer medizinischen Untersuchung
oder BehandlungsmafRnahme



Naturstoffe, die in Griinem Tee enthalten sind

Aus Fettmolekdilen aufgebaute winzige, hohle Kiigelchen

Verkauf (Auslizenzierung) oder Erwerb (Einlizenzierung) von
Entwicklungs- und/oder Vermarktungsrechten eines Produkts

Medikament, das sich noch in der Entwicklung befindet

Alle in der Entwicklung befindlichen Medikamentenkandidaten

Tochter bzw. Sekundartumor

Lehre von den Tumoren und tumorbedingten Erkrankungen

Tumorauflosend (Onkos (gr.), Geschwulst; Lyo (gr.), 6sen)

(Prescription Drug User Fee Act) Datum, an dem die US-
Zulassungsbehorde die Entscheidung Uber Zulassung oder
Zulassbarkeit eines Medikaments bekannt gibt

Alle in der Entwicklung befindlichen Medikamentenkandidaten

Scheinmedikament, pharmakologisch unwirksame Substanz

m

Bosartige Tumoren in der Prostata (Teil des mannlichen
Geschlechtsorgans)

Proteine auf Zelloberflachen, die der Zellkommunikation
dienen

Festgelegte Umsatzbeteiligung

Auf Organe lokalisierte Tumorerkrankung

Das Segment Spezialpharma umfasst bei MediGene das
Medikament Eligard® und den Produktkandidaten Polyphenon®
E-Salbe

Technologie, die fur unterschiedliche Forschungs oder Anwen-
dungszwecke eingesetzt werden kann

Lehre von der gesundheitsschadigenden Wirkung von
Substanzen

Gruppe von Zellen des Immunsystems, u.a. Killerzellen

Lehre von den harnableitenden Organen und deren Krank-
heiten



112 Mehrjahrestibersicht MediGene AG
Mehrjahresiibersicht
MediGene Konzern
inTE Verén- 2006 2005 20044 2003° 20029 2001 2000% 19999
derung

2006/2005
Ertragslage
Umsatzerlése 56 % 30.549 19.555 12.501 0 0 0 0 0
Sonstige betriebliche Ertrage >200 % 675 127 637 1.742 3.425 7.264 6.081 5.544
Beschaffungskosten der Erldse 18 % 10.669 9.077 5.930 0 0 0 0 0
Bruttoergebnis 94 % 20.555 10.605 7.208 1.742 3.425 7.264 6.081 5.544
Forschungs- und Entwicklungskosten 33% 21.275 15.997 15.627 21.825 26.721 21.696 11.213 6.598
Vertriebskosten und Allgemeine Verwaltungskosten 25% 7.639 6.123 6.294 7.926 7177 5.736 2.528 1.439
Abschreibung auf Firmenwert - 0 0 0 0 0 1.845 0 0
Abschreibung auf Sachanlagen? - 0 0 0 1.031 1.085 768 323 216
Betriebsergebnis vor Einmalabschreibung »IPR&D%« 27 % -8.359 -11.515 -14.713 -29.040 -31.558 -22.782 -7.982 -2.709
Ergebnis vor Steuern 37 % -7.606 -12.044 -12.665 -28.333 -30.231 -104.583 -6.905 -2.861
Jahresfehlbetrag 43 % -6.891 -12.045 -12.666 -31.060 -38.870 -110.490 -9.264 -3.745
Einmalabschreibung »IPR&D%¥« - 0 0 0 0 0 86.543 0 0
Ergebnis je Aktie 53 % -0,31 -0,65 -0,90 2,53 -3.47 -10,04 -1,10 -0,56
Gewichtete durchschnittliche Anzahl der Aktien 21% 22.410.901 | 18.560.027 13.996.440 11.206.205 11.204.990 11.003.245 8.417.423  6.728.124
Personalaufwand 19 % 11.801 9.931 8.427 10.973 11.245 7.938 4.089 2.316
Kapitalfluss
Mittelabfluss aus laufender Geschaftstatigkeit 76 % -2.553 -10.437 -12.096 -26.544 -38.635 -22.015 -6.560 -2.977
Mittelzu-/abfluss aus Investitionstatigkeit >-200 % 1.996 -413 4.785 -12 5.296 9.031 -21.494 -8.412
Mittelzufluss aus Finanzierungstatigkeit >200 % 15.311 61 34.341 267 312 930 110.807 4.278
Bilanzkennzahlen
Liquide Mittel, Zahlungsmittel und Wertpapiere 40 % 52.498 37.625 48.460 21.444 47.762 86.843 115.226 18.059
Bilanzsumme 118 % 124.136 57.062 72.894 38.367 67.079 108.383 127.790 21.268
Langfristige Verbindlichkeiten >200 % 1.266 312 1.880 285 2.993 2.402 1.362 5.984
Eigenkapital 110 % 108.512 51.777 61.712 29.220 59.435 100.406 118.793 9.360
Eigenkapitalquote -4 % 87% 91 % 85 % 76 % 89 % 93 % 93 % 44 %
Mitarbeiter zum 31.12. 50 % 7 114 14 121 182 158 88 48
MediGene-Aktie
Ausstehende Aktien zum Jahresende 53% 28.653.630 | 18.766.172 18.522.684 11.206.205 11.206.205 11.198.637 10.106.722  6.728.124
Ergebnis je Aktie bereinigt um Einmalabschreibung 53 % -0,31 -0,65 -0,90 -2,53 -3,47 -2,18 -1,10 -0,56
Aktienkurs am Jahresende (Schlusskurs XETRA) -17 % 6,97 8,36 8,50 5,90 4,00 21,20 73,50 -
Dividende in € - 0 0 0 0 0 0 0 0

) Akquisition und Erstkonsolidierung MediGene, Inc. ab 01. Méarz 2001

2 Die Abschreibungen werden im Zuge der IFRS-Umstellung ab 2004 in den Aufwendungen fir F&E sowie Geschéaftsentwicklung und Verwaltung berticksichtigt

3 IPR&D = In Process Research and Development
¥ Nach IFRS
9 Nach US-GAAP



Finanzkalender

28. Mirz
Geschéftsbericht 2006
Bilanzpresse- und Analystenkonferenz

4. Mai
3-Monatsbericht
Analystentelefonkonferenz

25. Mai

Hauptversammlung

3. August
6-Monatsbericht
Analystentelefonkonferenz

9. November
9-Monatsbericht
Analystentelefonkonferenz

Markenrechtliche
Hinweise

Eligard®
ist ein Markenzeichen der QLT USA, Inc.

Polyphenon® E
ist ein Markenzeichen von Mitsui Norin

EndoTAG®
ist ein Markenzeichen der MediGene AG

MediGene™
ist ein Markenzeichen der MediGene AG

RhuDex®
ist ein Markenzeichen der Avidex Ltd.

EsoDex™
ist ein Markenzeichen der Avidex Ltd.

HiDex™
ist ein Markenzeichen der Avidex Ltd.

Oracea™

ist ein Markenzeichen der CollaGenex Pharmaceuticals, Inc.
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Business Development

Vice President Business Development

T +49 (89) 85 65-29 56

business.development@medigene.com
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